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Resumo

O presente relatorio aborda a temética das dindmicas das préaticas de xitique, visa essencialmente
buscar as percepgdes e a compreensdo que os vendedores do mercado 25 de Setembro do Bairro

Patrice Lumumba, tém sobre a préatica do xitique.

Na literatura revista as praticas de xitique sdo vistas como sendo um mecanismo atraves do qual
em alguns contextos culturais faz-se poupanca das suas economias e para obtencdo de valores
monetarios necessarios para satisfacdo das suas necessidades. Também como meio de
reestruturacdo da familia em contexto urbano. O dinheiro de xitique destinam-se a melhoria da
vida dos praticantes e seus dependentes, sendo que geralmente as praticas de xitique séo
tipificadas em xitique de construcdo, de panelas, de roupa e de visitas. Para a sua efectivacdo, séo
formados os grupos que funcionam num sistema rotativo para a obtencéo de micro-crédito e para

visitas.

De acordo com a nossa analise, o xitique enquanto uma forma de manter as pessoas em contacto,
cria um espaco de convivéncia. Historicamente o xitique foi sendo dinamizado pelas mudangas
estruturais provocadas pelos factores socio-economicos tais como: a expansao da cidade e do seu
modo de vida, uma vez que, no contexto urbano as pessoas passam a depender em grande
medida do uso do dinheiro para a satisfacdo das suas necessidades béasicas. Para aquisicdo de
dinheiro, com a falta do emprego no dito sector formal, as pessoas dedicam-se ao negdcio.

A formacéo de grupos de xitique é um aspecto simbdlico e mostra o funcionamento de uma
economia assente nas pessoas. Portanto, dentro do grupo é notdrio o papel exercido pelos mais
velhos, independentemente do sexo. O xitique é também um espaco usado para 0O regresso as
origens atraves da lingua falada, nomes usados e historias dos antepassados como forma de
educacdo dos mais novos. Observamos que a adesdo as praticas de xitique resulta do facto de

constituir mecanismo para melhorar o nivel de relacionamento e sobrevivéncia entre vendedores.

Palavras-chave: Xitique, Poupanca e Relagdes de Familiaridade.
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1.Introducéo

O presente relatorio visa a obtencdo do grau de licenciatura em Antropologia na Faculdade de
Letras e Ciéncias Sociais, na Universidade Eduardo Mondlane, e tem como tema Dinamicas de
Xitique” entre Vendedores do Mercado 25 de Setembro no Bairro Patrice Lumumba na
provincia de Maputo. Salientar que a discussdo sobre as praticas do xitique no presente estudo

esta inserida nos ramos da Antropologia economica e das sociedades contemporaneas.

O que levou a efectivacdo deste estudo foi a necessidade de compreender as motivacBes que
conduzem as pessoas do sector formal e informal a adesao as praticas de xitique, embora estejam
a crescer as tendéncias de sensibilizacdo da populacdo por parte das instituicbes bancérias para

que adiram aos seus servigos de empréstimos de dinheiro.

A escolha do tema foi baseada na constatacdo de embora se trate de uma pratica socio-
econdmico, o xitique é usado como um espaco de convivéncia. Dai que a sua pratica possui cada
vez mais tendéncia de ganhar um espago em contexto urbano e particularmente entre vendedores,
uma vez que, decorre aspecto simbolico, cultural e politico. No entanto, pode por um lado
contribuir para o fortalecimento de lagos de familiaridade entre vendedores, uma vez que diéria,
semanal e mensalmente promove-se encontros para o debate de varios aspectos da vida dos
membros do grupo. E por outro lado, funciona como um mecanismo para poupanca e obtencao

de micro-crédito, uma vez que movimenta nas suas praticas bens e servicos.

O presente estudo é pertinente na Antropologia uma vez que pode ajudar a perceber o impacto
que o xitique tem nas relagdes sociais, visto que pelo seu funcionamento pode contribuir na
criacdo e manutencdo de lacos de familiaridade, amizade e para questdes de solidariedade entre
vendedores bem como instrumento de integracdo nas varias redes sociais existentes no contexto

do mercado 25 de Setembro.

Neste estudo, pretendemos a partir de um caso especifico, vendedores do mercado 25 de
Setembro no bairro Patrice Lumumba, fazer levantamento de motivagdes, percepgdes sobre a

pratica de xitique, identificar o seu impacto entre os praticantes e seus dependentes.

Para a concretizacdo dos objectivos acima descritos, apos a revisdo de literatura que versa sobre

0 assunto, fizemos o trabalho de recolha de dados empiricos no mercado 25 de Setembro do
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bairro Patrice Lumumba recorrendo a observacao, as entrevistas ndo estruturadas e conversas
com o grupo alvo. A técnica de bola de neve, permitiu o acesso ao grupo alvo e o uso do
Xangana e portugués, facilitou a conversa e a compreensédo dos factos. O bloco de notas
facilitou a recolha e registo de dados de campo.

Os resultados do estudo levam-nos a considerar que o xitique € praticado por pessoas de diversas
categorias da sociedade e funciona como forma de melhorar o relacionamento e criar contacto
permanente entre colegas de servico em diversos sectores de trabalho, amigos, familiares e

servir de um mecanismo de poupanca.

O relatorio esté dividido em oito capitulos: Depois da presente introdugdo, onde apresentamos
de uma forma resumida o tema, a finalidade do trabalho, a justificativa, o objectivo do estudo, a
metodologia e a estrutura do relatério. Segue-se o capitulo da contextualizacdo onde
apresentamos o problema, a pergunta de partida e os objectivos geral e especificos. No terceiro
capitulo apresentamos a metodologia, 0 lugar de pesquisa € 0 objecto de estudo com a

respectiva técnica usada para a recolha de dados.

O quarto capitulo é da revisao de literatura onde estd contido o enquadramento tedrico. Neste
capitulo sdo apresentadas as abordagens tedricas de varios autores que escreveram sobre as
trocas e reciprocidade em varios contextos socioculturais. O quinto, sexto e sétimo capitulos séo
da apresentacdo dos resultados de campo. No entanto, os resultados do estudo estdo também
organizados em subcapitulos de modo a facilitar a compreensdo. No ultimo capitulo
apresentamos as consideracGes finais que contém de uma forma resumida os resultados do

estudo.



2. Contextualizacao

Praticas semelhantes com as de xitique sdo bastantes antigas nas relac@es entre individuos e
grupos. Na Antropologia, por exemplo, pode-se fazer referéncia as praticas similares tais como
Kula na polinésia e o potlach no noroeste americano estudadas por cientistas sociais como
Braudelott (1992) e Mauss (1974). E varios estudos feitos sobre trocas e reciprocidade mostram
que em diversas sociedades existem relagdes de trocas que podem ser em servico ou em bens
materiais (Mauss 1974: 253).

No contexto africano, varios estudos mostram que as trocas e a reciprocidade no formato de
xitiqgue eram realizadas na forma de ajuda mutua entre individuos e grupos com vista a dar
solucdo a alguns problemas como por exemplo, nas situa¢cdes da morte em que familias prestam
ajuda moral e material a familia do membro falecido. Pode-se falar também da troca de produtos,
servigos incluindo o sistema de visitas entre os individuos e o sistema de casamento que cria

entre os diferentes grupos a troca de mulheres na légica de reciprocidade (Casal 2005: 205).

No contexto mogambicano esse tipo de pratica foi notavel no trabalho agricola e doméstico entre
anos 70 a 90 do século XX. Por exemplo, no campo agricola as pessoas trabalhavam num
sistema de ajuda mutua conhecida no sul de Mocambique por tsima®. Esta prética obedecia um
sistema rotativo de trabalho na machamba entre os participantes do grupo. No trabalho
doméstico formavam-se grupos de trabalho num sistema de ajuda mutua como € o caso da busca
de &gua na fontenaria, onde as mulheres criavam grupos de apoio em que iam encher primeiro o

tambor da casa de uma, e numa outra fase o das outras do grupo (Dava 1998: 321-330).

Dentro das dindmicas do crescimento e da expansdo urbana, esta instituicdo sofreu algumas
mudangas e ganhou novos contornos e impacto na vida, sendo que, cientistas sociais e
particularmente Antropologos tem se interessado em estudar as diversas manifestagdes das trocas

e préticas de reciprocidade, particularmente o xitique.

£ troca de m3o-de-obra pela m3o-de-obra ou pelos alimentos (Dava 1998).

? Termo usado para referir um sistema de troca de reciprocidade em bens materiais e servigos (Loforte 1996).



De acordo com Loforte (2000: 139) a préatica de xitique no contexto mogambicano, em particular
no sul de Mocambique, comeca a verificar-se com o desenvolvimento do sector informal que
desenvolveu a partir dos anos 80 com a liberalizagdo econémica. E Paulo e Jaintilal (2006)
consideram que actualmente este sector desempenha um papel importante pelo facto de absorver
parte consideravel da populacdo desempregada devido a crescente onda de migracGes de campo
para cidade a procura de melhores condi¢cfes de vida, bem como pela guerra que impediu as

pessoas de trabalhar na machamba.

Parte dessa populagédo passou a dedicar-se ao comércio “informal”. Em algumas situagdes para a
aquisicdo dos produtos de venda era necessario um apoio financeiro entre amigos, vizinhos e
familiares formando redes de cooperacdo do tipo xitiqgue que por seu turno, contribui na
economia da unidade doméstica, fazendo face a certas despesas e permitindo uma acumulacgéo
(Loforte 1996: 141).

Para Quive e Patrice (2005), o xitique é igualmente praticado entre colegas de diversos sectores
de trabalho, tais como Hospitais, instituicdes bancarias e de ensino, e entre vizinhos, amigos,
familiares e vendedores de diversos mercados dentro e fora das cidades e sob varias
modalidades. Desta forma, neste estudo propomos compreender as motivacGes das praticas de

xitique entre os vendedores do mercado 25 de Setembro no bairro Patrice Lumumba.

O presente estudo tem como objectivo geral, estudar as dinamicas do xitique entre vendedores do
mercado 25 de Setembro do bairro Patrice Lumumba. E como objectivos especificos, no estudo
procura-se levantar as percep¢Oes de xitique entre vendedores, analisar 0os mecanismos de

funcionamento dos grupos de xitique e o impacto sociocultural destas préaticas.



3. Metodologia

Para a efectivacdo do presente estudo, numa primeira fase foi seleccionada a literatura que versa
sobre as praticas do xitique. As obras foram consultadas nas bibliotecas Brazdo Mazula,
Departamento de Arqueologia e Antropologia da UEM e Centro de Estudos africanos da UEM.
A revisao de literatura foi feita no sentido de se obter informagdo documentada sobre as praticas

do xitique e particularmente no sul de Mogambique.

A segunda fase foi a realizacdo do trabalho de campo no mercado 25 de Setembro do bairro
Patrice Lumumba na provincia de Maputo entre vendedores do mesmo mercado. O trabalho de
campo por ser processo continuo de reflexdo e alteracdo do foco de observagdo, permitiu-nos
presenciar as acg¢oes das pessoas em diferentes situacdes e pelo uso da observacao e de perguntas
ndo estruturadas, foi possivel perceber as motivacgdes, percepcdes e significados da préatica de

xitique.

No uso da técnica de recolha de dados empiricos, fizemos a observacao directa que para Quivy e
Campenhoudt (2003) constitui uma técnica que abarca dois momentos de pesquisa, sendo o
primeiro a observacdo directa das praticas e o segundo é das entrevistas e conversas estruturadas
de acordo com o anexol e ndo estruturadas que resultam de respostas dos informantes. Esta
técnica para 0 nosso caso permitiu recolher a informacédo necessaria para a pesquisa. Contudo, a
observacao dos eventos de xitique ndo se cingiu apenas ao mercado, uma vez que pela natureza
do fendmeno estudado alguns eventos s6 podiam ser observados nas residéncias dos vendedores
do mercado 25 de Setembro do bairro Patrice Lumumba.

O acesso as residéncias dos vendedores nos proporcionou uma observacdo participante como
observador e como membro praticante do xitigue em um dos grupos. E um dos pontos
importantes da observagdo participante é a insercdo do pesquisador de modo que ndo fique
estranho ao seu objecto de estudo, devendo ganhar confianga e familiarizar-se com as accoes
observadas (May 2001). No entanto, o acesso as residéncias para presenciar dois eventos foi por
um amigo vendedor do mesmo mercado com o qual aproveitamos a oportunidade para explicar

0s objectivos do estudo.



O acesso aos vendedores no mercado foi atraves da direccdo do mercado que ap0s a autorizagdo
da realizacdo do trabalho de pesquisa, nos apresentou aos vendedores, que por sua vez
manifestaram interesse em participar no estudo, falando das suas experiéncias na pratica do
xitique. E como ndo era possivel conversar com todos os vendedores a respeito do assunto, foi
feita a selec¢do de alguns vendedores de forma aleatdria. O critério foi a seleccao alternada num

conjunto de 12 bancas.

O grupo de informantes seleccionados € composto por vendedores de ambos 0s sexos, e grande
parte deles sdo mulheres. No universo de 12 informantes, 4 sdo homens. Em termos das idades, o
grupo varia de 18 a 50 anos de idade. Séo residentes nos bairros Patrice Lumumba, Machava
Bedene e Singathela. A observacdo e conversas com vendedores foram feitas no periodo
compreendido entre 9 a 18 horas de segunda a sexta-feira no mercado. E trés eventos observados

nas residéncias, todos nos sabados a convite dos vendedores.

A conversa tanto no mercado assim como nas trés residéncias nas quais participamos foi feita em
duas linguas nomeadamente, portugués e Xangana, ndo obstante o grupo de informantes integrar
falantes de xitsua e Xope, ndo constituiu nenhum constrangimento uma vez que falam também o
portugués ou Xangana. No entanto, no registo de dados usamos um bloco de notas e uma camera

fotografica.

Na terceira e ultima fase, procedeu-se a analise de dados apds a sua recolha. O processo de
andlise de dados baseou-se em abordagem tedrica de autores que na sua forma de olhar nas
praticas de xitique ndo se limitam apenas nos ganhos materiais, mas sim abrangem 0 campo
simbolico das relagdes inter-pessoais. E por fim procedeu-se a anélise dos dados e a producdo do

presente relatorio.



4. Revisao de literatura

A literatura consultada revela que nos estudos das praticas de xitique existe uma preocupacdo em
identificar o contexto do surgimento da pratica, o papel do xitique na sociedade e seu impacto na
vida dos praticantes e na sociedade em geral bem como identificar as instituicdes que tornam a

pratica de xitique efectiva.

E dentro deste contexto que para Filipui (2000) o xitique seria resultado da incapacidade dos
sistemas bancarios dos paises em via de desenvolvimento em conceder empréestimos. Contudo,
esta posicdo € limitada, dado que ndo é s6 a procura de dinheiro que move as praticas de xitique
posto que nestas praticas os aspectos culturais, simbdlicos e politicos entram igualmente em
jogo. Pese embora Dava (1998) partilhe da mesma ideia com Filipui, ao considerar que o xitique
surge pela necessidade de existéncia de um sistema de obtencéo de micro-crédito que nédo integra

0 sistema de juro.

Por sua vez Loforte (1996) situa o surgimento da pratica de xitique no contexto histérico dos
anos 80, sendo a liberalizacdo econdmica responsavel pelo aparecimento do sector informal. Um
sector que, segundo Andrade (1990) nasceu devido a falta de emprego nas empresas tanto que
por sua vez pessoas adoptaram outras estratégias de sobrevivéncia no meio urbano, como por

exemplo a venda de produtos.

Esta ideia é corroborada por Casal (2005) ao considerar que o surgimento do sector informal
teria incentivado as praticas de xitique pelo facto de os trabalhadores deste sector ndo possuirem
mecanismos de seguranca social criados pelo governo sendo que para os praticantes o xitique

funciona como um instrumento de proteccéo social.

No entanto Chichava (1998) teve interesse com as normas deixadas pelos antepassados como
pertinentes no funcionamento das praticas de xitique, uma vez que 0S grupos de xitique
funcionam na base de normas ndo documentadas resultantes de experiéncia de interaccéo entre

individuos, fazendo com que estas praticas se tornem em processo dinamico.

Por seu turno Dava (1998) é da opinido de que o que torna as préaticas de xitiqgue em um processo
dindmico sdo os resultados destas praticas na subsisténcia, manutencdo de relagdes de

familiaridade e na criacdo de redes de solidariedade entre os praticantes.



Para Quive e Patrice (2005) identificam uma diversidade nas préticas de xitique de acordo com a
finalidade de cada grupo dos praticantes. Para estes autores cada grupo define os seus objectivos,
fazendo com que exista xitigue de loigas e capulanas, de construcdo e de casamento.
Relativamente a esta diversificagcdo Eys (2002) sublinha o facto de alguns tipos de xitique ndo

possuir fins econémicos.

Por sua vez, Da Costa (2007) sugere que o xitique orienta o processo de construcéo de lagos de
familiaridade entre individuos, dado que em contexto urbano, a familia se constitui em pequenos
nacleos espalhados em diferentes bairro, e como estratégia de sobrevivéncia e reproducéo social
estas criam relagcdes econdmicas na légica de reciprocidade como forma de manter a coesao

social e neste caso na base de xitique.

De igual forma para Nunes (1995) as praticas de xitiqgue constroem redes de relacbes de
entreajuda no campo econdmico, cultural e politico. Pode-se considerar que este facto teria
levado Filipui (2000) a considerar que o xitique ajuda a superar dificuldades impostas pela

insuficiéncia do capital.

Numa abordagem relativamente distinta, Portugal (2007) considera os grupos de xitique como
estrutura social que funciona como base para a efectivacdo das préaticas de xitique, dentro dos
grupos sdo restabelecidos valores culturais, simbdlicos, politicos e econémicos incluindo a
moralidade. De acordo com Chichava (1998) as praticas do xitique estdo assentes nas relacdes de
parentesco. Porém € de considerar a limitacdo desta consideracdo tanto que o estas praticas

podem funcionar numa base de confianga entre individuos sem relagdo de parentesco.

Para Dava (1996) o estudo de xitique pode ser fundamental na compreensdo da organizacéo
social em contextos urbano e rural. Sendo por isso a razdo que levou Quive e Patrice (2005) a
considerar o grupo de xitiqgue como sendo uma estrutura social que assegura 0s servicos de
cooperacdo em varios campos tais como agricultura, organizacdo de eventos como €é o caso de
casamentos, festas de aniversario e de baptismo. Desta forma a estrutura cria um conjunto de

obrigac@es entre os individuos.

Este estudo ndo tem pretensdo diferente das preocupacfes dos autores acima referidos, porem

pretendemos abordar as praticas de xitique sob ponto de vista econémico, cultural, social,
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politico e simbolico, sendo que isto constitui pontos de debate na literatura consultada, partindo
de um estudo de caso particular, que é dos vendedores do mercado 25 de Setembro do bairro

Patrice Lumumba na provincia de Maputo.



5. Apresentacao de Resultados do Estudo
5.1 Localizacdo da Area do Estudo

O mercado 25 de Setembro, vulgarmente conhecido pelo nome de Patrice Lumumba localiza-se
no bairro Patrice Lumumba junto de terminal dos semi-colectivos que partem para diversos
pontos da provincia e cidade de Maputo. Patrice Lumumba faz fronteira, a sul com o bairro
Machava A, a este com o bairro S& Damanso, a norte com o bairro de Singathela e na parte
oeste com Machava F e Machava Bedene. O bairro Patrice Lumumba encontra-se no Municipio

da Matola na provincia de Maputo (Direccdo do mercado).

5.2 Funcionamento do Mercado

O mercado 25 de Setembro apresenta 0 mesmo modelo de mercados construidos pelo conselho
Municipal, caracterizado pelas bancas de cimento arrumadas em filas e um tecto coberto de
chapas de zinco. Pelo crescimento do mercado, apresenta a sua volta bancas feitas de canico e
barracas feitas de cimento. Na parte externa do mercado vende-se roupa, lenha e carvéao vegetal,
material de construcdo nas ferragens, bebidas e comida confeccionada nas barracas. Dentro do

mercado vende-se produtos alimentares e ndo alimentares.

O mercado funciona sob a direccdo de 4 elementos, funcionarios do conselho Municipal da
cidade da Matola, onde 1 é chefe do mercado, 2 cobradores de taxa e 1 da limpeza. Para além da
direccdo, existe uma comissdo de vendedores constituida por 1 presidente, 1 vice-presidente, 1
chefe em cada sector de venda e um representante da OMM. Os membros desta comissao sdo

todos vendedores e ndo sédo remunerados pelo cargo de chefia que exercem.

O horéario normal do mercado é das 6 horas até 18:30 horas de segunda a sdbado e aos domingos
funciona até 12 horas. Assim que o mercado possui corrente eléctrica para a iluminacéo, este
horario ndo é observado porque outros ficam nas bancas até 22 horas. A venda de produtos em
sectores, ja ndo é observada porque cada um vende tudo o que quiser. A “postura” deixou de ser
observada a partir do momento em que se desenvolveu o sector informal e pela procura de

clientes, dentro do mercado comegaram a vender um pouco de tudo (Direcgdo do mercado).
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5.3 Processo de Aquisicao de Banca

Algumas bancas ndo estdo ocupadas porque as pessoas preferem vender fora do mercado como
forma de cacar clientes. No entanto, para adquirir a banca, é necessario contactar a direccdo do
mercado que atribui a banca sem nenhuma cobrancga de dinheiro pela ocupacdo da mesma de

modo a incentivar os que vendem fora do mercado a ocuparem as bancas.

No que diz respeito as taxas cobradas, as bancas pagam uma taxa diaria no valor de 4 meticais e
as barracas, ferragens e o sector de carvdo e lenha paga 180 meticais por més. O valor é cobrado
pelo funcionario do conselho Municipal da cidade da Matola em exercicio no mercado 25 de

Setembro.

No que diz respeito as praticas de xitique entre vendedores, ndo existe por parte do Conselho
Municipal ao nivel do mercado um documento que orienta o funcionamento dessas préticas.
Portanto, esta ideia mostra que o xitique é criacdo dos vendedores e mesmo assim eles ndo tém

apresentado problemas entre os praticantes.

5.4 Processo de Formacao de Grupo de Xitique e sua Composi¢cao

O xitiqgue é realizado geralmente dentro de grupos organizados de modo a facilitar o
funcionamento e a elaboracéo dos critérios a serem respeitados pelos membros do grupo®. O
termo xitique também é usado fora da vida organizada em pequenos grupos, para referir
momentos em que cada pessoa da comunidade tem de se juntar e participar em eventos na sua
comunidade, quer respondendo um convite duma festa bem como no caso da morte em que a

pessoa nao precisa de ser convidada para participar nesse tipo de evento.

Para Loforte (1996) o xitiqgue é usado como instrumento de proteccdo social. Dai que a
participacdo do individuo nas cerimonias da sua comunidade é percebida como uma forma de

“xitique”. Na nossa andlise a participacdo é intendida como garante da sua proteccéo social e de

3 Conjunto formado por duas ou mais pessoas e que observa certas dindmicas na sua estrutura (Mayer 1987).
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seus dependentes, também € visto como um acto de prestigio para o individuo que recebe em sua

casa familiares, amigos, vizinhos e irméos de igreja.

No contexto do mercado o processo de formacgdo de grupos obedece varios critérios uma vez
que, pela composigéo de cada grupo, seus interesses e a forma de praticar o xitiqgue mostra 0s

aspectos econdmicos, culturais, politicos e simbdlicos.

O primeiro critério usado para formar os grupos é da periodicidade e valor estipulado pelo
membro fundador ou coordenador do xitique. Portanto, o valor estipulado depende do voto da
maioria. Neste caso, a iniciativa de formar o grupo é tomada por alguns vendedores e informam
outros interessados que querem fazer parte. E em consenso é estipulado o valor que pode ser

diario, semanal ou mensal tal como explica o informante A.

Faco parte de um grupo de xitique que funciona no mercado, entrei no grupo em
2009 e o0 grupo era composto por 32 pessoas e porque algumas pessoas sairam,
actualmente mesmo com a entrada de novos membros, o grupo é composto por 24
elementos todos vendedores. O grupo faz um xitique diario. Cada dia paga-se
um elemento do grupo. O valor das contribui¢cdes é dindmico porque quando eu
entrei o valor da contribuicdo era 100 meticais e a medida que o tempo foi
passando, o valor foi sendo reajustado passando para 200, 300 e actualmente sédo

500 meticais o valor de contribuicédo por cada elemento do grupo.

Na componente da periodicidade, é notério que o facto de o xitique ser diario, semanal ou
mensal, também influencia no processo de formacdo de diversos grupos de acordo com a
preferéncia de cada um e mediante o seu interesse. Na componente diaria, uns preferem praticar
o xitique cartdo. Em todos os grupos de xitique, existe um coordenador® que foi escolhido pelos

elementos e que também é membro do grupo. O informante B refere que:

Participo em sete grupos de xitique, tenho um diario tendo como objectivo a
manutencao do negdcio, tenho outro semanal que tem como objectivo compra de

alimentos, o terceiro € para a compra de roupa e loica, o quarto é para a compra

* Pessoa que lidera e organiza o grupo de xitique (informantes).
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de material de construcdo e é chamado xitique de cartdo, o quinto também ¢é
mensal, destina-se a compra de electrodomésticos. O sexto é para alargar o
negocio e o sétimo € feito a nivel da familia onde uma vez por més e de uma

forma rotativa escalamos em casa de um membro da familia.

O segundo critério usado € das redes de amizade. Este facto fez com que Nunes (1995)
defendesse a ideia segundo a qual o xitique orienta a construcdo de redes de entreajuda. Dai que
alguns grupos sdo formados entre amigos e funcionam para poupanca e obtencdo de crédito bem
como para visitas e organizacdo de eventos tal como mostra a imagem em anexo2. Alguns
vendedores participam em mais de um grupo de Xxitique, incluindo de visita que participam com
os seus familiares e amigos de acordo com a finalidade de cada grupo tal como mostra o
depoimento do informante C.

Faco parte de xitique de um grupo de amigos composto por 8 casais, onde trés
sdo vendedores e os restantes trabalham na funcdo puablica e nas empresas
privadas. Cada més visitamos uma casa e o valor de xitique é de 3500 meticais
por casal. Deste valor, 500 é de contribuicdo para a compra de comidas e
bebidas. Criamos estes encontros por ver que faltavam espacos permanentes
onde pudéssemos conviver com as nossas esposas de modo a garantir a troca de

experiéncia na vida conjugal.

O terceiro critério é das relacbes de familiaridade. E de acordo com informantes, existe
diferentes categorias de familia. A primeira categoria é de familia na base da filiacdo e alianga,
em que os participantes sdo os pais, filhos, noras e netos, pessoas tidas como da mesma familia.
Outros grupos sdo formados dentro da relacdo padrinhos e afilhados, criando desta forma uma
familia de primos. Esta relagdo resulta de questdes religiosas, casamento e de outros eventos tais
como festas de aniversario, de apresentacdo do noivo na familia da noiva ou pelo nascimento de
uma crianga em que chegado o momento da sua apresentacdo na comunidade ¢ acompanhado

pelos seus padrinhos.

Também em alguns grupos existe a relacdo madrinha e afilhada. Cada membro do grupo escolhe
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dentro do grupo a sua madrinha, no dia em que a pessoa recebe o xitique, a sua madrinha para
além de ser uma conselheira no uso de dinheiro, ela prepara um presente para a sua afilhada fora
do valor do xitique. Outros grupos sdo formados na base de uma relacdo de amizade, em que
para alguns elementos constroem uma relagdo de familiaridade que ultrapassa a relagéo de
amizade e procurando por meio da pratica do xitique melhorar o nivel de relacionamento entre

eles.

Desta forma é de concordar com Chichava (1998), ao considerar que a pratica do xitique esta
assente nas relacGes de parentesco. Ndo obstante verificar-se que as pessoas constroem suas
familias de acordo com o contexto em que vivem. A relacdo de familiaridade construida dentro
de um grupo de xitique que ndo seja especificamente de parentesco é importante porque assegura
o funcionamento desta pratica, que usa como base a confianca muatua. E a familiaridade é

construida tendo em conta a relagéo politico, cultural e econémico.
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6. Funcionamento das diferentes modalidades do Xitique
6.1 Xitique Diério

De acordo com Argemir (1998) todas sociedades desenvolvem actividades socioeconomicas
diferentes e importantes em cada contexto sociocultural. No entanto, observamos que o xitique é
também uma dessas actividades apesar de estar assegurado por um sistema de funcionamento

considerado informal na poupanca e obtencdo de bens materiais.

Cada grupo obedece as regras do funcionamento que vao ao encontro da respectiva modalidade
de xitique. Para efectivacdo de xitique diario, é formado o grupo que obedece determinadas
dindmicas. A composi¢do dos grupos varia entre 5 e 30 elementos. Para o funcionamento de
xitique diério, os elementos do grupo primeiro estipulam o valor que cada elemento deve tirar
por dia, podendo ser 25, 50, 100 e 500 meticais respectivamente, dependendo da capacidade
financeira dos membros do grupo. O valor varia de grupo para grupo e de acordo com o tempo

porqgue € reajustado de acordo com as necessidades.

Uma vez formados os grupos, escolhe-se um coordenador que tem o papel de organizar os
membros para receber e depois indica-se 0 momento e o local de entrega do valor ao
coordenador que deve ser dentro do mercado, e este por sua vez faz chegar na pessoa que € a vez
dela de receber. O ultimo a receber, na ronda seguinte é o primeiro. Para o funcionamento dos
grupos de xitique, existe um regulamento elaborado e partilhado pelos membros do grupo, mas

que tal regulamento ndo se encontra em forma de documento escrito.

A circulagéo de informacéo é feita atraves do contacto e conversa entre 0s membros do grupo.
No que diz respeito a sequéncia feita a nivel do grupo para atribui¢do do dinheiro por vezes néo é
observada por causa de pedidos feitos por alguns membros que tém assuntos de emergéncia para

resolver.

Em alguns grupos o membro do grupo vai ao encontro do seu coordenador para entregar o valor
da contribuigdo do dia, mas em outros grupos é diferente porque é o coordenador que anda de
banca em banca para recolher o valor e depois encaminhar para a pessoa que € o seu dia de
receber. Para este caso, 0s membros do grupo combinaram que a pessoa que recebe o xitique

deve tirar 50 meticais e dar o coordenador. O montante dado ao coordenador, é para compensar 0
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tempo em que ele sai da sua banca para andar de banca em banca a cobrar o valor de xitique. O

informante D explica o seguinte:

Antigamente o grupo de xitique na hora combinado, todos saiam das suas bancas
e 0 coordenador colocava uma capulana no chdo e todos depositavam as suas
contribui¢des na capulana rodeada pelos membros do grupo. Esse momento era
acompanhado de cantos e dangas mostrando a alegria de todos e depois o valor
era recolhido pelo coordenador e entregava na vista de todos o beneficiado do

dia. Actualmente ja mudou a forma de praticar.

Para Quive e Patrice (2005) a mudanca na forma de praticar o xitique deve-se a tipificacdo destas
praticas. Mas os resultados da pesquisa indicam dois factores tais como: A feiticaria e 0s
assaltos. Quanto ao primeiro factor da feiticaria, dizem que existiam pessoas com
comportamento maldoso que procuravam prejudicar a pessoa que recebeu o Xxitique colocando
algumas doencas que impediam com que a pessoa pudesse usar 0 dinheiro de acordo com o seu
objectivo e acabava tratando doencgas. As pessoas com 0 tal comportamento também eram
vendedores mas que néo faziam parte do grupo.

Quanto ao segundo factor de assalto, dizem eles que o sistema permitia a qualquer pessoa saber
guem é que recebeu o xitique e visualizava também o montante. Uma vez que alguns vendedores
recolhnem do mercado quando for noite, existia um grupo que seguia o vendedor no momento de
regresso e numa zona estratégica, eles levavam todo o dinheiro com recurso a faca e chave de

fenda.

No xitique diario pode-se considerar também o xitique cartdo cujo valor de poupanca € diario ndo
obstante o facto de o rendimento da poupanca ser visto no final de cada més, onde o responséavel

pela colecta do valor diario beneficiar-se-4 do montante de um dia do valor cobrado.

O xitique cartdo no mercado 25 de Setembro foi introduzido por um homem nédo vendedor em
2006. Ele andava pelo mercado a cobrar dinheiro de xitique e durante aproximadamente dois
anos e seis meses. Durante esse tempo ndo houve nenhum problema. Em 2008 o homem de

xitique cartdo ficou doente numa altura que se aproximava o fim do més, periodo em que ele
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devia pagar o dinheiro da mensalidade aos praticantes deste xitique. E devido a doenca, ele ndo

pagou o valor da mensalidade e ndo apareceu mais aos vendedores.

A direccdo do mercado ao tomar conhecimento de ocorréncia do problema apresentado pelos
vendedores, procurou saber se existia alguém que conhecia a casa do homem, uma tentativa
fracassada uma vez que ninguém conhecia a casa dele. Passado um tempo aproximadamente de
cinco a seis meses, 0 homem foi visto em museu a exercer o trabalho de taxista e nessa altura ja
era um deficiente fisico. Por causa da deficiéncia fisica e pelo facto de as praticas do xitique
encontrarem-se fora do controlo do Conselho Municipal, o assunto dos vendedores ndo foi
resolvido porque ninguém se deu tempo para dar seguimento do problema.

Actualmente, para ser cobrador do xitique cartdo no mercado 25 de Setembro os vendedores
exigem que seja um individuo vendedor do mesmo mercado e que tenha uma relacdo de

familiaridade com alguns vendedores interessados em praticar.

De acordo com as percepc@es de alguns vendedores, quando alguém usa o dinheiro que néo é da
sua pertenca e depois ndo devolve aos donos, carrega consigo seres espirituais que vao destruir a
sua propria vida, pelo que, a deficiéncia que o homem contraiu, representa 0 pagamento de
dinheiro dos praticantes do xitique cartdo que ndo foi devolvido aos seus donos. A deficiéncia
representa o poder espiritual dos antepassados dos vendedores perante 0 mau comportamento do

homem que tinha sido confiado na cobranc¢a do dinheiro.

6.2 Xitiqgue Semanal

Da Costa (2007) considera que o Xxitique orienta 0 processo de construgdo de lagos de
familiaridade entre individuos. No entanto, existem grupos que praticam o xitique semanal. Para
tal sdo formados os grupos obedecendo critérios mencionados nas paginas anteriores. Os grupos
variam quanto a sua composicao. Por exemplo um dos grupos é composto por 15 elementos de
ambos sexos e todos sdo vendedores. Semanalmente junta-se o dinheiro e por meio do
coordenador do grupo € entregue a pessoa que deve receber o xitique. Quanto ao valor, varia de

grupo para grupo. Alguns grupos tiram por individuo 1000 meticais e outros grupos dependendo
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dos seus rendimentos e despesas caseiras, tiram 500 meticais. De acordo com o depoimento de

informante E.

No meu grupo sdo 600 meticais que cada pessoa tira por semana. O xitique é
importante porque consigo poupar o dinheiro e no fim do més consigo comprar
coisas para os meus filhos e lhes mandar a escola. Com o dinheiro do xitique
semanal consigo também contribuir no xitique mensal que faco com minhas
amigas, um grupo composto por 10 elementos no qual tiro 1300 meticais e outro

da familia que tiro 700 meticais.
6.3 Xitique Mensal

No xitique mensal existem varias modalidades e alguns grupos foram formados aleatoriamente e
que de forma rotativa fazem visitas uma vez por més na residéncia de um dos membros do
grupo. Nestes grupos, participam na festa apenas os vendedores e em outros grupos participa o
casal, isto é, duas pessoas por familia. Em ambos casos existe um valor contribuido para a
refeicdo, chamado dinheiro da panela. Para além do dinheiro da panela, existe outro chamado
dinheiro de xitique que varia de grupo para grupo. Uns entregam em dinheiro conforme o
combinado e para outros grupos entregam em coisas tais como: panelas, pratos, copos, chavenas,

material de construcéo e outros artigos. Alguns grupos sao formados a nivel da familia.

6.4 Motivos da Pratica do Xitique na Familia

Existem varias versdes sobre a origem do xitique familiar: Para alguns o xitique familiar é
resultado de ruptura de um modelo que comegou a mostrar varios problemas devido ao
distanciamento por um tempo longo entre familiares, sendo que as pessoas encontravam-se em
casos de morte e doencas. E este modelo de vida nédo se adequava na sua componente cultural, €

dai que surgiu o xitique familiar para responder a esta ruptura.

A outra versdo refere que o xitique familiar surgiu tambem como estratégia de evitar o
casamento entre os filhnos da mesma familia que pelo facto de ndo se conhecerem, havia maior

probabilidade de namorar juntos. Tal situacdo tem acontecido nas outras familias por falta do
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contacto familiar e visitas permanentes. O xitique € um espaco construido para a educagdo dos
filhos e para mostrar os filhos aqueles que s&o membros da sua familia com quem néo deve

manter uma relagdo amorosa.

Desta feita o xitique familiar funciona como obrigacdo de visitar, sendo que cada nucleo familiar
contribui um montante estipulado em consenso de acordo com as capacidades dos membros
participantes. Em alguns casos, existe uma influéncia dos mais velhos na estipulagdo do
montante por serem elementos que detém o poder sobre 0s mais novos ou porque sdo eles que
tiram o dinheiro de xitique. O dinheiro contribuido é usado uma parte para preparar a refeicéo e
compra de bebidas para todos os presentes no encontro familiar tal como mostra a imagem em
anexo 3, outra parte compra um presente para a casa que é visitada. O presente é comprado de
acordo com as necessidades da casa visitada, podendo o ndcleo familiar visitado sugerir o

presente que deseja de acordo com o valor existente, fruto de contribuicdo de dinheiro de xitique.

O acto de levar presente quando se vai visitar ndo é novo uma vez que antigamente as pessoas
faziam visitas de iniciativa individual, e levavam consigo alguma coisa no cesto ou na pasta,
podia ser também em dinheiro para ir conviver com o seu familiar que ia visitar. A contribuicao
de dinheiro que inclui a parte chamada de dinheiro de panela, tem como objectivo facilitar a
organizacdo do evento na casa visitada e por outro lado criar uma igualdade e prestigio para

todos uma vez que durante a visita em todas as casas existe algo para o convivio familiar.

A familia® F por exemplo, escolheu um coordenador de xitique que também é membro da familia
que tem o papel de coordenar a marcacdo dos encontros de xitique, anunciar a todos a hora e o
local do préximo encontro, distribuir as tarefas, actualizar o regulamento do grupo e coordenar a
data do envio de dinheiro da cozinha que deve ser entregue ao nucleo familiar que recebe a visita

de modo a garantir a preparacéo do convivio.

Nos encontros familiares da familia G para além da oracéo religiosa ocorre também a veneracao

dos antepassados uma vez que nas formas de tratamento, usa-se 0 nome tradicional pelo qual eles

> Conjunto de individuos unidos por lagos de consanguinidade, alianga e afinidade (Loforte e Arthur1995).
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representam os seus antepassados. Para eles os seus xaras® sdo considerados de anjos de guarda.
Por outro lado o nome tradicional é usado para mostrar o valor e a categoria do individuo na
familia. Pela categoria pode ser considerado de pai, mae, avo, genro, tia ou tio numa dimensédo
simbdlica. Portanto, o papel que o xitique desempenha, fez com que Dava (1996) considere esta

pratica como fundamental na reestruturacao da familia em alguns contextos.

Nos encontros de xitique, os mais velhos contam histdrias da familia ligadas aos seus
antepassados, coisas que aconteceram na familia e na comunidade realizadas pelos membros da
familia e amigos. Sdo historias ligadas aos antepassados que usam para explicar o
comportamento de alguém na familia e para mostrar que a partir do nome pode-se herdar um

comportamento.

O factor motivador para a pratica de xitique é a poupanca. Mas para 0 caso de xitique familiar o
factor motivador é ascensdo social da familia anfitrid porque para eles receber familia é receber
uma béncdo dos antepassados e ganha um novo estatuto na familia e na comunidade. A partir do
momento que o0s vizinhos convivem com os seus familiares, o individuo se sente cada vez mais

valorizado e protegido até contra a ac¢do dos feiticeiros.

Tal como foi sustentado por Portugal (2007), é not6rio que, a estrutura social serve de base para
a efectivacdo das praticas de xitique. O que mostra que ndo é apenas a procura de dinheiro mas
sim procuram reestruturar 0 modelo de vida em familia que foi rompido pelo processo de

urbanizagéo e do estilo de vida das zonas urbanas.

6.5 Seguranca Social Para Vendedores

Existe um fundo criado em alguns grupos de xitique. Temos como exemplo, a familia H e o

grupo de informante M composto por 10 elementos todos vendedores. O fundo surge pela

6 ; . , . .
Pessoas com mesmo nome, em que uma é atribuida o nome do outro, devendo o dono do nome organizar ritual
de atribuicdo do nome de forma reconhecida pela sociedade (Informantes).
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necessidade de vendedores precisarem de instituicdes de seguranca social com capacidade de
responder com eficiéncia os problemas dos vendedores tais como, doencas e morte dos
familiares. Foi desta feita que os vendedores tiveram que aderir a iniciativa de algumas
associacBes como foi 0 caso da LIMAR’ que tinha o plano de criacéo de instituicdo de seguranca

social para os vendedores.

A LIMAR foi uma associagdo que apareceu no mercado em 2004 e por via de apresentacdo da
credencial assinada pela administracdo da localidade da Machava, conferia a esta associacdo o

direito de trabalhar com vendedores.

A direccdo do mercado apresentou os quatro elementos da LIMAR aos vendedores do mercado.
Os quatro elementos convocaram uma reunido com os vendedores e nesse encontro explicaram
0s objectivos da criacdo da associacdo e falaram das vantagens que os membros desta associacao
teriam. Os associados da LIMAR teriam como beneficios os seguintes: no caso da morte de um
familiar teria direito ao “caixd0” e ap0s 0s trés meses como membro da associacao teria direito

de se beneficiar de empréstimo em dinheiro na associa¢do sem taxa de juros.

Para ser membro desta associacdo, era necessario que cada vendedor pagasse 30 meticais de
inscricdo e diariamente, devia pagar 1 metical mediante o preenchimento de uma ficha que
confirma os pagamentos. Os representantes da LIMAR, tinham explicado que no fim dos trés
meses, 0 vendedor podia deslocar para sede da associacdo a fim de fazer pedido de empréstimo

de dinheiro.

Os representantes desta associacdo, explicaram que a sede funcionava na avenida Angola no
segundo andar ao lado do edificio do BIM na cidade do Maputo. Terminados 0s trés meses, 0s
vendedores procuraram a sede e foram descobrir que tal sede funcionava numa pequena casa que
tinha sido arrendada como residéncia. Uma vez descoberto o local pelos vendedores, 0s
elementos da LIMAR desapareceram do lugar e numa outra altura, foram encontrados no bairro
do Jardim. Do Jardim também desapareceram e tentativas de seguir o caso por via da policia,

resultaram no fracasso. O informante L disse o seguinte:

7 .~ . . . e~ . . ~
Nome de uma associagdo que pretendia criar uma instituicdo de seguranga social para vendedores (Direc¢do do
Mercado).
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O comportamento dos membros da limar fez com que nds vendedores criassemos
no xitique o fundo que se chama acc¢éo social. Este fundo nédo funciona so entre
vendedores, mas no xitique familiar também foi criado para facilitar a realizagéo

do funeral.

Para outros vendedores, ndo foi so pela accdo da LIMAR, é também pelo facto de a morte surgir
sem nenhum aviso e algumas familias sé@o encontradas sem nenhum dinheiro para a realizacéo do
funeral do seu familiar e sdo obrigados a depender da contribuicdo dos vizinhos e em alguns
casos, sdo obrigados a vender alguns bens para obter o dinheiro. O informante N afirma o

seguinte:

Na minha familia o fundo surgiu em Janeiro de 2010 porque logo depois das
festas do final de ano, morreu um familiar na Republica da Africa do sul e na
familia ninguém tinha dinheiro para se poder fazer a transladacdo do corpo. O
funeral foi realizado na Africa do sul contra a vontade da familia. A partir dessa
data a familia viu-se obrigada a criar o fundo destinado a resolugdo de
problemas da morte e doencas.

O fundo resulta da contribuigdo de um valor de 50 ou 100 meticais, acima do valor que deve ser
entregue ao elemento ou ao beneficiario, dependendo do nimero dos participantes no entanto

que membros do grupo de xitique.

Em outros grupos, o valor do fundo é fixado em percentagem, sendo considerado 10% do valor
de contribuicdo de cada membro praticante de xitique. O dinheiro resultante dessas contribui¢des
é entregue a um responsavel escolhido por consenso de todos e que tem por tarefa recolher o
valor podendo depositar no banco e que em cada encontro que acontece uma vez por més, deve
apresentar as contas ao grupo de xitiqgue em forma de um pequeno relatério e 0 nimero de

contribuintes.

No relatério de cada més apresentam as actividades realizadas com o dinheiro do fundo durante
0 més de acordo com o que ficou definido em que seria aplicado o valor. Este fundo € gerido por
uma comissdo chefiada por uma pessoa, a comissao responde por assuntos sociais do grupo. A

pessoa que tiver um problema ja previsto nos estatutos do grupo de xitique, recorre ao grupo para
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receber o apoio financeiro, material e moral, cabendo a comissao de assuntos sociais apresentar o

acontecimento aos outros elementos do grupo.

Para a criacao do fundo, os vendedores apontam varias raz6es de acordo com a realidade de cada
pessoa no que diz respeito ao poder financeiro e a responsabilidade que cada um tem na familia
onde pode estar a desempenhar o papel de chefe de familia, o papel de responder por si e pelos

outros membros da familia em questdes de alimentacéo, saude e educacao.

Um dos motivo que levou a cria¢do do fundo, é o facto de os vendedores ndo possuirem uma
fonte por onde recorrer de modo a buscar o dinheiro necessario para fazer face a um problema
que pode ser de uma doenga ou mesmo de morte de um dos seus familiares em que o vendedor é

responsavel.

Outro motivo de criacdo do fundo, é o facto de os vendedores ndo possuirem salérios tal como
um trabalhador de uma empresa, seja ela privada ou estatal, que pelo desconto mensal no salario
de uma taxa destinada a resolver casos de doencas e morte de um familiar incluindo o
contribuinte. Os vendedores alegam que tal situacdo ao acontecer, fica sem saber como resolver
por ndo possuir dinheiro guardado de modo a responder o problema. Isto faz ao vendedor aderir
a pratica do fundo como forma de guardar dinheiro que ira resolver com ele os seus problemas

sem ter que andar de casa em casa a pedir apoio em dinheiro.

Um outro motivo é o facto de mesmo em casos em que tem um marido ou esposa que trabalha
numa empresa do Estado ou privada e que o desconto para a resolucdo do funeral é feito na
empresa, o desembolso do valor ndo € sempre abrangente pode acontecer que a morte é de um
individuo ndo inscrito no cartdo dos beneficiarios e que varias razdes concorrem para que iSSo
acontecesse: A falta de documentos de registo civil por parte do falecido originado pelas

calamidades naturais ou porgue o0s pais morreram antes de efectuarem o registo dos seus filhos.

A outra razdo da criacdo do fundo estd associada a dinamica do agregado familiar, onde uma
determinada familia pode viver com pessoas que estdo a procura de emprego ou que estejam em
casa do familiar temporariamente pelo facto de estar a frequentar a escola e que a casa do

familiar seja considerada a casa mais proxima da escola.
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Uma outra motivacao para a criacdo do fundo por parte dos vendedores é que mesmo no caso em
gque um membro da familia seja ele marido ou mulher chefe do agregado familiar esteja a
trabalhar na empresa estatal, tem sido frequente que o desembolso do valor para custear as

cerimonias flnebres ocorra depois da realizagdo do funeral em situacdes dificeis.

O fundo social pelo seu funcionamento beneficia 0s membros praticantes e os seus dependentes.
E no caso de passar um determinado tempo sem que haja algo que obriga o uso do dinheiro de
fundo social, é definido um montante minimo que ndo deve ser mexido, esperando
eventualmente por um caso que pode acontecer e o resto do valor é colocado a titulo de
empréstimo para quem quiser. Se a pessoa que pediu o empréstimo for do grupo devolve apenas
o valor que levou, mas se a pessoa nao for do grupo de xitique ao levar o dinheiro ¢ aplicado uma

taxa de juros no momento de devolucao.

S80 justamente estes aspectos que levaram Casal (2005) a considerar o sector informal um
incentivo das préaticas de xitique pelo facto de os trabalhadores deste sector ndo possuirem
mecanismos de seguranca social criados pelo governo. E por essa razdo que surge para 0S
trabalhadores deste sector a necessidade de haver uma organizacdo dos servicos sociais baseados

nos lacos de familiaridade.

O fundo de accdo social visa para eles responder os problemas tais como morte e doencgas e faz
com que eles se relacionem com o banco porque o dinheiro é guardado no banco. Mesmo 0s
trabalhadores do sector formal que sdo descontados o dinheiro que visa responder questdes da
morte e doenca de funcionario e de familiares, tambeém aderem ao fundo social do sector

informal por trés razdes.

A primeira razdo, é que no caso da morte do funcionario ou familiar, o dinheiro é desembolsado
depois de a familia contribuir para a realizacdo do funeral. A segunda razdo é o facto da
dindmica da familia em que pode acontecer a morte de um familiar ndo inscrito na sua empresa e
ndo se beneficiar da tal ajuda. E a terceira razdo é que o funeral & um ritual e cada sociedade tem
a sua forma de praticar e isso exige custos, 0 que acontece € que o dinheiro desembolsado pelos

Servicos sociais ndo cobre as despesas.
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7. Significado das Praticas do Xitique

Para um grupo praticante de xitique diario composto por 24 elementos onde cada membro
participa com 250 meticais, o xitique significa compromisso e confianca entre membros do
grupo, uma vez que, o valor diario de 250 meticais, 0 vendedor sente-se obrigado a tirar porque
funciona em como se fosse divida e chega a ser porque existe dentro do grupo um objectivo a

alcancar com o valor total das 24 pessoas.

Segundo, significa unido de forcas de modo a superar dificuldades, uma vez que, na formacéo
dos grupos, os elementos de cada grupo tem ideia do valor que se deve contribuir por pessoa e
consequentemente o valor que cada pessoa gostaria de ter cada vez que for a receber. Foi por
esse motivo que o grupo é composto por 24 elementos porque precisava-se de receber um valor
capaz de permitir 0 uso em Vvarias coisas tais como a compra de roupa para os filhos,

alimentacdo, electrodomésticos e mesmo para a construcdo das suas residéncias.

Terceiro, significa acumular dinheiro uma vez que eles vivem na base da venda nas suas proprias
bancas sendo necessario acumular para poder fazer algo em casa que simboliza final do més no
sentido de fazer compras tais como 25kg ou 50kg de arroz dependendo do agregado familiar, 5
litros de oOleo, ldamina de peixe e outros produtos relacionados com o salério. E por outro lado
significa valorizar a sua actividade e fazer com que seja valorizado pela familia e pela

comunidade.

Por altimo, como uma espécie de contrato de familiaridade porque o xitique é considerado como
um fio que liga cada pessoa com as restantes do grupo criando uma familiaridade entre os
praticantes de xitique e por outro lado, ajuda na responsabilidade em termos de observar as
obrigagdes que cada um tem com a sua familia. Portanto, além de poupanga e obtencéo de micro-
crédito, funciona como um ndcleo de aconselhamento, porque para além de conversas acerca da
vida de cada um sobre a familia, as visitas as casas servem também para fiscalizar o

cumprimento do plano elaborado pelos membros do grupo.
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7.1 Impacto do Xitique na vida dos Praticantes

De acordo com Loforte (2000) o xitique funciona como um instrumento de protec¢do social. Na
percepcdo dos informantes o Xitique ndo se limita a questdo de dinheiro inclui praticas de
reciprocidade. Neste sentido, no campo econdmico as préaticas de xitique devem ser vistas como
relevantes, uma vez que contribuem para poupanca e para ganhos materiais tais como dinheiro
para diversos fins, material de construcdo, diversos objectos de uso doméstico, pagamento de
despesas para a educacdo dos filhos e familiares, compra de alimentos e apoio financeiro na
organizacao de eventos tais como: casamento, baptismo e aniversario. Para vendedores o xitique

contribui para melhorar as condi¢des de vida para suas familias.

Por outro lado, havendo necessidade de aquisi¢do de empréstimo de dinheiro por parte do banco,
surgiu no mercado pequenos micro-créditos de alguns praticantes de Xxitique que apds ter
acumulado o dinheiro usa como seu negécio, abrindo servigos de empréstimos de dinheiro aos
vendedores com aplicacdo de uma taxa de juros negociavel. E por esse motivo que Chicombo
(2008) considera o sector informal como importante na criagdo de fonte de sobrevivéncia da

populagcdo sem emprego.

No campo cultural existem aspectos tais como a busca de mecanismos de manutencdo dos
valores de uma determinada sociedade, por exemplo, xitique é também a obrigacdo que cada
elemento da comunidade tem de participar em cerimoénias seja ela de casamento, aniversario até
no caso da morte, é necessario acompanhar a familia até ao cemitério porque dizem que no caso
de ndo ir nesses eventos, no dia que acontece em sua familia as pessoas combinam para ndo

participarem também.

Desta forma o xitique pode ser considerado uma instituicdo social cujo objectivo principal é
manter as pessoas ligadas, promover um espaco de socializacdo e troca de experiéncia. Sendo
desta forma percebido como um mecanismo para combater o individualismo em contextos
urbano e uma forma de receber a béncdo em suas casas, uma vez que a visita da familia
principalmente dos mais velhos é como receber os antepassados que se encarnam neles e trazem

para suas casas 0 bem-estar e sorte.
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E pelo facto de o xitique ser usado por varios grupos de diferentes idades como espaco de
convivéncia, aproximacdo, construcao de irmandade e para a superacdo de dificuldades através
de apoio de um pelo outro, encontramos em um dos grupos formado por amigas composto por 10
elementos, todas vendedeiras, casadas e residentes no bairro Patrice Lumumba, crentes de
diferentes igrejas, com idades que variam de 20 a 40 anos de idade, fazendo xitique mensal no
valor de 2000 meticais cada. Deste valor 200 meticais de cada membro destina-se a compra de
bebidas e comida durante os encontros como forma de fortalecimento das relagdes de amizade,
familiaridade e vizinhanga. E para manter maior responsabilidade, criaram a relagdo madrinha® e

afilhada® entre elas.

Este caso mostra que as pessoas estdo preocupadas em melhorar as condic¢des de vida explorando
as potencialidades que o colectivo possui. Por outro lado fortificar o relacionamento entre eles de

modo a facilitar o funcionamento dos mecanismos de apoio em varios campos.

7.2 Relacgao entre Vendedores com a Banca

De acordo com Do Rosario (1992), que defende a ideia segundo a qual cabe as instituices
bancarias o papel de empréstimo de dinheiro a populagdo, mas que tal processo tem tido fraca
adesdo devido a aplicacdo de taxa de juros ndo favoravel a populacgéo vulnerével.

Alguns vendedores afirmam ter conta no banco e usam muitas vezes para enviar um dinheiro
para os seus familiares que se encontram nas provincias e também para guardar o dinheiro no
caso de querer acumular o dinheiro de xitique para compra por exemplo de uma viatura. Outros
dizem que ndo tém conta no banco por diversos motivos tais como a falta de documentos de
identidade e pelo facto de as instituicbes bancarias ndo facilitarem a vida para os vendedores
uma vez que seriam obrigados a paralisar suas actividades de modo a aguentarem com as longas

bichas para depositar o valor.

& Mae social que desempenha papel de conselheira na vida religiosa e conjugal (Informantes).
° Filha social da madrinha (Informantes).

27



Uma das cobradoras do xitique cartdo, afirma que guarda o dinheiro no banco uma vez que tem
na sua lista 50 clientes e recolhe o dinheiro diariamente. O dinheiro varia de 50 a 500 meticais e
de acordo com a capacidade financeira de cada um. E no final de cada més devolve o valor
acumulado, onde a cobradora beneficia-se do valor de um dia de cada cliente.

A cobradora aderiu aos servicos bancarios por pensar que o dinheiro guardado em casa pode ser
roubado ou pode ser assaltada no momento que transporta o dinheiro de casa para 0 mercado e
vice-versa. O outro perigo é dela mesma usar o dinheiro por uma eventualidade qualquer e néo
conseguir restituir. Enquanto estando no banco, sente-se segura e com a vantagem de existir um

balcdo do BIM préximo do mercado.

No que diz respeito a obtencdo de dinheiro de empréstimo pelas instituicGes bancérias, 0s
vendedores alegam ndo ser facil uma vez que sdo exigidos muitos documentos dificeis de juntar
porque é necessario ter tempo e dinheiro. O outro problema é do risco de se confiscar os seus
bens no caso de ficar doente ou mesmo morrer antes de concluir o pagamento do dinheiro do

banco. A taxa de juros para eles ndo é o elemento principal para a falta de adeséo.

Para além de que o banco para dar dinheiro leva um tempo que eles consideram excessivo
enquanto no xitique trabalham com um plano flexivel e concreto. No xitique existe a
compreensdo de acordo com a situacdo em que a pessoa se encontra enquanto o banco procura

cumprir apenas com o que foi estabelecido em ambos os lados no momento do contrato.

Por causa dessas limitacbes do banco, surgiu no mercado pequenos bancos particulares de
concesséo de credito aos vendedores e funcionam de acordo com a realidade dos vendedores em
que uma das inovacgOes é 0 uso de pessoa como documento. Estes micro-créditos, em parte
resultam das praticas de xitique uma vez que algumas pessoas acumularam o dinheiro e usam
como seu negdécio colocando a titulo de empréstimo para os vendedores. O dinheiro é dado de

acordo com a aplicacdo de juros negociaveis em ambas as partes.

O valor de xitique é visto como sendo de sacrificio, uma vez que representa o trabalho do
individuo. O individuo é valorizado pelo seu trabalho, e através de xitique mostra a fonte de
obtencdo de dinheiro uma vez que o individuo esta inserido numa rede. E no caso do dinheiro de

empréstimo no banco, apesar de devolver com juros, é visto como ndo sendo do seu esforco,
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comparado com um produto do roubo, dai que as pessoas ndo gostam de exibir o valor de

empréstimo bancario, ele sente-se manchado e em como tivesse alienado a sua casa.
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8. Considerac0es Finais

O presente relatorio analisou as dinamicas de xitique entre vendedores do mercado 25 de

Setembro do bairro Patrice Lumumba, Cidade da Matola, Provincia de Maputo.

De acordo com a literatura revista, as praticas do xitique sdo consideradas como resultantes da
incapacidade por parte da banca em conceder empréstimos e do desenvolvimento do sector
informal que tem sido considerado um elemento dinamizador destas praticas devido a falta de
instituicbes de seguranca social pese embora haja reconhecimento de que este absorve grande

parte da populacdo sem emprego no sector formal.

As préticas de xitique ocorrem mediante a formacéo de grupos, obedecendo varios critérios tais
como: amizade, valor estipulado, familiaridade e comportamento do individuo, para além da sua

periodicidade: diaria, semanal e mensal.

Cada grupo possui um estatuto informalmente concebido que regula o funcionamento de xitique,
baseado no conhecimento partilhado a nivel do grupo, coordenado por um membro escolhido em
consenso. O grupo estipula o dinheiro de acordo com a sua capacidade financeira, tendo

igualmente em conta a periodicidade acima referida.

O factor motivador das préaticas de xitique para vendedores é a poupanca, que mais do que
acumular faz com que o dinheiro circule de mdo em méao tornando possivel a obtencdo de bens
materiais que seria dificil ou mesmo impossivel sem praticar o xitique. Existem outros elementos

em volta destas praticas como é o caso da harmonia entre os vendedores.

A nivel da familia o xitique funciona como um espaco de culto aos antepassados e de
manutencdo de valores culturais bem como de educacdo de todos os membros da familia em
particular para criancas, adolescentes e jovens. Também funciona como um elemento que

estimula comportamento que promove a harmonia entre os membros da familia.

O xitique cria e a0 mesmo tempo é um campo de troca de experiéncia na vida econémico,
cultural e politico, que por sua vez funciona como elemento dinamizador desta pratica, visto que

nas visitas de forma rotativa, cada um procura mostrar o valor dos elementos do seu grupo pela
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forma como o evento em cada casa é organizado e por sua vez os visitantes valorizam o visitado

pela forma como lhes recebe em sua casa e pelo comportamento dos membros da sua familia.

Como forma de obrigar a pessoa a fazer um bom uso de dinheiro surgiu uma tipificacdo das
praticas de xitique: surge xitique de cimento, de roupa, de panela, de congelador e até de festa.
Por fim pode-se considerar que as pessoas conseguem melhorar as condi¢des de vida nas suas
familias pelo apoio de uns aos outros fazendo com que as pessoas consigam ultrapassar 0os males

que infernizam suas vidas em varios campos da vida.
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Anexo 1

Guido de perguntas estruturadas usadas na pesquisa.

1. Como se chama?

2. onde € que vives?

3. Alguma vez ouviu falar de xitique? onde?

4. Tu praticas xitiqgue? Com quem?

5. Como € que se pratica o xitique?

6. Porque € que praticam o xitique?

7. O que fazem para formar grupos de xitique?

8. Como é que fazem a cobranca de dinheiro entre os membros do grupo?
9. Existe alguma relacdo entre o xitique e a banca?

10. O qué que significa xitique?
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Anexo 2. Convivio entre amigos de um grupo de xitique

35



;YL )

Dl

s

r

S d 2R s
2'1* i

Anexo 3. Visita familiar no sistema rotativo
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