Universidade Eduardo Mondlane
Faculdade de Letras e Ciéncias Sociais

Departamento de Arqueologia e Antropologia

As mulheres mukheristas

e 0 comércio transfronteirico

Autora: Maria Rafael Matsimbe

Supervisor: dr. Alexante Mate

Maputo, Abril de 2013




As mulheres mukheristas e o comércio transfronteirico

Relatdrio de pesquisa como requisito para a obtencdo do Grau de Licenciatura em

Antropologia na Universidade Eduardo Mondlane

Autora:

Maria Rafael Matsimbe

O supervisor: O presidente: O oponente:

dr. Alexandre Mate dra. Cétia Filipe dr. Fernando Manjate

Maputo, Abril de 2013



Declaracéo

Declaro que este projecto de pesquisa original é original. Que o mesmo é fruto da minha
investigacao pessoal, estando indicadas ao longo de trabalho e nas referéncias bibliograficas as
fontes de informacdo por mim utilizadas na sua elaboracdo. Declaro ainda que o presente
projecto nunca foi apresentado anteriormente, na integra ou parcialmente, para a obtencdo de

qualquer grau académico.

Maputo, 5 de Abril de 2013

Assinatura

Maria Rafael Matsimbe




Dedicatoria

Dedico esta dissertacdo ao meu marido Titosse, meus filhos Jennifer, Jefferson, José e
Macpherson, meus irmaos, por todo o apoio e dedicacdo ao longo de mais uma etapa da

minha vida, a memoria da minha querida mae, avos e do meu irméo.



Agradecimentos

Agradeco a Deus que colocou esta oportunidade a minha frente.
A Universidade Eduardo Mondlane pelas oportunidades e recursos disponibilizados.

As pessoas que contribuiram para o sucesso deste trabalho quero desta forma reconhecé-las e

enderecar 0S meus sinceros agradecimentos.

Ao dr. Alexandre Mate, meu supervisor, pela paciéncia e dedicacdo ao longo da producgéo

desta dissertacéo.
Ao dr. Emidio Gune, dr. Euclides Gongalves e dr. Manganhela pela pertinéncia do seu apoio.

A todos professores do Departamento de Arqueologia e Antropologia pela transmisséo de

conhecimento.
A todos colegas da turma pela companhia prestada durante o curso.

A todo grupo alvo especialmente as mulheres mukheristas vendedeiras na Baixa da cidade de

Maputo pelos seus valiosos relatos.

Por fim, a toda minha familia, amigos e aqueles cujos nomes ndo mencionei e que, directa ou

indirectamente, contribuiram ao longo deste trabalho, 0 meu muito obrigado.



Lista de abreviaturas

ASSOTSI - Associacdo dos Operadores e Trabalhadores do Sector Informal
COMUTRA - Comité da Mulher Trabalhadora

CEA- Centro dos Estudos Africanos

CAP-Centro de Analises Politicas

DAA- Departamento de Arqueologia e Antropologia



Resumo

O comércio transfronteirico de caracter informal, envolvendo pequenas mercadorias
adquiridas na Africa do Sul e revendidas em Mogambique ganhou uma nova dinamica como
fonte de rendimento para fazer face a carestia de vida e baixos salarios no mercado do
emprego assalariado entre algumas mulheres, particularmente na Cidade e Provincia de

Maputo.

O objectivo do presente trabalho consistiu em compreender as estratégias adotadas pelas
mulheres mukheristas no local da compra dos produtos (Africa do Sul), seu transporte,
transito transfronteirico e venda na Baixa da cidade de Maputo. Os procedimentos
metodologicos para a realizacdo deste trabalho consistiram em um estudo de caso detalhado,
articulando-se a pesquisa bibliografica e entrevistas semiestruturadas com as mulheres

mulkheristas.

Verificou-se que o comeércio transfronteirico e estratégias de reprodugdo socioecondémicas
implementadas pelas mulheres mukheristas devem ser vistos como um processo complexo
que inclui a compra dos produtos em territorios transnacionais, transporte, manuseamento e
venda em Mocambique envolve que relacdes de poder, de exploracdo, cooperacdo, confianca
e convivéncia entre as mukheristas e estas com os fornecedores de produtos, transportadores,
gai-gai (carregadores) e compradores. O que requereu 0 conhecimento das experiéncias de

cada participante, e vivéncias de caracter individual e social.

Notou-se que as estratégias de reproducdo socioecondémica criam impacto que se resume na
exclusdo dentro dos grupos, cobranca de dividas morais, criacdo de novas identidades, que
fazem com que as mukheristas se configuram como as mais detentoras do poder no processo
comercial, emergindo desta forma, conflitos que desestruturam as redes sociais entre elas e

outras pessoas envolvidas nesse mesmo processo.

Palavras-chave: Comércio transfronteirico; reproducdo socioecondémica; redes sociais
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1. Introducéo

O presente trabalho é um relatério de pesquisa para a obtencdo do Grau de Licenciatura em
Antropologia, cujo tema é “Comércio transfronteirico e estratégias de reproducdo
socioecondémica entre as mulheres mukheristas: um estudo a partir da Baixa da Cidade de

Maputo”.

Os estudos sobre o comércio transfronteirico tratam-no como uma actividade de micro
importacdo informal caracterizada pelo transito de produtos de um pais para o outro. Como refere
Chivangue (2012: 12), em Mogambique este comércio escapa ao fisco na fronteira de Ressano

Garcia, devido aos arranjos e as manobras implementadas pelos comerciantes mukheristas.

Nesta pesquisa enquadramos o comércio transfronteirico no sector informal dado que as mulheres
mukheristas escapam de alguns procedimentos legais desde a compra dos produtos além

fronteira, o pagamento das taxas aduaneiras, o transporte até a venda no destino.

A informalidade € concebida por Cruz e Silva (2005:23) como a participacdo de individuos numa
actividade comercial sem possuir licenca legal para o seu exercicio, e que ndo sendo devidamente
taxada, e ndo reportada oficialmente, no geral esta abrangida pelo pagamento de taxas especificas
as autoridades fiscais. Inicialmente era utilizada para se referir a actividades feitas ilegal e

ilicitamente.

A pesquisa aliou-se a duas abordagens. A primeira que é apresentada por Chicane (2002),
Manganhela (2006) e Chivangue (2012) que analisam o comeércio transfronteirico “informal”,
olhando para as motivacOes, papel, l6gicas e estratégias implementadas pelos seus praticantes
para a sua subsisténcia e consideram esta pratica como sendo reforcado pelos determinantes
institucionais e politicos estabelecidos pela Policia das Alfandegas, da Guarda-Fronteiras e

agentes comunitarios.

Ambas abordagens enfatizam os processos informais ocorridos em contextos laborais formais e
informais para a reproducdo socioecondmica dos trabalhadores. E para este trabalho
consideramos as mukheristas dentro de um sector de trabalho produtivo de caracter comercial
através do qual elas se identificam como trabalhadores e geram rendimentos mediante diversas

estratégias informais.



Segundo Manganhela (2006: 4), o comércio transfronteirico de Mogambique a Africa do Sul era
feito pelos nativos de Namaacha, e que este é sustentado pelas praticas que permitem adquirir
mercadorias de dificil transito pelas fronteiras. Conforme o autor, esta actividade tem atraido
mais praticantes, desde o fim da guerra civil e apds os acordos geral da paz em 1992. Deste modo,
entendemos que o comércio transfronteirico é justificado também pelo processo histérico dos
dois paises. Pois, no tempo colonial, muitos mogambicanos foram recrutados para trabalhar nas
plantac6es de cana-de-agucar e nas minas proporcionando a transformacéo social e econdémica de
alguns mocambicanos, e contribuindo para o desenvolvimento do capitalismo sul-africano e

melhorias da vida de algumas familias mogambicanas.

O presente trabalho estd estruturado em cinco capitulos, sendo o primeiro composto pela
introducdo onde apresentamos a contextualizacao, a delimitacdo do tema e do espaco geogréafico
onde fizemos o estudo, o problema de pesquisa, 0s objectivos geral e especificos e a justificativa.
No segundo capitulo consta o enquadramento tedrico, operacionalizdmos os conceitos chaves da
pesquisa e segue a revisdo de literatura, apresentando as diferentes linhas de abordagem tecendo

algumas estratégias implementadas pelas mulheres mukheristas.

No terceiro capitulo, consta a metodologia do trabalho onde explicitamos as técnicas e métodos
utilizados para o efeito do trabalho. No quarto capitulo apresentamos e analisamos os dados da
pesquisa e confrontamos as diferentes abordagens sobre assunto tratado. ldentificamos e
interpretamos as motivagdes que levam as mulheres mukheristas a praticarem esta actividade, as
estratégias que elas adoptam na sua integragdo no grupo, na compra, transporte, transito
transfronteirico, na venda, comparamos com as tendéncias actuais do comercio transfronteirigo. E
por fim analisamos o contributo do comércio transfronteirico para as mulheres mukheristas.
Finalmente, no quinto capitulo apresentamos as conclusfes onde sintetizamos resultados que

obtivemos da pesquisa exploratoria.



1.1. Problematizacéo

O comércio transfronteirico é analisado de forma fragmentada, concentrando-se nas estratégias
adotadas pelos seus praticantes para ultrapassar as barreiras fronteiricas e burocracias formais,
como se estes elementos fossem Unicos entraves para esta actividade. Do mesmo modo
enfatizam-se 0s aspectos econdmicos e financeiros principais motivagdes para esta pratica. O que
ndo permite perceber de forma ampla as suas dinamicas quer em torno dos praticantes quer em
torno da actividade em si. Pois constatamos que neste processo comercial esta presente o
individualismo, a afirmacdo de identidades, relacdes de poder, de exploracdo, cooperacdo e
confianga entre os seus praticantes. Além disso percebemos que esta actividade € um processo
que inclui a compra dos produtos em territorios transnacionais, transporte, manuseamento e

venda no local de destino (territério nacional).

As estratégias de reproducdo socioecondmica que ocorrem no processo do Ccomércio
transfronteirico de caracter informal em Mogambique e, particularmente na parte sul do pais
desde a era colonial até os tempos actuais tém sido objecto de analise em diversas Ciéncias
Sociais especificamente na Antropologia, na Imprensa e na esfera politica (Cruz e Silva 2005).

Na maior parte das analises esta actividade é concebida como comércio informal.

Diversos autores como Biza (2000), Chicane (2002), Mosca (2006), Mosse e Cortez (2006),
Francisco e Paulo (2006) e Chivangue (2012) consideram o comércio informal como alternativa e
estratégia de sobrevivéncia que funciona através de redes sociais informais de carécter
associativas e cooperativas que promovem a entreajuda e solidariedade entre os seus actores. O
que demonstra a reciprocidade entre no seio do comercio transfronteirico que é o fundamento
para a convivéncia e reproducdo socioeconomica, que ultrapassam o nivel das estratégias de

sobrevivéncia.

Constatamos que a entreajuda como um jogo de reciprocidade, que quando nao é cumprida (por
ser um contracto de troca de favores®) constitui uma fonte de relacdes conflituosas que podem

desestruturar as redes sociais.

Videm Mauss 1974. Sociologia e Antropologia.



Torna-se problematico ainda considerar que as redes associativas funcionam genericamente para
todos comerciantes do sector informal. Uma vez que existem ha conflitos entre os actores que
leva a formacdo de pequenos grupos isolados e individuos entre os quais ndo existe entreajuda.
Isto fez-nos constatar que a entreajuda constitui um acto de correspondéncia simbdlica, feita na
base de vontade propria e a0 mesmo tempo forgada, e que funciona por vezes dentro de um prazo
calculado na mente de quem espera ser retribuido. Por isso que acarreta conflitos quando o prazo
calculado passa e 0 que se espera receber ndo corresponde as expectativas. Dada a esta situacdo foi
necessaria a compreensdo das estratégias que as mulheres mukheristas desenvolvem para

manutencdo da sua actividade.

Para este estudo ndo s6 se olhou para as politicas do Estado sobre o comércio transfronteirico,
como também as interacGes entre 0s seus praticantes (mulheres mukheristas). Porque mais do que

produto das politicas, é produto dos proprios praticantes em interaccéo.

Com este estudo pretendemos contribuir e dar maior visibilidade da maneira como as mulheres
mukheristas adoptam as estratégias para a sua reproducdo socioecondmica através do comércio
transfronteirico e mostrar as suas logicas. Do mesmo modo trazer mais reflexes sobre o

comércio transfronteirico que se juntem as ja existentes.

1.2.  Objectivos

A pesquisa considerou 0s seguintes objectivos:

1.2.1. Objetivo geral

Como objectivo geral o estudo procurou compreender as estratégias de reproducdo
socioecondémica que as mulheres mukheristas implementam para a eficacia da sua actividade no

processo de compra, transporte, transito transfronteiri¢o e revenda de suas mercadorias.

1.2.2. Objectivos especificos

Especificamente para este estudo fizemos o levantamento de informagfes sobre as estratégias e

motivacOes que levam as mulheres mukheristas a praticar o comércio transfronteirigo;



Interpretamos as estratégias doptadas pelas mulheres mukheristas para a sua integracao laboral,

na compra, transporte, transito transfronteirico e venda dos produtos que comercializam;

Analisamos o contributo do comeércio transfronteirico nos aspectos sociais, culturais e

econdémicas das mulheres mukheristas.

1.3. Hipoteses
Esta pesquisa considerou as seguintes hipétese para o trabalho:

1) O comércio transfronteirico feito entre mulheres mukheristas é uma fonte de rendimento

de economia domestica que se liga as praticas de combate a pobreza.

2) O comércio transfronteirico gera lucros atractivos quanto se conjugam diversas estratégias

que envolvem o individualismo, relacGes de poder, de cooperacdo e confianga entre 0s

seus praticantes.



Capitulo 11

2. Enquadramento Teorico

A opcdo tedrica escolhida para a andlise das estratégias implementadas pelas mulheres
mukheristas para a manutencdo da sua actividade e para reproducdo socioeconémica compreende
a utilizacdo da referéncia da racionalidade de Lisle White discutida por De Mello (2004) em:
Antropologia cultural: iniciacao, teorias e temas. E de Hugo (2000) por Chivangue (2012) em:

Mukhero em Mogambique: analise das Ldgicas e Préaticas do Comércio Informal.

De Mello (2004) aborda os meios de producdo enquanto produtos da mente humana que se
tornam agentes de mudancas de outros niveis do fenémeno cultural. Cultura esta que para White
se desenvolve quando a quantidade de energia de que o homem dispdem per capita aumenta. No
comércio transfronteirico de caracter informal constatamos a existéncia da reproducéo
socioecondémica quando as mulheres mukheristas aumentam os seus bens materiais através de um

esforgo tanto fisico e quanto mental.

A teoria discutida em Chivangue, a teoria da acg¢do fundamentada assenta nos valores
normativos estatuidos pela sociedade. Para analisar as estratégias implementadas pelas mulheres
mukheristas adoptamos como variaveis a diversidade, individualismo, dominacéo e distingdo que
compensam parcialmente a pressao da consciéncia moral e ética das praticas usadas como

estratégias para 0 aumento de rendimentos socioeconémicos pelo grupo alvo.

Neste estudo postulamos que o comércio transfronteirico € uma actividade onde se conjugam
diversas estratégias de caracter individualista e egoista que acabam por contribuir
significativamente para a materializacdo de um objectivo comum que é a obtencdo de

rendimentos socioecondomicos das mulheres mukheristas.

Para argumentarmos sobre as estratégias adoptadas pelas mukheristas recorremos as reflexdes de
Sousa e Oelze (1998) citando Simmel, e de Bourdieu (2007) que discutem a racionalidade do
individuo e a sociedade: ambos defendem a existéncia de um campo em que 0s agentes disputam
e ocupam diferentes classes sociais. Sendo que os valores s&o importantes para a construcédo do
individuo que perante o subjectivo e o objectivo a sociedade atribui valores colectivos e

individuais.



Sousa e Oelze (1998) entendem que o0 homem perde a sua liberdade quando comeca a viver em
sociedade. O que significa que nem tudo o que as pessoas escolhem é produto da sua vontade, a
escolha segue sempre um ideal dependendo do contexto social. Contexto esse que é formado por

pessoas, seus bens e pela Natureza.

2.1. Operacionalizacéo conceptual

Nesta seccdo definimos o0s conceitos chaves da pesquisa nomeadamente: comércio

transfronteirico, estratégia de reproducdo socioecondémica e redes sociais.
Comeércio transfronteirico

Os estudos feitos sobre este fendmeno como o de Covane (2002) e Feliciano (1998) mostram que
no tempo colonial e durante a guerra civil, a emigracdo no sul de Mogambique ganhou maior

protagonismo onde as mulheres migravam como acompanhantes dos seus maridos.

O comércio transfronteirico € uma continuidade de um fenémeno que em tempos funcionou
como estratégia dentro de um contexto, o que nos leva a concluir que actualmente trata-se de uma
pratica historica e cultural que entrou em dindmica entre 0s mogambicanos, uma vez que as
mulheres viajam de forma independente. Actualmente esse fendmeno intensifica-se devido a
maior facilidade para a aquisicdo dos passaportes e pela adopcao da politica da desvalorizacdo

dos vistos, para a emigragdo nos paises membros da SADC (Covane 2002).

Na sua tese de mestrado Chivangue (2012:12) concebe o comércio transfronteirico como uma
actividade de micro importacdo informal caracterizada pela travessia de Ressano Garcia para
Africa do Sul (RSA), local onde o mukheristas compra diversos bem para uma posterior venda,
geralmente a grosso, nos mercados de Maputo.

Nesta pesquisa consideramos o comércio transfronteirico como parte do comércio informal onde
as mulheres mukherista adoptam estratégias para a sua reprodugdo socioeconémica. Este por
estar associado ao ramo de comércio informal, aliamo-nos a visdo de Cruz e Silva (2005)
segundo a qual este actividade é realizada pelas pessoas sem possuir licenca legal mas que séo

estd abrangidas pelo pagamento de taxas especificas as autoridades fiscais.



Estratégias de reproducao socioeconémica

Amorim (2004) discutia a reprodugdo social a partir da endogamia, onde 0s casamentos no seu
objecto de estudo eram uma estratégia de reproducdo social. No seu artigo, sobre a reproducéo
bioldgica e social nos comportamentos diferenciais nas lajes do pico mostra que, as estratégias de
reproducdo social entre os acorianos das lajes do pico sdo feitas ao mesmo nivel, pelos
casamentos tardios no mesmo grupo, pelo celibato e pela emigragéo.

O recurso ao comeércio transfronteirico é também visto na perspectiva do género por Baptista e
Cacciamali (2009), ao mostrarem que a migracdo feminina cria a diferenca salarial entre homens
e mulheres naquele, os homens ganham relativamente mais em relacdo as mulheres e que isso
acontece porque o mercado de emprego valoriza mais os atributos masculinos em detrimento dos
femininos. Concluem que apesar de mulher estar inserida no mercado de trabalho, ndo diminuiu o

seu papel de mulher como mae, esposa, funcionaria e responsavel pela transmissao de valores.

Bourdieu (2007:122) define as estratégias de reproducdo socioecondémica como sistemas de
reconversdo dos bens materiais e sociais que depende dos instrumentos ou do capital a ser

reproduzido, onde qualquer mudanca acarreta uma reconstrucao de instrumentos de reproducao.

Do mesmo modo Da costa e Rodrigues (1997) entendem as estratégias de reprodu¢do como um
conjunto de ldgicas e praticas que articulam o tradicional e o moderno, resultantes das
transformacdes e readaptacfes das sociedades e novos contextos, centradas na familia como
grupo de organizacdo e gestdo das mesmas, implicando uma dispersédo de recursos, actividades e

redes de relacGes. Estes autores aliam estas estratégias imperativas de sobrevivéncia.

Para o presente trabalho entendemos as estratégias de reproducéo socioeconémica como meio de
transformacédo social e economico da vida das mulheres mukhristas, comparando a partir do
antes, depois e agora. Este conceito é de importancia vital, uma vez que encontramos as mulheres
a implementar estratégias com objectivo de acumular o capital e reproduzir as suas relacGes

sociais, elevando o seu status social e econdmico.



Redes Sociais

A rede social concebida por Maia (2002:54) como um conjunto de configuracGes sociais que 0S
individuos sdo capazes de representar. Portanto, o nimero e o tipo de relacionamentos serdo
factores que permitem estudar os individuos e os grupos a partir de um conjunto de categorias e
em relacdo aos mais diversos aspectos. Maia vislumbra a ambiguidade na sua conceptualizacdo

que na visdo de Mayer (1987:128) crava-se nas matrizes de conexdes sociais.

Mayer (1987:127) concebe como quase-grupos e assenta em dois pressupostos: 0S
classificatorios, em que sdo construidas em funcdo dos interesses comuns, subjacentes ao grupo
potencial como também pode ser feita por um individuo a partir do seu status e, os interactivos

baseados a um conjunto de individuos em interac¢éo.

Mayer (1987) introduz também a nocdo de conjunto-de-accdo que difere do grupo ou da
associacdo que pode ser difusa, enquanto nas primeiras, as ac¢oes de qualquer membro tornam-se

relevantes uma vez que sao interac¢bes com o proprio ego ou seu intermediario.

Estes conceitos adequam-se na configuracdo a que pretendemos estudar entre as mukheristas uma
vez que elas interagem juntas e lutam pelos mesmos objectivos mas com interesses diferentes e

individuais.



2.2. Revisao de literatura

Nesta parte apresentamos e analisamos as linhas de abordagens sobre o comércio transfronteirico
“informal”. Os estudos sobre o comércio transfronteirico surgem das reflexdes sobre a expanséo
da rede comercial na Europa a partir do seculo XVIII com a Revolugdo Industrial, tendo-se

alastrado para outra parte do mundo como: Africa e Asia.

Como explica Garcia (2008), o comércio transfronteirico € consequéncia da cientificidade
tecnologica acelerada através da informacdo e da facilidade de transporte que levou facil
circulacdo e fluxo de mercadorias, servicos e factores produtivos no mundo entre os séculos XIX

e XX, tendo contribuido para o rendimento e riqueza individual médio das populacdes.

Chicane (2002), Manganhela (2006) e Chivangue (2012) apresentam uma visao estruturalista
sobre o comeércio transfronteirico “informal”, designadamente mukhero, olhando para as
motivagdes, papel, logicas e estratégias implementadas pelos seus praticantes para a sua
sobrevivéncia. Em tais abordagens é notoria a invisibilidade das interac¢es entre 0s praticantes
como uma das motivacdes, estratégias e logicas associadas a esta pratica para a reproducéao

socioeconémica.

Em sua tese de Licenciatura Chicane (2002) escreve sobre mukhero/mukheristas em Maputo a
partir da fronteira de Namaacha em Ressano Garcia, enfatizando as redes sociais como objecto de
estudo para perceber a prevaléncia das formas de solidariedade e de reciprocidade para
transaccionar as mercadorias na fronteira, tendo constatado que estas promovem a sua integracéo

no processo de mukhero e a0 mesmo tempo funcionam como mecanismos de entreajuda.

Chivangue (2012), na mesma ideia que Chicane (2002) analisa as logicas do mukhero na
travessia fronteirica de Namaacha em Ressano Garcia, Maputo, destacando as redes de
solidariedade do tipo comunitario como melhores estratégias da pratica de Mukhero, em contraste
como a ideia de associagdes pelo facto destas constituirem um espagco de projecto dos seus
lideres, e podem ser vistas como passiveis de instrumentalizacdo por parte do governo, enquanto
0s mukheristas sdo os proprios agentes desta pratica. Explica ainda o autor que esta pratica ganha
sentido a partir da fuga ao fisco, prestacdo de favores sexuais pelas mulheres, suborno aos
agentes das alfandegas e contorno de institui¢des do Estado.
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Manganhela (2006) discute 0 mukhero como fonte de aumento de rendimentos nas receitas das
alfandegas. E igualmente a Chivangue (2012), centrando a sua analise no campo motivacional e
das estratégias considera a “pobreza absoluta estrutural” como factor que leva as pessoas a
praticar o0 mukhero e constata que a fuga ao fisco e a corrupgdo que é o suborno da policia das
alfandegas constituem estratégias que os mukheristas adoptam para maximizar o lucro, dadas as

elevadas taxas aduaneiras na entrada de produtos Sul-africanos a Mogambique pelas fronteiras.

Chichava (2011) traz uma reflexdo que revela a motivacdo para 0 comércio transfronteirico que
envolve as politicas dos Estados Membros da SADC, onde se considera que a reproducédo
socioecondmica resultaria do comércio de livre circulagdo. Esta politica incentiva aos
comerciantes de Mocambique a buscar produtos em outros paises, mas que se deparam com
barreiras no transito transfronteirico. Facto que leva a adopcdo de diversas estratégias entre as

quais a fuga ao fisco e a corrupcao.

Casal (2005) na sua obra faz um desfecho de toda a literatura aqui apresentada, tornando-se deste
modo o autor em maior destaque deste estudo. Fez um estudo sobre o desenvolvimento
procurando compreender o funcionamento das teorias de dadiva nos sistemas mercantis em
Damaia. O autor entende a cooperacdo e a reciprocidade nas trocas mercantis como sendo uma
estratégia dominante entre os comerciantes, onde ha jogo de interesses individuais e considera a
cooperacdo e a reciprocidade como bases tedrica e analitica para compreender os fenédmenos

sociais das trocas mercantis.

Uma vez que na nossa perspectiva o comercio transfronteirico é um processo que envolve a
compra de mercadorias em outros paises, seu transporte, manuseamento e posterior venda no
territério nacional envolvendo processos “informais”, para a nossa analise recorremos também a
algumas abordagens sobre o comércio “informal”. Em tais abordagens destacamos Estermann
(1971), Feliciano (1998), Biza (2000), Bilale (2007), Covane (2002), Casal (2005), Cruz e Silva
(2005), Mosca (2006), Tvedten at al. (2009) e Chichava (2011).

Estes autores apresentam uma visdo mais abrangente sobre o comércio transfronteirico uma vez
que estabelecem a relacdo entre a estrutura socioeconémica dos comerciantes informais, as
politicas e quadros normativos formal, informal e espontaneamente instituidos. Os mesmos tém

limitacBes por tratar esta actividade como uma alternativa para a sobrevivéncia, e que resulta do
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desemprego e fome estruturais, cujos praticantes tém um baixo nivel de escolaridade (Biza 2000;

Francisco e Paulo 2006).

Mosca (2006) ao analisar o comércio informal em Maputo observou que este processo informal
criava rupturas aos principios das familias tradicionalmente construidas e faz surgir conflitos
porque reestruturam a divisdo social de trabalho nas familias e nas comunidades, e configuram
novas relagbes de poder entre homem e mulher. Conforme o autor, a sobrevivéncia das
economias das mulheres do sector informal assenta, em alguns casos nas relacdes familiares e de

proximidade e em lagos de solidariedade e cooperacéo.

Tvedten at al. (2009) estudaram sobre as estratégias de reproducdo implementadas pelas mulheres
para a sua subsisténcia, em Mussoril e mostram que, naquele local elas ndo tinham prestigio pois
este era ostentado pelas pessoas com um emprego formal embora mesmo que agricultura
praticada pelas mulheres era considerada como principal fonte de rendimento econdémico das

populages, particularmente das mulheres chefes de agregados familiares e mées solteiras.

Num olhar cultural e historico Feliciano (1998) na sua obra intitulada Antropologia econémica
dos tshonga do Sul do Rio Save de Mogambique procurou compreender a ldgica interna da
economia tshonga do povo Makeze e conclui que as relagdes de parentesco ainda estdo no quadro
dominante das actividades econdmicas apesar dos desajustamentos e descontinuidades impostos

pela colonizagéo.

Covane (2002) na mesma ideia com a do Feliciano em um olhar sobre o processo histérico do sul
de Mocambique e da Africa do Sul explica que no tempo colonial e durante a guerra civil, as
mulheres viajavam para Africa do Sul como acompanhantes dos seus maridos a curto prazo. O
dinheiro que os seus maridos ganhavam cobria as suas despesas e compravam gado para criar

fortuna e, criava novas dinamicas socioecondmicas nas suas zonas rurais.

Na linha das dindmicas, Cruz e Silva (2005) analisa a organizacao dos trabalhadores do comércio
informal nos mercados da Cidade de Maputo e discute a exclusdo social das mulheres no
comércio informal, por constatar-se que este fosse pouco convencional para elas, o que levou a
alteracdo dos padrdes ligados a valores culturais e relaces sociais de género nas familias e na
sociedade.
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Estermann (1971) na sua obra sobre analises de uma exposi¢cdo das principais actividades
econdmicas de trés grupos étnicos do sudoeste de Angola: ambos; nhaneca-humbe e herero que,
consideravam a divisdo do trabalho. Sendo a agricultura e a pastoricia como a base das suas
actividades econdmicas em que quando fosse época da seca, abandonavam a agricultura e
praticavam a pastoricia. A primeira era praticada pelas mulheres e a ultima pelos homens. E as
mulheres ainda adoptavam como estratégia para aumentar rendimentos domésticos a olaria, latas

e cobre como objectos de uso corrente e/ou de adorno.

Estas abordagens formalistas e associativistas acima discutidas, onde temos as mulheres como
acompanhantes, e culturalmente interditas na pratica do comércio informal, onde a divisdo do
trabalho por sexo era a estratégia de reproducdo socioecondémica vigente, neste estudo
compreendemos que se tratou de uma fase em que a dinamica seguia um padrao de vida assente
na distincdo de género, onde o trabalho das mulheres era desprezado. A vida € dinamica, e
devemos esperar transformagOes nas atitudes comportamentais dos actores sociais. As mulheres
mukheristas objecto deste estudo ja ndo vdo as machambas, ndo se deslocam para os postos de
trabalho assalariado, e optam pela pratica de comércio transfronteirico através do qual garantem a

sua reproducdo socioeconémica.
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Capitulo 111
3. Metodologia

Nesta seccdo apresentamos 0s meios usados e a forma como fizemos a pesquisa no ambito da

recolha de dados.

Para este estudo adoptamos o estudo de caso detalhado, dada a sua possibilidade de fazer o
levantamento de dados qualitativos usando recurso & pesquisa bibliografica como forma de
buscar teorias subjacente ao estudo, feita nas bibliotecas do DAA, de Brazdo Mazula, da CEA e
CEP, ambas da Universidade Eduardo Mondlane e outros artigos “baixados” na internet.
Baseamo-nos nas entrevistas semiestruturadas e a observacdo ndo participante, definidas em
Quivy e Campenhoudt (2005), dada a profundidade e a sensibilidade do fendmeno estudado que,
considerou mais 0s aspectos ligados as estratégias de reproducdo socioecondémica implementada
pelas mulheres mukheristas seu local de trabalho. A nossa observagéo teve maior enfoque nas
praticas e discurso das mukheristas no local de revenda, dadas as limitagdes da dimensédo

territorial abrangida pelo comércio transfronteirico.

No que concerne as entrevistas semiestruturadas entrevistamos 19 informantes, a saber: 4
motoristas de chapa, 5 “gai-gais” e 10 mukheristas. Os motoristas e 0s gai-gais entrevistados
tornaram-se em destaque porque sdo grupos bastantes relacionados no dominio das actividades
desenvolvidas pelas mukheristas formando deste modo, um objecto fundamental para a resolucéo

das questdes que o estudo discute.

Para uma melhor compreensdo das praticas das mukheristas, as entrevistas foram efectuadas
individualmente para todas elas, e em grupos, para outros informantes. Para tal guidmo-nos por
uma lista de topicos, que juntamente com a facilidade de comunicacdo linguistica e de
observacdo, possibilitou-nos na recolha de dados mais precisos. Durante a interacgdo com o
grupo alvo, privilegiamos conversas informais, para estimular os informantes de modo a criar um

ambiente favoravel e, deixa-los a vontade para expor os sentidos sobre as suas praticas.

Estas técnicas e métodos serviram de meio para buscar respostas ao problema, e, como forma de
responder o objectivo geral destacamos, as estratégias por elas implementadas; as motivacGes

que, levam-nas a optarem por esta pratica e ndo outras; as estratégias por elas adoptadas na sua
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integracdo laboral?, o impacto do relacionamento e interaccdo entre as mukheristas, os ““gai-gai”
e seus motoristas e, as dindmicas socioeconomicas; no fim destacamos o contributo que advém da

interaccdo entre eles e o desta actividade nas suas economias.

Para as mukheristas e 0s “gai-gais” as entrevistas foram efectuadas na Baixa da cidade de
Maputo junto aos armazéns onde elas fazem a posterior revenda e, para 0s motoristas que
transportam mukheristas e suas mercadorias foram realizadas 4 entrevistas das quais: 2 no
Terminal Rodoviaria, da Baixa da cidade de Maputo, 1 foi feita no percurso Durban-Maputo e 1
na fronteira em Ressano Garcia. Para analisarmos os dados guidmo-nos pela resposta ao
objectivo geral, ao problema e a pergunta de partida, a partir dos objectivos especificos da

pesquisa.

O principal constrangimento durante a pesquisa foi a limitacdo que decorreu do factor tempo,
dado que muitas informantes estavam indisponiveis, por natureza do seu trabalho. Inicialmente
foi nos recusado fazer parte do grupo alvo alegando que fizéssemos um estudo que se calhar
tivesse ligacdo com a inspeccao dos servigos das alfandegas, para averiguar assuntos ligados a

corrupcao ou a fuga ao fisco.

Como solugdo criamos amizade com os “gai-gais” dos armazéns e alguns motoristas delas que
nos fizeram chegar até elas. Como forma de garantir a sua amizade, durante a recolha de dados,
tivemos de comprar, comida vendida no mercado, como forma de acompanhé-las na hora do seu
almoco. Compramos também “Macdozinhos” para comermos todas juntas enquanto
interagiamos; como também pintei unhas de verniz, e inventei sorrisos e conversas e pedi para
participar num convivio de xitique que depois foi nos admitidos. E num sébado seguinte fomos

conviver 4 casa da Maida a quem recebia xitique®.

2 . . . )
Em alguns meios sociais o termo laboral, trabalho associa-se ao emprego assalariado exceptuando os trabalhos

domeésticos, comerciais etc. Para mais detalhes videm Arthur, Maria José Apud Negrdo 1998. RelagGes de género em

Mocgambique. Pp.27.

% Um sistema rotativo e endégeno que consiste num grupo de pessoas, constituido por amigos, colegas de trabalho ou
familiares que estipulam um montante de contribuigdes assim como a periodicidade dos encontros para prestacéo de
contas e distribuicdo rotativa amealhado por cada uma das pessoas envolvidas no grupo (Francisco e Paulo 2006).

No grupo das mukheristas estudado o xitique € feito como um meio de poupanca e de socializaggo.
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Também fizemos duas viagens, uma a Durban e outra & fronteira de Ressano Garcia. Na primeira
viajamos durante o dia sem sucesso, isto porque apanhamos autocarros que €, pouco comum para
mukheristas em estudo. Esta viagem aconteceu num final de semana em que 0s mocambicanos
festejavam feriados consecutivos e toleréncia de ponto consequentes, do dia 2 de Fevereiro que,

se comemora 0 Guazamuthinee* e o dia 3 do mesmo més, dia dos heréis mogambicanos”.

Contudo, a segunda viaje apesar dos gastos e do desafio de viajar nas noites foi com sucesso.
Ambas viagens acarretaram custos monetarios, tempo e sacrificios porque, implicou que
fizéssemos todas as viagens (excepto a da ida & Durban) de noite, como forma de nos

encontrarmos com o objecto de estudo. Foi interessante.

O trabalho foi realizado no bairro central C, popularmente conhecido por Baixa da cidade de
Maputo que se localiza paralelamente entre as avenidas Ferndo Magalh&es a Norte da Zedequias
Manganhela a Sul; e perpendicularmente entre as avenidas Filipe Samuel Magaia a Este e

avenida Karl Max a Oeste

*Dia em que o colonialismo portugués enfrentou uma forte e reconhecida batalha com Maguiguana em Marracuene.
® Dia da morte do Eduardo Mondlane um dos fundadores do partido FRELIMO que, que levou o fim da guerra
colonizagdo em Mogambique.
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Capitulo IV
4. Resultados preliminares da pesquisa

Nesta sec¢do descrevemos, analisamos, interpretamos os dados sobre o comércio transfronteirigo
e a reproducdo socioeconomica das mulheres mukheristas, centrando-nos nas motivagoes,

integracdo, estratégias adoptadas, o contributo e significados que elas atribuem a esta pratica.

4.1. Motivacao e integracdo das mulheres no comércio transfronteirico/mukhero

A integracdo das mulheres no comércio transfronteirico significa inicio de uma nova etapa da sua
vida que tem por vezes consequéncias nefastas quando leva-as ao risco de vida devido a viagens
longas em automoveis mini-buss. Outro risco é de perder bens materiais que possuiam
anteriormente quando fazem empréstimos de dinheiro nas instituicbes bancérias penhorando bens
que posteriormente sdo confiscados no caso de ndo conseguirem reembolsar o dinheiro dentro do
prazo estabelecido devido a falta de conhecimento e de experiéncia sobre a pratica de mukhero.
H& também consequéncias de caracter social como a ruptura com as relacdes sociais
estabelecidas com certas pessoas (familiares, amigos e vizinhos), perda de certo prestigio e
estatuto sociais devido ao juizo de valor que se faz sobre a mesma préatica pelas mulheres.

Como estratégias de integracdo no mukhero, as mulheristas algumas filiaram-se recorrendo as
redes sociais atraves das quais conseguiram estabelecer amizades e intimidades. O que permitiu-
as 0 acesso a aprendizagem sobre o fazer mukhero. Outras mukheristas filiaram-se e ganharam

experiéncias sobre esta pratica individualmente.

A filiagdo nas redes sociais limita a independéncia e compromete as mukheristas por causa da
divida social que contraem para a sua integracdo no comércio e no grupo. No caso em que
procuram ser independentes surgem conflitos, que partem do problema da falta de retribuicéo do
gesto a quem tenha orientado nas primeiras viagens, e a partir destes conflitos, desestruturam-se
as redes sociais fazendo surgir desentendimento e entreajuda entre algumas praticantes. Esta

situacdo torna-se evidente na sua interaccdo, denotada pela instabilidade da coesdo social do

17



grupo®. Assim, torna-nos dificil falar da coesdo do grupo das mukheristas uma vez que a sua

heterogeneidade é ditada por conflitos internos e permanentes.

As mulheres mukheristas afirmaram que o comércio transfronteirico € uma forma de ganhar
autonomia financeira. A carestia de vida e o pagamento de salarios baixos no mercado de
emprego assalariado também explicam as motivacGes para pratica desta actividade. A fuga ao
fisco e a corrupcdo perpetrada entre elas e os agentes das alfandegas sdo outras ldgicas que
estruturam o mukhero, funcionando estratégias para a maximizacao de lucro, uma vez que elas
ndo pagam devidamente as taxas aduaneiras. Movidas por estas razfes, as mukheristas
beneficiam também aos agentes das alfandegas porque acumulam avultadas somas de dinheiro e

bens materiais econdmicos e sociais.

As mukheristas compram os produtos na Africa do Sul a baixos precos e vém vendé-los a grosso
e precos altos em Mocambique, particularmente nas lojas e nos armazéns da Baixa da cidade de
Maputo, assim como a pessoas singulares. Estes fendmenos criam entusiasmo e
consequentemente maior aderéncia do que estar no emprego assalariado a ganhar um salario
minimo estabelecido pelo governo de Mocambique. Esta afirmacdo é sustentada por Chichava
(2011) ao referir que Mogambique é relativamente dependente da economia externa e o seu
comércio é de livre circulacdo proveniente dos consumidores e das importacdes, € ndo dos

produtores locais.

Esta é a verdade que o estudo avanca, embora alguns estudos como o da Manganhela (2006:16)
afirmam que, o que cria maior aderéncia ao comércio transfronteirico € a pobreza absoluta
registada na vida econémica dos mogambicanos. Para Costa e Rodrigues (1997:80) explicaram
que as familias para se reproduzirem socialmente, em situacédo de crise econdmica ou social, tém
de diversificar as suas fontes de rendimentos e suas redes de solidariedade. Deste modo, o
comércio transfronteirico constitui uma pratica que as mukherisatas encontram para fazer face a
carestia de vida explicada pelo pagamento de salérios relativamente baixos, tal como é

confirmado nos seguintes termos das mukheristas Chantel” e Maida®:

®Viidem Cardoso (1991:80) sobre a estabilidade da coesdo social.
"Entrevista feita com Chantel de 33 anos, mée de 2 filhos e chefe de familia, residente em Hulene, com 3° ano de
Instituto Comercial concluido faz mukhero ja ha mais de 6 anos, e vende diversos alimentares, nos armazéns da baixa
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“Preferimos continuar a trabalhar como mukheristas que trabalhar para ganhar miséria”.

Ambas entrevistas constituiram alvo de debate de varios autores como Reviére (1996: 37) ao
afirmar que em certos contextos, o nivel de remuneracdo depende da categoria em que 0S
empregados se inserem, no que tange os seus méritos profissionais. Realmente esta posicdo é
bastante evidente nos sectores de trabalho, e que Coughlin (2005:90), por exemplo, explica que
no contexto mogambicano a relagdo empregado-empregador esta fragmentada, e é caracterizada

por paternalismo e pouca delegacao de responsabilidade e autoridade aos empregados.

A literatura revela uma aparente submisséo dos empregados aos empregadores, um facto que as
mukheristas relatam, como a razdo do abandono dos seus postos de trabalho & favor da préatica do
mukhero. Esta pratica mais do que enriquecer os cofres do Estado ou as préprias mukheristas
enriquece aos agentes das alfandegas que tornam-se altivos e arrogantes gozando/chantageando e

tirando a dignidade, as mulheres mukheristas.

Algumas afirmam que o estado em que se encontram as mulheres solteiras, divorciadas e viluvas
faz com que a busca da autonomia financeira e a politica de pagamento de salario em
Mocambique constitua uma das motivacGes para a pratica de mukhero. Algumas disseram que
optam por mukhero porque elas sdo divorciadas, procuram independéncia financeira, ambicionam
adquirir bens materiais e, porque esta pratica promete alcancar seus objectivos e que torna-se
dificil depender de salario que s6 aparece 30 dias depois, e como a vida é cara torna-se

problematica a sua reproducéo socioeconémica.

Face ao que acima reportamos, a pesquisa mostra que as mukherista ndo aceitariam um emprego
ainda que pudesse pagar salario mensal superior ao salario minimo actual em Mogambique,
mesmo que fosse 15-20 mil de meticais®. Este facto reveste-se de particular interesse dado que
das mukherista entrevistadas nenhuma possui uma formacgéo académica superior, mas consideram

insuficiente o valor que é pago para funcionarios que com formacao superior.

® Entrevista feita com Maida de 42 anos de idade, mae de 3 filhos casada, residente no Zimpeto, de 10%classe do
ensino geral.

°De salientar que estes salarios no quadro legal de salarios em Mogambique sdo auferidos por alguns funcionérios
licenciados, no aparelho do estado.
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Das 10 mukheristas com quem interagimos, 6 preferem manter-se no comércio transfronteirico
para aumentar o rendimento financeiro, 2 referem que aceitariam um emprego no sector formal,
mais por interesses de garantir a reforma de aposentadoria, e o resto estdo na indecisao porque
alegam correr riscos de vida e de chantagem pelos agentes das alfandegas e que, o Estado
abstém-se de regularizar a sua transicao depois da assinatura da clausula de livre circulagdo. Isto
porque 0s precos estabelecidos para o pagamento de taxa de circulacdo de produtos pela pelas
fronteiras sdo elevados e comprometem-nas na posterior venda, facto que leva-as recorrer a
ilicitude e submissdo. Assim, o comércio transfronteirico informal continua ser uma actividade

rentavel e preferida pelas mukheristas.

As declaragbes de muitas informantes divergem com alguns estudos que abordam a motivagéo
pelo comércio transfronteirico, como resultado da falta de emprego causada por baixo nivel de
escolaridade; da desigualdade de género e da pobreza absoluta. Pelo contrario entendemos estar a
tratar-se de individuos com capacidade mental desenvolvida capazes de alterar seus projectos de

vida de forma positiva e solucionarem os seus problemas finaceiros.

Compreendemos ainda que a educacao escolar é Gtil para a apreensdo de conhecimento cientifico,
a pobreza absoluta é uma expressdo que nos faz voltar a primeira teoria antropoldgica que
considera as sociedades como estando estratificadas social, cultural e economicamente segundo
as suas capacidades cognitivas e economicas determinadas pelo nivel de educacgdo escolar. Esta
visdo foi criticada por Franz Boas, defendendo que os mesmos efeitos poderiam resultar de
diferentes causas devendo, desta forma evitar preconceitos, juizos e generalizacfes. Casal
(1996:224) realca que “o mundo dos desenvolvidos ndo é manipulavel ao gosto de um
determinado saber técnico, de um interesse financeiro, comercial ou politico exterior a

comunidade que se pretende desenvolver”.

\oltando para o baixo nivel de escolaridade, o niumero de mulheres mukheristas entrevistadas é
variavel. Das 10 entrevistadas apenas 3 tem 72 classe, duas do ensino geral e uma do antigo
sistema. 4 Possuem nivel basico, 1 tem 112 classe feita e 2 tem 122 classe concluida. Esta questéo
da educacdo escolar é discutida em Bourdieu (2007) e mostra que, nos termos da educacdo é
preciso compreender que a educagdo familiar/informal é fundamental que Ihes foi transmitida,
uma vez que se trata duma educagdo matriz do individuo. E o caso das mulheres mukheristas,

elas ttm uma educacdo que lhes possibilita implementar estratégias como forma de garantir a
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reconversdo das suas economias. Estas mulheres possuem um nivel de escolaridade que é

conjugado com a educacéo informal, como forma de alcangar os seus objectivos.

Na sua declaracdo Sandra afirmou que:

“Eu estudei mas ndo faz sentido trabalhar para ganhar miséria. Fiz 122 classe, e
prefiro continuar a fazer mukhero, uma vez que € a Unica coisa que aprendi fazer
durante a minha infancia. Mas depois de aumentar o investimento do meu negocio
e adquirir uma estabilidade financeira, poderei voltar a escola. Porque, a escola
educa as pessoas a ter um comportamento aceitavel, do que estar a fazer mukhero
0 que implica fazer-se passar por um individuo que ndo tem educacdo

(...escolar)™®”.

Em conversa com alguns motoristas que transportam mukheristas e suas mercadorias enalteciam

a questdo da desigualdade de género no processo desta actividade, alegadamente:

“O comércio transfronteirico tem maior saida para as mulheres que os homens,
uma vez que as mulheres usam a sua feminilidade para transportar e transacionar
as suas mercadorias, enquanto os homens acabam desistindo porque ndo tem
como corresponder a maior parte de estratégias necessarias, o que coloca em

causa o seu lucro®'”.

Para este caso a razdo € contraditoria. Pois, os dados desta pesquisa mostram que apesar de o
mukhero ser uma actividade cujo maior nimero sdo mulheres existem homens mukheristas que

desenvolvem esta actividade com sucesso e em boas relagcdes com as mulheres.

Mais do que olharmos para a mulher mukherista como quem tém grandes oportunidades de
exercer varias estratégias para o sucesso de seu comércio como a troca de favores sexuais para

com o0s motoristas e agentes das alfandegas ndo devemos esperar que hajam agentes das

19 Entrevista com Sandra mukherista de 31 anos, casada com 122 classe do ensino geral. Entrevista feita no dia24 de
Setembro de 2012 na Baixa da cidade de Maputo.

! Entrevista com motoristas das mukheristas que trabalham a mais de 7 anos. Esta entrevista foi feita no dia 20 de
Setembro de 2012 na Terminal Rodovidria dos transportadores Internacionais, na Baixa da cidade de Maputo.
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alfandegas gays para trocar favores sexuais com mukheristas homens. E evidente a motivagao de
homens que prosperam naquela actividade. O que nos leva a compreender que no comércio
transfronteirico existem vérias estratégias de sucesso tanto para mulheres quanto para homens,

embora possam diferir no acto da sua execugao.

Esta questdo de identidade é avancada em Arthur apud Negrdo (1998:28-33) ao afirmar que a
identidade no mundo do trabalho constroi-se segundo critérios de género e a imagem do
trabalhador ideal é masculina. De modo que os valores que fundam essas posicdes reflectem as

percepcdes sociais de género transparecendo identidades tradicionalmente construidas.

Este estudo ndo estéd alheio as afirmacdes de troca de favores sexuais por parte das mulheres

mukheristas. A propésito, uma das nossas entrevistadas de nome Olga'? disse:

“Na Africa do sul se alguém leva 2000-3000 rands, pode voltar com um produto
que corresponde o dobro desse valor. Porque as vezes alguém pode fugir na

fronteira e para esse caso, apenas paga-se o transporte ao motorista”.

Elas explicam que outros dias chegam na fronteira e encontram guardas com quem elas tém uma
relacdo de afinidade e passam sem pagar taxas aduaneiras. Outros casos em que 0s guardas ou
policias por elas conhecidos encontram-se fora da escala do trabalho, a partir dos seus celulares

comunicam-se e avisa-se 0s policias em servi¢o para deixa-las passar.

Entre as mukheristas nota-se uma cooperagdo. Por exemplo, quando chegam na fronteira e, se
uma tem mercadoria que Ihe impossibilita no transito transfronteirico porque tem muita carga e,
ja ndo lhe possibilita responder por toda a mercadoria, distribuem-se por um ndmero igual a
mercadoria desta, e assim passam sem pagar taxas alfandegarias; as vezes quando o produto € de
lucro reduzido 800 a 1000 rands elas metem em sacos plasticos grandes (paper bag como elas
referem) carregam e saem do carro caminhando até onde encontram um local e alguém com

quem deixar o produto para que, 0 carro minutos depois de passar pela inspeccdo passe busca-la.

12 Entrevista feita com Olga de 32 anos, residente no bairro Malhanphene, méae de 2 filhos, 92 classe, divorciada, faz
mukhero e traz mercadoria por encomenda excepto a de fraldas descartaveis de bebés. Entrevista de 19 de Setembro
de 2012 na Baixa da cidade de Maputo.
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Em contrapartida, as mukheristas reivindicam direitos e acham pejorativo chama-las de
mukheristas porque a sua passagem ndo € livre. Alids, segundo um motorista mesmo com

documentos legais 0 comerciante é obrigado a corromper a policia das alfandegas.

Contrariamente a ideia presente em Chivangue (2006), Francisco e Paulo (2006), Tetiev at al.
(2002), Biza (2000) segundo a qual a participacdo de comerciantes no sector informal é
justificada pela falta de emprego no sector formal devido ao baixo nivel escolar que resulta, como
salienta Biza (2000), das mukheristas com quem interagimos esta percepcdo nao estad evidente.
Elas mostraram ser inconveniente voltar a trabalhar no mercado de emprego assalariado e
declararam sentir-se bem no comércio informal apesar dos obstaculos que enfrentam. Por isso é
problematico afirmar que as comerciantes do sector informal fazem-no por razBes de
desemprego, de baixo nivel de escolaridade e/ou desigualdade de género porque na verdade elas
abandonaram emprego e tem nivel de escolaridade relativamente aceitavel no mercado de

emprego assalariado.

O comércio transfronteirico informal, por trata-se meio para a reproducao socioeconémica que do
grupo alvo, onde fazem compras em espacos estratégicos como: nas vilas da Komati Port,
Nelspruit, Johannesburg, Durban e nas lojas Fordsburg, Sakyno, Plaza, Jumbo e AA-Lenasia, o
conhecimento de espacos e dias de promocdo de certos produtos a pregos relativamente baixos

constitui uma melhor estratégia.

4.2. Estratégias adoptadas pelas mukheristas

Nesta seccdo analisamos as estratégias adoptadas no processo do comércio transfronteirico e
demonstrar a maneira como elas garantem a reproducdo socioecondémica das mulheres

mukheristas bem como os passos dados para a sua implementacéo.

Antes fazemos lembrar neste estudo consideramos o comércio transfronteirico como um acto
ideoldgico que conduz & implementacdo de estratégia de reproducdo socioecondmica, onde as
viagens feitas constituem uma atitude significantes para certos grupos sociais, na medida em que
a partir delas as mukheristas adquirem um estatuto social no contexto onde elas se encontram

inseridas. A fuga ao fisco, a corrupgao, as redes sociais, a troca de favores sexuais e 0s eventuais
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efeitos estratégicos e as suas atitudes comportamentais séo evidentes neste processo como meios

utilizados para a maximizacao do lucro.

A fuga ao fisco é estimulada ndo sO pelas elevadas taxas aduaneira como explica Manganhela
(2006) e Chivangue (2006), mas também pela acc¢do dos agentes das alfandegas. Uma vez que
algumas mukheristas possuem cartdes de importadores que visam a reducdo do valor das taxas
aduaneiras e, porque estes rejeitam-no e escusam-se de carimbar alegando a falta de recibos da
compra nos comerciantes da Africa do Sul. Esta atitude alia-se & corrupcdo onde, as mukheristas
véem-se na condicdo de aliciar a policia das alfandegas e os guardas fronteiras, como forma de
contornar os sistemas burocraticos. Nas redes sociais encontramos as mukheristasa desenvolver
amizades, trocar experiéncia das suas actividades e truques como Xxitique para manter o seu

capital guardado sem ter que recorrer apenas aos bancos.

4.3. Fuga ao fisco e a corrupcao nas Fronteira Ressano Garcia e Goba

Como ja havia anteriormente afirmado, em certos casos ha tendéncias para a desvalorizacdo das
politicas e normas que regulam o comercial transfronteirico Maputo-Africa do Sul. Ora vejamos,
existem mukheristas que sdo portadoras de um cartdo de importador que lhes da direitos de
transaccionar suas mercadorias com uma taxa reduzida, principalmente para produtos pereciveis,

mas que sdo e devidamente utilizado.

Notam-se dificuldades na utilizacdo desse cartdo, pois as autoridades aduaneiras tém recusado a
aceita-lo muito menos em carimba-lo, alegando a falta de um documento que o vendedor da
Africa Sul deve passar e entregé-las no acto da compra. Uma vez que os sul-africanos ndo estdo
interessados Nnisso e 0 seu governo ndo as cobra, simplesmente vendem o seu produto a quem se
interessar. Sendo que coberto o negdcio torna-se legitimo, como reporta Novela, Chefe da
Associacdo dos mukheristas, no jornal o Pais. Numa situagcdo dessas, a mukherista ndo esta em
altura de voltar ao vendedor da Africa do Sul para exigir tal documento. Primeiro, seriam gastos

desnecessérios porque o vendedor ndo passa recibos®®,

30 pedido de recibos em locais de venda de qualquer produto, implica o pagamento do IVA, que é 14% na Africa
do Sul o que resultaria em aumento do valor de produtos por pagar.
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Segundo, estaria a perder tempo que podia despachar o seu produto e, consequentemente pde em
risco a reproducéo do seu capital econdmico. E deste modo adoptam a estratégia de fazer viajem
nocturnas, e que ao chegarem na Africa do Sul & noite, dormem nos autocarros e logo de manha
fazem a compra, esperando regressar do mesmo carro. Neste caso hd uma reducéo significativa
dos gastos uma vez que as mukheristas chegam nas noites na Africa do Sul, dormem nos carros

evitando custos de hospedagem™.

No regresso passam nas fronteiras sul-africanas e da Suazis sem problemas, simplesmente
carimbam os seus passaportes e ainda que tenham de inspeccionar o carro, ndo chegam ao
extremo de fuga ou de corrupcdo de forma declarada com as mukheristas. Quando chegam nas
fronteiras nacionais a fuga acontece, porque as vezes 0s policias encontram-se em descanso.
Facto que os leva a deixar as viaturas circular sem serem devidamente revistadas. Por vezes,

preferem cobrar um valor simbdlico (gurrugela) sem passar por caixas das Alfandegas.

Ha também casos em que os produtos como vestuario, frangos, bebidas entre outros produtos
faceis de desfazer, pdem em embrulhos misturados com outros artigos pouco relevantes para as

autoridades aduaneiras e assim fazem a fuga ao fisco.

4.4, Redes sociais e seus eventuais efeitos.

O xitique é uma estratégia mais usada no processo comercial entre as mukheristas. Este evento
alterna-se com o0s encontros nas igrejas, festas, infelicidade e no local de revenda. Mas o xitique
gera por vezes relacBes conflituosas®®. Apesar deste ser uma estratégia com importante para a
socializacdo, poupanca e para o lazer, constitui 0 momento manifestacdo das diferencgas e de
ajuste de contas na medida em que cada uma mukherista procura demonstrar-se perante as outras
as suas capacidades financeiras e seus gostos. Porque procura usar a roupa mais cara, brincos e

colares de ouro. A propdsito, uma das nossas entrevistadas sublinhou:

“que a questao de conviver num grupo como aquele era importante porque, o dia
de amanhd ndo conhecemos, e é sempre bom ajustar-se aos outros para um

posterior amparo no dia da diversidade. Para além de que ha necessidade de se

%ide anexo V.
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manter no grupo uma vez que, € preciso criar uma imagem que responde as
expectativas das pessoas, porque as pessoas falam...e neste xitique agimos em
competicdo... e cada uma deve se esforcar em ter algo a mais do nivel das pessoas

do grupo, ou estar superior*®”...

Atraveés desta estratégia, as mulheres mukheristas vdo maximizar o lucro e criam uma rede para
momentos de lazer, ndo obstante a contencdo de custos que implementam, mais para alimentar a
sua posicao social, pois no xitique, a anfitria convida alguns amigos, familiares e vizinhos que
dependendo do tratamento que Ihes prestar, ela pode ascender socialmente, para além de ascender

economicamente.
Numa das interaccOes a Julieta mukherista argumentava que:

“ Fazer mukhero ndo basta ter dinheiro, deve conhecer lojas que fazem pregos
baixos, a hora da abertura dessas lojas, saber criar amizades com os donos das
lojas a fim de descobrir os dias de promocao desses produtos e depois procurar
motoristas sérios para o regresso. Tal como na fronteira é preciso ter amigos
alfandegarios, para facilitar a travessia. No acto da venda precisa-se estabelecer
“linkings™ com os clientes e procurar ganhar a sua confianga. Por isso, &s vezes a
pessoa paga um dinheirinho para que estas possam a mostrar todos o0s passos de
mukhero. Se vocé ndo paga dinheiro que elas cobram para mostrarem-te o
segredo, ndo teras negdcio, porque a pessoa vai te dizer sempre que hoje ndo

tenho tempo...'"”

A afirmacdo desta informante levou-nos a concluir que as estratégias implementadas sdo mais do
que as visiveis. Mais do que esperarmos ver as praticas das mukheristas é importante
compreendermos que nem tudo estd ao alcance da vista de todos. Existem fendmenos que nos
levam a uma conclusdo sem valora¢Ges uma vez que se trata de uma pesquisa feita com recurso a

observacao ndo participante.

18 Entrevista com Norma de 47 anos, com 3 filhos residente no bairro CMC, com 72 classe. Esta entrevista feita na
baixa da cidade de Maputo, 31 de Julho de 2012.

17 Entrevista com Julieta de 32 anos, mée de 2 filhos residente no bairro de Malhazine com 82 classe. Esta entrevista
foi feita.
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As redes sociais constituem estratégias de integracdo das mukheristas no grupo envolvendo um
pagamento em dinheiro e ndo uma simples correspondéncia de ajuda. Contudo o xitique como um
exemplo das redes, ele permite a socializacdo aliada aos ajustes de contas, lazer e circulacdo de

trocas de valores monetarios.

4.5. Aentreajuda e os seus efeitos

A entreajuda € posta em causa quando seguimos a teoria de Mauss (1950:194) ao analisar 0s
elementos da reciprocidade, que ganha sentido em grupos sociais quando funcionam dentro do
intercAmbio de trés parametros dar, receber e retribuir. Constituindo este Gltimo o centro dos

conflitos entre as mukheristas.

O individuo fica preso e a espera de ser cobrado, directa ou indirectamente uma divida jamais
coberta. O estudo mostra que € frequente a falta de retribuicdo de ajuda entre as mukheristas, por
varias razdes como foi o caso das informadas da Varieta. Também h& que compreender que nem
todos apegam-se a essa cultura de retribuicdo. Algumas, como foi o caso, chegam considerar

tratar-se de um gesto simbolico que ndo requer necessariamente uma retribuicao.

Desta forma, a falta deste comprometimento desestrutura as redes sociais e as estratégias de
reproducéo social comegam a ser feitas numa dinadmica diferente, procurando apenas maximizar a
reproducdo econdmica, sendo a social feita em outros grupos fora do habitual, desequilibrando a

coesdo do grupo.

Sobre esta ideia Casal (2005) afirmou que as trocas comerciais tém interesses individuais e a
cooperacdo e a reciprocidade podem servir apenas como base tedrica e analitica para

compreender os fendOmenos sociais das trocas mercantis.

Noutro campo de analise, o individualismo entre mukheristas € ilustrado na hora do almoco. Elas
reclamam sempre a falta de dinheiro, as vezes duas mukheristas associam a compra de um take a
way. Um desses dias, a Marta ndo tinha dinheiro, pediu que a Elsa a emprestasse dinheiro ou que

a diminuisse sua refeicdo. Pelo que ela respondeu-lhe:
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”Se tu ndo tens dinheiro é contigo, ndo sou tua mae, meus filhos estdo em casa e
aqui ndo os trouxe. Puxa... Sinceramente, ja viu 0 que é, desta pouca comida

ainda ter que diminuir para outra pessoa”..*.

Muitos vendedores ambulantes iam passando, e, ela chamou um deles perguntaram o preco do
mope, e escova da casa de banho, no fim comprou-os. Esta atitude revelou-nos que néo que Elsa
tivesse falta de dinheiro para pagar um take a way a Marta, simplesmente porque ela ndo € sua

filha e falta-a espirito de partilha.

As estratéegias de sobrevivéncia para o aumento do patrimonio familiar dependem dos
instrumentos de reproducéo e, tal como refere Bourdieu (2007:122), qualquer mudanca acarreta
uma reestruturagdo dos mesmos. No entanto, as mukheristas procuram aplicar medidas de
austeridade como forma de manter a sua reproducdo socioeconémica abdicando-se de hospedar

em hotéis na Africa do Sul e ajudar aos outros quando necessario.

Um desses dias na interaccdo com as mukheristas, Ana que faz mukhero ja ha mais de 6 anos,
chegou no local da revenda e chamou um “gai-gai”’, o qual se fez presente com uma carrinha de

méo (tchova) para ajuda-la a meter a mercadoria num armazem, gritando:

“Bom Jovi, carrega-me esta mercadoria para aquela loja”... O homem carregou e terminada a
jornada, ela perguntou-lhe quanto é que devia paga-lo. O homem respondeu: 55,00Mt. Ana
respondeu-o dizendo: “fisseque, nikunika trinta e cinco contos s6” (apenas dou-te 35,00Mt) ...
NOs perguntamos ao Bom Jovi junto com os outros gai-gais sobre o preco de carregamento, e

este disse-nos que:

“Para uma carga daquelas, elas pagam 55.00 Mt, e porque elas sdo nossas

patroas, ndo tenho que falar muito. Esse valor é o que me apetece dar hoje, e ela

sabe o valor a ser pago para uma mercadoria daquelas'®”.

'8 Informagéo captada no meio da interaccéo. Elsa é mae de 3 filhos, casada, e com 10%lasse do ensino geral.
Entrevista feita na Baixa da cidade de Maputo, 3 de Agosto de 2012.

19 Entrevista com os “gai-gais™ na baixa da cidade de Maputo, 5 de Agosto de 2012.
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Na verdade trata-se de jogos de submissdo, exploracdo e dominagdo das mukheristas aos gai-
gais. Esta atitude reflecte uma cultura presente na construcdo de identidades de certas pessoas

através do seu capital econémico que supera o valor moral e ético.
4.6. Adivida eterna

As mukheristas que foram ensinadas pela Varieta tém uma divida eterna de gratidao, devendo
paga-la, sob pena de serem por ela julgadas. Mas como paga-la? Na verdade vai ser uma divida
que ira leva-la até ao timulo. Porque uma forma de pagar essa divida seria uma retribuicdo
superior ou equivalente e, para tal exige-se que estas compreendam e fagcam o possivel nesse

sentido.

Segundo Varieta, as suas informadas acham-se poderosas e esquecem que devem-na um gesto de
gratiddo. Gratiddo essa que deve ser dada a partir do reconhecimento do individuo que lhe foi
prestado um favor, partindo da ideia de ter-se tratado de um acto simbolico e de generosidade por
um lado. Por outro, porque elas tém o poder econdémico, isso ndo deve implicar a submissao dos
“gai-gai” uma vez que eles também concorrem para a maximizac¢do do lucro, muito menos o
facto de Marta ndo ser filha desta, implicava a sua falta de correspondéncia. No entanto, a
dominacdo é também outra estratégia que elas adoptam para aumentar seus ganhos neste negdcio.
Trata-se de um tipo de poder referido em Foucoult (1994 cit. por Ferreirinha e Raitz 2009) ao
afirmar que o poder esta em toda a parte, e provoca acg¢des tanto no campo de direito como no da

verdade, e deve ser entendida como flutuante.

As mukheristas pretendem distinguir-se porque sentem-se legitimadas por ter ensinado as outras.
Sobre este ponto Bourdieu (2007:343) explicava que algumas pessoas que tenham eventualmente
ensinado um estilo de vida diferente por via de generosidade, reclamavam viver como modelos,
colocando-se na classe dominante. Verificamos a marca desta explicacdo no discurso nao so da

Varieta mas também da Joana quando afirmava:
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“Ensinei muitas jovens... e agora “vani boxa” (fazer preco baixo aos clientes), e
monhé quer coisa barata... O negro é assim mesmo... JA ndo vendo como era

antes”?...

Deste modo, a entreajuda porque carece de correspondéncia, o sentido ganha outra proporcao,
onde a retribuicdo da ajuda é tida como uma divida coerciva. JA& ndo é uma simples
correspondéncia de ajuda mas sim, uma dependéncia que se tornou um empréstimo a ser pago
eternamente num campo de subdivisdo de classes dominantes e dominadas, criando distingéo

entre uns em detrimento dos outros.
4.7. Impacto do comércio transfronteirico e as dindmicas socioecondémicas

Nesta seccdo, pretendemos explicar o impacto das estratégias adoptadas e as suas respectivas

dindmicas na manutencédo dos valores socioeconémicos.

No processo de implementacao de estratégias para a reproducdo socioeconémica constatamos que
o individualismo, a dominagéo, exploracéo, afirmacgéo de identidades e a distin¢do sdo aspectos
dominantes entre as mukheristas. Algumas mukheristas passaram a alcancar lucros avultados
através destas estratégias, que pde em risco a interaccdo entre mukheristas, no seu local de
trabalho, juntamente com os seus “servidores” e mais complicado ainda a propagacdo dessa

cultura, que constroi novas identidades das mukheristas.

Sobre esta questdo, Bourdieu (2007:108) explica que, quanto mais cresce o volume do capital
economico decresce o valor do capital cultural. Estes comportamentos constituem um problema
para as mukheristas, uma vez que ganham a vida usando comportamentos socialmente
marginalizados o que podera constituir uma ameaca a sua reproducdo social. E exemplo da ideia
de Bourdieu o caso da Varieta que procura se distinguir e dominar as outras porque teria ensinado

fazer mukhero as outras mulheres afirma:

“Ensinei-as o caminho do mukhero e agora gingam e contam-me como Se eu nao
fosse nada. Maida e Ercilia (umas das suas informadas) tentaram destruirem o lar

da minha filha, porque contaram coisas ao meu genro sobre 0s amigos que a

20 Entrevista com Joana de 44 anos de idade, mae de 4 filhos, casada, residente em Laulane, de 52 classe do antigo
sistema trabalha como mukherista h4 mais de 25 anos. Entrevista feita na Baixa, 4 de Agosto de 2012.
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“miuda” tem ... Porque eu lhes mostrei este caminho deviam pelo menos me
respeitar... outro problema €, fiquei a saber que a filha da llda ia se casar,
embora a Ercicia fosse a madrinha...ajudei porque compreendo que as pessoas

esperam que eu as ajude... Gastei muito dinheiro®”’...

Estamos perante uma situacdo em que a informante afirma ser socialmente esperado que ela
contribua num evento, e como forma de dar correspondéncia contribuiu com valores avultados.
Por ter ensinado algumas mulheres a praticar mukhero sente-se legitimada a ser respeitada, e

porgue nem o respeito vé, vive em conflitos internos e silenciosos com suas informadas.

Esta posicdo da informante é delicada porque, se o respeito que ela tanto espera ter das pessoas
que as ajudou falha, entdo é razdo de conflitos internos que podem desestruturar as redes sociais,
do seu meio. Por isso defendemos um estudo pormenorizado quando se analisa as entreajudas
entre os actores sociais. Com esta posi¢do, problematizamos estudos de varios autores como
Francisco e Paulo (2006), Biza (2000), Chicane (2006) entre outros que defendem a existéncia de

entreajuda nas redes sociais, uma estratégia invisivel entre as mukheristas em estudo.

4.8. O contributo do comércio transfronteirico para a economia das mukheristas

Nesta seccdo pretendemos avaliar o contributo do comércio transfronteirico nas receitas das

mulheres mukheristas.

Se analisarmos que no sector formal as mukheristas teriam de velar pelos principios basicos da
preservacdo da sua imagem como mulheres, mae, esposa, irma etc., e ajuizarmos os valores
morais e éticos estabelecidos na construcdo social (em alguns contextos africano)? em ambos
sentidos economicos, sociais, cultural e simbdlico podemos inferir que a actividade praticada
pelas mulheres mukheristas € insignificante tanto para elas como para a sociedade africana em

geral.

2 E veterana no mukhero e ensinou algumas mulheres a praticar esta actividade. Ela trabalha como mukherista a 25
anos e formou 6 mukheristas e com 4 ndo se fala.

22 Divisdo do trabalho segundo os critérios de género. Para mais detalhes videm Negrao (1998:30-34).
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Mas, se analisarmos a mesma situacdo desta mulher, apresentada no paragrafo anterior, como um
fendmeno social dindmico, onde encontramos a mulher a buscar aumento de rendimentos para a
economia domeéstica, onde para além de ir a machamba, cozinhar para a familia e cuidar de
criangas, podemos avaliar e concluir que o comércio transfronteirico € uma préatica que conduz a

varias estratégias de reproducdo socioeconémica significativa.

A carestia da vida, agudizada pelos baixos salarios pagos no mercado do trabalho assalariado,
dificultaria a reproducdo socioecondmica da mulher mukherista. E preciso que se encontre um
ponto de equilibrio que responda estes anseios dentro das regras socialmente construidas. Vistas
as coisas no ambito economicista, as familias devem a partir das estratégias de reproducdo

superar a base da implementacédo de estratégias de subsisténcias.

Os resultados deste estudo indicam que as mulheres mukheristas entrevistadas gozam de uma
autonomia financeira que lhes possibilita obter bens materiais de luxos, isto €, carros confortaveis
e dispendiosos, casas de alvenaria bem mobiladas, pagam escola, transporte, alimentacéo,
compram telemdveis, ipad, lap top, vestuario, calcado caro, com marcas de renome para 0S Seus
filhos. Para além dos seus proprios artigos como: colares, brincos mascotes e pacotes de ouro
bem como do vestuario e outros bens que ndo nos cabe mencionar. Ndo obstante a existéncia de

algumas mukheristas que pouco ddo nas vistas dada a falta destes bens.

Na visdo dos familiares, vizinhos, amigos e outra parte da sociedade, a mukheristas ascendem ao
estatuto social consideravel. A partir desta ascensdo social e econémica encontramos entre as
mukheristas entrevistadas aquelas que séo escolhidas como madrinhas de casamentos, lobolos,
apresentaces, aniversarios etc., algumas com cargos relevantes nas igrejas, a nivel da familia e

de outros grupos do seu circulo, elevando o seu status social, e garantir a acumulacéo do capital,
Sandra sustentou a observacgéo supracitada quando declarava:

“Deixei de trabalhar nas lojas dos monhés para fazer mukhero. Primeiro fazia
para Suazilandia depois para RSA, e consegui construir uma casa rés-do-chéo e
primeiro andar, mais tarde construiu 3 lojas e tempo depois comprei uma
camioneta... Mais tarde comprei 2 prados, 1 para o0 meu marido, 1 para mim e

comprei uma corolinha de reserva. Actualmente o Mukhero é menos rentavel e,
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apesar disso o desafio € criar mais lojas para ndo depender dos clientes dos

armazéns®>”’.

Tudo indica que para elas se manterem no negdcio véem vantagens nisso, e ja ultrapassaram o
estagio referido por Chivangue (2006:25), da luta pela sobrevivéncia uma vez que, para este, as
Mukheristas se encontram no limiar da pobreza absoluta. Mas elas exercem varias estratégias

para garantir a reproducéo socioeconémica.

Se pretendermos olhar o comércio transfronteirico dentro das dindmicas sociais e econémicas é
indiscutivel o seu contributo, apesar das barreiras que tornam dificil a sua implementacdo. Elas
conseguem converter um comércio de pequena escala em um grande investimento
socioecondémico e reproduzir ainda mais para garantir a sua reforma. Reforma esta que tanto se

espera no mercado de trabalho assalariado.

2 Entrevista feita com a Sandra de 42 anos de idade, mae de 3 filhos divorciada, residente no Zimpeto, de 10%classe

do ensino geral. Esta entrevista foi feita na Baixa, 31 de Julho de 2012.
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Capitulo V
5. Conclusao

A pesquisa procurou analisar as estratégias implementadas pelas mulheres mukheristas para a sua
reproducdo socioecondmica, compreender como as mesmas garantem a reproducao
socioecondémica das mukheristas e interpretar a sua interaccdo no seu ambiente social e de

trabalho.

O comércio transfronteirico no Sul de Mocambique, sempre teve um papel importante como uma
estratégia de reproducdo socioecondmica, ndo s6 nas familias dos praticantes como também nas

receitas entre alguns praticantes do comercio formal na Baixa da cidade de Maputo.

Dentre as estratégias ja reconhecidas em varios estudos, a pesquisa identificou outras que
caracterizam a manutencdo da sua actividade bem como a garantia da reproducédo
socioecondmica e a interaccdo no seu meio social de trabalho, designadamente: a exploracédo dos
“gai-gais”, o individualismo/singularidade, a dominagdo aliada ao poder econémico e social, a
afirmacdo de identidade que se manifesta pela distin¢do. Estas estratégias resultam dos desafios
que o comeércio transfronteirico impde, tornando-se deste modo, as causas dos efeitos da fuga ao

fisco, corrupgdo, das redes sociais, dos xitiques, de modo a responder a essa demanda.

A motivacdo de buscar as estratégias de reproducdo socioeconomica entre as mulheres
mukheristas € justificada pela carestia de vida, agudizada pelos baixos salarios que 0s
funcionérios auferem no mercado de trabalho assalariado, e consequentemente das relaces de
poder que geram conflitos internos dentro dos grupos. Estes conflitos desestruturam as redes

sociais colocando em risco a coesao social entre as mukheristas.

Por um lado, as estratégias de reproducdo socioeconomica implementadas pelas mulheres
mukheristas encontram-se produzem relacdes conflituosas e de exploracao entre as mukheristas e
as pessoas com quem se relacionam no processo comercial, nomeadamente 0s motoristas e gai-
gais. Isto porque nas negociagOes para o transporte das suas mercadorias elas procuram tirar
vantagens em detrimento dos outros por tender a estipular os precos. Esta natureza de relagcfes

também ocorre entre as mukheristas.
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O contributo proveniente do comércio transfronteirico nomeadamente, os ganhos financeiros,
sociais e cultural, tendo em conta o conhecimento que muitos sectores sociais mogambicanos tém
sobre a proveniéncia dos bens que a mulher mukherista obtém. Este facto em certa medida
contribui para a reducdo da sua identidade como mulher & luz dos principios normativos, que a

sociedade mogambicana estabelece em relagdo a mulher.

Por outro lado, os resultados deste estudo permitiram-nos perceber que nas estratégias de
reproducdo socioecondémica ha desigualdade de género, constatada a partir dos relatos da
estratégia de trocas de favores sexuais entre as mukheristas e agentes das alfandegas bem como
com outros que na implementacdo de suas estratégias prestam-lhes favores, e sendo que em

certos contextos a sociedade ainda preserva os valores sociais, culturais e simbolicos da mulher.

O contributo que esta actividade tem na vida social e econémica das mukheristas atrai tantas
outras mulheres, uma vez que, de longe é o mukhero que permite lucros avultados, visto num
angulo menor. Notamos que o comércio transfronteirico praticado pelas mulheres mukheristas
quando € visto em uma perspectiva redutora, ttm um contributo insignificante na reproducéo
socioecondémica destas, mas em uma perspectiva restauradora (facto social total), este contribui

significativamente para a sua reproducdo socioeconémica.
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Anexos: guido de entrevistas

Anexo |

Guido de Entrevista para as mukheristas

1. Qual é o seu estado civil, e se é mée ou ndo?

2. A quanto tempo faz mukhero e porque o faz?

3. Que meios usam para garantir o lucro nesta actividade?

4. Que tipo de relagdes tem com 0s motoristas que transportam sua mercadoria?
5. Tem algum familiar a trabalhar nas alfandegas?

6. Que possibilidade tem de reducdo ou isencdo de pagamento de impostos na fronteira de

Namaacha?
7. Ja Ihe foi apreendida a sua mercadoria alguma vez e como fez para resgata-la?
8. Como faz mukhero?

9. Como € a sua convivéncia com outras mukheristas e com os motoristas e 0s gai-gai que lhes

ajudam a transportar sua mercadoria?

10. Que outros meios alternativos adoptam para caso de falhar os que ja referiu?

11. Que riscos as mukheristas enfrenta no &mbito da sua actividade e como tem superado?
12. Que contributo esta actividade Ihe da?

13. Como é que o mukhero contribui para a sua reproducdo social e econdémica

Anexo 11

Guido de Entrevista aos motoristas de mukheristas e gai-gais

1. Quando comegou a transportar as mukherisase suas mercadorias?

2. Com esta actividade consegue garantir a sua sobrevivéncia?
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3. Que contributo esta actividade Ihe oferece?
4. Como percebe as estratégias que as mulheres mukheristas adoptam para garantir o lucro?
5. Qual é a hora mais estratégica para atravessar a fronteira?

6. Para além das estratégias que mencionou quais sdo outras possibilidades que as mukheristas

tém para se livrar de pagamento das taxas aduaneiras?

Guido de Entrevista aos gai-gais

1. Quando comegou a trabalhar como gai-gai das mulheres mukheristas?
2. Que beneficios Ihe da este trabalho?

3. Como é a sua relacdo com as mukheristas?

4. Que quantidade de carga carrega para cada mukherista?

5. Quantas vezes carregam?

Anexo 111

Experiéncia pessoal da hospedagem na Africa do Sul

Por exemplo, quando viajei a Durban, no hotel onde hospedei, paguei 450rads correspondente a 1
dia, das 10:00h do dia anterior até 10:00h do dia seguinte respectivamente. Este valor feitas
contas implicava muito no lucro das mukheristas tratando-se deste modo duma estratégia bastante
significativa e pertinente. Apesar de por em causa, 0s seus habitos higiénicos, uma vez que

podem apenas se limparem nos restaurantes.

Ao regresso voltei de um carro comum pequeno que habitualmente transporta mukheristas. Estes
carros, a satisfacdo dos motoristas estd em transportar a carga, porque paga-se a bagagem. e as
mukheristas sdo as privilegiadas na medida em que coordenam com 0s motoristas para efectuar a
fuga ou a corrupgdo dependendo da situagdo que se encontrar na fronteira e pagam o transporte

de carga.
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Ainda no meu regresso havia duas mukheristas que, contribuiram um valor e entregaram ao
motorista, para que, se a situacdo exigir na fronteira nacional, ele efectuasse a devida corrupgéo.
Nesse dia a policia estava exausta e o motorista simplesmente pagou uma parte do valor

contribuido.

Ja no dia em que fui a fronteira de Goba, eram 20:00h e tal quando cheguei, esperei durante
4:00h quando chegou um carro que na sua maioria transportava mukherista. Segundo Maida elas
ja conhecem policias mais e menos exigente. O motorista logo tirou o valor e deu ao policia e

este exigiu revistar o carro e no fim da inspec¢do reclamou ser pouco o valor entregue.

As donas das mercadorias tiveram de descer e discutir o aumento entre elas. Ficou-se ali 2:00h
aproximadas, discutindo quem tinha uma mercadoria de qualidade e quantidade digna de
aumento. Todas ndo assumiam a responsabilidade, tempos depois elas chegaram a um ponto e

contribuiram e corromperam o policia.
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