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RESUMO

O presente trabalho versa em torno das incongruéncias e contradicdes a incorporagao de
Regras Internacionais no Regime Juridico do Contrato de Compra e Venda Comercial
em Mogcambique, tendo como andlise as op¢Oes juridicas do legislador no Regime
Juridico dos Contratos Comerciais quanto ao Contrato de Compra e Venda Comercial,
face a importacdo do regime da Convencdo das Nagdes Unidas sobre Contratos para
Venda Internacional de Mercadorias (CISG) ao nosso ordenamento juridico e as
implicacdes resultantes deste processo. Pretende-se com a pesquisa, compreender o
regime juridico mogambicano do contrato de compra e venda comercial, através de
método de consulta bibliografica, analitico-sintético, dedutivo, indutivo, comparativo,
dialéctico, fenomenoldgico e monografico. Neste sentido, inferimos que a opcéo
legislativa, de importagcdo de regras internacionais da Convengdo de Viena de 1980
(CISG), ao se distanciar completamente das regras supletivas do Direito Civil, e das
regras do Codigo Comercial, faz com que o RJCC seja aplicavel também aos contratos
de compra e venda, de natureza civil, por for¢a da norma do n°3, do artigo 146.°, in fine,
do RJCC, gerando a prior incongruéncia ao nivel da sistematica do Direito Comercial;
na medida em que a natureza empresarial como condicéo de aplicabilidade dos regimes

do direito comercial é afastada.

Palavras-chave: contrato de compra e venda comercial,contradi¢@es, incongruéncias,
CISG.



ABSTRACT

This work focuses on the inconsistencies and contradictions in the incorporation of
International Rules into the Legal Regime of Commercial Purchase and Sale Contracts
in Mozambique, analyzing the legal options of the legislator in the Legal Regime of
Commercial Contracts regarding the Commercial Purchase and Sale Contract. , given
the import of the United Nations Convention on Contracts for the International Sale of
Goods (CISG) regime into our legal system and the implications resulting from this
process. The aim of the approach is to understand the Mozambican legal regime of the
commercial purchase and sale contract, through a bibliographical, analytical-synthetic,
deductive, inductive, comparative, dialectical, phenomenological and monographic
method of consultation. From the outset, it is important to note that the legislative
option of importing international rules from the 1980 Vienna Convention (CISG),
completely distancing itself from the supplementary rules of Civil Law, and the rules of
the Commercial Code, makes the RJICC applicable also to purchase and sale contracts,
of a civil nature, by virtue of the norm of paragraph 3, of article 146, in fine, of the
RJCC, generating a prior incongruity at the level of the Commercial Law system; to the
extent that the business nature as a condition for the applicability of commercial law

regimes is ruled out.

KEYWORDS: commercial purchase and sale contracts, contradictions, inconsistencies,
CISG.
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INTRODUCAO
Contextualizacao

O presente trabalho tem por objecto a abordagem do regime juridico do contrato de
compra e venda comercial no ordenamento juridico mogambicano, em atencdo ao
Regime Juridico dos Contratos Comerciais, aprovado pelo Decreto-lei n°3/2022, de 25
de Maio.

Os Contratos comerciais, na perspectiva de José Antunes, representam hoje 0 mais
relevante instrumento juridico de constituicdo, organizacdo e exercicio da actividade
empresarial, na verdade, é frequentemente através do recurso a figura contratual, que 0s
empresarios constituem e organizam as suas empresas’, tornando-se pertinente a sua
cuidadosa abordagem e regulacéo.

Ainda sob a mesma égide, Miguel Correia, considerando o facto do contrato de compra
e venda comercial, revelar-se importante na compreensdo do fendmeno distribuicio?,
afirma que este, constituiu sempre base de distribuicdo directa dos bens, diferentemente
das outras modalidades contratuais, ocupando-se o produtor da colocacdo dos seus
produtos no mercado, utilizando para tal, meios proprios®.

Deste modo, a nosso ver, esta modalidade contratual acaba assumindo uma importancia
primordial ao nivel da actividade econémica entre cidaddos e em outro ambito, entre
empresas de Estados diferentes®, porque ela representa o tipo de contrato mais
importante para a maioria das actividades empresariais.

Desde os primdrdios, foi se desenvolvendo, reconhecendo-se dessa forma, a
importancia da actividade mercantil, devido ao seu papel no seio da sociedade. E nesta
perspectiva que, ao nivel do nosso Estado mogambicano, esta vem sendo objecto de
regulamentacdo, desde 1888, até aos dias actuais.

Assim, o seu regime juridico tem sofrido alteracdes, de tal forma que hoje foi aprovado
de forma auténoma o regime juridico dos Contratos comerciais. A sua consagracao tem
sido objecto de muita inovacdo, desde o surgimento de conceitos novos, até a alteracdo

substancial, nos dias actuais, da filosofia que enforma o Direito Comercial, sendo por

TANTUNES, José A. Engracia (2009). Direito dos contratos comerciais. vol.l, 1%d., Almedina, Coimbra,
Pg.20.

2 Como avanga CORREIA, Miguel J.A.Pupo. Direito Comercial: Direito da Empresa., volume I, 13%d.,
Ediforum, Lisboa, pg.527.

3 CORREIA, Miguel J.A.Pupo. Direito Comercial: Direito da Empresa., volume I, 10%d., Ediforum,
Pg.493,Lishoa; ANTUNES, José Engrécia (2010). Os Contratos de Distribuicdo Comercial. Publicado em
Repositorio cientifico de acesso aberto. pg.10. Disponivel em: http://hdl.handle.net/10400.22/7456/

4 BOURA, Marta. A obrigacdo de conformidade e a transferéncia do risco na Convencédo das Nagdes
Unidas sobre contratos para Venda Internacional de Mercadorias (CISG).Pg.2.
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isso, objecto de muitas criticas, levando-nos a uma reflexdo profunda. E nessa vertente
que, é importante referir a grande revisao, ou talvez, reforma apresentada pelo nosso
legislador, tendo em atencdo a filosofia/sisteméatica Comercial e 0s regimes
anteriormente aprovados, pois como sempre é referido pela doutrina®, estudar a historia
é permitir imaginar um futuro diferente, com base nas experiéncias que ja vivemos. E
compreender as tendéncias e os ciclos dos acontecimentos para obter novas perspectivas
ou apontar solucdes diferentes.

Sendo certo que, em uma abordagem dessa natureza, ndo basta somente tecer a
consagracdo emergente das investigacOes, e as criticas que porventura sejam feitas,
torna-se necessaria a abordagem de sugestfes e/ou recomendacfes em volta do objecto
do trabalho. Portanto, serd com este objectivo que serd abordado o objecto do trabalho.

Justificativa

A abordagem do tema em alusdo resulta dos conteudos novos, apresentados pelo
legislador, fazendo alusdo a uma revisdo encerrada em 2022, relativa a sistematica do
Direito Comercial, tendo-se decidido a partir do decreto-lei n°3/2022, de 25 de Maio
proceder a revisao e autonomizacdo do Livro Terceiro do Cédigo Comercial, aprovado
pelo Decreto-Lei n°2/2005, de 27 de Dezembro®.

Portanto, a abordagem em torno do Regime Juridico dos Contratos Comerciais revela-se
crucial devido a problematica que apresenta, desde a redac¢do do preambulo da lei que
0 aprova, até ao seu contetdo.

A problematica que se afigura ao longo do regime juridico do contrato de compra e
venda comercial origina contradicdo com a sistematica comercial; sendo certo que, todo
0 processo devia/deve ser harmonioso para evitar a fragmentacdo do Direito Comercial
e/ou contradicdo entre as varias normas do mesmo Sistema.

A escolha datematica, em concreto do regime juridico do contrato de compra e venda
comercial deve-se a importancia acrescida deste para a actividade econémica, o que
obriga a sua regulamentacdo acertada e prudente. Essa importancia acrescida faz com
que a doutrina e a jurisprudéncia procedam ao estudo aprofundado da compra e venda
comercial e das multiplas facetas que vai apresentando.

Outro aspecto determinante para a escolha do tema esta atrelado a sua enorme

frequéncia e importancia ao nivel da actividade econdmica entre cidadaos e empresas de

Shttps://www.growtalent.pt/importancia-do-estudo-da-historia/Acedido aos 04 de Fevereiro de 2024.
®Redaccdo apresentada pelo predmbulo da lei que aprova o Regime Juridico dos Contratos Comerciais
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Estados diferentes, que segundo Correia Miguel, obrigou a criacdo no ordenamento
internacional de uma cada vez mais extensa e detalhada regulamentacdo da sua vertente
internacional, provocando o aparecimento de diplomas através dos quais se
regulamentam os mais diversos aspectos e modalidades desta figura contratual’.

Portanto, a sua regulamentacao cuidadosa torna-se crucial devido a sua importancia ao
nivel das relagdes juridicas, justificando mais uma vez, o facto de se eleger essa

tematica na presente pesquisa.

Problematizacéo

Como anteriormente avancado, este Regime ndo escapa as criticas, devido as varias
incongruéncias apresentadas, na sua tentativa de importagéo de conceitos internacionais
sem observar algumas especificidades ao nivel interno.

Em primeiro lugar, verifica-se a tentativa de trazer uma definicdo do contrato de compra
e venda®, nos termos do artigo 147 do Regime Juridico dos Contratos Comerciais,
estabelecendo na mesma disposicdo exclusbes atinentes a bens ou mercadorias a
fabricar ou a produzir, quando a parte que fez a encomenda dos bens ou mercadorias se
compromete a fornecer uma parte essencial dos materiais necessarios a esse fabrico ou
producdo. Ora, a técnica de redaccdo ja ndo €, em si, a mais adequada, devido a juncao
de conceito, exclusdes, a forma de celebracdo, o que resulta da importagdo do disposto
na legislagéo Internacional sobre compra e venda Internacional, como estabelecido no
artigo 3 da Convencédo de Viena sobre Compra e Venda Internacional de Mercadorias.
A questdo que se suscita e que torna interessante a abordagem desse regime em
comparacao ao regime internacional é justamente o facto de na disposi¢do supra e nas
demais do Regime Juridico dos Contratos Comerciais ter o legislador adoptado
conteddo que figura da Convencdo de Viena sobre a Venda Internacional de
Mercadorias, mas em contextos completamente diferentes.

Verifica-se que o legislador do Regime Juridico dos Contratos Comercias importou
todos os conceitos consagrados na Convencdo de Viena sobre Venda Internacional de
Mercadorias (1980), o que se torna bastante problematico, pois o0s interesses que se

pretendem acautelar ao nivel do comércio internacional, ao se impor a organizagdo

" CORREIA, Miguel J.A. Pupo. Direito Empresarial. Direito da empresa. 13%d., Ediforum, Pg.529;
COSTA, Mério Jalio De Almeida (2001). Nocbes fundamentais de Direito Civil. 4%d., Almedina,
Coimbra, pg.344 e ss.

8 0 que antes, a luz do Cédigo Comercial de 2005 n&o sucedia, iniciando a sua regulamentagédo com a
disposicdo do artigo 477° relativa ao depdsito de coisa vendida.



empresarial e ao se fazer a exclusdo da natureza comercial relativamente aos contratos
de consumo, ndo compadecem exactamente aos tutelados ao nivel interno do nosso
Estado.

Nesse delineamento, o exposto acima, gera de forma grave problemas relativamente a
forma de resolucdo de conflitos, a tutela dos interesses dos empresarios comerciais,
entre outras questdes que serdo abordadas cuidadosamente. A questdo que poderia
colocar-se, ainda que retérica é, como poderiam os principios internacionais relativos ao
comércio serem enquadrados ao nosso sistema juridico? Sendo que estamos a falar de
realidades extremamente diferentes.

Ainda, ao se estabelecer exclusdes no artigo 148 do mesmo diploma legal, faz constar
as vendas de bens adquiridos para uso pessoal, familiar ou doméstico, salvo se o
vendedor, em qualquer momento anterior a conclusdo do contrato ou no momento da
sua conclusdo, ndo conhecesse nem devesse ter conhecimento que 0os mesmos tenham
sido adquiridos para um desses usos. Tendo-se definido ja a possibilidade de se atribuir
a natureza comercial aos actos unilaterais nos termos do artigo 1, al.b) do Cddigo
Comercial, no Regime Juridico dos Contratos Comerciais vem se retirar essa
possibilidade, relativamente ao regime juridico do contrato de compra e venda
comercial, 0 que gera logo a partida uma contradi¢do ao nivel da sisteméatica Comercial,
pois no n°2, do artigo 1 do RJCC, ja se definem contratos comerciais, como sendo
também os resultantes de actos unilaterais, facto reforcado pelo artigo 25.°, do RJCC,
que prevé o contrato de consumo, que, por natureza, € um acto de comeércio unilateral.
Constata-se que o legislador do Regime Juridico dos Contratos Comerciais quis
importar a natureza dos Contratos Internacionais ao nosso sistema, ao fazer depender a
comercialidade de um acto a que os dois sujeitos estejam no exercicio da sua empresa®,
ou seja, sejam relagdes “business to business”.

Portanto, sdo estas e demais questfes a volta do Regime Juridico do Contrato de
Compra e venda Comercial que merecem a nossa atencao, pois ainda que remotamente,
acabam divergindo da sistematica Comercial, sendo susceptiveis de gerar conflitos no
seio da Sociedade.

Nesta perspectiva, surgem as seguintes questdes:

® PINHEIRO, Luis de Lima, Direito do Comércio Internacional: Contratos Comerciais Internacionais.
Convencéo de Viena sobre a Venda Internacional de Mercadorias. Arbitragem Transnacional, Almedina,
Lisboa.pg.19-20.



% Que andlise se pode fazer das opcdes juridicas do legislador no Regime Juridico
dos Contratos Comerciais quanto ao Contrato de Compra e Venda Comercial?

% Sera que o legislador do regime juridico do contrato de compra e venda
internacional de mercadorias, terd querido de forma indirecta adoptar a Convencao
de Viena sobre a Venda Internacional de Mercadorias de 1980, uma vez que ao
invés de ratificar esta, importou as suas regras para 0 Ordenamento mogambicano?

% Quais seriam as implicacdes da importacdo dessas regras internacionais sobre o
Ordenamento juridico mogambicano?

Objectivos
Objectivo Geral
Pretende-se compreender o regime juridico mogambicano do contrato de compra e
venda comercial.
Objectivos especificos
Em concreto, pretende-se:
1. Estudar o Contrato de Compra e Venda Comercial no Ordenamento Juridico
mogambicano;
2. Discutir se, o legislador do regime juridico do contrato de compra e venda
comercial, quis de forma indirecta adoptar a Convencdo de Viena sobre a
Venda Internacional de Mercadorias de 1980;
3. ldentificar as Incongruéncias e contradicdes que o Regime Juridico dos
contratos Comerciais apresenta;
4. Demonstrar as implicacdes juridicas da importacdo das regras do Contrato
de Compra e Venda internacional de Mercadorias sobre o ordenamento

juridico mogambicano.

Metodologia
Para termos de pesquisa, far-se-a o uso dos seguintes métodos:
%+ Consulta bibliogréafica: Para o desenvolvimento do trabalho, fez-se a consulta
aos manuais, legislacéo, jurisprudéncia, direito comparado, aos artigos cientificos
e a outros materiais de leitura que se mostraram necessarios.
¢ Analitico-Sintético: Consiste em um processo de andlise, que permitiu partir de
um texto global, nesse caso, andlise da doutrina, jurisprudéncia, legislagdo,

procedendo a um exame minudente de seu conteudo. Formada a compreensao



desse conteudo, fez-se uma sintese, de modo a organizar aquilo que constituiu a
compreensdo durante a pesquisa, tratando-se assim de uma visdo sintética e geral
do texto. Esse método, permitiu igualmente proceder ao exame de cada artigo e
das suas partes, pois este € uma das vias de aprofundamento e entendimento de
um determinado texto.

Dedutivo: Consiste na formulacdo de conceitos particulares, partindo de
principios gerais. Este método foi bastante Gtil na medida em que, o estudo de
uma matéria para posterior conhecimento dos seus defeitos, perfeicdes, fez-se
partindo de principios gerais basilares ja formulados, tanto ao nivel da doutrina,
como do direito comparado, jurisprudéncia.

Indutivo: Embora ndo seja totalmente capaz de formular concluses
absolutamente veridicas, este método foi Gtil na medida em que apds apuradas as
formulacGes de conceitos particulares, permitiram chegar a conclusdes gerais,
sendo completado, no entanto, pelo método comparativo que se segue. Assim, a
partir deste método, partiu-se da observacdo de factos ou fendmenos cujas causas
se desejava conhecer. A seguir, procurou-se compara-los com a finalidade de
descobrir as relacGes existentes entre eles. Por fim, procedeu-se a generalizagéo,
com base na relagdo verificada entre os factos. E nessa vertente que se mostra
crucial e pertinente para as nossas investigagoes.

Comparativo: Este método foi indispensavel no estudo comparado dos sistemas
Juridicos, das leis ou cddigos anteriores. Portanto, foi util aquando da abordagem
comparativa entre os diferentes regimes juridicos do Contrato de Compra e venda
Comercial, nomeadamente: 0 mocambicano actual e o antigo, verificando a
evolucdo, permanéncia, mudancas ou inovacdes do regime Juridico do Contrato
de Compra e Venda Comercial, e a regressdo do legislador em relacdo a sua
técnica legislativa. Outrossim, foi Gtil na abordagem comparativa entre o regime
actual dos Contratos Comerciais com o0 regime Internacional, patente na
Convencéo de Viena sobre venda Internacional de Mercadorias.

Método dialéctico: entendido como um método de interpretacdo da realidade.
Este ocasionou o fornecimento das bases para uma interpretacdo dinamica e
totalizante da realidade, uma vez que estabelece que os factos sociais ndo podem
ser entendidos quando considerados isoladamente, abstraidos de suas influéncias

politicas, econdmicas, culturais, dentre outras.
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Metodo Fenomenoldgico: Proporcionou uma descricdo directa da experiéncia tal
como ela é. Orientando-se somente do que € dado como assente, com exclusdo de
tudo aquilo que pode modifica-la, com o subjetivo do pesquisador e o objectivo
que ndo é dado realmente no fendbmeno considerado. Esta pesquisa parte do
quotidiano, da compreensdo do modo de viver das pessoas, e nao de definicdes.
Método Monogréfico: Parte do principio de que o estudo de um caso em
profundidade pode ser considerado representativo de muitos outros casos ou
mesmo de todos os casos semelhantes. Estes casos podem ser individuos,
instituicdes, grupos, comunidades, entre outros. Portanto, foi proficuo na medida
em que fez uma abordagem aprofundada das matérias que compdem o corpus da
pesquisa.



CAPITULO I: O CONTRATO DE COMPRA E VENDA COMERCIAL NO
ORDENAMENTO JURIDICO MOGCAMBICANO

1.1. Nocéo e Caracteristicas do Contrato de Compra e Venda Comercial

1.1.1. Nocéo do Contrato de Compra e Venda Comercial

Em primeiro lugar, importa referir que os contratos, continuam ainda hoje, a constituir
uma das mais importantes fontes de relag@es juridicas. Deste modo, no entender de José
Antunes:

O Direito Comercial, enquanto ramo juridico centrado na Empresa, ndo escapa a esta
regra; e 0s contratos comerciais representam hoje o mais relevante instrumento juridico
da constituicdo, organizacao e exercicio da actividade empresarial®.

Relativamente a definicdo legal, nos termos do artigo 1°, n°1, do Regime Juridico dos
Contratos Comerciais, 0s contratos comerciais sdo acordos de vontades, celebrados
entre duas ou mais partes, no exercicio da sua actividade empresarial, visando criar,
alterar ou extinguir direitos e obrigacdes; ainda, nos termos do n°2 do artigo 1, do
RJCC, constituem acordos celebrados por empresarios comerciais, entre si, ou com

sujeito ndo empresario, e no exercicio de actividade empresarial®!.

No que diz respeito ao Contrato de Compra e Venda Comercial, segundo o artigo 147
do RICC, é a convencdo mediante a qual uma parte, o vendedor, fornece a outra, 0
comprador, bens ou mercadorias a fabricar ou a produzir.

Neste viés, compreende-se que SO sera compra e venda se houver um acordo de fabrico
ou producdo de bens, significando, que no caso de haver convencdo, tendo como
objecto um bem ja produzido ou existente, ndo estaremos, segundo aquela concepcao,
perante um contrato de compra e venda. Duas situacdes se podem verificar, resultantes
da andlise da definicao apresentada:

Ora, vejamos, se Jodo (comprador) acorda com o Bento (vendedor), a compra de uma
viatura j& produzida, ndo estaremos perante um contrato de compra e venda comercial.
Porém, se ao tempo do acordo entre ambos, a viatura ndo estivesse ainda fabricada,

tratar-se-ia de uma compra e venda comercial.

10 ANTUNES, José A. Engracia (2015). Direito dos Contratos comerciais. Almedina, Pg.19-20
11 A presente definicdo abrange para a teoria dos actos mistos/unilaterais, ou seja, comercialidade de
relagdes em que tenhamos um sujeito empresario e ndo empresario.



A definicdo apresentada pelo nosso legislador apresenta uma excepcdo: excluindo
daquela nogdo, quando a parte que fez a encomenda dos bens ou mercadorias se
compromete a fornecer uma parte essencial dos materiais necessarios a esse fabrico ou
producdo, ou seja, embora se trate de uma convencao na qual ha fornecimento de um
bem a fabricar ou a produzir, quando tenha havido, por parte do comprador, o
fornecimento de uma parte essencial a esse fabrico ou producgdo, estara excluido da
nogdo de compra e venda comercial, (grifos nossos).

1.1.2.Caracteristicas do Contrato de Compra e Venda Comercial*?

O contrato de compra e venda comercial conta com uma série de caracteristicas no seu
processo de formacgéo, como pode ser observado a seguir:

Assim, trata-se de um contrato tipico!®, na medida em que o legislador, de forma
expressa, consagra este tipo contratual e o seu respectivo regime nos termos do artigo
147.° e seguintes do RJCC.

E um contrato nominado4, na medida em que a esse tipo contratual foi atribuida uma
designacio®®, ou seja, a lei reconhece a categoria juridica, através de um nomen iuris®.
E um contrato Consensual'’, na medida em que, regra geral, a sua validade e
susceptibilidade de produzir efeitos plenos ndo dependem de quaisquer requisitos de
ordem formal, obedecendo o principio geral do artigo 219 do Codigo Civil 1 e

evidenciado pelo recurso constante do RJCC a expressdo ‘“‘salvo estipulacdo em

2 CORREIA, Miguel J.A.Pupo (2016). “Direito Comercial: Direito da Empresa. 13%dicao, Ediforum,
Lisboa, pg. 529-532; GONCALVES, Luis Da Cunha (1924). DA Compra e Venda no Direito Comercial
Portugués.2®dicéo, Pg.62; ABRANTES, José Jodo; DA SILVA, Rita Canas. Direito dos Contratos,
pg.33-35.

13 CUNHA, Paulo Olavo (2018). Direito Comercial e do MERCADO. 2%d., Almedina, pg.254;
CORDEIRO, Anténio Menezes. Tratado de Direito Civil 11.4ED., Almedina, pg.126.

4DONO, Jodo Soares Silva. Teoria Geral do Direito Civil. Escolar editora, pg.126.

15 VASCONCELOS, Pedro Pais (2012). Teoria Geral do Direito Civil, 7%d., Almedina, pg.457.

16 ABRANTES, José Jodo; DA SILVA, Rita Canas. Direito dos Contratos, pg.24

17 CUNHA, Paulo Olavo (2018). Direito Comercial e do MERCADO. 2%d., Almedina, pg.299; Neste
mesmo sentido, deve ser observado que toda a formalidade e solenidade vém sendo modernizada, com
muitos contratos sendo entabulados por meio electrénico, como pode ser observado nas palavras de Fran
Martins:

“A rapidez., agilidade e dinamismo, todos esses ingredientes véo retirando do contrato empresarial aquele
modelo ultrapassado do escrito papel para a redacgdo electrénica, virtual, observando-se a capacidade,
manifestacdo de vontade e, principalmente, o equilibrio durante a contratacdo, a fim de se evitar
onerosidade e lesividade”. Referidas na obra MARTINS, Fran. Curso de direito comercial, p.447.
VASCONCELOS, Pedro Pais (2012). Teoria Geral do Direito Civil. 7%d., Almedina, pg.607.

18 Nos termos do qual a validade da declaracdo negocial ndo depende da observancia de forma especial,
salvo quando a lei exigir. Significando que, sé em casos especiais é que ha observancia de forma especial;
como por exemplo: compra e venda de um imdvel, em que as partes devem obedecer a forma legal,
escritura publica, artigo 221.° do Codigo civil, em conjugagdo com o artigo 147, n°1, in fine, do RJCC.



contrario”, exceptuando o caso do art.147, n°l, in fine, do RICC, caso em que se exige
uma determinada forma quando se trate de bens imdveis.

E um contrato oneroso?®, na medida em que a transmiss&o do bem ou direito tem como
contrapartida o pagamento de um preco?°, nos termos do artigo 175 e ss do RJCC; ou
seja, € oneroso, porque, para cada parte, a vantagem obtida corresponde um sacrificio
econdémico?,

Tem um caracter sinalagmatico??, na medida em que, em virtude da sua celebracdo,
nascem para as partes contratantes obrigacGes reciprocas e correspectivas, conforme
resulta da prépria nocdo constante do artigo 147.°, conjugados com o artigo 1.°, do
RJCC. Salvo se a propria transmissdo do bem impuser um modo de exteriorizacdo da
vontade especifico, casos em que a forma seréa aquela exigida por lei®.

Tem natureza obrigacional e real. Para que este tipo contratual se torne perfeito, ndo €
necessaria a entrega da coisa ou 0 pagamento do preco, mas sim o acordo das partes,
sendo certo que um dos efeitos essenciais do contrato de Compra e Venda Comercial é a
obrigagdo que resulta para o alienante de entregar ao adquirente a coisa vendida, e ao
adquirente o dever de pagar o preco.

E um contrato real quoad effectum, na medida em que, regra geral, a transmissdo do
direito objecto do neg6cio ocorre como consequéncia directa da sua celebracao,
artigo147.°, 152.° do RJCC, em conjugacao com o artigo 408.°, n°1, do Cédigo Civil.

E um contrato de execucdo instantanea, na medida em que, por norma, os seus efeitos
se esgotam no momento da celebracdo, a qual, gera o imediato efeito translativo da
propriedade®*. Ha que dizer que tal modalidade de contrato é comutativa2®, onde ambas
as partes devem saber de suas obriga¢fes no momento do acordo.

DONO, Jodo Soares Silva. Teoria Geral do Direito Civil. Escolar editora, pg.127.

20 Na configuracdo econdmica da compra e venda mercantil ressalta o seu caracter especulativo; Vide,
VASCONCELOS, Pedro Pais. Direito Comercial. Almedina, pg.259.

2lVide também., ROPPO, Enzo. O Contrato, Almedina, pg.83; CUNHA, Paulo Olavo (2018). Direito
Comercial e do MERCADO. 2%d., Almedina, pg.298.

22 ROPPO, Enzo (1998). O Contrato, Almedina, Coimbra,pg.83; CORDEIRO, Anténio Menezes. Tratado
de Direito Civil 11.4%ED., Almedina, pg.124.

23 \WVASCONCELQOS, Pedro Pais (2012). Teoria Geral do Direito Civil. 7%d., Almedina, pg.607.

24 Nas palavras de CARREIRO, Inés Feldmann Mota Pimentel; GARCIA, Antonio Lopes. Direito dos
contratos, pg.4” é um contrato de execugdo instantdnea paradigmadtico”.

% ROVAI, Armando Luiz (2018.). Direito  Comercial. Ed.1.. disponivel em
https://enciclopediajuridica.pucsp.br/verbete/239/edicao-1/compra-e-venda-mercantil

Acessadoaos 03 de Fevereiro de 2024.
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1.2. Regime Juridico do Contrato de Compra e Venda Comercial

Como avanga Pupo Correia?®, sdo despiciendas quaisquer consideragdes que se
possamos fazer para realcar a importancia de que se reveste o contrato de compra e
venda comercial para a actividade econdémica. Assim sendo, torna-se crucial a
consagracdo deste instituto, de modo a se acautelar minimamente as diversas situagoes
do comércio. O nosso legislador consagrou esse tipo contratual através do Regime
Juridico dos Contratos Comerciais, aprovado pelo decreto-lei n°3/2022, de 25 de Maio,

regulado pelo artigo 146.° e seguintes.

1.2.1. Ambito Material de Aplicacéo

Nos termos do artigo 146.°,n°1 do RJCC, o regime juridico do contrato de compra e
venda comercial aplica-se aos contratos de compra e venda comercial entre partes que
tenham o0 seu estabelecimento em Mocambique ou em diferentes Estados.
Relativamente as exclusdes, 0 RJCC estabelece as seguintes: ndo aplicabilidade ao
fornecimento pelo Comprador de uma parte essencial dos materiais necessarios ao
fabrico ou producdo dos bens; aos contratos cujo contetdo principal das obrigacGes do
vendedor consistir no fornecimento de mao-de-obra ou na prestacdo de outros servicos,
as vendas de bens adquiridos para uso pessoal, familiar ou doméstico, feitas a
consumidores, a menos que o vendedor ndo soubesse nem devesse saber que as
mercadorias eram compradas para tal uso ou se destinem a um destes usos, as vendas
feitas em leildo, em processos executivos ou em qualquer outra via ordenada por uma
autoridade judiciaria, vendas de valores mobiliarios, titulos de investimento,
instrumentos negocidveis ou dinheiro, venda de navio, barcos, aerodeslizadores, venda
de electricidade, nos termos dos artigos 147, n°1 in fine e n°2, 148.°, respectivamente,
todos do RJCC.

O RJCC é aplicavel aos acordos entre partes que tenham o seu estabelecimento em
Mocambique, ou mesmo em diferentes Estados, nos termos do n°1 do artigo 146.°. Em
relacdo ao caracter internacional admitido, na sua aplicacdo, ha que atender ao disposto
artigo 151.° do RJCC, segundo o qual se uma parte tiver mais do que um

estabelecimento, € considerado aquele que apresentar uma conexao mais estreita com o

% CORREIA, Miguel J.A (2011). Direito Comercial: Direito da Empresa.12%d. Ediforum, Lishoa,
pg.503.
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contrato e a sua execucao, tendo em conta as circunstancias conhecidas ou previstas; e,
se ndo tiver estabelecimento, é considerada residéncia habitual.

Nos termos do n.°2 do artigo 146.° do RJCC, a internacionalidade do contrato s6 é
atendivel se for cognoscivel pelas partes®’. Resulta que, nio é tomado em conta o facto
de as partes terem estabelecimentos em Estados diferentes quando tal ndo resulte do
contrato, de transaccOes anteriores entre elas ou de informagdes dadas por elas antes ou
na altura da conclusdo do contrato.

Exemplo: Se o contrato tiver sido concluido com um agente-Comprador estabelecido
em Malawi, o qual actuou sem revelar a identidade ou o local do estabelecimento dele
que o representava, ndo podera invocar-se esse caracter, com fundamento de que o
estabelecimento situa-se em pais estrangeiro. Assim, apo6s falar da aplicacdo dos
contratos, destacamos por ser pertinente a questdo da formacdo do mesmo nas linhas

que seguem.

1.2.2. Formagéo do Contrato

Pensar na formacdo do contrato remete-nos abordagens de autores como José Abrantes
e Rita Silva, que defendem que “para que exista o contrato de compra e venda
comercial é necessario que uma parte emita determinada proposta”?®, e que a outra
parte a aceite?®. O contrato forma-se precisamente quando esta proposta e essa aceitagio
se encontram, dando lugar aquilo que se chama o consenso contratual.

Nesta senda, temos de notar que vigora como regra geral o principio da liberdade
contratual, nos termos do artigo 5.° e n°1 do artigo 24.° e 42.° do RJCC. Significando
que, na sua formacao, as partes tém a liberdade de estabelecerem o contetdo que melhor
se adequar aos seus interesses, devendo obedecer sempre o principio da boa-fé%C.

Porém, existem limitacGes, dependendo da natureza da actividade levada a cabo pelas

2T PINHEIRO, Luis de Lima (2005). Estudos de Direito Comercial Internacional Direito do Comércio
Internacional: Contratos Comerciais Internacionais. Convengdo de Viena sobre a Venda Internacional
de Mercadorias. Arbitragem Transnacional. Lishoa: Almedina, pg.276.

28 Sendo certo que a proposta tem de ser “completa”, no sentido de incluir todos os elementos essenciais
do contrato; “precisa”, uma vez feita, ndo restarem davidas sobre a formacdo do contrato e “firme”, tem
de ser reveladora de uma intencdo inequivoca de contratar, Cfr., artigo 50.°, n°1,do RJCC; Caso contrario,
tratar-se-4 de um mero convite para realizacdo de proposta, n°l,in fine, artigo 50.° do RJCC. Estes
elementos também sdo defendidos ao nivel da doutrina, vide, ABRANTES, José Jodo; DA SILVA, Rita
Canas. Direito dos Contratos, pg.11-12

2 ROPPO, Enzo. O Contrato, Almedina, pg.73.

30Cfr., art.3.° do RICC
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partes, tais traduzem-se na existéncia de situacdes em que se exige o dever de contratar.
Tais casos sucedem em relagio aos contratos de ades&o®!, em que um sujeito ndo tem,
de facto, liberdade de modelagédo do contetudo do contrato.

O modelo de formacdo do contrato é definido por uma série de regras juridicas®?,
propondo-se a realizacdo de determinados objectivos praticos, ou, melhor ainda, a
satisfacdo de determinados interesses.** Recorde-se, em primeiro lugar, o modelo
classico: mirror image rule- da proposta e da aceitagio plenamente conformes®*. Este é
composto por uma proposta e uma aceitagao.

Porém, entre a proposta e a aceitacdo sdo possiveis varias contrapropostas e, neste
sentido, o artigo 62 do RJCC, fala-nos da aceitagdo com modificagfes/aceitacdo
condicionada. Se aceitarmos uma proposta com limitacbes ou modificagdes
substanciais, duas realidades sdo possiveis de se verificarem:

e Uma rejeicio da proposta e ndo uma contra-proposta®; ou

e Uma nova proposta contratual®.

H4&, no entanto, outros modelos alternativos, resultantes da emissdo de contrapropostas,
apresentados no RJCC:

e Contratacdo cruzada®’, em que cada contraente procura que Sejam 0S Seus
clausulados a prevalecer, assistindo-se, no iter formativo, um battle of the
forms®;

e Clausulas contratuais gerais®®: trata-se de um modelo de adesdo?’, a um tempo

fruto e produto de massificacdo contratual, em que uma das partes, o sujeito de

81Cfr., artigo 24.°, n°2 do RJCC.

32Cfr., artigos 3-23, 42-63, do Regime Juridico dos Contratos comerciais.

33 ROPPO, Enzo. O Contrato, Almedina, pg.84-85

34Cfr., artigo 57.° do RJCC.

35Cfr., artigo 62.°, n°1, 12 parte, do RICC. Nesta perspectiva, numa situacdo do A (vendedor) propor ao B
(possivel comprador) a compra de um carro a 100mil Mts; mas, B responde dizendo compro-te o carro,
mas a 50mil meticais, estaremos perante uma modificagdo substancial e consequente rejeicdo da proposta
do A; Vide, ABRANTES, José Jodo; DA SILVA, Rita Canas. Direito dos Contratos.pg.11

36 Cfr. artigo 62.2, n21, in fine, do RICC.A nova proposta contratual é colocada como uma das
possibilidades resultantes da aceitagdo com aditamentos ou modificagdes substanciais, dependendo, no
entanto, do que as partes estipularem, acordarem.

S7Cfr. Artigo 62.° do RJCC.

38 Nesta modalidade, gera-se, naturalmente, uma situacdo confusa, sobre qual dos clausulados vale nesta
battle of the forms. Ex: o que foi enviado em ultimo lugar? O que foi recebido por Gltimo? O que foi
enviado primeiro? Tende prevalecer a teoria da anulagdo mUtua “knock-out”.

39Cfr. artigo 24, n°2, e 28.°, do RICC, mas ndo se esgotando a definicdo ao regulado pelos dispositivos
citados, pela raz8o a evidenciar na nota de referéncia seguinte.

40 Conforme €, em geral, destacado, a celebracdo de contratos através de clausulas contratuais gerais ndo
esgota o universo dos contratos de adesdo, ja que a adesdo pode ocorrer também em contratos
individualizados; Vide GOMES, Januéario da Costa (2013). Contratos Comerciais, Almedina, pg.44.
Ademais, é importante referenciar que o contrato de adesdo € um modo particular de formagdo do
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Direito Comercial, por ser um produtor, contrata com recursos a proposi¢oes
pré-elaboradas, de modo rigido, para regular os seus negdcios juridicos*!, ou
seja, sdo proposicdes impessoais e pré-elaboradas, que os contratantes podem
adoptar, para efeitos de conclusdo do contrato/neg6cio®?.
Desta feita, pode se inferir que, considera-se, formado o contrato, em qualquer dos
casos, no momento em que a aceitacdo da oferta se torna eficaz, nos termos do artigo
48.° e seguintes, do RJCC.

1.2.3. Obrigacdes Decorrentes do Contrato

Paulo Cunha, refere que, “Do acordo entre as partes, surgem obrigacdes para o
vendedor e para o comprador, decorrente da natureza sinalagmatica do contrato™*3.
Ainda na optica do mesmo autor, “o vendedor estd obrigado a proceder a entrega da
coisa vendida e tem direito a receber o preco, sendo o direito e vincula¢éo principais
do comprador, reciprocos™, isto ¢, tem direito a receber o bem adquirido, devendo
entregar o respectivo prego.

Conforme Pereira®, é essencial a coisa, mas é preciso que ela retina certas qualidades
fundamentais; significando que a auséncia destas qualidades tornara imperfeito o
contrato. Tais qualidades sdo: a existéncia; por isso, torna-se nula a venda de coisa
inexistente®®; individualizacdo, coisa determinavel*’; disponibilidade, a capacidade que

tem a coisa de poder ser transmitida e estar no &mbito do comércio®; possibilidade de

contrato, sendo o consenso obtido por adesdo e ndo necessariamente por recurso a clausulas contratuais
gerais; Vide., ABRANTES, José Jodo; DA SILVA, Rita Canas. Direito dos Contratos, pg.25.

41 CUNHA, Paulo Olavo (2018). Direito Comercial e do MERCADO. 2%d., Almedina, pg Pg.264

42 CORDEIRO, Antdénio Menezes (2014). Tratado de Direito Civil Il: Negdcio Juridico, Parte Geral,
Negdcio juridico, formagéo, conteldo e interpretacao, vicios da vontade, ineficacia e invalidades. 4%d.,
Almedina, Pg.357

4 CUNHA, Paulo Olavo (2018). Direito Comercial e do MERCADO. 22%d., Almedina, pg.299

4 CUNHA, Paulo Olavo. Direito Comercial e do Mercado, 2%d., Almedina, Pg.299

4 PEREIRA, C.M (1998). Instituicdes de Direito Civil. 10%dicdo, Rio de Janeiro. Forense. Op.cit em
CASSARA, Rosibel Carrera; DALMOLIN, Sabrina; KUJAWSKI, André Ricardo; MUSSKOPF, Cétia
Silene; PEIXOTO, Marchini; ROSSINI, Aguinaldo; DOS SANTOS, Adriana; SILVA, Carla Pereira.
Contrato de compra e venda, pg.4.

4 Embora, 0 RICC ndo disponha nada acerca da qualificacdo dos bens em relacdo a sua existéncia no
momento do acordo, recorremos as disposi¢fes do Cédigo Civil, na qualidade de subsidiario, artigo 280,
n°1, que disp&e como nulo o negdcio juridico cujo objecto seja fisicamente impossivel.

47Cfr., artigo 280, n°1, do Cddigo Civil, pelas razoes ja referidas.

4 A indisponibilidade pode ser natural, quando a coisa é insusceptivel de apropriacéo pelo homem; legal
guando a coisa esta fora do comercio por imposicao da lei; Cfr., artigo 280,n°1, do Codigo Civil ou
voluntario, quando resulta de uma declaracdo de vontade por ato inter vivos ou causa mortis.
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ser transferida ao comprador, sem prejuizo do comprador e 0 vendedor responderem
pela evicgdo*®

Quanto a entrega dos bens: devem ser entregues, na data convencionada, artigo 155.° e
156.° do RJCC, ou em uma data razoavel, na falta da data fixada, nos termos do artigo
155 do RJCC; devendo ser de quantidade, qualidade e tipo acordado no contrato, nos
termos do artigo 152 e n°1, 1%parte, artigo 157, do RJCC, sob pena de estarem em

desconformidade.

1.4. Falta de Conformidade dos Bens, Dever de Notificacao

Os bens ndo estardo em conformidade com o contrato sempre que tiverem uma
quantidade e qualidade diversa da convencionada, forem embalados ou acondicionados
na forma diferente da habitual para bens do mesmo tipo, ou de forma ndo adequada a
Sua conservacao e protec¢do, nos termos do artigo 157, n°2, do RJCC, lido a contrario
sensu; sendo certo que, o vendedor é responsavel pela falta de conformidade no
momento da transferéncia do risco. Porém, vezes hd em que devido as garantias
apresentadas pelo legislador, mesmo apds a transferéncia do risco, o vendedor pode ser
responsabilizado pela falta de conformidade, quando resulte da falta de cumprimento
das suas obrigacdes. Para tal, o comprador deve proceder imediatamente ao exame dos
bens, no mais curto prazo possivel, nos termos do artigo 160.° do RJCC.

Especificidades sdo trazidas pelo legislador quanto ao momento até ao qual o
comprador deve proceder ao exame dos bens. O dever de exame posterior a notificacdo
da possivel falta de conformidade é de extrema importancia, de modo a acautelar
interesses do comprador, sob pena da perda do direito de arguir a falta de conformidade.
E se, procedendo ao exame, ndo notifica ao vendedor desta falta em um prazo razoavel
apos a percepcao, perde o direito de arguir a falta de conformidade, nos termos do n°l
do artigo 161.° do RJCC. Porém, assim ndo sucede quando a falta de conformidade
incida sobre factos que o vendedor sabia ou ndo podia ignorar e ndo revelou ao
comprador, artigo 162.° do RJCC.

48Cfr., artigo 163, em conjugacdo com os artigos 164, n*2, al.a) , todos do RICC.
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1.5. Obrigacédo do Pagamento do Preco pelo Comprador

Nos termos do artigo 175.° do RJCC, constitui obrigacdo principal do comprador o
pagamento do preco, no local determinado, ou na falta, no estabelecimento do vendedor
ou no local da entrega dos bens, artigo 179-180.

Tal como afirma Luis Da Cunha Gongalves® o preco é o elemento essencialissimo da
compra e venda, isto é, o valor em dinheiro, ou expresso em dinheiro®!, que o
comprador paga, ou se obriga a pagar ao vendedor em troca da coisa comprada, assim,

nulla emptio, sine pretio.

1.6. Incumprimento do Contrato de Compra e Venda Comercial

Decorre da regra geral do artigo 406, n°1 do CC que o contrato deve ser pontualmente
cumprido, s6 podendo modificar-se ou extinguir-se por mutuo consentimento dos
contraentes ou nos casos admitidos na lei. Estamos perante a regra da consensualidade,
no sentido de ponto por ponto®.

Nesta perspectiva, o Legislador Comercial consagra a tutela dos direitos das partes no
contrato; e em caso de incumprimento pelo Vendedor, o0 Comprador tem a faculdade de
exigéncia de cumprimento da obrigacao; fixacdo de um prazo suplementar; pedido de
indemnizacéo por perdas e danos; resolucdo do contrato®?; a reducdo do preco; a recusa
da entrega no caso de excesso ou antecipacao na entrega, nos termos do artigo 167-174,
respectivamente, do RJICC>,

Em caso de incumprimento pelo Comprador, o vendedor pode exigir o pagamento do
preco, aceitacdo da entrega ou o cumprimento das demais obrigacGes que lhe sdo

devidas; podendo fixar um prazo suplementar para o cumprimento pelo Comprador de

% GONCALVES, Luis Da Cunha. Da Compra e Venda no Direito Comercial Portugués. 2%dicao,
Coimbra, Pg.322

%1 Da expressdo “preco em dinheiro” ndo se deve concluir que ele deve ser pago necessariamente em
moeda de qualquer espécie, pois uma coisa é estipulagdo do preco, e outra bem diversa é o modo de o
satisfazer; e s6 a convencdo é essencial.

%2 Vide, GOMES, M.Janudrio da Costa (2013). Contratos Comerciais, pg.58.

53 Sendo certo que a resolucéo do contrato liberta ambas as partes das obrigaces decorrentes do contrato,
sem prejuizo de qualquer indemnizacdo por perdas e danos que possa ser devida, cfr., art.128-136, em
conjugacdo com o artigo 186.°, todos do RICC.

% A doutrina, em TALLON, Denis (1994). Revue Trimestrielle de Droit Civil, p.226, afirma que a
reparacdo do dano causado pela inexecu¢do do contrato deve ser vista como o prolongamento da
execucdo da obrigagdo preexistente nascida do contrato; porém, outro posicionamento defende que,
analisando o Direito Francés, esse conceito de uma responsabilidade contratual como fungéo de reparacéo
dos danos injustamente causados se opde absolutamente a doutrina do Cadigo Francés, segundo a qual a
indemnizacédo e juros devidos em caso de inexecucdo do contrato ndo surge uma nova obrigacdo para o
devedor, uma vez que a ‘“responsabilidade contratual “ conserva necessariamente uma fungdo de
pagamento; vide REMY, Philippe (1997). Revue Trimestrielle de Droit Civil, p.323.
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suas obrigagBes, ou resolver o contrato®, nos termos dos artigos 183-186.° do RJCC,

respectivamente.

1.7. Natureza Juridica do Contrato de Compra e Venda Comercial

Avangca a doutrina® que o Contrato de Compra e Venda Comercial, embora consciente
de que a sua causa-funcdo principal ndo é a distribuicdo®’; devido ao facto de
desempenhar uma fung@o matriz no que toca a todos 0s contratos onerosos, o seu papel
é fundamental na compreensdo do fenémeno distribuicdo. O distribuidor assume-se
como um ser independente perante o produtor. Tal independéncia, revela-se desde logo,
pelo facto de cada um deles explorar uma empresa propria e, se ndo economicamente,
pelo menos juridicamente autbnoma.

O Legislador ndo exclui a consagracdo dos tipos contratuais de distribuicio®®; porém,
relativamente ao contrato de compra e venda comercial traz uma classificacdo diferente,
consagrando este tipo no grupo dos contratos que geram transmissdo de propriedade®®.
Para n6s, o contrato de compra e venda comercial é um contrato de distribuicéo, pois
facilita a circulacdo da riqueza, a partir da distribuicdo dos bens no mercado®®; em
simultaneo, € um contrato que gera a transmissdo de propriedade, olhando sob ponto de
vista dos efeitos do contrato (transmissdo de um bem, pelo pagamento do preco®). N&o

queremos ignorar nessa perspectiva o facto de, o elemento principal, ou seja, causa-

%5 Uma das formas de cessacdo da relagdo contratual, condicionada a existéncia de uma justa causa; por
isso alguma doutrina designa a essa modalidade de “forma de extingdo condicionada”, Vide, GOMES,
M.Januério da Costa (2013). Contratos Comerciais. Almedina, pg.66-67.Ademais, essa forma de
resolucdo leva-nos ao entendimento de que ndo se admite a resolucdo automatica ou ipso facto, pois
adopcao desta forma de resolucdo traria consigo grandes incertezas (saber se o contrato ainda estava em
vigor ou se tinha sido resolvido ipso facto). Com a solucdo adoptada é evidente que o contrato
permanecerd em vigor enquanto o comprador ndo declarar expressamente a sua resolugcdo. O mesmo
acontece alids no regime civil, cfr., artigo 436.° do Cadigo Civil; entendimento diverso foi adoptado nos
codigos francés (artigo 1184) e italiano e italiano, artigo 1453, em que exigem, ao tratar a figura da
resolucdo por ndo cumprimento do contrato, a intervencdo de uma instncia judicial (sobre estas
diferencas de regime, vide. Vaz Serra, Resolugdo do Contrato, BMJ n°® 68 (Julho de 1957), p.227 e ss)
Apud RAMOS, Rui Manuel Moura e SOARES, Maria Angela Bento (1995). Contratos internacionais.
Compra e venda, clausulas penais, arbitragem. Coimbra: Almedina, 1%d., vol.l, pg.122

% CORREIA, Miguel J.A.Pupo (2011). Direito Comercial: Direito da Empresa. 12%d., Ediforum,
Lisboa, pg.501

5 Significando que embora, o contrato de compra e venda comercial tenha como principal
consequéncia/efeito a transmissdo de propriedade, o seu papel é fundamental no fenémeno de
distribuicdo, ou seja, na transmissao de propriedades em cadeia.

S8Cfr., artigo 360.° e seguintes, do Regime Juridico dos Contratos Comerciais

S9Cfr., Capitulo 11, Secgdo I, artigo 146.% seguintes, do Regime Juridico dos Contratos Comerciais.

8 PINHEIRO, Luis De Lima. Direito Comercial Internacional: contratos comerciais internacionais,
convencgdo de Viena sobre a venda internacional de mercadorias, arbitragem transnacional. Almedina,
Pg.41

®1Cfr., artigo 146.°, 152, 175.°, lidos em conjugacéo, todos do RJCC.
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efeito no contrato de compra e venda comercial ser a transmissdo de propriedade; no
entanto, é justamente pelo facto de desempenhar uma funcédo distribuidora, propiciando
uma cadeia de transmissédo de propriedade, e ser, por exceléncia, um contrato para
revenda, que fazemos esse enquadramento como também um contrato de distribuicao;
assim sendo, afirmamos que esta modalidade contratual tenha esse duplo sentido, pois
ela ndo se esgota na transmissdo de propriedade (desempenhando um papel
preponderante na mobilidade da riqueza).

Porém, ndo deixa de ser questionavel a op¢do do legislador no enquadramento
do contrato de compra e venda comercial, na medida em que no regime deste tipo
contratual n&o se ocupa dos efeitos do contrato, sendo a transmisséo da propriedade um
desses efeitos, se ndo o principal, que justificaria a opgdo do legislador. Ainda, mesmo
na definicdo apresentada nos termos do artigo 147.° do RJCC, em nenhum momento
coloca o elemento final como “a transmissdo da propriedade”. Ainda nessa vertente, de
modo a sustentar a posi¢ao aqui apresentada, sera que o contrato de fornecimento ndo
gera a transmissdo de propriedade dos bens a serem fornecidos, uma vez que 0
legislador optou por exclui-lo dessa modalidade e fazer a classificagdo como contrato de
distribuicdo? Nos parece que também faca parte dos contratos que geram a transmissédo
de propriedade. Portanto, chegamos a logica de que ndo obstante a
arrumacao/classificacéo feita pelo legislador, ndo nos possamos esgotar nela, recorrendo
para tal & doutrina® e a filosofia dos regimes passados para a correcta e completa

classificacdo do contrato de compra e venda comercial.

62 vide, nomeadamente, CORREIA, Miguel J.A.Pupo (2011). Direito Comercial: Direito da Empresa.
12%d., Ediforum, Lisboa, pg.501
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CAPITULO I1: INCONGRUENCIAS E CONTRADICOES DO REGIME
JURIDICO DOS CONTRATOS COMERCIAIS

2.1. Abordagem comparativa relativa ao Regime Juridico do Contrato de Compra
e Venda Comercial actual, de 2005 e de 1888: Reforma, Revisdo e Inovagdes

Como realidade de todas as Sociedades, o Direito estd sempre em evolucgéo,
acompanhando as mudancas da Sociedade. Assim, o direito comercial data desde 1888,
com o Codigo Comercial de 1888, no qual se estabelecia na sua estrutura o Regime
Juridico dos Contratos Comerciais. Diferentemente do Regime actual, aquele s possuia
alguns artigos que falavam dos contratos em especial, artigos 96-103; dentre o0s quais 0
artigo 99 -102falavam das obrigacdes relativas a todos o0s actos do contrato,
nomeadamente aos juros, a classificacdio dos actos. Em relacdo aos actos
mistos/unilaterais, que serdo objecto da nossa discussao critica, o art.99 estabelecia que,
“embora 0 acto seja mercantil s6 em relacdo a uma das partes, serd regulado pelas
disposicdes da lei comercial quanto a todos 0s contratantes, portanto, mesmo quanto
aqueles para quem o acto tem natureza civil”. Significando que aplicar-se-a4 o regime
Comercial mesmo para o sujeito para o qual o acto é civil.

Serd verdade afirmar que a disposicdo faca referéncia aos actos mistos, na sua
globalidade? Respeitante a isso, ja avancava Fernando Olavo®® que o artigo 99.° apenas
se referia aos contratos, visto aludir a “uma das partes” (& nestes negdcios juridicos que
0S sujeitos se agrupavam em partes contrapostas). Porém, um outro entendimento foi
desenvolvido; e segundo J.M. Esteves Pereira® embora alguma doutrina avance que o
artigo 99.° se referisse apenas aos contratos (pois falava em “em uma das partes” e
“contratantes”), a verdade ¢ que era aplicavel, por analogia, a todos e quaisquer actos
mistos, posicionamento no qual alinhamos.

A par desta disposigdo, estabelecia o paragrafo unico do artigo 100 que “ndo séo
solidarias as obrigacGes derivadas de acto misto para os sujeitos relativamente aos
quais este ndo tem natureza comercial”, diferindo, portanto, da disposi¢cdo do artigo
148, al.a) do RJCC. Portanto, excluiam-se os actos restritos, intrinsecos ao
desenvolvimento da actividade mercantil. Ex: Escrituragdo, registo comercial.

O Cddigo Comercial de 2005, a semelhanca ao Cédigo Comercial de 1888, e ao actual,

ndo estabelecia uma definicdo do contrato de compra e venda comercial, iniciava a

8 OLAVO, Fernando (1978). Direito Comercial. 2%d., Coimbra, Pg.115
8 PEREIRA, J.M. Esteves. Comércio: Operacdes, documentacao, legislacdo. 4%d., Platano, Pg.22
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abordagem falando do depdsito da coisa vendida. O que levava os aplicadores a
recorrerem a definicdo do Direito Civil (Cddigo Civil) enquanto Direito Comum.
Porém, actualmente, a razdo de auséncia de uma definicdo do contrato de compra e
venda comercial no Cdédigo Comercial actual, cinge-se no facto de o legislador ja ter
autonomizado essa matéria; sendo, regulada por um regime proprio, no qual recorremos
quando pretendemos reger a matéria dos Contratos comerciais®

Ademais, a disciplina do contrato de compra e venda civil aplicava-se ao contrato de
compra e venda comercial, com as necessarias adaptacGes, em tudo que ndo estivesse
previsto no Cédigo Comercial. Portanto, a luz destes instrumentos, nos termos do artigo
874° da CC, em conjugacdo com o artigo 458 do Cddigo Comercial, compra e venda
comercial seria o contrato celebrado entre empresarios comerciais, entre si ou com
terceiro, desde que no exercicio da actividade empresarial, no qual se transmitia a
propriedade de uma coisa, ou outro direito, mediante um preco. Analisada
comparativamente esta definicdo, difere-se da actual pois, o ambito j& se encontra
restringido, o legislador s6 considera compra e venda comercial o fornecimento de bens
ou mercadorias a fabricar ou a produzir; significando que em algumas situacdes pode
até haver convencéo de transmissdo de propriedade ou direito e ndo se tratar de compra
e venda comercial.

Exemplo: A, comprador, adquire uma viatura no B, Vendedor. De acordo com a
definicdo do RJCC, artigo 147, ndo seria compra e venda Comercial, uma vez que a
viatura ja estava produzida, tendo-se prontificado o A a convencionar com o B uma
viatura j& pronta. Mas, ao abrigo do Cddigo Comercial de 2005, em conjugagdo com o
Cadigo Civil, seria compra e venda comercial.

O regime juridico de 2005 estabelecia a prior o efeito juridico decorrente da recusa da
recepcdo da coisa pelo comprador; nos termos do artigo 477, o vendedor podia deposita-
la, por conta e a custa do comprador, nos termos do CPC. Sendo certo que no caso de
recusa do pagamento do preco, o vendedor podia revender a coisa por conta do
comprador. Diferentemente deste, 0 Regime Juridico de 2022 estabelece mecanismos
mais amplos, dando faculdade de o vendedor poder exigir o pagamento do prego,
aceitacdo da entrega ou o cumprimento das demais obrigagcdes que lhe séo devidas;

podendo fixar um prazo suplementar para o cumprimento pelo comprador de suas

8 Regime Juridico dos Contratos Comerciais, em aluséo.
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obrigacOes, ou resolver o contrato, nos termos dos artigos 183-186.° do RJCC,
respectivamente.

Em caso de incumprimento do vendedor, a luz do Regime de 2005, o comprador podia
comprar por conta e a custa do vendedor, tendo a faculdade de exigir os encargos
resultantes da compra e dos prejuizos sofridos, nos termos do artigo 479, ao passo que a
luz do regime actual, o comprador tem a faculdade de exigéncia de cumprimento da
obrigacdo, fixacdo de um prazo suplementar, pedido de indemnizagdo por perdas e
danos, resolucdo do contrato, a reducdo do preco, a recusa da entrega no caso de
excesso ou antecipacdo na entrega, nos termos do artigo 167-174, respectivamente, do
RJCC.

Relativamente aos usos aplicaveis ao contrato, o legislador de 2005, estabelece que as
partes ficam vinculadas por todos os usos que tiverem consentido; apresentando uma
definicdo do que constituem usos, sendo qualquer pratica ou modo de actuacdo que,
sendo regularmente observado em certo lugar ou em determinada actividade comercial,
seja de modo a justificar a expectativa de que seré observado no contrato em questao.
Ora, o regime de 2022 ja se apresenta de forma diferente, considerando usos aplicaveis
ao contrato 0s que conhecessem ou devessem conhecer e que, N0 COMErcio
internacional, s&o amplamente conhecidos e regularmente observados. Portanto, quando
ndo haja estipulacdo em contrario pelas partes, ndo serd reconhecida uma préatica que
ndo tenha vigéncia no Comércio internacional.

Seguidamente, o regime de 2005 estabelece garantias da coisa vendida. Como sucede
actualmente, a luz do regime de 2022, o vendedor deve garantir que a coisa vendida
esteja livre de riscos de eviccdo, significando qualquer direito ou pretensdo de terceiro,
nos termos do artigo 481 e 482.° do Codigo Comercial de 2005 e 163.° e 164.° do RJICC
de 2022. A Unica diferenca é que o legislador de 2005 ndo estabelece a possibilidade de
as partes acordarem o contrario de forma genérica e, s6 ha possibilidade de validar-se a
coisa vendida no caso de evicgcdo parcial, em que o comprador pode ndo resolver o
contrato quando se prove que lhe interessaria adquirir a coisa, mesmo suportando 0s
efeitos da eviccdo, cabendo a ele apenas a reducdo do prego; do contrério, ele tem a
faculdade de resolver o contrato, nos termos do artigo 482, 1%parte. Situacdo diferente
ocorre em relacdo aos direitos de propriedade intelectual, onde o vendedor fica
desonerado da obrigacdo de entregar a coisa livre de qualquer pretensdo quando o
comprador tiver ciéncia ou ndo puder ignorar os riscos da evic¢do ou se a coisa entregue

tiver sido confeccionada conforme instru¢des do comprador, nos termos do artigo 483.
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Ao passo que o de 2022, no seu artigo 163.° e 164.° ja estabelece que quando o
comprador aceite recebé-los nessas condi¢des, os bens podem ser vendidos.

A luz do Codigo Comercial de 2005, é valida a clausula de exclusdo de evicgdo, salvo
quando haja dolo por parte do vendedor, nos termos do artigo 484, considerando-se
nesse caso, clausula ndo escrita, n°1 do art.484, ao passo que no regime actual, de 2022,
o legislador nada estabelece acerca, limitando-se a estabelecer que o vendedor estar
desonerado da sua obrigacédo de entregar a coisa quando o comprador aceite recebé-los
nestas condicdes, artigo 163.°

Quanto aos meios de defesa, estabelece o Codigo Comercial de 2005, artigo 485, o
direito a restituicdo da coisa, acrescido dos 6nus decorrentes do exercicio do seu direito
de accdo para efeitos de indemnizag&o pelos frutos que tenha a restituir a terceiros, e dos
prejuizos decorrentes da negociacao realizada. Portanto, consagra-se um regime tendo
em atencdo os direitos do terceiro e do comprador evicto. Ja no RJICC, no seu artigo
166.°, o comprador pode reduzir o preco, ou pedir uma indemnizagdo por perdas e
danos.

Em relacdo ao risco da coisa, a luz do Cddigo Comercial de 2005, na venda sob
documento, embora o bem tenha defeito de qualidade ou do estado, o comprador deve
proceder ao pagamento, salvo quando o defeito ja houver sido anteriormente
comprovado e comunicado, por escrito ao vendedor. Igual regime se estabelece
actualmente, porém, com algumas especificidades quanto a transferéncia do risco. Nos
termos do artigo 188.° do RJCC a perda ou deterioracdo dos bens apds a transferéncia
do risco ndo exonera o comprador do pagamento do prego, salvo quando resulte de
actos ou omisséo do vendedor. Trata-se de institutos similares, mas ndo semelhantes, na
medida em que aquele regime de 2005 refere-se a uma certa modalidade de compra e
venda, a feita sob documentos, ao passo o de 2022 € generalista, referindo-se a toda e

qualquer modalidade de compra e venda comercial.

2.2. Incongruéncias e Contradicdes que o Regime juridico do Contrato de Compra
e Venda Comercial Apresenta e as suas Implicacdes sobre a Actividade Comercial

Como avanga Guilherme Jinior®®, uma caracteristica tendenciosa da disciplina que tem
estado a ser esgotada pela autonomizagdo dos varios “ramos” é a harmonizagdo do

Direito Comercial. O que parece suceder quando a Lei n°1/2021, de 15 de Abril sugere

na sua alinea e) do art.3 que pretende autonomizar a disciplina dos contratos comerciais,

®6JUNIOR, Manuel Guilherme. Manual de Direito Comercial Mogcambicano, 2%dicéo, pg.197
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elencando uma série de matérias tipicas do Direito Civil. Quando estava no Livro 11l do
Cddigo Comercial ndo estava autonomizada? Sera que quis o legislador criar um Direito
dos Contratos Comerciais? E o que se comentar quando o Decreto-Lei n°3/2022, de 25
de Maio estabelece que se torna necessario proceder a revisdo e autonomizacdo do
Livro Terceiro do Codigo Comercial de 2005 e a sua transformacdo em Regime Juridico
dos Contratos Comerciais, trata-se de uma revisdo ou uma verdadeira reforma?
Levantadas estas questdes, 0 regime ndo escapa a criticas, devido as varias realidades
apresentadas, e surge ainda a seguinte indagacéo:

% Que andlise se pode fazer das opcdes juridicas do legislador no Regime Juridico

dos Contratos Comerciais quanto ao contrato de compra e venda comercial.

Relativamente a autonomizacé@o: Do ponto de vista literal, consideramos que o Regime
Juridico dos Contratos Comerciais nao estivesse antes autonomizado, pois encontrava-
se integrado no livro Il do Cddigo Comercial de 2005, ndo obstante a sua
independéncia e auto-suficiéncia, na aplicagdo pratica.
Por tudo quanto se apresentou, pensamos que estejamos perante uma verdadeira reforma
de Direito Comercial mogambicano, e ndo uma mera revisdo, porque se tudo o que
consta da Lei de Revisdo Legislativa for feito, ndo se reconhecera de nenhum modo, o
sistema que esteve vigente anteriormente, antes pelo contrario, teremos uma nova
estrutura fundada em bases diferentes®’.
No que diz respeito ao préprio contetdo, o artigo 146.° do RJCC “ambito de
aplicacdo”, estabelece desde logo que ndo sdo tomados em consideracdo para
determinar a aplicacdo da seccdo nem a nacionalidade das partes, nem a natureza civil
ou comercial das partes ou do contrato.
Acreditamos que o legislador tenha se inspirado no contetdo estabelecido pela CISG,
no que diz respeito ao seu ambito de aplicacdo, n°3 do art.1. Ora, torna-se necessario
compreender a ratio por detrds da consagracdo desta disposicdo nas regras
internacionais; e, conclui-se assim que, para a convencao, e no que respeita a definicao
do caracter internacional do contrato de compra e venda, prevalece uma visdo

estrutural, que se até aos dados objectivos ja enunciados®®e que negligencia quer os

67 Este entendimento também é compartilhado ao nivel da doutrina, vide, JUNIOR, Manuel Guilherme.
Manual de Direito Comercial Mocambicano, 2%edicéo, pg.197.

8 Significando que, para a Convengdo de Viena, ndo interessam questdes subjectivas, relacionadas a
propria pessoa do empresario, como a nacionalidade, mas sim a sua actividade comercial ou actos do
comércio.
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elementos subjectivos (nacionalidade das partes) quer o que poderiamos considerar a
indole do contrato (a sua natureza civil ou comercial)®®.

Diante desta situacdo, sera que se tornava necessario ou prudente a consagracao desta
disposicao no regime juridico do contrato de compra e venda comercial? Qual seria a
ratio de desconsideracédo da nacionalidade, tratando-se de contratos nacionais? E qual
seria a ratio de desconsideragdo do caracter civil ou comercial ’°, tratando-se de
contrato Comercial?

Ora, antes de serem respondidas estas questdes, é importante referenciar que sendo a
CISG, um produto do confronto entre diferentes familias juridicas’®, a adopgdo destas
medidas no plano interno implica uma andlise desprendida das prévias concepcdes
nacionais para efeitos de acolhimento destas solugGes e, sobretudo, da tarefa de
interpretacio e aplicacdo da CISG, por tribunais mocambicanos’?; o que implica uma
verdadeira reforma das anteriores concepcdes/ideologias.

Ora, em relacdo a desconsideracdo, face as perguntas feitas, do nosso ponto de vista,
parece infundada essa consideracdo, que ao invés de criar uma clarificacdo, acaba
gerando duvidas e contradi¢Bes ao nivel do nosso ordenamento Juridico.

Ora vejamos, o legislador internacional consagrou a desconsideracdo da nacionalidade,
devido ao facto de na determinacdo do caracter internacional do contrato, ter-se em
conta apenas o estabelecimento da empresa, como um elemento de conex&o. Dessa
forma, o legislador internacional valoriza mais a perspectiva objectiva/funcional da
empresa, que se reconduz a actividade exercida pelo empresario’. Mas ao nivel do

nosso Estado, devido & opcdo legislativa’™, de adopgdo da perspectiva objectiva e

8 RAMOS, Rui Manuel Moura; SOARES, Maria Angela Bento. Contratos Internacionais, Pg.25

0 Vejamos, esta regra foi consagrada na CISG, como resultado: 1° dificuldade em encontrar sentido para
tal distincdo a face de grande nimero de legislacdes. Avancam acerca deste aspecto, SOARES, Maria
Angela Bento; RAMOS, Rui Manuel Moura que, ndo seria o caso deles (de consagragdo desta
desconsideracédo) visto que, o ordenamento Portugués, que também se assemelha ao nosso, o contrato de
compra e venda pode assumir, quer caracter civil (artigos 874.° e ss do Codigo Civil), quer caracter
comercial (artigos 2.° e 463.° e s. do Codigo comercial) e no nosso caso artigo 146.° e ss do RICC; 2° da
intengdo de potenciar ao maximo o dominio de aplicacdo da nova regulamentagdo. Ou seja, importava
mais a maior aplicabilidade da CISG, ndo importando a natureza civil ou comercial do contrato. Vide,
SOARES, Maria Angela Bento; RAMOS, Rui Manuel Moura (1995). Contratos Internacionais: compra
e venda, clausulas penais, arbitragem. Almedina, pg.26

1 Referimo-nos a familia juridica como “um conjunto de sistemas juridicos dotados de afinidade técnico-
juridica, ideoldgica e cultural, representativo de determinado conceito de Direito”- Vide. VICENTE,
Dério Moura. Direito Comparado. Vol I, 4%d., revista e actualizada, Almedina, reimp.2020, p.61.

2 Esta concepcdo foi considerada também em BOURA, Marta. A obrigacdo de conformidade e a
transferéncia do risco na Convengdo das Nac¢des Unidas sobre contrato para venda internacional de
Mercadorias (CISG). Pg.8, em relagdo ao Ordenamento Portugués.

BOLAVO, Fernando (1978). Direito Comercial. Coimbra, Pg.250

"4Cfr., artigo 1, al.a), em conjugacdo com os artigos 3 e 4.°, todos do Cédigo Comercial, aprovado pelo
decreto-lei n°1/2022, de 25 de Maio.
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subjectiva’, vezes ha em que a empresa coincide com o proprio empresario”, e, vezes
sem conta, considera-se o facto do individuo ser residente ou nacional do pais para se
qualificar os seus actos como nacionais, pois se formos a olhar atentamente ao que
estabelece o Codigo Comercial, art.3, temos uma nog¢do subjectiva, na medida em que
define o sujeito individual como empresario’®, facto em que se exige apenas a sua
organizagdo e ndo necessariamente estabelecimento fisico’’; e existe a sociedade
empresarial, que se organiza em forma dos tipos societarios estabelecidos’®.

Portanto, relativamente a desconsideracdo do caracter civil ou comercial: esse
entendimento leva-nos a crer que em uma determinada situacdo podemos estar perante
uma situacdo de um contrato de compra e venda civil, em que 0s seus sujeitos actuam
sem carécter lucrativo, e mesmo assim aplicar-se a sec¢do do art.146 e ss do RJICC, por
virtude do estabelecido no n°3 do art.146. O que causa de certa forma uma
incongruéncia é o facto de, nas relacbes comerciais, por um lado, termos as partes, que,
para a consideracdo dos seus actos como comerciais devem ser empresarios
comerciais ”°, dai a errada constru¢io de “desconsideracio da natureza civil ou
comercial das partes”; por outro lado, temos o contrato, que deve ser comercial, ou
seja, as partes tém de agir com intuito lucrativo®’, para aplicagio da sec¢o, dai a errada
construgdo de “ desconsideracdo da natureza civil ou comercial do contrato”, porque
uma realidade leva a aplicagcdo do Cddigo Civil e outra leva a aplicacdo do Regime
Juridico dos Contratos Comerciais, em concreto de compra e venda comercial;
traduzindo-se também no facto de, a compra e venda comercial, diversamente da
compra e venda civil, ser especulativa, envolvendo um risco tipico de lucro ou perda,
que € proprio da mercancia®.

Na defini¢do do contrato de compra e venda comercial, artigo 147.°, o legislador
limita o ambito, estabelecendo que sO estaremos perante essa realidade no caso de

tratar-se de fornecimento de bens ou mercadorias a fabricar ou a produzir. No caso de

> Idem

8Cfr. art. 3°, n°1 e 2, al.a), do Cédigo Comercial

7 Cfr.art.4° do Cddigo Comercial de 2022.

8Cfr. art.67° do Cddigo Comercial de 2022.

% Que preencham as seguintes condices: a intermediacdo, especulacdo, ou intuito de lucro e a
profissionalidade, significando que deve praticar os actos da sua actividade mercantil de forma repetida
e habitual. Cfr., artigo 2.2, n21, em conjugagdo com o artigo 3.2, n.21, todos do Codigo Comercial; Vide
também MARTINS, Fran (2017). Curso de Direito Comercial. Vol. |, 402ed., editora Forense, Rio de
Janeiro, pg.83.

80Cfr., art.2.2, n°1, do Cédigo Comercial, aprovado pelo decreto-lei n°1/2022, de 25 de Maio.

81V ASCONCELOS, Pedro Pais. Direito Comercial. Almedina, Pg.268
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haver fornecimento de um material ja feito, como ocorre devido a propria natureza do
contrato “actividade de intermediagdo, enquanto contrato de distribuicdo” em que 0
vendedor ja coloca no mercado produtos j& feitos, serd que ndo estaremos perante um
contrato de compra e venda comercial? Nao parece logica essa afirmacéo, pois como era
avancado nos outros regimes® e pela doutrina®, o contrato de compra e venda
comercial é um negaocio juridico, pelo qual uma das partes (o vendedor) aliena a outra (a
compradora), mediante um preco, uma coisa movel ou imoével®, tendo como efeito a
transmissdo da propriedade, seja ou ndo bem acabado. E mais, o legislador emprega o
termo “fornecimento”. Sera que nao haveria diferenca entre “compra e venda comercial
e Fornecimento ® ”? Nos parece haver; se ndo, ndo haveria necessidade de se
estabelecerem regimes diferentes, designadamente o de Contrato de Compra e Venda,
artigo 147 e ss e o de fornecimento, artigo 416 e ss do RJCC.

O artigo 147.°n°1, do RJCC suscita, ainda, davidas, relativamente aos
conceitos®: “parte essencial”; “materiais necesséarios”; “contetdo/parte essencial”. Qual
seria definicdo ideal a esses conceitos? O seu emprego vago leva a interpretacdes
relativas, e de forma casuistica.

Ademais, no artigo 148.° do RJCC, o legislador estabelece um conjunto de
exclusdes, uma delas é a ndo aplicagdo da seccdo quando seja venda de bens adquiridos
para uso pessoal, familiar ou doméstico, salvo se o vendedor, em qualquer momento
anterior a conclusdo do contrato ou no momento da sua concluséo, ndo conhecesse ou
devesse ter conhecimento que 0s mesmos tenham sido adquiridos para um desses usos,
al.a) art.148 do RJCC.

82 0 Cédigo Comercial de 2005, no que diz respeito ao regime do contrato de compra e venda comercial,
a sua definicdo era a patente do cddigo civil, artigo 874, com as necessarias adaptacdes, devido ao seu
carécter supletivo.

8 CUNHA, Paulo Olavo (2018). Direito Comercial ¢ do MERCADO. 2%d., Almedina, pg. 299;
CORREIA, Miguel J.A.Pupo. Direito Comercial. 12%d., Ediforum, pg.504; CORDEIRO, Antonio
Menezes (2012). Direito Comercial. 3%d., Almedina, pg.838.

8 CUNHA, Paulo Olavo. Direito Comercial e do Mercado, Pg.299

8 Embora, alguma doutrina defenda que o contrato de fornecimento seja um contrato de compra e venda
comercial, que se decompBe em numerosas compras e vendas parciais, sendo classificadas como
complexas (Vide. GONCALVES, Luis Da Cunha. Da Compra e Venda no Direito portugués. 2%edicéo,
Coimbra, pg.536, somos do entendimento de que ndo se trata de um contrato de compras e vendas, mas
sim de uma tipologia contratual prdpria, contrato de fornecimento, pois possui caracteristicas distintas
daquele outro tipo contratual. Ora vejamos, o contrato de fornecimento é caracterizado por ser duradouro;
e também, vezes ha em que o fornecedor se obriga ndo sé a dar, mas também a fazer. Este entendimento
também é compartilhado ao nivel da doutrina, Vide., PIPIA, Humberto. La compra vendita. N°47, Op.cit
em GONCALVES, Luis Da Cunha. DA Compra e venda no direito Portugués. 2%dicdo, Coimbra,
pg.536.

8 Estas imperfeicoes foram observadas, no dmbito de uma andlise a CISG, Vide. BOURA, Marta. A
obrigagdo de conformidade e a transferéncia do risco na Convencdo das Nagdes Unidas sobre contratos
para venda Internacional de mercadorias (CISG). pg.16.
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Dessa disposicdo, se pode perceber que, a compra e venda, ao nivel do nosso
ordenamento, s6 ¢ mercantil quando celebrada entre dois sujeitos empresarios®’. O que
gera desde logo, uma contradigdo, pois nos termos do artigo 1, n°2: j& ha possibilidade
de se considerar contrato comercial, se um dos sujeitos for empresario®. Quid Jaris?
Essa opcdo do legislador surgiu em meio ao facto de, o acto misto ser comercial tdo sé
em relacdo a algum ou alguns dos sujeitos nele interveniente, suscitando-se a questéo de
saber qual o seu regime juridico. Serd integralmente disciplinado pelo direito civil ou
pelo direito comercial, ou antes sera a lei civil aplicavel apenas aos sujeitos para quem o
acto é civil e a lei comercial aos restantes?

Ora, essa exclusdo também era consagrada ao nivel do Codigo Comercial de 1888, no
seu artigo 464.°%%: porém, a consideragdo era em relagdo ao Comprador e ndo ao
Vendedor. A razio de ser era de ndo haver especulacdo mercantil nestes casos®.
Tendo-se definido ja a possibilidade de se atribuir a natureza comercial aos actos
unilaterais nos termos do artigo 1, al.b) do Cédigo Comercial, no Regime Juridico dos
Contratos Comerciais vem se consagrar uma contradi¢éo; pois, por um lado, no artigo 1,
n°2, do RJCC, o legislador atribui a natureza comercial aos actos unilaterais, e, em
simultaneo, tipifica os Contratos de Consumo, nos termos do artigo 25° do RJCC; por
outro lado, vem retirar a natureza comercial dos actos unilaterais, no tipo contratual de
compra e venda, no artigo 148, al.a), ndo obstante no n°3 do artigo 146.° do RJCC se

desconsiderar a natureza comercial e civil para aplicabilidade do regime juridico do

87 Segundo o autor supra esta solugdo foi também adoptado por Brasil, com a entrada em vigor do Cédigo
Civil de 2002; porém, antigamente, o Codigo Comercial de 1850, estabelecia que a mercantilidade de um
contrato dependia de trés requisitos: subjectivo, objectivo e finalistico. O primeiro, pertinente as
qualidades dos contratantes, determinava que fosse empresario o comprador ou o vendedor; no nosso
caso, solucdo agora adoptada, nos termos do artigo 1, n°2 do RJCC, em conjugacdo com o artigo 1, al.b)
do Codigo Comercial de 2022; o segundo restringia aos bens maéveis ou semoventes o objecto do
contrato; o Gltimo requisito da mercantilidade da compra e venda dizia respeito aos objectivos do
negocio, que deveriam ser os de inserir o bem adquirido na cadeia de escoamento de mercadorias.
Portanto, actualmente, no nosso ordenamento juridico, as Gltimas duas condi¢Bes ndo sao exigidas.

8 E importante referir que ao nivel internacional (CISG) foi emanada essa regra de exclusio de relagdes
estabelecidas com consumidores ou entre consumidores finais, visto que nestas relacdes se verifica
tipicamente uma desigualdade econdmica entre as partes que, criando uma necessidade de proteccdo da
parte mais fraca, ndo é compativel com o alcance atribuido ao principio da autonomia da vontade no
Direito Comercial Internacional, Vide PINHEIRO, Iluis De Lima (2005). Direito Comercial
Internacional: Contratos comerciais internacionais, convencdo de Viena sobre a venda internacional de
mercadorias, arbitragem transnacional. Almedina, pg.20.

8Cfr., art.464.° do Cédigo Comercial de 1888, com o seguinte contetdo:

“Compras e vendas ndo comerciais”:- No sdo consideradas comerciais:

1° As compras de quaisquer coisas moveis destinadas ao uso ou consumo do comprador ou da sua
familia, e as revendas que porventura desses objectos se venham a fazer....

% VASCONCELQS, Pedro Pais. Direito Comercial. Almedina, Pg.260.
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contrato de compra e venda comercial®, o que gera logo a partida uma contradigio ao
nivel da sistematica comercial.
Ora, tratando-se nessa situacdo de um acto unilateral e caracterizado a luz do n°2, do
artigo 1.° do RJCC, como sendo suscetivel de ser integrado na categoria dos contratos
comerciais; e, do Codigo Comercial de 2022, al.b) art.1 como sendo relacéo juridica que
é regulada por este, e por isso, acto comercial, qual seria a razdo de o legislador
proceder a exclusdo dessa qualificagdo? Como devera ser apreciada a especialidade
mercantil exercida pelo empresario comercial que procede a venda para 0 consumo?
Feita esta indagacdo, parece infundada a exclusdo desses actos de vendas para o
consumo porque, ao nivel do nosso ordenamento juridico mocambicano para a
qualificacdo de um acto como comercial basta que um dos sujeitos esteja no exercicio
da sua empresa; dai a necessidade de reflectirmos se se trata de uma revisdo ou de uma
verdadeira reforma, erradicando ou afastando toda a ideologia anteriormente
estabelecida.
Relativamente a problematica apresentada pelo nosso legislador no RJICC, na exclusdo
dos actos mistos como comerciais. Essa discussao ja tem assento ao nivel da doutrina e
do direito comparado.
Na perspectiva de Fernando Olavo, foram desenvolvidas, duas teorias®:

e O sistema da unidade; e 0

e O sistema de ciséo.
Segundo o sistema da cisdo: aplicar-se-4 o direito comercial ao sujeito para o qual o
acto misto é mercantil e o direito civil ao sujeito para o qual o acto misto apresenta

natureza civil®.

91A desconsideracdo consagrada pelo legislador para a aplicabilidade da seccdo do contrato de compra e
venda, nos termos do n°3 do artigo 146, do RICC, leva ao intérprete a conclusdo de que podemos aplicar
esta sec¢do também aos contratos de compra e venda civil, pois a sua natureza pouco importa. Basta para
a sua aplicabilidade que seja um contrato de compra e venda. Ora, esta disposi¢do faz com que mesmo a
exclusdo feita pelo legislador, no artigo 148.°, al.a) ndo tenha razdo de ser. Qual seria a relevancia de o
legislador acautelar os contratos em que sejam destinados ao consumo? Se se seguissemos essa Via,
considerariamos contrato civil/aplicariamos o regime civil, mas mesmo assim, por forca do n°3 do artigo
146.°, do RJCC, aplicariamos 0 RJCC. Portanto, sé em relacéo a estes dois dispositivos legais, verifica-se
a falta de harmonia juridica.

%2 OLAVO, Fernando. Direito Comercial. 2%dicdo, Pg.116-119; PEREIRA, J.M. Esteves. Comércio:
Operagdes, documentacdo, legislacdo. 4%d., Platano, pg.22; CORREIA, Miguel J.A.Pupo. Direito
Comercial: Direito da Empresa., 10%d., Ediforum, pg.423; CORREIA, Antonio Ferrer (1994). Licoes de
Direito Comercial. Portugal: Lex, Vol. I, 11, 11, pg.42

9 Este sistema foi adoptado no direito francés, porém, suscita consideraveis dificuldades, de ordem
I6gica, como de ordem prética. Dificil se torna compreender que um mesmo acto tenha regimes diversos e
variaveis segundo a natureza que ele assume relativamente a cada um dos seus intervenientes.
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Porém, se tratando de contratos sinalagmaticos, sendo os regimes civil e comercial
dispares, chega-se por este sistema ao absurdo de regular em moldes diversos o direito
atribuido a uma parte e a obrigacdo que se lhe contrapfe e vincula a outra parte. As
dificuldades surgem quando se procura resolver as questdes de forma de um acto misto,
pois sdo de diferente intensidade as exigéncias que, quanto a este particular, o Direito
civil e Direito comercial impdem.

Segundo o sistema de unidade, aplicar-se-4 uma s disciplina juridica ao acto misto,
nesse caso, 0 direito comercial. Esta solucdo tem sido adoptada por muitos
ordenamentos juridicos. E o caso de Portugal e Mocambique, no Cédigo Comercial de
1888, no seu artigo 99.°, ao estabelecer que, “embora o acto seja mercantil sé em
relacdo a uma das partes, serd regulado pelas disposi¢fes da lei comercial quanto a
todos os contratantes, portanto, mesmo quanto aqueles para quem o acto tem natureza
civil”. A par desta disposi¢ao, estabelecia o paragrafo unico do artigo 100 que “néo séo
solidarias as obrigacGes derivadas de acto misto para os sujeitos relativamente aos
quais este ndo tem natureza comercial

A solucdo em Mogambique, veio a consolidar-se com a adopcdo do Codigo Comercial
de 2005, nos termos do artigo 5, contendo a seguinte redaccao:

“Regime dos actos de comércio unilaterais”: Embora 0 acto seja mercantil s6 com
relacdo a uma das partes, sera regulado pelas disposicdes da lei comercial quanto a
todos os contratantes, salvo as que sO forem aplicaveis aquele ou aqueles por cujo
respeito o acto é mercantil, ficando, porém, todos sujeitos a jurisdi¢cdo comercial.

Dessa disposicao, conclui-se que, embora tenha o legislador optado pela adopgéo do
sistema de unidade, ndo tenha sido em absoluto, pois exclui as disposicdes
exclusivamente aplicaveis aos empresarios comerciais. Mesmo assim, estdo todos
sujeitos a jurisdicdo comercial.

Relativamente a aplicabilidade do artigo 99 do Cddigo Comercial de 1888, no que diz
respeito aos actos mistos, diante do debate doutrinario apresentado ao longo do
desenvolvimento, concluimos que, embora, esta disposicéo fizesse referéncia apenas aos
contratos, a verdade é que fosse aplicavel, naquela altura, por analogia, também aos

actos mistos.

% Esta ideia também foi consolidada pela jurisprudéncia, no assento do Supremo Tribunal de Justica, de
27 de Novembro de 1964 (in Diario do Governo, de 19 de Dezembro), que decidiu ndo ser o art.10.° do
Caédigo Comercial aplicavel ao outorgante em relagdo ao qual o contrato de compra e venda comercial
ndo é mercantil.
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Quanto aos usos mercantis que podem ser adoptados tacita/expressamente pelas
partes, artigo 150.°, o legislador embora tenha colocado a possibilidade de as partes
estabelecerem o contrario, condiciona a aplicabilidade dos usos ao reconhecimento e
aplicacdo internacional. Quid Jdris se a pratica ndo for conhecida no comércio
internacional? Seria adequado que ndo se reconhecesse um uso nhacional como
comercial, s6 porque ndo é conhecido no comércio internacional?

Afinal, seria um regime interno, com primazia das regras internas em relagédo as
internacionais, ou seria um regime interno com primazia das regras internacionais?
Parece-nos figurar a ultima realidade, o que é desde logo problematico, uma vez que a
actividade comercial acompanha a evolucdo da sociedade, tendo em conta as suas
especificidades; e nessa situacdo, estamos perante uma realidade de risco de valorizagédo
exclusiva dos costumes internacionais, esquecendo-se dos usos especificos dos
empresarios mogambicanos.

Diferentemente do que sucedia no Cédigo Comercial de 2005, no Regime Juridico dos
Contratos Comerciais, h4 o uso acrescido do conceito indeterminados, como sucede ao
nivel internacional, sendo que esta opg¢ao ja possui criticas ao nivel da doutrina®®; e, ndo
seja por isso, op¢cdo mais acertada.

Veja-se que, tais conceitos adoptados no nosso RJCC, sdo os também empregues na
CISG, evidenciados pelo uso constante de expressdes como: “Razoabilidade ®® (ex: na
interpretacdo das declaracdes e outros comportamentos de uma parte, deve ser tido em
conta o sentido que Ihe atribuiria uma pessoa razoavel, com a mesma qualificacdo e na
mesma situacdo %) e “intencdo”(ex.. na interpretacdo das declaracBes e outros
comportamentos de uma parte, deve ser tido em conta a intengédo, que a parte teria no
momento da contratacao®®).

Ainda na mesma senda, por virtude desta op¢do®, concede-se um poder amplo ao 6rgéo

judiciario para a tomada de decisdes'®, o que constitui uma desvantagem devido a

% JUNIOR, Ruy Rosado de Aguiar. Aspectos da Convencdo de Viena sobre a Compra e Venda
Internacional de Mercadorias (CISG) - 1980, pg.1426-1427

% Esse conceito é empregue pela CISG na interpretacdo do contrato, sendo de natureza objectiva.

%Cfr., artigo 8.2, da CISG

%Cfr., art.8.1, da CISG. Este conceito também é empregue na interpretacdo do contrato, assumindo a
natureza subjectiva, por estar intimamente ligado a parte contratante.

9Esta opcdo legislativa, ja foi objecto de muitas criticas, ja ao nivel da analise da CISG.

100 Este posicionamento também é compartilhado ao nivel da doutrina, nas palavras de Marta Boura “a
vacuidade dos conceitos usados na Convencao levara a que os tribunais de cada Estado interpretem os
preceitos do tratado segundo os conceitos nacionais”, Vide, BOURA, Marta. A obrigacdo de
conformidade e a transferéncia do risco na Convencéo das Nagdes Unidas sobre contratos para venda
internacional de mercadorias (CISG), pg.61.
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dindmica da actividade comercial, pois esta ndo se compadece com a morosidade que
caracteriza os tribunais;

Ora vejamos, em caso de conflitos, por exemplo: no que diz respeito ao conceito de
razoabilidade, na determinacdo do tempo para o0 exame de mercadorias, as partes
recorrerem a um tribunal arbitral. Quid iuris quanto as custas (despesas que poderao
incorrer) face ao lucro que caracteriza a sua actividade ou em casos de custos mais altos
em relacdo ao negdcio que pretendem acordar?

O poder judicial esta reconhecidamente mal preparado para sanar as omissoes
legislativas. Ela esta sob pressao para resolver litigios especificos e ndo dispde nem de
tempo livre, nem de infra-estruturas e acesso a informacdes como 0 governo ou a
Assembleia da Republical®.

Sendo certo que, relativamente as expressGes indeterminadas, para Judith Martins-
Costa, “0 padrao da razoabilidade constitui a traduc@o do senso comum, vale dizer, do
que é tido, como em certas circunstancias, em certo momento e em certa comunidade
(seja nacional, cultural, profissional ou outra) como racional, equilibrado, prudente ou
sensato1%2,

Olhando para o enunciado acima, pode-se assumir, portanto que, ndo constitui a op¢édo
mais acertada o recurso a conceitos indeterminados ao nivel do nosso ordenamento
juridico mogambicano, pois é susceptivel de gerar conflitos entre as partes, ser motivo
de obstaculo ao exercicio excelente da actividade mercantil, pois o que € racional,
equilibrado, sensato ou prudente em certo sujeito, membro de uma certa comunidade,
pode ndo ser para um sujeito, membro de uma outra comunidade ou regiéo.

O recurso a estes conceitos gera, de certa forma, lacunas, obrigando ao intérprete a
proceder a um exercicio mais arduo na aplicacdo do seu regimel®. Estas lacunas sio

originadas pela adopc¢do das regras internacionais, pois foi assim optado pelos Estados,

101 para este entendimento: Vide, Michael R. Preenchimento de lacunas na Convencdo de Viena sobre
compra e venda internacional de mercadorias, pg.538.

102 MARTINS-COSTA, Judith H (1995). Os principios informadores do contrato de compra e venda
internacional na Convencdo de Viena de 1980. Revista de informagdo Legislativa, Brasilia, ano 32,
n.126.p.123.

193Em relagdo a um dos conceitos usados repetidamente “razoabilidade”, comforme afirma Luiz Olavo
Baptista, ela é um padrdo aplicado pelo intérprete ou julgador. A sua apreciacdo deve ser feita de
maneira objectiva, isto €, levando em conta os elementos que constatados objectivamente permitam
chegar a uma conclusdo. Vide. BAPTISTA, Luiz Olavo (2011). Contratos Internacionais. Volume |,
12edicao, Lex editora, Sdo Paulo, Pg.149.
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em matéria em que ndo houve consenso; sendo certo que, em relacdo as lacunas da

CISG, foi acordado o preenchimento pelo recurso ao direito substantivo nacional 1%

104 ROSLER, Von Hannes.Siebzig, ob.cit., p.45
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CAPITULO I11: INCORPORACAO DO REGIME INTERNACIONAL NO
QUADRO LEGAL MOCAMBICANO

Nesta parte do trabalho, apresentamos as diferentes analises feitas ao corpus da
pesquisa, respondendo as questdes de partida relacionadas e consequentemente 0s
objectivos especificos, respectivamente. Para comegar, faz-se uma analise comparada
entre o regime juridico do contrato de compra e venda comercial e as regras

internacionais.

3.1. Anélise Comparativa do Regime Juridico do Contrato de Compra e Venda

Comercial em Mogambique e das Regras Internacionais

A andlise Comparativa que se pretende fazer é em relacdo as regras da
Convencéo de Viena de 1980%,

A Convencdo de Viena de 1980 (CISG), objecto de inspiracdo do nosso
legislador, apresenta-se segundo Rui Ramos, como mais uma etapa do longo processo
de unificacio legislativa em matéria de compra e venda internacional de mercadorias.
Assim, a grande inovacao trazida pelo nosso Legislador no regime actual é a importacédo
de regras internacionais ao Regime Juridico do Contrato de Compra e Venda Comercial,
havendo maior regulamentacdo do Contrato de Compra e Venda Comercial,
diferentemente do regime anterior.

Neste sentido, importa referir que, a contratacdo, isto é, o acordo bilateral pode
produzir-se no @mbito interno e internacional. Por assim se dizer, na visdo de Paulo
Cunha, “quando os elementos constitutivos do contrato (partes, objecto, lugar onde se

pactua a obrigacdo, lugar onde devera surtir seus efeitos) se originam e se realizam

105 A Convencdo das Nagdes Unidas sobre a Compra e Venda Internacional de Mercadorias, também
conhecida pela sigla em inglés CISG, foi aprovada a 11 de Abril em 1980, em Viena, e tem como
objectivo uniformizar as regras sobre a formacdo e a execucdo dos contratos internacionais de compra e
venda, eliminando, dessa forma, obstaculos juridicos as trocas internacionais e favorecendo o
desenvolvimento do comércio internacional; Cfr., Predmbulo da CISG; Vide, ZUBARAN, Eduardo.
Compra e venda internacional de mercadorias: Estudos sobre a Convencéo de Viena DE 1980.Atlas,
pg.147; PINHEIRO, Luis de Lima. Estudos de Direito Comercial Internacional. Almedina, Pg.273

106 RAMOS, Rui Manuel Moura; SOARES, Maria Angela Bento. Contratos Internacionais, Pg.11
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dentro dos limites geografico-politicos de um unico pais, estamos situados no ambito
interno das obrigagdes™?’.

Por sua vez, Irineu Strenger, afianga que, quando as partes contratantes tenham
nacionalidades diversas ou domicilio em paises distintos, quando a mercadoria ou 0
servigo objecto da obrigacdo seja entregue ou seja prestado além-fronteiras, ou quando
os lugares de celebracdo e execucdo das obrigagOes contratuais tampouco coincidam,
estaremos no Ambito dos contratos internacionais®®®.

Nessa vertente, nota-se que, no regime juridico do contrato de compra e venda
comercial, semelhantemente ao que sucede na CISG, inicia-se, por uma série de
disposi¢des tendentes a delimitar o seu campo de aplicacdo e a fornecer os critérios
gerais que deverdo guiar a respectiva interpretacdo 1%, fazendo uma abertura a
aplicabilidade aos contratos internacionais, quando estabelece que a “presente seccéo
aplica-se a contrato de compra e venda comercial entre partes que tenham o seu
estabelecimento em Mocgambique ou em diferentes Estados”. Assim coloca-se a
possibilidade de aplicacdo a partes que tenham estabelecimento em diferentes Estados,
caracteristica dos Contratos Internacionais, conceito do n°1 do artigo 1 da CISG.

Na convencéo, assim como no regime juridico do contrato de compra e venda
comercial, ndo se definiu o conceito de “estabelecimento”. Em relagdo a CISG,
discutiu-se entre os Estados, em Viena, aquando da sua elaboragdo, uma definicdo para
“place of business”, mas ndo se chegou a um acordo**°.

Existem actualmente segundo Rui Jinior, dois conceitos do estabelecimento!!:

i) é toda instalacdo de uma certa duracdo, estabilidade e com determinada autonomia
para dedicar-se aos negocios!?;

ii) é o lugar onde se celebram os negdcios de maneira habitual, e ndo o lugar onde o

comerciante tenha a locacdo ou o lugar fisico para desenvolver seu negécio®*®.

107 CUNHA, Paulo Olavo (2018). Direito Comercial e do MERCADO. 2%d., Almedina, Pg.301; ROQUE,
Ana. Direito Comercial Internacional. Ancora, pg.17; ALMEIDA, José Eusébio; GERALDES, Manuel
Tomé, GOMES (2007). O Direito dos negécios e societario. Instituto Nacional de Administragéo. pg.24
18 STRENGER, Irineu. Contratos Internacionais do Comercio. 4%d., S&o Paulo, pg.33

109 SOARES, Maria Angela; RAMOS, Rui Manuel. Contratos Internacionais: Compra e Venda,
clausulas penais, arbitragem. Almedina, Pg.17

110 JUNIOR, Ruy Rosado de Aguiar. Aspectos da convencdo de Viena sobre a compra e Venda
internacional de mercadorias (CISG) -1980, Pg.1412

111 JUNIOR, Ruy Rosado de Aguiar. Aspectos da convencdo de Viena sobre a compra e Venda
internacional de mercadorias (CISG) -1980, Pg.1412

112 Esta concepgdo traduz-se na ideia de organizagéo exigida no exercicio da actividade comercial

113 Esta concepcdo defende como elemento primordial o principio da actividade mercantil ser exercida de
forma constante.
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Quanto a determinacdo da internacionalidade do contrato: no n°2 e 3 do artigo
146.° do RJCC também se estabelece uma redaccdo que consta do n°2 e 3 do art.1 da
CISG, ao estabelecer que “ndo é tomado em conta o facto de as partes terem
estabelecimento em Estados diferentes, sempre que tal ndo seja cogniscivo e nem
evidente das diversas circunstancias”. Significando que a circunstancia de as partes
terem o seu estabelecimento em paises diferentes s6 é relevante quando resultar “do
contrato, de transaccOes anteriores entre as partes, de informacGes dadas por elas em
qualquer momento antes ou durante a conclusdo do contrato”!,

No que diz respeito a definicdo: ao se estabelecer no Regime Juridico dos
Contratos Comerciais a definicdo do contrato de compra e venda comercial e as suas
exclusdes, art.147 e 148, o nosso legislador optou também por adoptar conceitos
internacionais. Tal realidade é evidenciada pelo facto de a Convencédo ser aplicavel,
também, por forca do disposto no art.3, n°1, ao fornecimento de mercadorias a fabricar
ou a produzir'’®, excepto se o contraente que as encomendou tiver de fornecer uma parte
essencial dos elementos materiais necessarios para o fabrico ou producéo ou se a parte
preponderante da obrigacdo do contraente que fornece as mercadorias consistir num
fornecimento de mao-de-obra ou de outros servicos, nos termos do art.3, n°2, e n°L 1l
parte, da CISG.11
Tendo-se dito isso, a conclusdo a que se chega € de ser a mesma redaccdo do RJCC,
respeitante a definicdo do contrato de compra e venda comercial'!’ e a respeitante as
exclusdes!®. Relativamente a interpretacio das declaraces das partes, o legislador

comercial estabelece no artigo 149.° do RJCC a mesma regra que a da CISG, no seu

L4Cfr,, artigo 1, paragrafo 2, interpretagdo feita em SOARES, Maria Angela; RAMOS, Rui Manuel.
Contratos Internacionais: Compra e Venda, clausulas penais, arbitragem. Almedina, pg.19

115 Essa disposicdo ja possui jurisprudéncia, veja-se por exemplo, a sentenca de Oberlandesgericht
Frankfurt am Main de 17 de Setembro de 1991, disponivel em CISG-Online. Na espécie, um fabricante
italiano aceitara produzir determinado nimero de pares de sapatos de acordo com as especificacdes
fornecidas pelo comprador, estabelecido na Alemanha. O tribunal considerou o contrato abrangido pela
Convencéo, nos termos do art.3, n°1. Apud VICENTE, Dério Moura. VICENTE, Dério Moura (2004).
Estudos de Direito Comercial Internacional: formacdo dos contratos internacionais. Vol.l, 1%d.,
Almedina, pg.275.

Pg.

116Cfr. a sentenca do Supremo Tribunal Austriaco de 27 de Outubro de 1994, in CLOUT, caso n°105;
Apud VICENTE, Déario Moura (2004). Estudos de Direito Comercial Internacional: formagdo dos
contratos internacionais. Vol.l, 1%d., Almedina, pg.276.

H7Cfr., artigo 147.°, do RJCC.

118 Cfr., artigo 148.°, do RIJCC.

35



artigo 8. Portanto, as declaracfes devem sempre ser tidas tendo em conta a intencdo de
uma parte, ou néo sendo aplicével, de acordo com a razoabilidade.®
Relativamente ao cumprimento das obrigacdes, estabelece o artigo 151.° do

RJCC que o estabelecimento relevante, no caso de haver mais de um estabelecimento é
0 que tiver relacdo mais estreita com o contrato, na falta, a sua residéncia habitual. Igual
regime é estabelecido pela CISG, artigo 10.
As obrigacdes, que ja foram objecto de abordagem tém igual regime na CISG, nos
termos do artigo 30 e seguintes. Assim, a obrigacdo principal que, para o vendedor
decorre do contrato de compra e venda é a entrega da coisa*?°. De algum modo, incluida
nesta esta aquela outra obrigacdo de entrega dos documentos relativos a coisa, se for
caso disso*?!. Avanca a doutrina que, esta Ultima obrigago justifica-se pela necessidade
de o comprador poder fruir plenamente o seu direito sobre a coisa'?.
Daqui resultam, essencialmente, duas caracteristicas importantes, segundo Marta Boura:

) O bem tera de ser passivel de entrega, portanto “movivel”; e

i) A propriedade tera de ser transferivel%,

Quanto a entrega dos bens/mercadorias, igual regime do artigo 153 e ss do RJCC se
estabelece na CISG.
Em primeiro lugar, as mercadorias devem ser entregues no lugar convencionado pelas
partes. Em segundo lugar, se o Vendedor se ndo estiver obrigado a entregar as
mercadorias noutro lugar especial, a sua obrigacdo consiste em remeter ao primeiro dos
transportes (quando o contrato de compra e venda implicar um transporte)'?*. Nesse
caso, 0 vendedor desonera-se da obrigacdo de entrega, remetendo as mercadorias ao
primeiro transportador da cadeia que as fara chegar ao comprador?®. A doutrina®?®
chama de dividas de envio ou remessa (schickchulden), isto é, aquelas obrigacdes que,
versando sobre coisa que deva ser transportada, se definem pela circunstancia de o lugar

do cumprimento ser diverso do local para onde a coisa deva ser enviada

119 Esse contelido da CISG evidencia o uso recorrente aos conceitos indeterminados e subjectivos, como a
intencdo, razoabilidade, tal como anteriormente avancado.

120Cfr., artigo 30, da CISG

121Cfr., artigo 30, da CISG

122 SOARES, Maria Angela; RAMOS, Rui Manuel Moura. Contratos Internacionais. Almedina, pg.77

123 BOURA, Marta. A obrigacdo de conformidade e a transferéncia do risco na Convencgéo das Nagdes
Unidas sobre contratos para venda internacional de Mercadorias (CISG), pg.14.

124Cfr., artigo 153, al.a), do RJCC.

125 Este regime, ao nivel internacional, s6 é aplicavel quando outra coisa ndo resulte do contrato. Pode,
por exemplo, utilizar-se num contrato uma das férmulas consagradas no comércio Internacional,
INCOTERMS; Vide, SOARES, Maria Angela; RAMOS, Rui Manuel Moura. Contratos Internacionais.
Almedina, pg.80

126 |dem
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Em todos os casos ndo contemplados nas alineas do artigo 31, da CISG e 153.° do
RJCC, o vendedor devera por as mercadorias a disposicdo do comprador'?’ no lugar
onde ele, vendedor, tinha o seu estabelecimento.

Duas hip6teses sdo apresentadas, tanto pela convencdo'?®, tanto pelo RICC!?°:

Se o contrato disser respeito a uma coisa genérica que deva ser escolhida de um
conjunto determinado ou, ainda, a uma coisa que deva ser produzida ou fabricada em
certo lugar, o lugar do cumprimento da obrigacéo é o lugar onde elas se encontravam
(ou onde deviam ser fabricadas ou produzidas) ao tempo da conclusdo do negdcio.
Porém, o preceito da CISG, assim como do RJCC, requer ainda, para aplicacdo daquela
regra, que as partes soubessem, no momento da celebracdo do contrato, que as
mercadorias se encontravam nesse lugar**°.
Parece-nos, entendimento também partilhado na doutrina **, que, a entender-se
justificado um regime especial para o tipo de transaccdes em causa (partindo da
hip6tese que nestes casos 0s contraentes como que entendem ser este o lugar natural da
realizacdo da prestagdo), deveria exigir-se o conhecimento pelas partes do local onde a
coisa se encontrava a data da concluséo do contrato

O regime relativo a identificacdo das mercadorias no caso de terem sido
remetidas a um transportador, artigo 154 do RJCC, também se acha previsto no artigo
32 da CISG. Quanto a obrigacdo de entrega das mercadorias, tanto na CISG, como no
RJCC, deve ser na data prevista, a ser determinavel pelas partes; e no que diz respeito a
remissdo dos documentos, deve ser na data, local e condicdes fixadas pelas partes, igual
regime é fixado tanto na CISG, assim como no RJCC, nos termos dos artigos 155 e 156,
respectivamente, e artigos 33 e 34, da CISG.

Em relacdo a conformidade: dada a importancia de que estes problemas se
revestem no dominio dos contratos de compra e venda, particularmente nos de natureza
internacional, o legislador convencional, assim como do RJCC, dedicou-lhes um
significativo espaco de regulamentacéo.

127 Considera-se que as mercadorias estdo a disposicdo do comprador quando o vendedor levou a efeito
todos 0s actos necessarios para que aquele tomasse posse delas. Assim o declara o Comentério ao
Projecto de Convengdo elaborado pelo Secretariado da CNUDCI, em analise ao artigo 29 (Documento
AJCONF. 97/5 da Nag¢des Unidas.

128Cfr., artigo 31, al. b), da CISG.

129Cfr., artigo 153.°, al.b), do RJCC.

130 Este é também, por exemplo, a solugdo do Codigo Civil italiano, artigo 1510, 1.

131 SOARES, Maria Angela; RAMOS, Rui Manuel Moura. Contratos Internacionais. Almedina, Pg.80
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A CISG, no seu paragrafo 2 do art.35'%2, assim como o RJCC, no seu artigo 157.°,
enuncia os indices a ter em conta para se avaliar a conformidade das mercadorias
entregues as contempladas no contrato. Contudo, a concretizacao de tais indices, séo de

133e 0

indole variada, a saber: a quantidade, a qualidade, o tipo, a embalagem
acondicionamento das mercadorias.

Assim, estabelecem os dois regimes que, o Vendedor deve entregar as mercadorias
pela quantidade, qualidade e tipo que correspondam as previstas no contrato e que
tenham sido acondicionadas de acordo com a forma prevista no contrato, artigo 35 da
CISG. Estabelece a CISG, assim como o RJCC, a responsabilidade do Vendedor por
qualquer falta de conformidade que exista no momento da transferéncia do risco para o
Comprador'®*, artigo 36 e ss, CISG, e artigo 158.2.% ¢ ss, do RJCC.

Em relacdo as disposi¢fes comuns as obrigacdes do Vendedor e do Comprador,
regime consagrado no artigo 193.° e ss do RJCC, e artigo 71 e ss, da CISG: em caso de
incumprimento previsivel, uma parte pode suspender o cumprimento das suas
obrigagdes, mesmo apds a conclusdo do contrato, se resultar de uma série insuficiéncia
na capacidade da outra parte para cumprir ou na sua solvéncia, ou, 0 modo como se
dispde a cumprir ou como cumpre o contrato®®, al.a) e b) do n°1 do artigo 193.° e 71 da

CISG; ou, se resultar de previsivel incumprimento contratual fundamental, pode

132 O preceito em analise, limita-se afinal a realgar, em sede de conformidade das mercadorias, a
consabida regra segundo a qual o contrato deve ser pontualmente cumprido; e assim 0 prescreve, COmMo
principio geral e abarcando todo o ambito contratual, a nossa lei (cédigo Civil, artigo 406.°,n°1).

133 A questdo relacionada ao embalamento, aborda a doutrina que se estabeleceu como critério de afericdo
da conformidade, justificando-se pela natureza transfronteirica da compra e venda coberta pela CISG,
Vide, BOURA, Marta. A obriga¢do de conformidade e a transferéncia do risco na Convengdo das
Nacbes Unidas sobre contratos para venda internacional de mercadorias (CISG), pg.60

134Assim o vendedor torna-se responsavel por qualquer falta de conformidade que exista no momento da
transferéncia do risco ou seja, quando as mercadorias ndo correspondam a qualidade, quantidade e tipo de
embalagem prevista no contrato, o vendedor torna-se responsavel, ainda que essa falta venha a ser
detectado/apareca posteriormente a transferéncia do risco. Relativamente a transferéncia do risco, importa
referir que a perda ou deterioracdo das mercadorias ocorrida apds a transferéncia do risco néo libera este
da obrigacdo de pagar o preco, salvo se ficarem a dever a acto ou omissdo do vendedor; Cfr. artigo 66 e ss
da CISG,; e artigo 188.°, do RJCC

135Em ambos regimes, pretende-se acautelar nessas situacdes o sacrificio acrescido de uma das partes no
cumprimento de suas obrigagdes, ndo tendo a outra parte capacidade para o cumprimento de sua
obrigacgdo. Assim, sendo uma situacdo previsivel, da-se a faculdade de a outra parte (que encontra-se em
uma situacao de impossibilidade de ver as suas expectativas contratuais alcangadas), querendo, por existir
um motivo justificavel, suspender o cumprimento também de suas obrigacdes. A figura da suspensdo
contratual encontra-se prevista, em nosso RIJCC, no artigo 122.°, segundo o qual uma parte pode negar-se
a cumprir o contrato se a outra ndo o cumprir, a menos que, pela sua natureza ou por acordo das partes, o
cumprimento de uma deva preceder a outra. Portanto, sd nessas trés situacfes se veda a suspensdo do
contrato. 12 Quando a natureza do contrato impeca; 22 Quando haja acordo das partes nesse sentido; 32 o
cumprimento da parte que pretenda suspender seja crucial/determinante para o cumprimento da obrigagdo
da outra parte.
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resolver o contrato®*®, nos termos do artigo 194.° do RIJCC, e artigo 72 da CISG. Em
caso de entrega de bens por prestacdes sucessivas, nos termos do artigo 195.° do RIJCC
e art.73 da CISG, se o incumprimento de uma das prestacbes por uma das partes
constituir um incumprimento fundamental, a outra parte pode declarar resolvido o
contrato.

Em relagdo as perdas e danos!®’, a outra parte tem direito a indemnizagio
correspondente as perdas que sofreu, bem como aquilo que deixou de receber por
virtude das perdas®®, nos termos do artigo 196.° do RJCC e 74 da CISG. Quanto ao
incumprimento, em ambos regimes vigora a regra geral de que nenhuma parte pode
invocar o ndo cumprimento pela outra parte quando tal incumprimento se deva a um
acto ou omiss&o daquela, nos termos do artigo 202.° do RJCC, e artigo 80.°, da CISG®*®

Relativamente a conservacdo das mercadorias: igual regulacdo € feita pelo
Regime Juridico dos Contratos Comerciais, nos seus artigos 207.° -210, e pela CISG,
nos seus artigos 85-88, dispondo que, nos casos em que 0 pagamento do preco e a
entrega das mercadorias devam fazer-se simultaneamente, se o comprador tardar a

aceitar as mercadorias, o vendedor deve tomar todas as medidas razoaveis para evitar a

136Esta prevista no RICC como uma das formas de extingéo da relagédo contratual, em que uma das partes,
havendo justo motivo, emite uma declaragdo unilateral, extinguindo a relagdo contratual; Cfr., artigo
127.°, n°1, conjugado com o artigo 128.°, todos do RJCC.

137perdas e danos sdo uma consequéncia do inadimplemento culposo do devedor; representam os
prejuizos causados pelo descumprimento obrigacional, por virtude de actuagdo culposa por parte do
devedor, surgindo assim, o dever de indemnizar. Assim, dano, no entendimento de Clévis Bevilaquia, é
toda diminuicdo dos bens juridicos da pessoa. Apud https://vlex.com.br/vid/das-perdas-danos-399565378

138 Essa noc¢do se funda na chamada doutrina da “causalidade adequada”. De acordo com ela,
determinada ac¢do ou omissdo sera causa de certo prejuizo se, tomadas em conta todas as circunstancias
conhecidas do agente e as mais que um homem normal poderia conhecer, essa ac¢80 ou Omissao se
mostrava, a face da experiencia comum, como adequada a producdo do referido prejuizo, havendo fortes
probabilidades de o originar; Vide TELLES, Galvdo. Manual das Obrigac@es, N°229. COELHO, Pereira.
A causalidade na responsabilidade civil, em direito portugués, RDES, Ano XII (1965), n°3, p.39 e ss. E
n%4, p.1 e ss. Apud SOARES, Maria Angela; RAMOS, Rui Manuel Moura. Contratos Internacionais.
Almedina, 1%d., vol.l, pg 201. A teoria da causalidade adequada tem, contudo, sido entendida com
nuances varias, devendo destacar-se as suas vertentes, positiva- que define a adequacdo pela afirmativa,
ao considerar, por exemplo, que determinado facto é de molde a produzir certos danos; e negativa- que,
antes, exclui da relacdo de adequacdo os factos que se representam indiferentes para a producdo dos
danos; Vide SOARES, Maria Angela; RAMOS, Rui Manuel Moura. Contratos Internacionais. Almedina,
1%d., vol.l, pg.201.

139N3o suscita dividas a bondade da doutrina corporizada neste preceito. Com efeito, ndo faria sentido e
constituiria uma grave ofensa a ideia de justica, que uma qualquer das partes pudesse pretender retirar
dividendos da falta de cumprimento das obriga¢des da sua contraparte, quando ele tem afinal como causa
um facto (acto ou omissdo) seus. Sendo assim, a norma convencional mais ndo é, pois, do que uma
especial explicitacdo do principio da boa-fé, integrando aqui um corolario que se evoca sob a expressao
venire contra factum proprium; Vide a dissertacdo de GRIESBECK, Michael (1978). Venire contra
factum proprium. Versuch einer systematischen und theoretischen Erfassung, Bamberg; Apud SOARES,
Maria Angela; RAMOS, Rui Manuel Moura. Contratos Internacionais. Almedina, pg. 222.
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deterioracdo’*’; e, no caso de o Comprador ja ter recebido as mercadorias, e quiser
recusar as mesmas '*', deve conservar as mercadorias, desde que o faca sem
inconvenientes de pagamento do preco'*?. No caso de haver atraso na posse das
mercadorias, a outra parte pode vender as mercadorias, como uma das medidas de
conservacao, nos termos do artigo 88, evitando sobretudo a rapida deterioracdo das
mesmas**®, nos termos do artigo 88, n°2 da CISG.

Nessa linha, as disposi¢cGes do Regime Juridico dos Contratos Comerciais, em concreto
0 regime juridico de compra e venda comercial) foram maioritariamente importadas
das regras Internacionais, em concreto no que diz respeito ao ambito de aplicagdo, com
as especificidades relativas a aplicagdo a partes que tenham estabelecimento em
Mocambique, artigo 146.°, a definicho de Compra e Venda Comercial, art.147.°,
exclusdes, art.148.°, declaracgdes, art.149.°, o estabelecimento, determinacéo de conexao
com o contrato, artigo 151.°, obrigacdes do Vendedor e do Comprador, artigo 152.° e
ss, 175.° e ss, disposicdes relativas a transferéncia do risco, art.188.° -191.°, disposigdes
relativas ao cumprimento, incumprimento, indemnizagao, resolucéo, artigos 192-206.°,
disposicdes relativas a conservacdo dos bensart.207.° e 210.° do RJCC. Assim,
analisando o regime juridico do contrato de compra e venda internacional de

mercadorias, importa reflectir-se:

140Com efeito, a obrigacdo que aqui é imposta ao vendedor, tem igual razdo de ser quer quando ele detém
de facto as mercadorias, quer quando estas se encontram, por sua conta, em poder de um terceiro. Este
entendimento também € partilhado ao nivel da doutrina, acerca da interpretagdo da CISG, Vide SOARES,
Maria Angela; RAMOS, Rui Manuel Moura. Contratos Internacionais. Compra e venda, clausulas
penais, arbitragem, Almedina, 1%d., vol.1, pg. 241.

141 Segundo o regime instituido pela CISG, o direito de recusa de mercadorias ja entregues pode
configurar-se nas duas situacdes seguintes: quando o comprador possa declarar a resolugdo do contrato,
ainda mesmo depois da entrega das mercadorias pelo vendedor (Cfr., o artigo 49, paragrafo 2), ou quando
0 comprador possa exigir novas mercadorias em substituicdo das que tinham sido entregues e ndo estejam
conformes ao contrato (Cfr., o artigo 46, paragrafo 2. Sobre o regime destas hipdteses, Cfr., supra,
nameros 55 e 52, respectivamente.

142 Nesta situagdo, também se procura salvaguardar os interesses do comprador, ndo tornando gravosa em
excesso a sua posicao, ja que também goza do direito de ser reembolsado das despesas que razoavelmente
fizer, dispondo para tanto de um direito de retencéo sobre as mercadorias & sua guarda, cfr., paragrafos 1
e 2, in fine, do artigo 86, CISG e n°2 do artigo 208.°, RJCC.

1437 obrigagdo que assim recai sobre o vendedor pode considerar-se uma aplicacdo do dever geral de
agir nos termos requeridos pela boa-fé contratual. A solugdo vai manifestamente ao encontro dos
interesses do comprador a quem convira que as mercadorias sejam devidamente acauteladas, mesmo
para além do momento em que deveria ter tomado posse delas; e também ndo causa dano ao equilibrio
contratual, uma vez que, nos termos em que aparece delineada, ndo onera excessivamente o status
contratual do vendedor, que vird sempre a ser ressarcido (ressarcimento que tera lugar, ou mediante o
reembolso, pelo comprador, das despesas efectuadas ou actravés do produto da venda das mercadorias,
accionada pelo mecanismo do artigo 210.° do RJCC, e artigo 88 da CISG, se a ela houver lugar) das
despesas necessarias a conservagdo. Este entendimento também € partilhado na doutrina, Vide, SOARES,
Maria Angela; RAMOS, Rui Manuel Moura. Contratos Internacionais. Compra e venda, clausulas
penais, arbitragem, Almedina, 1%d., vol.l, pg. 243.
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% Tera querido o legislador adoptar a Convencdo de Viena sobre a venda
Internacional de Mercadorias de 1980, ainda que de forma indirectal**, uma vez
que ao invés de ratificar esta, importou as suas regras para o Ordenamento
Mocambicano?

A CISG néo foi até aos dias actuais ratificada pelo Estado mocambicano, ndo sendo por
Isso vinculativa, nos termos do artigo 11 da Convencdo de Viena sobre direitos dos
tratados. Porém, o Regime Juridico do Contrato de Compra e Venda Comercial resulta
maioritariamente da importacdo de regras internacionais da CISG; o que nos leva a
concluir que, embora ndo tenha sido ratificada, as suas regras sejam aplicaveis aos
empresarios mogambicanos, por adopgao do RICC.

Assumimos que a CISG, que visa regular relagdes comerciais internacionais, tenha sido
adoptada, pela aplicabilidade de suas regras ao nivel interno#. Essas regras sdo
vinculativas para os empresarios mogambicanos, uma vez positivadas; sem prejuizo, de
em algumas situacfes o legislador conceder possibilidade de poderem escolher o
contrario, pelo recurso corrente a expressido “salvo estipulagdo em contrario”. Com
efeito, discutimos a seguir a implicacdes que advém da importacdo de regras

internacionais sobre o ordenamento juridico mogambicano.

3.2. Implica¢des Juridicas Resultantes da Importacdo de Regras Internacionais

sobre o Ordenamento Juridico Mogambicano

Da importacdo de regras internacionais (da CISG) para 0 nosso ordenamento juridico,
resultam implicacBes, positivas (consubstanciando-se em vantagens) e negativas
(consubstanciando-se em desvantagens).

Antes da analise dessas duas vertentes, importa referir que, como resultado dessa
importacdo, semelhantemente a CISG, o Regime Juridico do contrato de compra e
venda comercial ndo regula questdes atinentes a validade do contrato, ou das suas
clausulas, nem os efeitos que contrato pode ter sobre a propriedade das mercadorias

vendidas.

144 Trata-se de conjunto de regras e principios reguladores das relagdes do comércio internacional, que se
formaram independentemente da acgdo dos 0rgdos estaduais e supra estaduais; Vide, PINHEIRO, Luis De
Lima. Direito Comercial Internacional, pg.21

145Afirmacdo essa adoptada do nosso ponto de vista.

146 PINHEIRO, Luis de Lima. Estudos de Direito Comercial Internacional. Almedina, Pg.277.
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Ora, afiguram-se como vantagens, o facto de:

% Ser um regime mais fidvel e consolidado, que concede maior seguranca aos
empresarios estrangeiros que queiram estabelecer-se no Estado mogambicano, uma
vez que resulta do regime internacional, que foi objecto de muito debate, longo e
aprimorado, tendo em conta interesses dos diversos Estados que estiveram
envolvidos. Nesta perspectiva,Déario Vicente " afirma que, indirectamente, o
alcance da Convencéo é mais vasto, estendendo-se as vendas puramente internas.
Isto porque o regime convencional tem servido de modelo a reformas levadas a
acabo no Direito dos Estados contratantes e de terceiros Estados*®,

% Demonstra-se como previsivel, uma vez que antes de 0s empresarios comerciais,
sejam nacionais, quer sejam, estrangeiros que queiram se estabelecer em
Mocambique, iniciarem as suas actividades, ja conhecam as regras de regulacdo de
suas actividades, contribuindo para maior possibilidade de ser aplicavel/escolhida
para a regulacao de relagdes empresariais.

Diante dessa situacdo, denotam-se como desvantagens:

< A heranca das lacunas*®, conceitos indeterminados®® imprecisdes, dividas®®,

concedendo maior /amplo espaco aos empresarios Comerciais na regulacdo das
suas relagdes, pelo recurso ao uso de ‘“conceitos indeterminados”, e pela

“aplicacdo supletiva”, uma vez que embora vigore o principio da autonomia da

147VICENTE, Dério Moura (2004). Estudos de Direito Comercial Internacional: formag&o dos contratos
internacionais. Vol.l, 1%d., Almedina, pg.276.

148 Foji 0 que sucedeu em diversos paises europeus, em virtude da Directiva n.° 1999/44/CE do parlamento
Europeu e do Conselho, de 25 de Maio de 1999, relativa a certos aspectos da venda de bens de consumo e
das garantias a ela relativas. Publicada no Jornal Oficial das comunidades Europeias N.° | 171, de 7 de
Julho de 1999, pp. 12 e ss. Para uma analise das relacBes entre esse texto e a Convengdo, veja-se 0 estudo
“Desconformidade e garantias na venda de bens de consumo: a Directiva 1999/44/CE e a convengéo de
Viena de 1980, in Themis- Revista da Faculdade de Direito da UNL, 2001, pp.121 ss. Reproduzido em
Direito Internacional Privado. Ensaios, vol.l, Coimbra, 2002, pp.35 e ss). Apud VICENTE, Déario Moura
(2004). Estudos de Direito Comercial Internacional: formacdo dos contratos internacionais. Vol.l, 1%d.,
Almedina, pg.276.-277.

149 Michael R. Preenchimento de lacunas na Convencéo de Viena sobre compra e venda internacional de
mercadorias, pg.529; destaca-se uma das piores lacunas: a taxa de juros prevista no artigo 78 da
Convencao que deixou de ser fixada, contetido este importado, estabelecido no artigo 200.° do RJCC. Ja
se avanga na obra supra referida que essa situagdo ocasionou imediatamente uma discussdo interminavel
na literatura e na jurisprudéncia. Vide., Klaus Bacher in: Peter Schlechtriem, Kommentarzum
Einheitlichen UN-Kaufrecht-CISG-, Munchen: Beck, 3. Auflage 2000, p.748-751; ou Franco Ferrari em
todas as linguas: Riv.dir.civ.41 (1995) 277-291 = Georgia J. Int'Comp.L.24 (1995) 467-478 = (Cornell)
Review of the CISG 1995 (1996) 3-19 e novamente em RDA/IBL 15 (1999) 86-93; recentemente em
dois artigos: 1 (1997) 3-43 e 2 (1998) 3-35; na Espanha Ma. del Pilar Perales Viscasillas,.La
determinacion del tipo de interésen la compraventa internacional, in: Cuadernos juridicos (Barcelona) 3
(1996) n°43, 5-12.

150 JUNIOR, Ruy Rosado de Aguiar. Aspectos da Convencdo de Viena sobre a Compra e Venda
Internacional de Mercadorias (CISG) - 1980, pg.1426-1427

151 BOURA, Marta. A obrigacdo de conformidade e a transferéncia do risco na Convencédo das Nagdes
Unidas sobre contratos para venda internacional de Mercadorias (CISG), pg.15
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vontade, em que as partes tém a faculdade de determinar o conteddo que lhes
aprouver, na falta de determinacéo desse contetdo, ndo ha um regime prévio que
regule as suas relagOes, fazendo com que voltemos ao vazio, ou seja, sem um
direito que regule as relagdes empresariais. Este factor, embora origine de forma
indirecta um equilibrio a partir da autonomia privada, gera inseguranca juridica;
criando situac@es de falta de harmonia na fixac¢do do conteddo juridico;

% A criacdo de contradi¢BGes/divergéncias ao nivel do ordenamento juridico, em
concreto a sistematica comercial, pois as bases em que ela se sustenta

152 Cédigo Comercial *3 e leis ordinarias***) sio

(Constituicdo da Republica
diferentes da ideologia internacional. Aquelas assentam-se em valores,
necessidades e dindmicas do empresariado nacional®>, ao passo que a limitagio do
ambito/regulacdo das matérias, na CISG é um corolario do objectivo fundamental
enunciado em seu preAmbulo e do consenso obtido entre os Estados*®®.

% Os Estados quando convencionam certas regras internacionais, fazem tendo em
conta 0s seus interesses em comum, harmonizéveis e que favoregam o ambiente
internacional, tendo em conta algumas especificidades. Essas especificidades e
interesses, a dindmica e as necessidades sédo diferentes dos interesses nacionais.

Portanto, o grande problema que pode surgir é a adopcédo de regras que sdo diferentes da
sistematica comercial. Por exemplo: uma das regras constantes do comércio
internacional, € a consideracdo como relacdo do comércio internacional somente a
transaccdo realizada entre dois sujeitos, empresarios comerciais, que tenham o seu
estabelecimento em Estados diferentes. Significando que, se desconsidera a relagédo

unilateral que, no nosso ordenamento juridico é acolhida, a partir da al.b) do art.1 do

152Cfr., artigo 107, da CRM.

158Cfr., preambulo do decreto-lei n°1/2022, de 25 de Maio.

154 Decreto n° 34/2013, aprova o Regulamento da actividade comercial; Regime juridico da simplificacdo
do licenciamento, aprovado pelo Decreto n°3912003; Decreto-lei n°1/2006, que cria o Registo de
entidades legais e o respectivo regulamento.

15Cfr., o predmbulo do decreto-lei n°1/2022, de 25 de Maio, com a seguinte redacgdo “ tornando-se
necessario proceder a revisdo do Cddigo Comercial, aprovado pelo Decreto-lei n°2/2005, de 27 de
Dezembro, com as altera¢des introduzidas pelo Decreto-lei n°2/2009, de 24 de Abril, e Decreto-Lei
n°1/2018, de 4 de Maio, e demais legislagdo correlacionada, tendo em conta o desenvolvimento do sector
privado e o dinamismo socioeconémico....”; assim como o Decreto-Lei n°3/2022, de 25 de Maio, que
estabelece 0 mesmo objectivo em seu predmbulo; em conjugagdo com os artigos 101, 107 e 108, todos da
CRM.

1%6Adopcéo de regras uniformes aplicaveis aos contratos de compra e venda internacional de mercadorias
e compativeis com os diferentes sistemas sociais; cujas lacunas explicam-se pelo facto de em algumas
matérias ndo se ter chegado em consenso, €, em algumas situagdes ndo se quis abordar, como foi o0 caso
da materia relativa a validade do contrato ou ainda a transmissdo de propriedade, cfr.artigo 4 da CISG;
WILL, Michael R. Preenchimento de lacunas na Conven¢do de Viena sobre compra e venda
internacional de mercadorias, pg.529.
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Codigo Comercial. O que aconteceu e que gera uma contradicdo é o facto de no
processo de importagdo o legislador considerar essa ideologia de relagdes “business to
business”, nos termos do artigo 146,n°1, 147,n°1,148,al.a) a contrario sensu (quando
lidos em conjugacdo; e assim desconsiderar as relacdes unilaterais, em que o comprador
seja um sujeito ndo comercial, nos termos da al.a) do artigo 148 do RJCC. A questdo
gue se suscita é:

O que acontece com a consideracdo ja feita pelo Coédigo Comercial pelo préprio RICC,
ao consagrar o Contrato de Consumo? Indagacao feita sem prejuizo da regra do Direito
de que: as regras especiais afastam as gerais. Revela-se como uma questdo que suscita
uma reflexdo; haveria uma razdo logica para esse afastamento? Ou terd sido um mero
lapso do legislador na feitura da lei?

Nos parece que tenha sido uma distraccao do legislador, pois como estabelece ja em seu
preambulo do decreto-lei que aprova o Regime Juridico dos Contratos Comerciais, 0
seu objectivo é proceder a revisdo e autonomizacdo do Livro Terceiro do Codigo
Comercial de 2005 e ndo proceder a uma reforma, que rompe com a ideologia
anteriormente vigente.

Ademais, o que nos leva a crer que seja uma distracdo do legislador é o facto de ter
consagrado ainda no RJCC, o contrato de consumo, nos termos do artigo 25.°,
convencdo mediante a qual o consumidor adquire, para fins pessoais, bens ou servicos
oferecidos por empresario, sem prejuizo da sua regulacdo pela lei de Defesa do

Consumidor.
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CONCLUSOES

Findo trabalho, concluimos que o legislador, embora tenha aprovado o regime juridico

do contrato de compra e venda comercial, com o objectivo de autonomizacdo deste

instituto do codigo comercial, em meio a sua tentativa, surgiram diversos aspectos que

distanciam este da realidade juridica comercial, fazendo com que este regime, seja

objecto de muitas criticas. Assim, € certo afirmar que:

As opgdes juridicas do legislador, embora fornecam algumas vantagens, como
anteriormente avancadas, criam desarmonia dentro do sistema juridico,
originada da reforma levada a cabo, uma vez que conceitos internacionais novos
foram trazidos, que ndo se compadecem com a ideologia nacional, levando a
existéncia de contradi¢es/incongruéncias, demonstrando assim, que ndo tenha
sido a melhor alternativa;

Analisando o regime juridico do contrato de compra e venda comercial, conclui-
se que o legislador mogambicano quis adoptar a Convencédo de Viena sobre a
Venda Internacional de Mercadorias de 1980, ainda que de forma indirecta, uma
vez que ao invés de ratificar esta, importou as suas regras para 0 ordenamento
mogambicano, sendo aplicavel aos contratos de compra e venda comercial;
porém, relativamente a este Gltimo aspecto, constata-se que, embora, 0 regime
seja de contratos comerciais, por causa da colocacdo feita no n°3 do artigo 146
do RJCC “néo sdo tomados em consideragdo para determinar a aplicagdo da

sec¢ao nem a nacionalidade das partes, nem a natureza civil ou comercial das

partes do contrato” o regime juridico acaba sendo aplicavel também aos
contratos de compra e venda civil, ou seja, para aplicabilidade do regime basta
gue seja um contrato de compra e venda, ndo importando a sua natureza civil ou
comercial;

Da importacdo dessas regras internacionais para 0 ordenamento juridico
moc¢ambicano, resultou maior valorizacdo da ideologia internacional, seus usos,
pois o legislador ndo se limitou a importar os aspectos essenciais que se
adequassem ao comeércio em Mogambique, mas a fazer uma copia do regime da
CISG, desde a sua estrutura, filosofia, as suas exclusdes. Uma das evidéncias é
que, semelhantemente a CISG, o0 nosso regime juridico do contrato de compra e
venda, ndo estabelece conteudo ligado aos efeitos de transmissdo de

propriedade, validade do contrato ou das suas clausulas.
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Sugestdes

Devido ao facto do contrato de compra e venda comercial, ser a modalidade mais

importante dos contratos comerciais, torna-se necessaria a sua minuciosa analise em

funcdo de tamanha aplicacdo na vida pratica. Assim, feita a analise e face aos problemas

patentes, pensamos que:

A adopcéo de regras internacionais sempre deve ser feita de tal forma que néo crie
desarmonia dentro do ordenamento juridico; ou, em caso de ndo se adequar a
ideologia ora patente, as regras internas devem ser revistas de tal forma que estejam
em harmonia com as regras internacionais recebidas!®’. Ora, o Direito comercial,
conjunto das normas que regem os actos ou actividades dos empresarios comerciais,
0 seu regime tem como objecto a regulacdo a actividade empresarial, excluindo
todos os actos sem fim lucrativo; significando que, embora o legislador tenha
pensado como opc¢do mais acertada as regras da CISG, algumas das suas regras, ao
nivel do nosso ordenamento, ndo sdo aplicaveis, e quando aplicadas, causam desuso
da ideologia comercial interna, referimo-nos a regra do n°3 do artigo 146.° do RJCC,
guando se consagra a desconsideracdo da natureza civil ou comercial; essa norma
deve ser revista, origina situacoes de risco de conflito positivo de jurisdicdes, a civil
e a comercial, por virtude das duas serem competentes na matéria; pois, pela sua
colocacdo e pelas razdes ja avancadas, pela opcdo das partes, pode ser aplicavel
tanto a compra e venda civil, tanto comercial.

A consideracao dos usos na actividade mercantil: ndo queremos afastar a relevancia
acrescida dos usos internacionais, que muitas das vezes sdo seguidas pelos
empresarios comerciais mogambicanos; porem, o artigo 150.° deve dar primazia aos
usos nacionais em detrimento dos usos internacionais, no caso das partes nao terem
declarado o contrario no contrato, cientes de que cada ordenamento juridico
apresenta as suas especificidades;

Os actos unilaterais, ndo reconhecidos como comerciais pela exclusdo consagrada
pelo artigo 148.° al.a) do RJCC, ndo queremos ignorar o facto de ndo poder se
aplicar o regime em sua plenitude. No entanto, como tratar-se-a de acto misto,

subjectivamente comercial em relagdo a um dos sujeitos, ndo devemos ignorar a

157Esta é a regra geral vigente, mesmo em casos de ratificagdo de um determinado instrumento
internacional, Cfr., artigo 18 da Constituicdo da Republica de Mogambique.

46



especialidade da actividade do empresario comercial; sendo assim defendemos, tal
como partilhado ao nivel da doutrina®®, que para a regulacdo da relagdo entre o
vendedor, empresario comercial e 0 comprador, ndo empresario comercial, deveria
se adoptar a teoria da unidade, uma vez que aplicar-se-a uma so disciplina juridica
ao acto misto, nesse caso, o direito comercial. Esta teoria é perfeita para a solucéo
desse problema porque, por um lado, ndo se ignora a especialidade da actividade do
empresario comercial, e por outro lado, ndo ignora a relagdo que este estabelece com
0 comprador consumidor.

e Quanto ao recurso acrescido a conceitos indeterminados: o legislador deve optar, na
sua regulamentacdo, pelo recurso a conceitos determinados, com critérios concretos,
para gue o seu uso seja dinamico e pratico; e pelas razGes ja avancadas ao longo do
desenvolvimento do trabalho, se evitem situacdes em que o tribunal (6rgdo nédo
especializado para tal) ndo encontre-se em uma situacdo de ter de criar sempre
normas, em situacfes concretas, no caso de ndo encontrar normas aplicaveis aos
casos analogos®®®; e ndo se fique em vazio, no caso de as partes n3o terem previsto,
no ambito da sua autonomia da vontade, uma determinada situacdo durante a
contratacao;

e Quanto a classificacdo do contrato de compra e venda comercial como um contrato
que gera transmissdo da propriedade: tendo o legislador feito essa classificacao,
deve também trazer uma regulamentacdo da transmissdo da propriedade e 0s seus
efeitos, pois, ndo se entende que tenha feito a classificacdo e nada regule sobre a
transmissdo da propriedade e o0s seus efeitos; ademais, apresente pelas quais
arrumou esse tipo contratual nesta categoria e tenha afastado da categoria dos
contratos distribuicdo.

e De uma forma geral, o legislador deve garantir sempre que as normas estejam em
harmonia; Ora, na situacdo actual, verifica-se que devido ao fendmeno de
importacdo de regras internacionais, algumas normas ja aprovadas, nomeadamente
do cddigo comercial, tenham sido ignoradas/talvez esquecidas e alguns dos aspectos
ndo tenham sido reguladas, como a transmissdo de propriedade; e em, outras

situacOes, tenham sido, mas de forma deficiente. Logo, sugerimos que se faca uma

1% GONCALVES, Luis Da Cunha (1924). DA Compra e Venda no Direito Comercial Portugués
2%dicdo, Pg.62
159 Cfr., artigo 10.2 do Cddigo Civil.
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revisdo do regime juridico do contrato de compra e venda comercial*®®, de modo a

se garantir essa harmonia juridica.

180 Embora usemos a expressdo “regime juridico do contrato de compra e venda comercial” por questdes
I6gicas, pois pelo texto literal do proprio regime, pelas raz8es ja apresentadas, poderiamos chegar ao
ponto de designar esse regime somente por “regime juridico do contrato de compra e venda”, excluindo o
termo comercial.
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