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RESUMO

O presente Trabalho constitui uma tese de licenciatura em Engenharia Agronémica e, foi
realizado no cruzamento de Inchope, no Distrito de Gondola, Provincia de Manica e no mercado
de Chiquelene, na Cidade de Maputo, na Provincia de Maputo, entre os meses de Fevereiro e
Julho de 2000 e nos meses de Margo a Setembro de 2001.

O objectivo era de descrever e comparar a comercializagdo do milho feito pelas mulheres nos
mercados de Chiquelene, Cidade de Maputo e cruzamento de Inchope, Distrito de Gondola. Para
alcangar este objectivo, realizou-se na primeira fase a revisdo bibliografica para o levantamento
de informagdo necessaria sobre o perfil da mulher, o acesso e controlo sobre os recursos e
beneficios numa comunidade patrilinear e matrilinear e necessidades praticas e interesses
estratégicos e sobre os mercados informais e formais e agentes de mercado. Para o trabalho de
campo elaborou-se um guido para as entrevistas. Foram entrevistadas um total de 20 mulheres,
10 mulheres do mercado de Chiquelene e igual nimero de mulheres para o cruzamento de

Inchope.

Do estudo constatou-se que as mulheres comerciantes entrevistadas no mercado de Chiquelene
e no Cruzamento de Inchope possuem caracteristicas aproximadamente semelhantes em termos
de idade, escolaridade, seu estado ciivil, actividades produtivas dos membros do seu agregado,
motivo de entrada ao negécio, proveniéncia do dinheiro e dificuldades enfrentadas a entrada ao
negocio. Nas duas zonas de pesquisa a diversidade étnica foi notdria existindo varias etnias do
Sul do pais, sendo no cruzamento de Inchope acrescidas etnias do centro do pais. Os
constrangimentos por elas apontados foram a qualidade do produto, 0 pre¢o de milho elevado

nas zonas de compra, transporte e o0 armazenamento do mesmo.

Para produzir-se mais informagéo que seja abrangente recomenda-se um estudo mais detalhado
sobre 0 assunto com uma amostra significativa para permitir inferéncias estatisticas, e andlises

adicionais.

Tese de licenciatura Emilia V. L. Polana, 2002
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). INTRODUGAO

Contextualizagio

Mogambique possui aproximadamente 16 milhdes de habitantes séndo 84.5% dependentes da
agricultura. O sector agricola contribuiu com 24.6% do PIB em 1997 e com 62.1% para as
exportagdes (INE, 1997).

A comercializag80 agricola nas zonas rurais em Mogambique é tida como problematica nos
ultimos anos. Apés 16 anos de conflito armado o resultado foi a destruigdo de infra-estruturas
como vias de acesso, lojas/cantinas, o que faz com que os custos unitarios de comercializagéo

sejam muito elevados (DEA, 1995).

N3o obstante, o sistema de comercializag&o rural tem registado melhorias substanciais desde o
Acordo de Paz em Outubro de 1992. Porém, apesar destas melhorias os mercados padecem de
alguns problemas que a serem ultrapassados o sistema possa vir,a servir melhor os interesses
dos produtores e consumidores. A resolugdo destes problemas passa pelo aumento de escala de
operagdes, como investimentos em infra-estruturas fisicas e armazenamento a fongo prazo o
que originara é diminui¢do de custos de comercializagdo. Actualmente, com a problemética da
rede comercial formal as fungbes de abastecimento e escoamento estdo a ser desenvoividas por

um namero cada vez mais de comerciantes informais (DEA, Ibid.).

Varios estudos, tal como o da DEA indicam que o Sul de Mogambique representa uma zona
deficitaria na produgdo de cereais, originada pela falta de chuvas, fraca aptido dos solos e forte
densidade populacional. Na zona urbana e arredores da Cidade de Maputo a concentragéo de
populagdo tem como consequéncia directa uma forte procura efectiva de cereais, principal
alimento na dieta da populagdo. O estudo indica ainda que tem se notado a deslocagido de
comerciantes ambulantes as provincias de Manica e Sofala_:para a compra de milho,
directamente aos produtores. Estes comerciantes sdo maioritariamente os que se dedicam ao
sector informal de comercializag&o. O estudo que vem sendo citado, refere ainda que, os custos
de transporte para estes operadores informais que operam do Centro para Sul, tende a baixar,

pois, o proprietario ou o transportador capitaliza 0 grosso do seu lucro, nos compromisscs de

viagens no sentido Sul/Centro, n&o precisando por isso de ser muito rigoroso nos custos de

Tese de licenciatura ’ =milia V.L. Polana 2003
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transporte na via de retorno; ou por outra, os transportadores aproveitam o transporte de mitho
para nao regressarem com os camides vazios. A grande diversidade de fungdes e estruturas do
sistema de comercializagdo agricola em Mogambique aliada a forma como os agentes
interactuam e o papel das instituicdes e a disponibilidade da infra-estruturas, sdo factores

determinantes do funcionamento do mercado na sua globalidade (DEA, 1995).

O presente trabalho tem em vista descrever e comparar o processo de comercializagéo do milho
envolvendo mulheres nos mercados da Cidade de Maputo e no cruzamento de Inchope, em
termos do seu perfil, os padrdes de compra, transporte, armazenamento e distribuigdo de milho,

e os constrangimentos que enfrentam na comercializagao deste produto.

Quanto a estrutura o trabalho obedece a seguinte ordem: Uma infrodug&o onde se faz o enfoque

de estudo, o problema de estudo e a justificagdo. A seguir & g_presentada a definicdo dos
objectivos de estudo antecedendo o quadro conceptual, Seguidamente apresenta-se os métodos
usados na recolha e andlise de dados precedendo a desc'rigéo da area de estudo.
Posteriormente apresenta-se os resultado e sua discusséo, seguida do capitulo correspondente

as conclusdes e recomendagdes. Por ultimo é apresentada a lista de bibliografia consultada.
Problema de estudo

De acordo com (Lopes, 1999), sector informal significa todo um variado leque de actividades
orientadas para o mercado e realizadas pelas populagdes que hab?tam os centros urbanos dos
paises em desenvolvimento com uma’ légica de sobrevivéncia. E;lste sector é de acordo qorh
MULEIDE (1994) maioritariamente participado por mulheres. A revisfta Esporo (1999), refere que
maior parte das mulheres nao tém oportunidades consideraveis de acesso a uma formacgao
profissional que lhes permita competir no mercado de trabatho er_f? igualdade de circunstancia
com os homens, o que faz com que o sector informal seja a Upica fonte de rendimento. O
mercado Bazuca na Cidade de Maputo € um exemplo elucidetivo; neste mercado 90% dos

vendedores grossistas de milho sdo mulheres (DEA, ibid.).

Em termos de informagéo sobre o sector informal, nota-se um relativo aumento de estudos. De
Vietter (1996} fez um estudo sobre o sector informal nas Cidades da Beira e Maputo, olhando

para o nivel de participagdo da mulher no sector informal nas duas cidades tendo concluido que

Tese de licenciatura Emilia V.L. Polana 2003
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na Cidade da Beira as mulheres tem a venda de diversos prodhtos no sector informal como
segunda actividade mais importante a seguir a produgdo agricola enquanto na Cidade de Maputo
o comercio informal é a actividade principal. A MULEIDE (1994) trabalhou nos mercados
informais do Bairro George Dimitrov num inquérito sobre a mulher e o sector informal, onde
observou que comparativam:ente ao periodo antes do Programa de Reabilitagdo Economica
(PRE), a mulher constitui pelo menos nas zenas urbanas e stuburbanas a principal mao de obra
empregue na actividade informal. O recurso a actividade informai é'justiﬁcada pela necessidade
de sobrevivéncia. Alias, a maioria das mulheres dedica-se ao coinércio, tendo anteriormente
desenvolvido actividades agricolas. De Sousa, (2001) no seu trabalho de Licenciatura sobre o
sector informal onde o objectivo de estudo foi analisar se as mulheres conseguiam atingir um
nivel de subsisténcia para as suas familias, com base em retornos liquidos obtidos na venda dos
produtos agricolas concluiu que as mesmas nao ﬁodiam atingir um nivel de subsisténcia para as
suas familias com base no seu negdcio. Em 2001, Nhamitambo, no seu estudo analisou os
factores sécio-culturais que determinam a participagdo da mulher em pequenos negécios nos
mercados urbanos da Cidade de Nampula e nos mercados rurais ;ia Provincia de Nampula, onde
constatou que o nivel de escolaridade, idade, numero de filhos, auséncia de outras fontes de

rendimento e religiao professada influenciavam na participagdo da mulher em pequenaos negécio.
L

Apesar destes esforgos na produgdo de informagdo sobre o sector informal, todos os estudos
encontrados na altura da revisdo bibliografica ndo olhavam especificamente para a mulher
comerciante de milho. Apesar do esludo da DEA (1995) ter apresentado que 90% dos
comerciantes de forma grossista do milho no mercado Bazuca erarih mulheres, nenhum detalhe
foi fornecido em termos do seu perfil, os padrbes de compra, transporte, armazenamento e

distribuigdo de mitho, e os constrangimentos que enfrentam na co:ﬁercializagéo deste produto.

A auséncia deste tipo de informagdo, pode constituir um constrangimento para uma posterior
(re)definigdo de acgbes especificas para este grupo, por parte de entidades preocupadas com a
situagdo da mulher, como por exemplo, o Ministério da Mulher e qurdenagéo da Acgao Social.
Em fungao do exposto, a investigadora acredita que os resultados do trabatho da pesquisa nas
duas zonas de estudo podem fornecer informagoes valiosas em Eglagéo as caracteristicas das
mulheres que praticam a actividade de comercializagdo do milho na forma grossista, os

problemas que enfrentam e o desempenho das fungdes de mercados de produtos agricolas.

Tese de licenciatura Emilia V.L. Polana
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Il. OBJECTIVOS DE ESTUDO

Objectivo geral

Descrever e comparar a comercializagdo do milho feito pejlas mulheres dos mercados
Chiquelene, Cidade de Maputo e cruzamento de Inchope, Distrito de Gondola

respectivamente.

Objectivos especificos

Descrever e comparar as caracteristicas das mulheres comerciantes de milho nos
mercados de Chiquelene na Cidade de Maputo e cruzamento de Inchope, no Distrito de
Gondola respectivamente, em termos de origem, escolaridade e idade das mulheres

comerciantes.

4l
Descrever e comparar as formas de compra feito por mulheres comerciantes nos

mercados de Chiquelene e do Inchope, na Cidade de Maputo e Distrito de Gondola

respectivamente.

Descrever e comparar do tipo de transporte de milho usado por mulheres comerciantes de
milho {da zona de compra/producgdo a zona de venda).
Descrever e comparar as formas de armazenamento do'milho usadas pelas mulheres

comerciantes nos mercados de Chiguelene e no cruzamento de Inchope.

Tese de licenciatura Emilia V.L. Polana
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III. QUADRO CONCEPTUAL

Para conhecer o processo de comercializacdo de milho envolvendo mulheres, que operam como
comerciantes informais, é necessario primeiro dispor de conhecimentos teéricos de cada um dos
elementos que envolvem o processo. Neste capitulo serdo definidos os conceitos bésicos e o
vocabulario para facilitar e padronizar o entendimento. A secgdo A, abordara aspectos ligados a

comercialtizagao de produtos agricolas e a secgao B os assuntos ligados ao perfil da mulher.

A secgdo A1, define as fungbes que tém de ser compridas em qualquer sistema de
comercializagdo e a secgdo A2 define os agentes observados nos mercados rurais em

Mogambique.

A. Aspectos ligados a comercializagao agricola

Mercado & uma instituicdo econdémica que permite aos vendédores e compradores de um
determinado bem ou servigo, negociar a legitima transferéncia deste, num espago e tempo
determinado (Bingham & Robert, 1984) citado por (Quaria, 1999). .

Os mercados podem ser concebidos como combinagdo de fungdes a serem executadas e os
agentes de mercado a realizarem as fungdes. E necessario dispar de um conhecimento teérico
como pratico dos elementos acima citados para compreender um'sistema de mercados (DEA,
1995). Um caso concreto sdo os mercados de produtos agricolas em Mogambique. A escolha de
milho como o produto agricola para o estudo deve-se ndo apenas ao facto de que ele é
comercializado sobretudo pelas mulheres como referido pelo DEA (1995), mas, pelo facto
adicional de que o milho constitui a principal cultura praticada em todo o pais {Nunes, 1985
citado por Khamphambe, 1997) e também por ser um alimento bdsico em Mogambique,
representando deste modo a garantia de seguranga alimentar das populagbes (MOA/MSU/UA,
1992). O milho, em comparagio aos outros cereais como o arroz, mapira e mexoeira possui

uma produgéo de cerca de 90% do total dos cereais produzidos em Mogambique (DNCI, 1999).

Comercializagdo é a troca de qualquer bem ou servigo envolvendo dois ou mais individuos. A

natureza desta troca € substancialmente influenciada pelas politicas dos governos onde elas
ocorrem (MOA/MSU/UA, 1992).

Tese de licenciatura Emilia V.L. Polana
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A1. Fungdes do mercado

Existem algumas fungdes basicas que devem ser cumpridaé_‘_ em qualquer sistema de
comercializagdo. Se algumas fungdes forem parcialmente cumpiidas ou ndo forem cumpridas,
tornar-se-a um factor limitante no desenvolvimento dos mercados. As fungbes a serem avaliadas
neste trabalho sdo: a acumulagdo, o armazenamento e o transporte (DEA, 1995).

A acumulagdo é o processo de comprar produto em pequenas quantidades até atingir uma
quantidade adequada para a venda posterior em volumes maicres, constituindo um processo
chave para reduzir os custos unitarios na venda. Se a acumulagao é feita sé em pequena escala,
0S custos unitarios de comercializagdo serdo altos, implicandc pregos mais baixos para os

produtores e maiores para os consumidores (DEA, 1995).

O armazenamento & outra fungdo chave num sistema de comercializagdo. Uma das formas para

garantir uma oferta mais ou menos estavel de produto aos cons'gjmidores ao longo do ano é
fazendo o armazenamento sazonal. Numa economia de mercado, ee}ta forma de armazenamento
¢ feita pelo sector privado e s6 o fazem quando tém esperanga de lucro, o que implica um
aumento periodico de pregos, subindo deste modo os pregos nos meses apos a colheita com o
objectivo de cobrir 0s custos de armazenamento e para incentivar a actividade tanto para o

sector privado como para o sector pablico (Timmer et al, 1983).

O armazenamento também pode ser concebido como “movimento temporal” do produto. Através

do armazenamento, o produto & movido da época de colheita péra a época de fome, estando
assim disponivel para o consumo durante essa época (Timmer et al., 1983).

Em termos conceptuais o transporte é o movimento espacial do prééuto. O transporte movimenta
o produto das zonas de alta produgao para zonas de produgéo irssdﬁciente, possibilitando assim
0 CONsumo as pessoas em areas de baixa produgdo. Os custos de transporte sdo determinados
pela qualidade e densidade do sistema de estradas e pelo custo e e:'stabilidade de abastecimento

de viaturas e pecas sobressalentes (DEA, 1995).

Segundo um estudo levado acabo pelo ICM algumas estradas de Mogambique principalmente as

de zonas rurais na época chuvosa sao de dificil acesso devido ao seu estado deploravel,

Tese de licenciatura Emilia V.L. Polana 2003
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originando custos elevados de manutengao. Os produtores sdo obrigados a levar os produtbg
para a estrada e caminho de ferro na cabega, em tractores e em carrinhas. Estes problemas scS
acontecem com os produtores que ndo fazem também o algodao, porque para os que fazem
algodéo as concessionarias garantem a prestagio de servigos que incluem o transporte do

algodao e também de outros produtos (ICM, 1998).
A2. Agentes do mercado

Na comercializagdo de produtos agricolas, o termo interveniente designa quaisquer dos agentes
econdmicos que compram e vendem produtos. Alguns agentes de mercado sdo designados
"ambulantes”, estes ambulantes sio pessoas que se deslocam de uma determinada zona para
outra para comprar produtos para vender nos mercados urbanos. Outros agentes, sdo os
produtores do sector familiar e do sector privado com meios de transporte e capital para
comercializar os produtos, e outros sdoc comerciantes do sector formal com armazéns e
capacidade financeira e o sector publico constituido por agentes'do governo nacional acima

citados e ONGs (Organizagdes Nao Governamentais) nacionais & estrangeiras (DEA, 1995).

Alguns dos agentes foram estudados nesta pesquisa e outros agentes ndo. Para efeitos de
estudo, abordar-se-dc 0s agentes de mercade abaixo citados porque foram os Unicos,
encontrados na literatura, possiveis de se encontrar no terreno, nomeadamente:

Vendedores ambulantes retalhistas e grossistas.

Produtores do sector familiar e privados.

Armazenistas (formais).

Sector publico (para-estatais e doadores).

As fungdes dentro de cada classe de agentes pode variar, dai a necessidade de distinguir os
diferentes tipos. Por exemplo, entre os comerciantes ambulantes, os grossistas trabalham com
mais capital, os produtores do sector familiar t&m menos disporibilidade financeira em relagio
aos produtores privados e o sector publico € basicamente constituido pelos agentes do governo,

que providenciam os regulamentos e infra-estruturas para o funcionamento dos mercados.

Usamos os termos formal e informal para indicar a relagéo do agenté com o Estado.
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Os agentes formais séo aqueles que estdo registados como refalhistas ou armazenistas no
MICTUR, tém conhecimento legal, além de assumirem obrigagcdes em relagdo ao pagamento dos

impostos de rendimento e circuiagdo. Os agentes informais sdo aqueles que nao tém

reconhecimento legal para exercerem as actividades comerciais o quer dizer que ndo estéo
inscritos no MICTUR para exercerem a sua actividade (DEA, 1995).3_‘3

Ao nivel do retalhista e do mercado {excluindo as lojas), existe pouca diferenga (no que se refere
as fungdes que cumprem) entre os formais e informais, apesar de pagarem uma taxa diaria. Ao
nivel do grossista, os armazenista do sector formal tem mais recursos e estabilidade do que os

comerciantes ambulantes grossistas (DEA, 1995).
1. Vendedores ambulantes grossistas e retalhistas

Os comerciantes ambulantes séo individuos duma zona urbana, que vao a zona rural, muitas

vezes de outra regido, para comprar produtos agricolas e voltar a vender na zona urbana. A
maioria dos ambulantes ndo tem transporte proprio, alugam ou pagam por saco aos
transportadores privados (DEA, 1995).

Os ambulantes tém a sua acgdo directa a dois niveis, ao nivel retalhista e ao nivel grossista e
cada nivel possui fungdes diferentes. Os ambulantes retalhistas compram milho para vender ao
nivel retalhista, directamente aos consumidores. Os ambulantes grossistas trabatham com maior
volume de capital, de forma rapida, procurando comprar e vender tudo em menos de duas
semanas. Para vender o produto vao aos mercados informais vender aos ambulantes retalhistas
nos mercados das zonas urbanas em sacos (DEA, ibid.). '

2. Produtores do sector familiar e privado

Os produtores agricolas participam nos mercados de vanas formas como compradores e
vendedores, mas todos ddo prioridade a venda dos excedentes que possuem. Em geral, os

produtores do sector familiar cultivam menos de 5 ha, ndo tendo meios de transporte proprios

nem suficiente capital para desenvolver actividades comerciais de grande vulto (DEA, 1995). A
maior parte das vendas sac efectuadas perto da casa do produtor. Nas zonas de dificil acesso

eles carregam o seu produto na cabega até o local de venda ou ao comprador mais proximo; em

Tese de licenciatura Emilia V.L. Polana
9

I
!
|
|
i
I
I
I
i
I
|
i
i
I
!
!
1
|
1
|
g

b




I
!
|
i
i
I
i
i
|
i
|
i
|
I
i
I
|
|
|
i
-

Mulheres comerciantes de mitho: Um estudo de caso do mercade de Chiquelene.Cidade de Maputo e cruzamento de
Inchope, Provincia de Manica o

ol
alguns casos os compradores andam de casa em casa, em busc: do produto na época de muita

procura e acentuada escassez (DEA, ibid.).

Produtores privados em Mogambique, sdo aqueles que possuem'suficiente capital, meios de

produgdo e de transporte, e geralmente cultivam areas de 10 'ha ou mais. A cépacidade
econdmica dos produtores privados facilita as actividades comerciais na compra da produgéo do
milho dos vizinhos e posterior transporte até ao mercado ou uma cidade da zona para venda. Em
locais com fracos sistemas de transporte, os produtores privados aferecem transporte e arranjam
mercado para a compra e venda; ndo fazem o armazenamento sazonal. As vezés usam capital
proprio, outras vezes conseguem o produto e vendem, e s6 depois pagam ao outro produtor pelo
produto vendido (DEA, 1995).

3. Armazenistas (formais)

Armazenista € um comerciante que acumula o produto, pode ser.em grandes e pequenas
quantidades para posteriormente vender. Os armazenistas nos mercados de milho na zona sul,
sdo armazenistas distribuidores, compram o milho do armazenista acumulador do centro para
vender no sul (DEA, 1995). Os armazenistas acumuladores compram directamente ao produtor

ou de outros comerciantes. Possuem meios de transporte préprio (DEA, ibid.).
4. Sector publico
AGRICOM e ICM

O sector publico é basicamente constituido pelos agentes dos governos e doadores. O Estado
providencia os regulamentos e infra-estruturas necessarias para o funcionamento dos mercados,

incluindo leis e sistema judicial, estradas, sistema financeiro e meios.' de pagamento (ICM, 1998).

O sector publico governamental também define politicas que podem afectar os pregos e
mercados. O Ministério do Comércio e Turismo é a agéncia que ragulamenta o comércio privado
ou formal, obrigando os comerciantes teoricamente a obedecer politicas de pregos, unidades

padronizadas, pagamento de impostos, etc. (ICM, 1998).
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A AGRICOM quando foi criada apos a independéncia, tinha como fungdo garantir o transporte,
armazenamento e o processamento de produtos agricolas e ligagdes das zonas de produgéo
com as zonas urbanas de forma monopolistica (World Bank, 11998) e também estabelecer
ligagSes entre a cidade e o,campo, o fluxo de bens e servigos, de produtos agricolas, etc. (CEA,
1985).

QOutra fungdo da AGRICOM era a implementagdo do prego minimo ao produtor, este mesmo
prego era fixado com base em estimativas de custos de produgéd. O prego minimo ao produtor
era panterritorial @ sem variagdo sazonal (World Bank, 1990). Até os finais de 1980 a AGRICOM

tomava conta da execugdo da implementagao do prego minimo.

Em 1994, o ICM foi criado para substituir o AGRICOM, porq;Je 0 AGRICOM ficou sem
financiamento proveniente tanto de doagdes como de fontes domésticas nas vésperas da
assinatura de Acordo de Paz. A consequéncia da guerra foi a redugdo da percentagem de mitho
comercializada de 74% em 1989 para 12.9% em 1992. Face a esta situagdo, em 1992 houve
reducdo dos membros do staff de 2700 para 1600. O ICM, para além de execugdo da
implementagao do prego minimo tinha também como fungdes conéernentes ao desenvolvimento
e a disseminagdo das técnicas de armazenagem, a provisao dg_ insumos a colecta de dados
estatisticos e a classificagdo destes mesmos dados. Devido & fragil 'Isituac;éo financeira o governo
na@o alocou de forma regular o orgamento necessario para o ICM executar as fungdes de
comprador de ultimo recurso ao preco minimo: gestdo de stocks‘para seguranga alimentar e
contribuir para a estabilizagdo do prego ao produtor e ac consumidor. Assim as condigbes
financeiras do ICM deterioraram-se o que determina a sua ineﬁciéi'ncia {Coutler, 1995), que se
reflecte na incapacidade de compra dos excedentes agricolas do sector familiar por parte do
ICM.

B. Aspectos sobre a Mulher

Acesso e controlo sobre os recursos e beneficios numa comunidade patrilinear e

matrilinear 1

Segundo Manganhela (1997), o acesso é a oportunidade de poder usar qualquer coisa e controlo

€ a competéncia de decidir o uso de um recurso e impor esta definigdo aos outros.
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Loforte et al. (1990), diz que as mulheres s&o responsaveis pelas decistes respeitantes a gestio
da machamba dependendo da cultura de cada povo, na zona Sul de Mogambigue, onde o
sistema de parentesco & patrilinear, em que o marido ou parente masculino € o detentor do poder
de decisao sécio-econdmicos do lar, e onde a residéncia em caéa da familia do marido € a
norma, elas encontram-se subordinadas ao controle dos parentes do esposo no que respeita a
estas decisdes. _

Waterhouse e Braga, (2000), advogam que o sistema patrilinear, c;aracteriza o Sul e uma parte
do Centro do pais. Neste sistema, depois do casamento a mulher vai viver junto a familia do
marido quem controla e toma decisdes sobre os recursos é o homem. Neste sistema, por
exemplo quem controla a terra é o patriarca, 0 homem ¢é visto como chefe de familia. Quem
sucede a ele & o filho vardo, que é também herdeiro privilegiado das terras. Isto € recebe as
melhores terras da familia. As mulheres pelo contrario, geralmerite ndo tem direitos de controle
sobre a terra, mas tém meramente direitos de acesso. Mas basta casar, ela devolve o terreno
para ir viver em casa do seu marido, onde ele vai cultivar nos terrenos da familia dele. No caso
de viuvez, o direito da mulher continuar na casa é condicionado ao seu novo casamento com um
irm&o ou outro familiar do falecido. Caso ela se recuse em aceitar a_proposta/obrigac¢io ela pode
ser expulsa. No casc de divorcio, no sistema patrilinear, as mulheres, em particular, sdo
vulneraveis. A divisdo dos bens depende de quem for o culpado. Seli for 0 homem, o casal divide
os bens e o marido deve construir uma nova casa para a sua esposa. No caso da mulher ser a
culpada, ela é expulsa, sem nenhum direito em relagdo aos bers do casal e nem se quer tem

direito sobre os filhos Waterhouse e Braga, (ibid.).

Por outro lado & de referir que os homens néo praticam actividades agricolas de certo tipo, como
€ o caso de colheitas, existindo tabus rigidos que simbolizam éﬁ_sfsa proibigdo (Loforte et. al,,
1990). As mulheres na zona sul tomam conta de negécios como a'compra e venda de produtos

I

agricolas deixando as actividades assalariadas para os homens.

Segundo ainda o estudo e.fectuado por Waterhouse e Braga, (’ibid.), o sistema matrilinear
caracteriza uma parte importante do Centro e Norte do pais. Nestes sistemas, depois do
casamento o homem vai viver junto da familia da esposa. Os homens é que detém o controle dos
recursos, por exemplo a terra, e em casos de viuvez ou divorcio, as mulheres ndo correm o risco
de serem expulsas. Em casos de heranga, em vez de passar de pai para filho, geralmente passa

do tio materno para o.seu sobrinho, de mae para a filha ou filho, de irma para irma, etc. A mulher
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€ o elemento fundamental na familia como reprodutora de novos membros do seu grupo social.
Mas a sua autoridade sobre os filhos € limitada por uma personagem masculina que no seu lugar
exerce autoridade sobre este e seus filhos. Trata-se normalmente do seu irmio mais velho, o

que tem consequéncia a perda da autoridade do pai sobre os seus filhos.

De um modo geral, as pessoas mesmo que pertengam a mesma familia ou comunidade,
possuem direitos diferentes para o mesmo recurso. Por exemplo, uma mulher pode possuir os
direitos de cultivar um terreno e de controlar o produto do seu trabélho. Entretanto, pode ser que
é s6 o seu marido (e nao ela) que detém o direito de transmitir o tal terreno para outras pessoas

Waterhouse e Braga, (ibid.).

Necessidades praticas e interesses estratégicos

1
\.

Necessidades praticas sao as ligadas as condigdes de vida da mulher e visam melhorar comida,

agua, saude, educagao das criangas e as actividades lucrativas. Geralmente projectos focando
as necessidades praticas das mulheres reforgam as relagdes tradicionais entre os homens e as
mulheres (Bagnol, 1999).

Interesses estratégicos nascem da posigdo subordinada da mulher na sociedade. Estes

interesses sao de longo prazo e visam a posigdo da mulher. Dar poder e possibilidade a mulher
de ter mais oportunidade e maior acesso aos recursos, maior controlo e beneficios, mais
participagéo igualitaria com os homens nas tomadas de decisdes, é um interesse estratégico das

mulheres (Bagnol, Ibid.).

O Férum Mulher, (2000), advoga que as mulheres em Mogambique vivem em condigfes dificeis
relacionadas com a alta taxa de analfabetismo das quais 76% das f‘nulheres ndo sabem ler nem
escrever, salde precaria, sobre carga de trabalho, dificil acesso ao emprego e uma participagéo
diminuta na tomada de decisdo. Contudo elas continuam a ser as principais produtoras de
alimentos e de estratégias de sobrevivéncia, assim como no suporte moral e social da familia,
embora esse seu papel ndo seja valorizade nem pelo homem nem pela sociedade. As
estratégias de sobrevivéncia incluem as mulheres em multiplicidade de papéis dos quais se
destaca por exemplo, a comercializagdo do miiho. O enveclvimento das mulheres no sector
informal como area produtiva, tem registado um grande acréscigho, a titulo de exemplo é o

mercado de Bazuca onde mais de 90% de comerciantes sdo mulheres (DEA,1995). Esta pratica
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permite que as mulheres contribuam e garantam o sustento das suas familias, fagam poupangas
para investimentos futuros como o aumento do nive! académico dos seus familiares ou ainda em
outras areas ligadas ao comércio. Segundo Abreu citado por de Vletter (1996), diz que antes do
PRE as mulheres envolviam-se em actividades que gerassem rén'dimentos como agricultura e
outros. Com a entrada do PRE as mulheres aderiram em massa a6 iéector informal porque outras
actividades ficaram menos rentaveis. Segundo ainda 0 mesmo estudo, 70% dos comerciantes do

sector informal possui menos de 4? classe, sdo maes solteiras e idades inferiores a 35 anos.
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V. DESCRICAO DA AREA DE ESTUDO

A pesquisa foi conduzida nos mercados do Chiquelene na cidade de Maputo e no no mercado do
cruzamento de Inchope Distrito de Gondola. Estas zonas foram seleccionadas devido as

seguintes razdes:

O mercado de Chiquelene, na Cidade de Maputo foi de entre todos mercados visitados na altura

da pesquisa o local onde se encontrou mulheres comerciantes de milho.

O cruzamento de Inchope foi escolhido por ser zona de confluéncia dos comerciantes das zonas

Sul e Centro.

A descrigdo das areas de estudo é feita com base em irabalho de cémpo e consulta bibliografica
de dados do INE sobre os perfis distritais de Gondola e da Cidadg de Maputo publicados pela
DNPF (1985) e a INE (1997).

Distrito de Gondola

Localiza-se no Centro do pais, mais concretamente na Provincia de Manica, e dista ha cerca de
22 Km da Cidade de Chimoio, a capital provincial, e possui uma superficie de cerca de 5,3 mil
Km2. A norte faz fronteira com o rio Pungue e a sul com Revué, com a Provincia de Sofala e a
Qeste com e Este com o Distrito de Manica, (Mapa,1). Segundo III'R:GPH (1997), o distrito possui
uma populagao total de 184.629 habitantes, sendo 90.720 homens e 93.909 muiheres e uma
densidade populacional de 38,7 hab/Km2. Neste distrito, sendo a populagdo maioritariamente
pobre, para a sua sobrevivéncia ela dedica-se a produgao agricola em sistema de sequeiro, a
silvicultura, a pecuaria e a pesca ariesanal. Neste distrito, produé—se milho, feijdo, mandioca,
arroz, citrinos, bananas, mapira, horticolas e maxoeira. Em termos de pecuaria, faz a criagdo de
gado bovino, galinaceos, suinos e produgdo de leite, estes produtos sdo escoados para as

Cidades de Chimoio e Beira capitais provinciais de Manica e Sofala respectivamente (INE, 1998).
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Os principais constrangimentos que afectam a populagdo deste distrito € a falta de transporte,
meios de conservago dos seus produtos, e compradores para-os seus excedentes agricolas
(INE, 1998).

Posto Administrativo de Inchope |

Faz fronteira a norte com o Posto Administrativo de Amatonga, a.Sul o rio Revié, a Este Posto
Administrativo de Amatonga e Macate e Oeste Provincia de Sofala. Possui uma populagao total
de cerca de 17.400 habitantes, sendo destes cerca de 8.900 mulheres. O mercado do
cruzamento de Inchope, pertence a este mesmo posto administrativo, na localidade de Inchope
(INE, 1998). O local possui quiosques de betdo onde sio confeccionados alimentos, para a
venda as pessoas que estejam em viagem e outras. Existem também pequenas barracas feitas
com material local também para venda de produtos alimentares e ndo alimentares. As taxas
diarias cobradas sdo pagas ao Conselho Municipal por intermédio de um oficial. As mulheres
comerciantes acumulam o seu milho neste mesmo mercado sendo ao longo da estrada cobrindo
com lonas. O mercado, é frequentado por pessoas oriundas de varios pontos do pais sendo na
sua maioria pessoas que estdo em transito para a compra de produtos para comercializar
depois. Neste local também funciona um posto alfandegario e uma paragem de autocarros

proveniente de varios pontos do pais.

Cidade de Maputo

A cidade de Maputo tem como suas fronteiras: a Norte o Distrito "de Marracuene e a Este o
Oceano [ndico. Oeste: Vale do Infulene (Mapa,3). As coordenadas geograficas que definem a
Cidade de Maputo sdo: 25 graus e 53 minutos de latitude Sul e 32 graus e 30 minutos de
longitude Este. Localiza-se na Baia do mesmo nome ( iNPF, 1985). Os solos sé@o
maioritariamente arenosos (dos Muchangos, 1985), citado por (IME, 1997). A Cidade de Maputo
em 1997, segundo o Recenseamento Geral da Populagdo, era constituida por 813.519
habitantes do qual 379.789 sdo homens e 426.390 mulheres. A superficie total & de 602 Km? e
possui a maior densidade populacional 1351,4 hab./Km?2 (INE, 1997). Segundo a DINAGECA
(1986), citado por (INE, ibid.), ela é constituida por 5 distritos urbanos e estes em bairros e
quarteirdes. O distrito urbano n.° inclui a cidade propriamente dita e os restantes perfazem o

suburbio.
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Umas zonas séo fabris e outras dedicam-se ao comércio informal € formal e outras & agricultura,
que sdo as Zonas Verdes. Em quase todos bairros existe pelo menos um mercado. Os mercados
fazem o comércio de produtos alimentares e ndo alimentares. Os vendedores vendem fora e
dentro dos mercados; nestes mercados encontramos vendedores de milho, que trazem de zonas
produtoras até aos mercados para vender. A pesquisa foi feita no mercado de Chiquelene. Este

mercado possui aproximadamente 1360 vendedores e localiza-se no Distrito Urbano n.® 4.

Segundo as observagdes feitas, o mercado de Chiquelene, ¢ um mercado de uma zona
suburbana caracterizado por uma actividade comercial do género informal. O mercado possui
uma direcgdo e departamentos. Os departamentos sdo; das finangas, limpeza e’ de fiscalizagéo.
O departamento das finangas procede aos pagamentos e ao controle de receitas oriundas das
cobrangas de taxas aos vendedores do mercado. O departamento.de limpeza € constituido por
funcionarios do mercado e por membros da associagido das ._Igrejas de Mogambique que
garantem a limpeza do mercado de Segunda a Sexta feira. O departamento de fiscalizagéo faz
as cobrangas diarias de taxas aos vendedores do mercado. Os fundos provenientes das
cobrangas de taxa servirdo para pagar o salario dos guardas que garantem a seguranga do

préprio mercado.

Neste mercado varios produtos sdo comercializados desde bens alimentares e ndo alimentares
como material de construgdo, pecas de vestuario, calgado ¢ outros. Encontram-se neste
mercado vendedores ambulantes grossistas e retalhistas. Os vendedores ambulantes grossistas
nac possuem bancas fixas apenas os ambulantes retalhistas. Neste mercado encontramos
barracas de confeccdo e venda de alimentos e pequenos, estaleiros onde se faz o

armazenamento dos produtos.

i
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V.  METODOLOGIA

O presente trabalho decorreu entre os meses de Fevereiro a Agosto de 2000 e Margo a
Setembro de 2001 e obedeceu a 3 etapas, nomeadamente:

1. A elaboragao da proposta de pesquisa e o guido para as entrevistas.

2. O levantamento de dados no campo.

3. A sistematizagao, andlise de dados e elaboragao do relatorio final.

A primeira etapa foi a formulagdo de proposta de pesquisa que "d:ecorreu entre 0s meses de
Fevereiro e Margo de 2000. Esta etapa consistiu na escolha de um tema para o trabalho de
licenciatura, defenigdo do problema a sua justificacio, a revisdo :bibliogréfica, delimitagdo do
tema, a formulagdo dos objectivos, escolha do método de recolha Tde dados e a'elaborat;éo do
guiao com uma lista de assuntos (anexo 1) para 0 mercado de Chiquelene e o cruzamento de

Inchope.

Recolha de dados .

A fase de recolha de dados no seu todo levou cerca de'§5'6ias. Primeiro procedeu-se a
identificagdo dos locais de comercializagdo de milho em regir‘ne. grossita com base em visitas
exploratérias nos mercados da cidade de Maputo em Abril de 2200. Para tal foram visitados 4
mercados nomeadamente Chiquelene, Bazuca, Benfica e Fajardo. Foram feitas trés visitas para
cada mercado e o mercado seleccionado foi Chiquelene. A base pa}a a selecgdo do mercado foi
consoante o numero de mulheres comercianies que se encontravam no local a vender milho de
forma grossista. Destes mercados visitados apenas no mercado do Chiquelene

Foi encontrado o maior nimero de comerciantes deste produto {um:total de 10) comparado com

0s restantes,

Para a recolha de dados usaram-se numa primeira fase, entrevistas informais com intuito de criar
maior aproximagao com as entrevistadas, e de obter uma visdo. geral da comercializagao feita
pelas entrevistadas. Seguidamente, foram marcadas entrevistas com o guido com cada uma das
entrevistadas. Para cada entrevista eram reservados 2 dias, para pgrmitir maior profundidade do

assunto e também, que a entrevistada continuasse com a sua actividade comercial.

Tese de licenciatura Emilia V.L. Polana
18




Mulheres comerciantes de mitho: Um estudo de caso do mercado de Chiguelene, Crdade de Maputo e cruzamento de
Inchope, Provincia de Manica

Na proposta inicial, estava programado que o estudo seria inteiramente feito na cidade de
Maputo. Porém, devido ao reduzido numero da amostra,optou-se por entrevistar em Margo de
2001 mais 10 mulheres comerciantes de milho no cruzamento de Inchope para efeitos de
comparagao.

No mercado de Chiquelene, as 10 senhoras entrevistadas foram o total das encontradas nas 3
visitas efectuadas. Portanto, ndo houve um critério de amostragem visto ter sido encontrada
amostra reduzida e haver necessidade de entrevistar a todas. No crluzamento de Inchope, foram
encontradas 12 comerciantes, tendo-se entrevistado toda|s. Porém na fase de sistematizagédo de
dados e pela necessidade de comparar Chiquelene com Inchope, 2 dos inquéritos ficaram de
fora e estes foram escolhidos pela insuficiéncia de dados. As entrevistas eram feitas utilizando
um guido com topicos relevantes (ver anexo1) previamente formulado. Entretanto, por
impossibilidade de a investigadora viajar pessoalmente a Inchope, foi delegada uma mulher
comerciante de milho para fazer entrevistas usando o0 mesmo guido. Sendo a entrevistadora de
nivel escolar secundario, a recolha de dados foi acompanhada mediante uma verificagdo dos

guides preenchidos.

Para as entrevistas usou-se a lingua Ronga {mercado Chiquelene), Sena {(mercado do Inchope)
e Portugués como meio de comunicagac e trabalhou-se com um traldutor, para as entrevistas no

Sul do pais.

Anédlise de dados
A anélise dos-dados incidiu na caracterizagdo das mulheres ccmerciantes em termos do seu
perfil @ na descrigdo do processo de comercializagdo de mitho efectuado pelas mulheres

comerciantes. Foi feita uma andlise de forma descritiva e para realgar informagdes relevantes

s&o0 destacadas em italico frases proferidas pelas mulheres comerciantes, usaram-se citagdes

feitas em estudos anteriores ligados ao sector informal. Para alémn da analise qualitativa sobre o
processo de comercializagdo feito pelas mulheres, procurou-se fazer analises quantitativas

usando tabelas de frequéncia.
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Limitagoes de estudo

Amostragem reduzida .

Devido as cheias de Fevereiro de 2000 nao foi possivel encontrar um namero maior de mulheres
comerciantes de milho, em todos os mercado visitados na CidadeT de Maputo. Em consequéncia
disso nao houve critérios cientificos de amostragem,. Este facto faz com que os resultados do
estudo tenham fraco suporte. De igual modo, isto reduz a probabi!'idade de um outro pesquisador

encontrar os mesmos resultados que os do presente estudo.
Trabalho de campo
Pelo facto de o trabaltho de campo ter sido feito parcialmente por uma pessoa delegada, fica

dificil controlar os dados obtidos, sobretudo por tratar-se dum estudo sobretudo qualitativo, nos

quais os valores e opinides do pesquisador podem influenciar os dados colhidos.
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V1. RESULTADOS E DISCUSSAO
Os resultados que aqui se apresentam foram obtidos a partir de questionarios, e a sua andlise foi

feita a partir dos dados abtidos em conversas informais e literatura disponivel.

A apresentagdo e analise dos resultados esta em duas secgdes A e B. A secgdo A Abordara as
caracteristicas das mulheres comerciantes e dos seus agregados familiares, estudando o seu
perfil ¢ desenvolvimento da vida econédmica, tendo como componentes, a origem, estado civil,
chefes dos agregados familiares, nivel de escofaridade e idade das mulheres comerciantes de
mitho, actividades dos membros do agregado familiar, actividades anteriores das mulheres,
motivos de entrada e proveniéncia do dinheiro para o negdcio, € dificuldades enfrentadas para

entrada no negocio.

Escolheram-se estas caracteristicas, porque elas dao-nos informagao detalhada no que se refere
ao primeiro objectivo especifico que € o de descrever e comparar as caracteristicas das
mulheres comerciantes de mitho. Com base neste objectivo pretendia-se saber como é que as
caracteristicas podem influenciar a decisdo da mulher para integrqg de forma activa no negdcio
de milho de forma grossista. Por exemplo, o nivel académico redﬁzido da mulher comerciante
pode ser um dos factores que concorrem para a participagdo activa da mulher no negoécio de
milho. Portanto, pretende-se saber até que ponto estes factores concorrem para a participagao

activa da mulher.

Enquanto que a secgéo B, aborda aspectos ligados ao processo de comercializagéo do milho e
tem como componentes: as fungbes dos mercados agricolas como o (transporte e
armazenamento), constrangimentos enfrentados, contactos, e forimas de comercializagdo . Estes
aspectos permitem responder aos restantes objectivos especiﬁcoé do presente frabalho. Que
sd0 0 de descrever e comparar as formas de compra, tipo dé transporte e as formas de

armazenamento usados pelas mulheres comerciantes. "
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Caracteristicas das mulheres comerciantes de milho e dos agregados familiares
A1. Perfil das mulheres

A tabela a seguir mostra a relagao entre a origem das mulheres no negécio de milho e o local de
entrevista.

Tabela.2 Origem das mulheres comerciantes. N=20

Etnia N.° de respostas dadas

Cruzamento de Inchope Mercado de Chiqueiene

Ronga

Chope

Xangane

Bitonga

Sena
Nhingue
Matswa
Total

A tabela 2, mostra que no cruzamento de Inchope foram enlrevistadas mulheres de varias
origens nomeadamente, Senas, Matswa, Nhungué, Bitongas, Changanes, Chopes e Rongas.
Contrariamente aoc mercado de Chiquelene onde foram entrevistadas apenas mulheres de etnia
Ronga e Chope. Sendo o cruzamento de Inchope, o local de compra de milho. Isto pode justificar
a diversidade em termos de origem das mulheres comerciantes, contrario do mercado de
Chiquelene que & um local de venda de milho. :
Por outro lado, esta diversidade em ambas zonas ¢ justificada também pelo facto de Maputo ser
a capital do pais, portanto a maior cidade. Assim sendo ela &€ um importante polo de
desenvolvimento da regido sul de Mogambique, com a qual esta cidade vem estabelecendo
relagdes reciprocas quer no planc econdmico e quer no dominio socio cultural. Enquanto que no
cruzamento de Inchope € o ponto de convergéncia de pessoas oriundas tanto do centro como do
sul do pais que se deslocam com intuito de exercerem actividades principaimente de indole

econamica,
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De um modo geram, a origem das mulheres comerciantes pode ser um dos factores que
concorre para a participagao activa da mulher ao sector informal. Segundo Loforte et. al.,(1990)
As mulheres na zona sul € que tomam conta de negécios como a compra e venda de produtos

agricolas deixando as actividades assalariadas para os homens.

O estado civil pode ser também um dos factores que mfluenua a participagdo activa da mulher
no negodcio de milho. A tabela a baixo mostra o estado civil das vendedoras em fungao do local

de entrevista.

,
Tabela.3 Estado civil das mulheres comerciantes. N=20

N.° de respostas dadas
Estado civil

Cruzamento de Mercado de

// I_nchoB?' ' Chiquelene

Casada v /5 . 5 7
Solteira / 2 Va 3
Divorciada / /1 ; 2

0

Vidva o2 /

Total 107 10

O estado civil das mulheres comerciantes de milho no mercado de Chiquelene e'cruzamento de

I
——— ——_—

Inchope estéo apresentados na tabela 3. A tabela mostra que para as duas regies de estudo o}

nuamero de mulheres casadas € o mesmo. As mulheres solteiras estdo em numero ligeiramente

maior no mercado de Chlquelene 0 mesmo acontece com as mulheres divorciadas. As mulheres

viivas encontram-se exclusivamente no cruzamento de Inchope.  ¢u t'(ﬂca.( @ Ml

A existéncia de diferengas minimas nos restantes casos podem ser devidas ao facto de se ter
entrevistado um numerc reduzido de mulheres comerciantes de milho no momento de recolha de

dados.

Entretanto de Vietter, (1996) diz que os participantes no sector informal séo na sua maioria maes
R sk
soltewas e jovens. Contrariamente ao que de Vietter diz verl‘r" ica-se maior nimero de mulheres

—— —— = T e —

—‘_—‘___\
casadas no sector informal. Portanto pode-se notar que existe uma tendéncia de diversificagéo

do estado civil das parhmpantes no negécio de mitho de forma grossusta Este fmer

T ———— e ——— T —

justn‘"cado pela simples razdo de que a mulher € a principal produtora de estratégias de
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sobrevivéncia da sua familia. As estratégias incluem a mulher em multiplicidades de papéis como

T

por exemplo a comercializagdo do milho em regime grossista.

A tabela abaixo mostra a relagéo entre as idades das vendedoras e o local entrevista.

Tabela.6 ldade das mulheres comerciantes

Idades das mulheres N.° de respostas dadas pelas mulheres comerciantes

Comerciantes

Cruzamento de Mercado de
Inchope Chiquelene
1 1
0
1

1
1
7
0

10

As mulheres comerciantes entrevistadas segundo a tabela 8, possuem na sua maioria idades
superior a 35 anos. Ao longo do estudo nao se verificou nenhum caso de mulheres com idade
superior aos 40 anos no mercado de Chiquelene, ao contrario ao mercado de Inchope que se

registaram 4 casos.
Questionadas pela sua idade superior a 35 anos elas afirmaram que estdo ha muito tempo no
negdcio da venda de milho e outras mulheres comerciantes afirmaram que comegaram a fazer o

negocio com uma idade ja avangada.

Por outro lado, a idade das mulheres comerciantes no presente.estudo podem estar também

ligadas ao estado civil das mulheres comerciantes e os deveres domésticos que as mesmas tém.

o ————

De acordo com as entrevistadas algumas mulheres mais jovens tem filhos menores necessitando

de cuidados mais intensivos das maes, o que ndo lhes permite que se dediguem ao negdcio de

milho. Ainda mais, os maridos néo confiam nas mulheres mais jovens para deixa-las dias fora de
--"—'———’

casa. Se olharem para a tabela do estado civil das mulheres’ comerciantes, metade das

entrevistadas esta livre dos maridos o que também permite uma czrta liberdade.
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Com base nos resultados de estudo, pdde-se observar que a. maior parte das mulheres
comerciantes de milho possui idade superior aos 35 anos, portanto ha uma tendéncia na
diversificagdo da idade das entrevistadas, contrariamente aos dados de de Vletter (1995) que

dizem que a maior parte dos comerciantes do sector informal possui idades inferior a 35 anos.

O Nivel de escolaridade das mulheres comerciantes pode ser uin dos factores que influenciam

tambem na participagdo da mulher no negécio de milho.

Tabela.5 Nivel de escolaridade das mulheres comerciantes. N=20

Nivel de N.° de respostas dadas pelas mulheres comerciantes

escolaridade

Cruzamento de Mercado de
Inchope Chiquelene
0

2
1
3
2
2

10

Segundo a tabela 5, todas as mulheres comerciantes de ambas as zonas de entrevista
(cruzamento de Inchope e mercado de Chiquelene) possuem um nivel de escolaridade inferior a
8? classe, nenhuma das mulheres comerciantes de milho conseguiu concluir o nivel basico de
ensino que é 9?2 classe para o Antigo Sistema de Educagdo e 107 classe para 0 novo Sistema de
Educagdo. Sendo assim, as mulheres comerciantes ndo podem concorrer para 0 mercado de
emprego formal, restando-lhes apenas o mercado informal como alternativa.

A seguir mostram-se algumas declaragdes por parte das mulheres comerciantes sobre o motivo

da sua reduzida escolaridade.

Uma das entrevistadas explicou que néo podia continuar a estudar porque o pai disse-the que
tinha que arranfar marido. Isto porque na familia, as mulheres casavam-se cedo. Depois de se
casar pediu ao meu marido para continuar com o0s estudos ele disse-me que mulher para ele

era para ficar em casa a cuidar dos filhos e fazer negocios”.
.
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A outra senhora comeréiante entrevistada disse que ndo continuou com os estudos porque néo
tinha dinheiro para pagar as propinas; sendo assim teve que desistir da escola e fazer este
negocio, mas 0 seu sonho é conseguir algum dinheiro aqui no‘t'negécio e pod’er custear 0s
estudos”

4 ¥

Com base na informagéo recolhida ao longo do estudo, sobre é nivel de escolaridade das
mulheres comerciantes, regista-se uma tendéncia de subida de nivel de escolaridade em relag&o
aos dados de de Vietter (1995) que dizem que os participantes do sector informal possuem
menos de quarta classe, mas que continua ser considerado uin ﬁivel baixo de escolaridade.
Segundo QOsério, (2000-2001), o fraco nivel de escolaridade nas mulheres & originado pelas

tradigdes culturais que conduzem aos casamentos precoces e também a falta de dinheiro.

O grau de parentesco também pode ser mais um factor que influencia para a participagéo da
mulher nc comércio de milho.

Tabela.4 Chefes dos agregados das mulheres comerciantes. N=20

Grau de parentesco do N.° de respostas dadas

chefe do agregado familiar

Cruzamento do Mercado de

Inchope Chiquelene
Marido 5 4

Pai

Mae

0
Irmao 0
1
4

Entrevistada

Total 10

A tabela 4 mostra que os chefes dos agregados familiares das mulheres comerciantes sdo as
proprias comerciantes, maridos e parentes das mesmas. Nos dois mercados ndo se verificou
diferengas no que diz respeito ao numero de mulheres chefes de agregado, as diferengas

registaram-se para caso de chefe de agregado maridos e parentes das mulheres entrevistadas.

Com base nos resultados do estudo pode-se notar que a mulher comerciante também é chefe de
agregados familiares. Este facto pode ser derivado do estado civil de cada mulher comerciante.

Sendo assim a mulher é responsavel pelo sustento da familia. Enquanto que para os restantes
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casos onde o chefe do agregago é o marido, pai ou irmdo da entrevistada ela apenas é
responsavel pelo fornecimento de receitas suplementares ao seu agregado familiar.

]
De um modo geral, nos dois mercados néo se régistou nenhuma diferenga no que diz respeito as
familias chefiadas pelas entrevistadas. As diferengas notam-se apenas em familias chefiadas
pelos maridos das mulheres comerciantes. Contudo no mercado de Chiquelene registaram-se
casos de chefes dos agregados familiares serem parentes de sexo masculino (pai e irméo da

entrevistada) contrariamente ao cruzamento do Inchope que nao registou nenhum caso.

A tabela abaixo mostra actividades exercidas pelos membros do agregado familiar das

vendedoras em relagdo aos locais de entrevista.

Tabela.7 Actividades dos membros do agregado familiar N= 86

Actividades dos membros do agregade Respostas dadas pelas mulheres comerciantes

familiar, exciuindo as entrevistadas N=20

' Mercado de

Cruzamento de
Inchope , Chiquelene

Estudante 29 26

Funcionario 6 8

Vendedor do sector informal 3 1

Doméstico 7 6
Total 45 . 4

O estudo constatou que tanto no cruzamento de Inchope como no mercado de Chiguelene, os
agregados familiares das mulheres comerciantes, possuem maior hg’lmero de membros dos seus
agregados familiares com actividades ndo produtivas em cornparagdo com as actividades
produtivas. Por outro lado, o numero de membros do agregédo familiar funcionarios e
vendedores informais sédo iguais para ambos os locais de entrevist?, mercado de Chiquelene e

cruzamento de Inchope.

Uma das vendedoras afirmou que os irméos dizem que ndo podem trabalhar porque com o seu
nivel académico baixo o salario ndo justificara o trabalho que eles fazem assim eles recorrem a

pequenos biscates”.

Uma outra senhora entrevistada disse que 0s seus fithos ndo vao a escola porque sdo menores

de idades; assim sendo, ndo podem trabalhar para ajudar nas despesas de casa. A tnica
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alternativa para fazer com que eles futuramente estudem é fazer o negdcio de mitho e vender
alguns animais que cria como porcos, galinhas e patos”.
E ainda outra que afirmou que vivia com a mée, que esta mesma fazia bebidas para vender

agora ndo pode fazer porque entrou para uma igreja que proibe a venda de bebidas alcoolicas.

Com base nas conversas informais, a existéncia de mernbrfas no agregado familiar com
actividades nédo produtivas resume-se ao facto da maior parte das familias possuirem membros
de baixo nivel académico, idades infericres e questbes ligadas a religido (por exemplo a venda
de bebidas alcodlicas) sendo assim, os dados mostram maior nimero de membros sem
actividade produtiva consequentemente menor numero de aé:tividades como fonte de

rendimento.

De realgar que a participagdo dos membros dos agregados familiares das mulheres
comerciantes em actividades remuneraveis melhora o bem estar econémico dos mesmos. Pois
um estudo feito no Ruanda por Braun e.t al., (1989}, mostrou qu'e a participagdo dos membros
dos agregados familiares em actividades remuneraveis (incluindo mercados), levava a um

aumento de rendimento, citado por (Nhampossa, 2000).

A2. Desenvolvimento da vida econdmica das mulheres comerciantes de milho

Para andlise de dados ligados ao desenvolvimento da vida econélfnica por parte das mulheres
comerciantes o estudo analisou os seguintes componentes consvante as regibes de compra de
milhd: actividades anteriores das mutheres comerciantes, motivos de entrada para o negécio de
mitho, proveniéncia do dinheiro para iniciar com o negécio e dificuldades enfrentadas a entrada
para o negocio.

O estudo escolheu estes elementos porque eles podem esclarecer melhor os antecedentes das
mulheres comerciantes em relagédo a actividades produtivas e a adaptabilidade ao negécio de

milho.

Actividades anteriores das vendedoras tambem influenciam na tomada de decisdo de

participagdo no negécio de milho.
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Tabela.8 Actividades anteriores das mulheres comerciantes. N=20

N.° respostas dadas
Actividades anteriores

Cruzamento do Mercado de

Inchope Chiquelene

Assalariada 3

Vendedora informal 5

Doméstica 2
Total 10

Segundo a tabela 8, 4 das 10 mulheres comerciantes entrevistadas no cruzamento de Inchope
exerciam actividades no sector informal, contra 5 que eram domésticas e finalmente 1 que
exercia actividades remuneraveis, contrariamente as mulheres comerciantes entrevistadas no
mercado de Chiquelene, onde 3 mulheres exerciam actividades assalariadas, 5 vendedoras e 2
mulheres comerciantes domésticas respectivamente. Uma senhora disse que trabalhava como
servente numa escola da Cidade de Maputo contrariamente a uma outra senhora que disse que
apenas ficava em casa a fazer os trabalhos domésticos como cuidar das criangas, ir &

machamba e cuidar da casa.

Por outro lado, algumas senhoras entrevistadas disseram que sempre estiveram no sector
informal a vender arroz, milho em pequenas latas e horticolas e outras senhoras disseram que

vendiam p&o e outras afirmaram ir a Swazilandia, Zimbabwe e Africa do Sul para comprar roupa.

Com base nos resultados do estudo, as mulheres comercianies antes de entrarem para o

Iy .
negocio de milho foram domeésticas, vendedoras do sector informalié assalariadas. E como o seu
nivel académico & muito baixo ou limitado, optaram por continuar ou aderir ao sector informal de

modo a obterem algum dinheiro.
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A tabela a seguir mostram alguns dos motivos de a entrada para o negocio em relagédo as zonas
de entrevista

Tabela.9 Motivos de entrada para o negécio dadas pelas mulheres comerciantes. N=20

Motivos dados N.° de respostas dadas

Cruzamento do Mercado do

Inchope Chiquelene

Assegurar a subsisténcia 4 5

Aumentar as receitas 5 3

da familia

Necessidade de poupanga
Total

Conforme os resultados da tabela 9 as mulheres comerciantes: entrevistadas apontaram 3
motivos que concorreram para entrada das mesmas no negécio nomeadamente:

Assegurar a subsisténcia da familia,

Aumentar as rendimentos monetarios do agregado familiar,

Necessidade de poupanga para investimento em outras actividades.

De acordo com os resultados da tabela 9, 4 das 10 mulheres comerciantes entrevistadas no
Inchope apontaram como motivo de entrada para o negdcio a.nece'ssidade de assegurar a
subsisténcia da familia. A necessidade de aumentar as rendimentos monetarios foi apontado
como motivo de entrada para o negocio do milho por 5 mulheres comerciantes e a 1 mulher
comerciante que apontou como motive de entrada para o negdécio a necessidade de se fazer

poupangas.

Contrariamente as mulheres comerciantes entrevistadas no mercado do Chiquelene onde 5
apontaram como motive de entrada para o negdcio assegurar a subsisténcia da familia, 3
responderam querer aumento das receitas familiares e 2 indicaram necessidade de se fazer
poupanga.

Uma vendedora afirmou que estava a estudar so que teve de interromper 0s estudos porque
ndo tinha dinheiro para custear as propinas e material escolar, g‘iz que andou a procura de
emprego ndo conseguiu porque o seu nivel académico era baixo para e a unica alternativa de

fazer dinheiro para estudar era fazer o negécio de miltho”.
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Uma outra disse que trabathava como uma empregada doméstica numa casa , s6 que desisti
porque viu que aquele emprego ndo lhe dava dinheiro suficiente para ajudar o seu marido nas
despesas de casa; entdo teve que entrar para o0 negécio”.

Algumas mulheres entrevistadas no mercado de Chiquelene e cruzamento de Inchope afirmaram
tomar esta atitude com o intuito de assegurar a subsisténcia da familia, aumentar o rendimento

monetarios e necessidade de se fazer poupanca para investimento em outras actividades.

Os resuitados obtidos ao longo do trabalho de pesquisa, mostram que as mulheres entrevistadas
aderiram sector informal porque as outras actividades tornaram-se menos rentaveis e por ser
também o sector residual. Allen,1993 citado por De sousa,2001 refere que a venda de produtos
agricolas oferece uma boa oportunidade de ganho de rendimenios para muitas mulheres, pois
permite que elas operem a diferentes niveis de actividades q-Je_ melhor se adapta as suas
circunstancias especificas pois ndo requer muito treinamento ;

1

Proveniéncia do dinheiro para iniciar a comercializagao do milho

Tabela.10 Proveniéncia do dinheiro para iniciar a comercializagdo do milho, N=20

Tipo de fonte N.° de respostas dadas pelas mulheres

comerciantes

Cruzamento de Mercado de Chiguelene
Inchope
Maride 4

Negtcios anteriore 2

Familiares 3

4
3
Emprestado 1 0
3

Total 10 10

A tabela 10 mostra a proveniéncia do dinheiro, por parte das mutheres comerciantes, para o
negécio de milho. O dinheiro para entrada no negécio segundo as mulheres comerciantes
entrevistadas proveio de maridos, negdcios anteriores, emprestado e de familiares. Dados
recolhidos mostram que 4 senhoras entrevistadas no mercado de Chiquelene e no cruzamento
de Inchope apontaram os maridos como fonte de proveniéncia do dinheiro, 2 mulheres

comerciantes do cruzamento de Inchope contra 3 do mercado de Chiquelene apontaram como
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fonte de proveniéncia do dinheiro os negdécios anteriores, 1 caso de 'dinheiro emprestado apenas

no Inchope. .

Ao longo do estudo ndo se registou nenhuma diferenga nos dois locais de entrevista em termos
de proveniéncia do dinheiro por parte de maridos e familiares para se iniciar com 0 negdcio de
milho. Entretanto empréstimo como fonte de dinheiro registou se apenas no mercado de
Chiquelene. Contudo dinheiro proveniente de negdcios antériores foram apontados nos

mercados de Chiquelene e Inchope.

Segundo uma das mulheres, as pessoas comegavam sempre como pequenas negociantes por
receio de terem gastos que ndo irdo posteriormente ser compensados pelas receitas de venda
de milho e também pelo facto das condigbes financeiras das mulheres comerciantes serem

débeis 0 que ndo lhes permite que entrem logo como grandes negociantes.

Conforme os dados de estudo, para se iniciar uma actividade comercial, & necessario sempre a
injecgdo de um capital inicial. Sendo assim, as mulheres comerciantes, ao longo do estudo
mostraram varias fontes de proveniéncia de capital inicial. A quase inexisténcia de mulheres que
fagam empréstimos para iniciar o negécio de milho, no meu entender deve-se ao facto da
existéncia de receio de contrair dividas que depois ndo consigam saldar (vide pag. 39 falta de
capital).

A tabela abaixo mostra as dificuldades enfrentadas pelas mu!heré\s comerciantes no inicio da

actividade

Tabela.11 Dificuldades enfrentadas pelas mulheres comerciantes. N=20.

Tipo de dificuldade N.° respostas dadas

Cruzamento Mercado de
de inchope Chiquelene
Falta de habito do 5 6

negécio de mitho

Falta de dinheiro

Desconhecimento

Do negbcio em geral

Total
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Conforme os dados da tabela 11, 5 das 10 mulheres comerciantqs entrevistadas no cruzamento
do Inchope apontaram a fafta de habito do negdcio como dificuldade enfrentada para o inicio do
exercicio da sua actividade, 4 apontaram o néo conhecimentd'do negécio de mitho & uma
enfrentada no inicio da actividade. Contrariamente a 6 mulheres comerciantes entrevistadas no
mercado de Chiquelene que apontaram a falta de habito, 2 muiheres comerciantes a falta de
dinheiro e as restantes 2 a falta de conhecimento do negécio colmo dificuldades enfrentadas
para iniciar o negocio. Nos dois mercados as diferengas encontradas em termos de nimeros séo
muito pequenas. Pode-se notar com base na tabela 12 que a falta de habito e dinheiro sdo as

duas dificuldades mais mencionadas pelas entrevistadas nos dois mercados.

B. Comercializagdo do milho

Para a analise dos dados ligados a comercializago do milho envolvendo mulheres, o estudo
"‘—-————._......_"

decidiu dividir os elementos .de.andlise em subsecgdes nomeac{amente B1, B2, B3 e B4 que
Cdrresbdndem aos s'egu_inféé elementos: Rgumas fungdes dos mercados agricolas (tfransporte e
armazenamento),_constrangimentos enfrentados pelas mulheres Lg.:omerciantes. contactos por
elas efectuados e formas de comercializagdo do milho em térmos de quantidade e de

pagamento.

B1. Algumas fungdes de mercados agricolas

Através da execugdo das fungdes de mercado que sdo o transporte, armazenamento e
processamento, 0os mercados devem ser capazes de transformar o produto no espago e no
tempo para que a comercializagio seja eficiente (Timmer et al., 19§3).
No processo de comercializagdo do milho apenas abordar-se-a 0 armazenamento e o transporie;
porque o processamento nao & efectuado ao longo do processo de‘comercializagéo do milho.

D4
Transporte -
Para se efectuar o escoamento do milho, um dos pré-requisitos & a garantia de transporte das
zonas de produgdo aos locais de venda (DEA,1995).
A tabela a baixo mostra o tipo de transporte e a forma de pagamentoc em relagédo as zonas de

entrevista.
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Tabela.12 Tipo de transporte e a forma de pagamento. N=20.

Tipo de transporte Forma de pagamento

A dinheiro Em produtos

Cruzamento| rcado de Chiqug Cruzamento| rcado de Chiqu

de Inchope de Inchope

Transporie pessoal 0 0
Chapa-cem 0 0
Combgio 0 0

0

Camides 10

10

A tabela 12 mostra que as mulheres utlhzam chapa-cem, camnoes__ggmbmo como meio de

transporte e 0s pagamentos sempre tem SIdO em dinheiro. Ao longo do estudo verificou-se que 4 4

- B

das 10 mulheres entrevistadas no mercado de Chlquelene utlllzam chapa cem como meio de

—_—

transporte de milho, 2 mulheres usam camides e as restantes 4 mulheres utilizam o comboio

——

como meio de transporie. //

Contrariamente as mulheres comerciantes entrevistadas no Inchope, que usam apenas camides

como meio de transporte. ~-

(et 4 ,~

Consoante os resultados da tabela 12, venﬂca -se que nenhuma das mulheres possui transporte

- e ——
e g o R

prépno apesar de que |sto seja melhor forma de transporte pois p¢=rm|te o escoamento normal do

e e o —— - =

prodiito sem ter que se sujeitar a demoras no escoamentoe e nos mtervalos de_ compra e venda

Tt e —_ T i ———

de milho, pms nao se flcarla dependente de transportadores. A maior parte das vendedoras diz
ge_minc 1as vendegoras iz

— - —

que nao tem transporte proprio devido a sua situagdo financeira, preferlndo usar o transporte

—_ . R R

alugado. .
Segundo uma das senhoras entrevistadas ¢} pagamento de transpbrte de milho das_regides de

compra para a Cidade de Maputo é feito' em dinheiro e com base no nimero de sacos -

—

transportados. Normalmente os pregos a serem praticados sdo fixos e tem sido de 25 a 30 mil

Al

meticais (dados de 2000). O transportador & que fixa o prego e este prego & praticado a todas as
comerciantes. Segundo elas, o estacionamento dos camides no local de compra & pago pela

pessoa que aluga o camiao.
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Uma senhora entrevistada no cruzamento de Inchope explicou quando se chega o momento de
transportar o mitho para a Cidade de Maputo, as mulheres dirigem-se aos fransportadores e

perguntam sobre o valor a pagar sdepois comega-se a carregar 0s.5acos para 0s camioes..

{Uma outra vendedora do mercado de Chiquelene, disse que transportava o milho através de
comboio e que o prego de transporte da mercadoria era fixo e o pagamento era efectuado

PR

consoante o numero de sacos transportados.

O transporte de milho em Chicualalacuala segundo uma das vendedorasé efeito na cabecga a
partir das machambas dos camponeses até aos locais de acumulagdo e destes para os
caminhos de Ferro. Contrata-se servigos de rapazes destas zonas (Mabalane e Chicualacuala),

onde para tal usa-se a troca de produtos pelos servigos prestados como forma de pagamento.

Entretanto as mulheres comerciantes entrevistadas no cruzamento de Inchope afirmaram que o
transporte de milho é efectuado apenas em camides e directamente nos mercados de compra de
milho, sé no momento de escassez é que elas dirigem-se as machambas dos camponeses para
comprar o milho, assim sendo, sé&o obrigadas a acumular sacos cie milho num determinado local

]

previamente escolhido e depois alugam camibes para o transporte.- -

Contudo com relagao transporte no cruzamento de Inchope verifica-se que a falta de transporte &
quase inexistente, mas apesar desse facto existe uma demora do mesmo, isto porque o0s
transportadores nessa altura encontram-se a operar no sentido sul:{'centro. fazendo com que se

fique a espera dos mesmos.
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A tabela abaixo mostra a formas de armazenamento e pagamento por parte dos clientes em
relagao ao local de entrevista.

Tabela.13 Formas de armazenamento e pagamento por parte dos clientes

Tipo de armazenamento Regides de entrevista
C.Inchope M. Chiquelene N=2(
1. Individual 0 0

2. Alugado 10 10

Forma de venda
aos clientes
1. A crédito
2. A dinheiro
Total

Armazenamento
E uma das funr;,c")es chaves num sistema de comercializagdo, 0 armazenamento garante uma

oferta de produtos aos consumidores ao longo de todo o ano se ela for de uma forma sazonal e

ndo s a seguranga e a conservacéo do proprio produto; /DEA (1995\ \

ey
'

Algumas mulheres entrevistadas no cruzamento de Inchope afirmaram fazer o armazenamento
em pequenos estaleiros existentes nos mercados de venda de milho.

Contrariamente ao mercado de Chiquelene onde todas as mulheres afirmaram_ fazer

s r——

armazenamento do milho em estaleiros. Os estaleiros anteriormente referidos sdo pequenas.

————

construgoes de betao e contentores .

~-— -

[

Estes pequenos armazéns séo propnedades pnvadas pertencente-s a pequenos armazenistas.

——

Os armazemstas encontram -se registados no Conselho Municipal' da cidade de Maputo, onde.se

fazem os pagamento de taxas diarias. Eles néo fazem parte do mercado apenas encontram-se 1a

-

e B - P
a praticar 6 negocio de aluguer de armazenamento. Nestes estaleiros ndo se armazena_apenas_

o milho mas também outros produtos como amendoim, arroz e feijao. Estes produtos s&o

propriedade dos comerciantes informais do mercado.

O ObjeCllVO de armazenamento nos estaleiros é para evitar armazenar fora do mercado o que

C e 4 e — ——

obngarla as vendedoras a transportar duarlamente 0 produto para © mercado e também para

proteger-se dos ladrées enquanto se espera por um comprador.
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Uma senhora entrevistada disse que a maior parte delas ndo conseguia manter o stock do
produto devido a sua capacidade financeira. Para reduzir os custos de armazenamento as
mulheres comerciantes preferem vender a crédito reduzindo assim os custos. Estes custos sdo
valores diarios que as mulheres tém de pagar aos proprietarios dos.armazéns.

Estes créditos sao concedidos a pessoas de confianga. De salientar que estes créditos sio feitos
quando as mutheres comerciantes chegam a Cidade de Maputo.

Uma outra senhora entrevistada disse que nos armazéns (estaleiros) faz-se 0 armazenamento

consoante o pagamento de uma tarifa diaria de 1000 MT por cada saco de milho.

Ao longo do estudo ndo se verificou nos dois locais de entrevista caso de mulher comerciante
que possui um armazenamento individual. Todas as senhoras armazenam o milho em estaleiros
existentes nos mercados (vide tab.13 )

“B2. Principais constrangimentos que as mulheres enfrentam no processo de
/ ]

— comercializagao do milho. -

—

Nesta sub-capitulo, o enfoque esta virado a identificagéo e descrigdo das dificuldades que as

mulheres comerciantes enfrentam ao longo da comercializagdo do milho. Assim sendo, o estudo,

abordou com realce uma série de aspectos importantes do lado da mulher comerciante e da
comercializagéo do milho. )

Enguanto o trabalhe de pesquisa estava em curso, as mulheres comerciantes de milho foram
questionadas sobre os principais problemas que afectam a sua actividade, particularmente na

aquisigao e a posterior venda do milho.
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A tabela abaixo mostra os principais constrangimentos em fungdo aos locais de entrevista .

Tabela.14 Principais constrangimentos de comercializagdo pbr entrevistada. N=20

Numero de entrevistadas

Constrangimentos

Zonas de entrevista

Cruzamento Mercado de

de Inchope bhiquelene

Transporte e 0 " 4

vias de acesso 0
Vulnerabilidade das mulheres 2
Falta de capital 0
Pregos elevados 10

Baixa qualidade do produto 10
Total 10

Transporte e vias de acesso

Este assunto vem detalhado na pag. 33.

Vulnerabilidade das mulheres comerciantes ‘f;

Segundo uma das senhoras entrevistada no cruzamento do Inchope, o problema de falta de

‘seguranga é enfrentado principalmente nos mercados de compra de milho e ndo ao longo das

estradas. Ao longo das estradas néo se verifica tal situagéo porque elas viajam com homens que

fazem este tipo de negdcio. No mercado de Chiquelene dificilmente aparecem pessoas que lhes
arrancam o dinheiro. Segundo ela ndo é sempre que ocorrem siluagdes de roubos, visto
existirem guardas nos mercados que mantém a seguranga. O problema de roubos acontece

principalmente no mercado de compra de milho para as que compram no Centro do pais.

Uma das mulheres comerciantes entrevistada afirmou ter sido assaltada e agredida no Inchope
quando fazia a compra de miltho; como maneira de se proteger ela disse que punha dinheiro na
lata e enterrava. Para além disso quando elas viajam s&o obrigadas a dormir ao relento e viajam
por cima de camides. O mesmo problema foi enfrentado pelas mulheres comerciantes

entrevistadas no mercado do Chiquelene.

Outro ponto ligado a vulnerabilidade, é o facto de as mulheres com filhos de menor idade terem
que viajar com eles. Uma senhora entrevistada afirmou que era dificil viajar com bebés por elas

terem de manter as fraldas limpas, mudar de fraldas arranjar posizoes cdmodas para as criangas
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poderem dormir e normalmente ficam 3 dias ao longo da estrada és vezes ndo ha agua ou as
fraldas depois de lavadas ndo secam, o que constitui um grande problema. Uma vendedora
disse que foi obrigada a desistir do negdcio porque primeiro estava gravida e segundo porque
depois de dar parto o seu fitho era muito pequeno precisava de muitos cuidados.

Falta de capital

A diSpio_nibiIidade de capital por parte das mulheres comerciantes & um factor importante em
quase todos os niveis do comércio desde a compra do milho ao produtor, o transporte ao
merc'édo, armazenamento e a venda aos consumidores. Ao longo do estudo notou-se que
mulheres comerciantes entrevistadas no mercado de Chiquelene tém problemas financeiros
contrariamente ao cruzamento de Inchope. As mulheres cc‘)fherciantes com problemas
financeiros s@o obrigadas a comprar milho em quantidades mencres das desejadas. Quando
interrogadas sobre porqué de ndo se fazer empréstimos as mutheres comerciantes disseram que
nao podiam faze-lo porque ndo gostariam de contrair dividas qu depois ndo conseguiriam
reembolsar. Mas é de realgar que problemas financeiros aqui apontados sdo no sentido de
numero de sacos que as vendedoras sdo capazes de adquir ndo excluindo a hipotese de que as

vendedoras do inchope ndo tenham problemas finceiros.

_ Pregos elevados

" Todas mulheres comerciantes entrevistadas tanto no mercado d= Chiquelene e cruzamento de
Inchope, queixaram-se de pregos elevados no momento de compra de milho aos camponeses.
Elas explicaram que na época de escassez de milho e devndo a. for1e procura de milho pelos
comermantes ambulantes, os camponeses t&m tendéncia de subu de pregos chegando mesmo a
atingir valores que s lhes permite pagar os custos. Consequentemente os lucros sdo quase
inexistentes 0 que nao chega para custear as despesas de casa como alimentagdo adequada e
dinheiro para pagar hospital e outras. Este problema surge quando o prego scbe ao nivel do
produtor assim sendo o consumidor tem a tendéncia de comprér em menor quantidade ou

preferir outro tipo de produto ao invés do milho.

Uma entrevistada no mercado de Chiquelene, afirmou que nestas épocas preferia vender outros
produtos para além do milho para poder compensar as perdas. Normalmente os produtos por

elas comercializados tém sido o arroz, agucar, amendoim e feijao da Africa do Sul e Suazilandia.

|
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Esta alternativa também foi dada por uma mulher comerciante entrevistada no cruzamento de
Inchope que afirmou ir ao Zimbabwe comprar capulanas para depois revendé-las.

Fig.1: Evolugdo semanal de pregos ao produtor de grio de milh-.E) branco, de Abril a Julho

de 2001.

Prego nominal do grdao de milho branco

Prego (Mt/kg)

o il

\
) . ‘
| . 3 ’ R .
E J0 | il . Shl -
"y vl ’ ' 11 ! (1]

12 3 45 6 7 8 9101112131415

Semana

Fonte: Sistema de informagao de mercados agricolas {SIMA), DEA, MADER.
A figura 1 mostra que no més de Abril regista-se pregos elevados resultantes do inicio da colheita
e mesmo facto para o més de Julho, onde a subida de prego é resultante da escassez,

1
contrariamente aos meses de Maio a Junho onde os pregos baixam devido a oferta do produto

Qualidade do produto

Outro problema levantado por todas mulheres comerciantes de milho entrevistadas, é qualidade
do produto. O problema da qualidade do produto, segundo as mutheres comerciantes, verifica-se
nas zonas onde os mercados nao estdo desenvolvidos. Nestas zonas a armazenagem ndo é
feita obedecendo aos padrbes recomendados que sdo armazens apropriados com controle de
humidade, pragas e doengas e sacos para conservar o mitho. Os c:émponeses ndo usufruem de
prestacdo de servigos como fornecimento de insecticidas, sacos, carrinhas, etc., para que a

armazenagem seja eficiente. Eles ndo usufruem destes servigos porque os camponeses nao

1
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possuem disponibilidade financeira para tal @ nem beneficiam deiéjudas por parte do governo e
ONGs que operam no pais.

Por outro lado, nas zonas rurais afluem poucas pessoas na altura da colheita,
consequentemente muito milho € colhido e deixado nas machambas, exposto & humidade e as
pragas e outro milho é armazenado nos celeiros dos produtores também sem sacos nem
controle de pragas. E ainda mais a falta de transporte e a demora dos mesmo para escoar o

milho, também contribui para a deterioragdo do mesmo.

Tanto o mercado de Chiquelene como o , portanto, todas as vendedoras foram un&nimes em

apontar a baixa qualidade de produto como constrangimento.
B3. Contactos

Um dos primeiros passos para efectuar a compra de um produto ség os contactos. Os contactos
permitem-nos saber a situagdo dos mercados em que nds pretendc;amos explorar em termos de
precos, qualidade e quantidade dos seus produtos. |

l
Segundo Timmer et al. (1993), a informagdo eficiente do prego é essencial para alocar
eficientemente os recursos numa economia de mercado. O fraco conhecimento sobre os pregos

no mercado coloca em desvantagem o comerciante contribuindo para uma ma gestao de lucros.

A tabela a baixo mostra as Regides de compra em relagdo aos contactos

Tabela.15 Regides de compra ¢ os contactos. N=20.

Locais de Formas de contacto

Entrevista

Comunicagio . Vizinhos

social

M. de Chiquelene Sim Sim

C. de Inchope Sim Sim
Total

Com base nos resultados de pesquisa pode-se notar que todas as mulheres comercianies

entrevistadas nos mercados de Chiquelene e Inchope andam informados acerca de pregos a
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i

serem praticados nas regides como também receber informagédo dos locais de compra de milho
em termos de disponibilidade e prego praticado através de drgdos de informagdo (radio e
jornais), de vizinhos e amigos dos locais onde haja excedente de milho.
b

Pode-se notar que a comuncagdo social desempenha um papel importante na difusdo de
informagdo relacionada com a quantidade dos excedentes agricolas e a regido onde eles
existem. Permitindo que os comerciantes e particulares se desloduem a estes locais para a
compra de excedentes agricolas, o que em parte benefeciam aos ‘camponeses e também aos

compradores.

B4. Formas de comercializagdo em termos de quantidade e de pagamento de milho

-

A tabela abaixo mostra as formas de pagamento e quantidades cor’n!pradas em relagao aos
locais de entrevista.

- Tabela.16. Formas de pagamento e quantidades compradas N=20

Quantidades (sacos)

M. de Chiquelene

cruzamento de Inchope

Menos que 50
Mais que 50

3
7

0
10

Total

10

10

Formas de pagamento

A dinheiro 7 ' 10
Em produtos " 0

Total 10

O mercado do milho é um mercado competitivo havendo muitos cofnpradores e vendedores. Os
produtores influenciam o prego do milho apenas no momento de escassez acontecendo o
contrario em épocas de muita oferta. Os produtores no acto de venda de milho segundo uma das
entrevistadas, ndo aceitam vendas a crédito preferindo tudo a dinheiro argumentando que os
ambulantes nac sdo pessoas de confianga porque estdo constantemente a trocar de comprador

na tentativa de encontrar quem venda a pregos mais baixos.

A pratica de compra de milho feita trocando por produtos tem se verificado apenas para as
mulheres entrevistadas no mercado de Chiquelene gue compram na zona Sul do pais. Para as

mulheres que compram no Centro esta pratica nao € usual.
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Os resultados do estudo mostram que as senhoras entrevistadas no mercado de Chiquelene
fazem o pagamento de milho em dinheiro no centro do pais, cont;ariamente as mulheres que
compram no sul do pais em que o pagamento é feito corn base em troca de produtos (como dleo,
capulanas, sal, sab3o, agucar, etc.). Uma comerciante disse que “Ndo pagava o mitho a dinheiro
apenas fazia troca com produtos que eles néo tém como agucar sabdo, éleo, capulanas e outro.
Por exemplo costumava trocar uma capulana por duas latas dé mitho de 20 litros e que
trocavam com produtos porque & em Mabalane os camponeses ndo precisam de dinheiro

porque ndo existem lojas.”.

Uma das senhoras entrevistada, afirmou que o prego do milho nos locais de compra, varia
consoante a disponibilidade do milho, no periodo de escassez regista-se subida acentuada dos
pregos, esta epoca é considerada de fome, normalmente sdo os meses de Janeiro e Fevereiro

logo depois 0 prego comega a descer como resultado de expectativa de colheita.

O preco praticado nas regides de produgdo, depende da quantidade do milho nos locais de
compra, quando o milho é abundante o prego é relativamente menor do que de Maputo e quando

ha escassez o prego tem tendéncia a subir.

Segundo uma das entrevistadas, a escolha das regides de coﬁ‘Ipra de milho depende da
disponibilidade financeira de cada mulher comerciante. As mulheres comerciantes entrevistadas
no mercado de Chiquelene que compram no Centro do pais compram mais de 50 sacos
chegando mesmo a 150 sacos enquanto que as mulheres comerciantes que fazem a compra no
Sul afirmaram comprar 0 maximo 30 sacos. Para as mulheres comerciantes de milho
entrevistadas no cruzamento de Inchope afirmaram comprar em grandes quantidades porque
possuiam capital suficiente para tal (mais de 50 sacos de milho). 1

Segundo uma das vendedoras que passo a citar em suas prc')prias;f palavras afirmou 0 Seguinte
“Ndo me adianta ir a Chimoio comprar mitho numa quantidade de 30 sacos porque ndo teria
lucro. E ainda acrescentou, afirmando que as senhoras que compram no Chimoio tinham mais
dinheiro em relagdo as que compravam em Mabalane”. _

As mulheres comerciantes de milho entrevistadas no cruzamento de Inchope, afirmaram comprar
o milho em mercados e ao longo das estradas. Quando se verifica uma escassez elas deslocam-

se as casas dos produtores para comprarem o milho, contrariamente as mulheres comercianies
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do mercado de Chiquelene afirmaram comprar o milho directamente aos produtores porque 0s
mercados rurais ndo se encontram desenvolvidos. '

O tempo que se leva para vender o mitho depende da quantidéde comprada. As senhoras
entrevistadas no mercado de Chiquelene afirmaram que comprando no sul tém menor tempo de
venda em relagdo as mulheres que compram no centro, 0 mesmo facto verifica-se com as-
mulheres comerciantes entrevistadas no cruzamento de Inchope.. Isto deve-se ao facto de as
mulheres comprarem em grandes quantidades (50-150 sacos) enquanto que as outras compram
em quantidades relativamente menores (30 sacos no maximo) e também a distancia Centro e sul
do pais.

O numero de vezes de ida aos locais de compra de milho & in‘ﬂi{enciado pela quantidade de
milho que é vendido e quantidade ofertada, quanto maior for a quantidade de milho vendida e
ofertada maior &€ o nimero de saidas para os locais de compra. A distancia para as regides de
compra também influenciam ao nimero de vezes de compra de milho quanto maiores forem as

distdncias menor o nimero de saidas.
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VIL. CONCLUSOES E RECOMENDACOES DO ESTUDO C}':

e

Conclusdes do estudo

O estudo mostra que as mulheres comerciantes no mercado de Chiquelene e no Cruzamento
de Inchope possuem caracteristicas aproximadamente semelhantes em termos de idade,
escolaridade, seu estado ciivil, actividades produtivas dos membros do seu agregado, motivo de

entrada ao negomo proveniéncia do dinheiro e dlflculdades enfrentadas . a entrada ao negocm

Nas duas zonas de entrevista a diversidade étnica é notdria. Existem varias etnias do sul do

pais, sendo no cruzamento de Inchope acrescidas etnias do centro do pais.

Factores como recursos financeiros disponiveis, distancia ao local de compra de mitho e

quantidade de produto existente influenciam na escolha do local de compra de milho.

Em ambas zonas de entrevista a vulnerabilidade das mulheres prec;os elevados, e baixa

qual:dade do produto, constituem constrangimento. No mercado de chlquelene 0s

— e e e
constranglmentos sdo acresmdos a falta de transporte, vias de acesso e falta de capital,

- i
Tanto no cruzamento de Inchope como no mercado de Chiquelene a idade dos filhos, a

escolaridade, o estado civil e a auséncia de outras fontes de rendimento influenciam na

participagdo activa da mulher no negécio de milho em ambas zonas de entrevista.

Nenhuma mulher afirmou possuir armazém e transporte préprio. Elas alugam camides,
chapas e fazem também o transporte em combdios. E 0 armazenamento é feito em instalagdes

alugadas.
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Recomendagdes do estudo

Investigacbes adicionais

Ndo ha duvidas que andlises adicionais sobre a comercializagdo de produtos agricolas

envolvendo mulheres continuam a ser hecessarias:

> Aconselha-se um estudo feito pelas instituigbes ligadas a comercializagdo de produtos

agricolas sobre a vantagem de criagdo de associagdes de mulheres comerciantes de milho.

Recomenda-se mais estudos na area de comercializagdo agricola envolvendo mulheres
tomando em conta todas as variaveis econémicas e sociais, e com uma amostra maior para

permitir inferéncias estatisticas.

Também aconselha-se um estudo caracterizando profundamente as mulheres como
agentes de mercado de produtos agricolas. E preciso saber se a maioria dos ambulantes s3o

intervenientes, ou simples agentes dos armazenistas ja estabelecidos nos mercados.
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ANEXOS
Anexo 1.
Guiao para a recolha de dados.

1. Origem de cada mulher comerciante (Maputo, Inhambane, Manica, Sofala...)

Estado civil da mulher (Csasa, solteira, divorciada e viuva)

Quem ¢é que manda em casa?

Qual nivel académico? (42, 52, 6%)

Qual é a sua idade?

O que é que fazem as pessoas que vivem contigo {estudam, trabalham, ou
nao fazem nada e quantos)

O que é que fazia antes de comegar a vender milho?

Porque é que comegou a vender milho?

Donde € que veio o dinheiro pra iniciar o negécio de milho?

10. Quais sao os problemas que enfrentou quando comegou a fazer o negocio?

11.Qual o transporte que usa para carregar o milho?
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12.Como & que armazena o milho?

13.Como é que vende o milho? (ddo depois vém pagar ou pagam logo)?

14.Quais sdo os problemas que vocés tém quando fazem este tipo de negadcio?

15.0nde é que compram o milho?

16.Como é que sabem que nesta zonas existe o milho?

17.0 que é que vocés costuma pagar? (sitio para dormir, quanto, comida,
quanto, transporte, quanto)

18.Quantos sacos costuma comprar?

19.Quanto custa a lata de mulho?

20. Num saco quantas latas tem?

21.Quanto tempo fica até completar os sacos de milho que quer?

22.Quanto tempo fica a espera de transporte?
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23.Quanto custa para transportar por saco de milho?

24.Quanto custa o saco de milho no Maputo?

25.Quanto tempo ficam até comprarem?

26.Quando estao a comprar o milho, onde € que guardam o dinheiro para nao
serem roubadas? )
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