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Resumo
O presente trabalho tem como titulo “Comercializagdo do combustivel lenhoso
como estratégia de sobrevivéncia das mulheres no mercado Mucorreane, 1992-2005".

Com o trabalho pretendemos analisar a contribui¢fio da mulher no sustento familiar tendo

como actividade a comercializagio do combustivel lenhoso. Para a realizagdo do presente

trabalho usamos os seguintes métodos: Pesquisa bibliogréfica, entrevistas semi-
estruturadas e a obsevagdo ndo participante. Da conjugagdo destes métodos concluimos
que a comercializagdo do combustivel lenhoso pode ser vista como estratégia de
sobrevivéncia das mulheres pelo facto desta constituir para a maior parte das mulheres
chefes de familia por nés entrevistadas a Unica actividade que possibilita a aquisi¢do de
rendimento monetario. Isto permite lhes sustentar as suas familia, € custear o pagamento
de servigos, tais como a saiude ¢ a educagfo para os respectivos filhos e demais

familiares.

Constatamos que a pratica da comercializagio do combustivel lenhoso como
estratégia de sobrevivéncia é importante para as mulheres comerciantes no mercado
Mucorreane pelo facto de ndo conseguirem um enquadramento no mercado formal de
emprego, devido ao baixo nivel de escolaridade que elas possuem. A pratica desta
actividade nio satisfaz todas as necessidades das familias praticantes, mas contribui

grandemente para a sua sobrevivéncia.
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Capitulo I

Introdugiio

1. Contexto Geral da Dissertagio

O presente estudo tem como tema “A comercializagio do combustivel
lenhoso como estratégia de sobrevivéncia das mulheres no mercado Mucorreane da
Cidade de Maputo, no periodo compreendido entre 1992-2005”. Com o trabalho
pretendemos analisar a contribuigdo da mulher no sustento familiar tendo como
actividade a comercializa¢do do combustivel lenhoso.

Escolhemos o ano de 1992 como marco inicial porque € o ano da assinatura do
Acordo Geral de Paz (AGP), e marcou o fim dos 16 anos de conflito armado. Durante
o periodo do conflito armado verificou-se o éxodo rural, o que fez com que a maior
parte da populagdo rural procurasse refligio nas cidades. Chegados a cidade e ndo
tendo conseguido emprego no sector formal, devido por um lado, ao fraco nivel
escolar e, por outro, estarem mais familiarizadas com actividades do sector primério
tais como agricultura, pecudria e silvicultura, engrossam o nimero dos
desempregados ja existente, contribuindo de certa forma para a agudizagdo das
condi¢des de vida nas 4reas urbanas'. Nos anos que precederam ao AGP, as
necessidades de sobrevivéncia da familia num contexto de modernidade, levam a uma
redefinicio das estratégias, alargando o campo de intervengdo da mulher’. Esta
situagdo faz com que a mulher deixe de actuar somente na esfera doméstica e, passe a

ter acesso ao mercado informal e a entrar no mundo de “negdcio”, reservado

' Manuel de Aratjo, “Cidade de Maputo-Espagos Contrastantes: do urbano ao rural”, In Finisterra
XXXIV, (Lisboa, 1999), pp.175-190




tradicionalmente ao homem’. Aliado a este factor, as facilidades de acesso e
escoamento de produtos florestais, fez com que algumas destas mulheres passassem a
dedicar-se a comercializagdo do combustivel lenhoso como estratégia de
sobrevivéncia. A escolha de 2005 como marco final deve-se ao facto de ter sido neste
ano que se realizou o trabalho de campo.

O trabalho estd estruturado em 3 capitulos, onde no primeiro indicamos os
objectivos do estudo, a motivagdo, o problema, as hipéteses ¢ questdes de partida
pelas quais se guiou a investigacdo, bem como os procedimentos metodolégicos que
nortcaram a execugdo do mesmo. No segundo capitulo apresentamos a revisdo
bibliogréifica, por forma a se demonstrar o conhecimento cientifico € o quadro teérico
conceptual sobre o tema em estudo. No terceiro capitulo fazemos a caracterizagdo da
comercializagdo do combustivel lenhoso pela mulher no mercado Mucorreane, onde
debrugamo-nos sobre o  historial da comercializagdo do combustivel lenhoso, a
caracterizagdo das comerciantes ¢ do processo de comercializagdo, o destino dos
rendimentos obtidos e os principais constrangimentos que afectam o processo de
comercializagdo do combustivel lenhoso. Analisamos ainda no mesmo capitulo
comercializagio do combustivel lenhoso como estratégia de sobrevivéncia das
mulheres e por altimo as relagGes de género que advém da prética desta actividade.
Em seguida apresentamos as principais conclusdes do trabalho, as fontes usadas € em
anexo elementos que nos ajudam a compreender a problemdtica em andlise e o guido

de entrevistas.

? Ximena Andrade et al., Famflias em Contexto de Mudangas em Mogambigue, (Maputo;: WLSA/
UEM/ CEA, 1998), p. 59.
Y Andrad et al, Familias em contexto..., p-59.




1.1. Objectivos do estudo ¢ Justificacio
O objectivo geral deste trabalho, € analisar a contribuicio da mulher no

sustento familiar tendo como actividade a comercializacio do combustivel lenhoso,
no mercado Mucorreane na Cidade de Maputo, entre 1992 e 2005. Os objectivos
especificos sdo os seguintes:

Descrever o historial da comercializagio do combustivel lenhoso no mercado

Mucorreang;

Caracterizar as comerciantes e as razdes que levam a pratica desta actividade;

Descrever o processo de comercializa¢do ¢ o destino dos rendimentos obtidos;

Identificar os principais constrangimentos que afectam a comercializagdo do

combustivel lenhoso.

A justificagdo para abordagem do tema reside no facto de:
O combustivel lenhoso destacar-se como uma das principiais fontes de energia
utilizada pela populagdo residente nas 4reas urbanas e periurbanas das cidades
mogambicanas’;
A comercializagdo do combustivel lenhoso permitir a familia aceder a recursos
monetarios;

- A participagdo da mulher na comercializagio do combustivel lenhoso contribuir

para o sustento do agregado familiar e afirmac¢fio da individualidade da mulher,

* Osvaldo Manso e Custédio Dimande, Evolugdo do Sector de Energia de Biomassa em Mogambique,
(Maputo: Ministério de Agricultura e Pescas, 1996), p.27.




bem como o desenvolvimento do seu espirito criador € inovativo € a sua
. .S,

capacidade de romper com a tutela masculina™; e

O mercado Mucorreane localizar-se na zona suburbana da cidade de Maputo, ¢

revela-se como um potencial econémico no dmbito do comércio do combustivel

lenhoso, e com forte participagdo feminina.

1.2. Problematizacio e hipéteses

Nos paises em vias de desenvolvimento, e particularmente em Mogambique,
assiste-se nos nltimos tempos ao crescimento rapido do sector informal da economia,
devido por um la;io ao elevado crescimento da forga de trabalho e por outro a
incapacidade do sector modernc da economia de absorver a méo de obra disponivel
no mercado de trabalho®. O maior nfimero de integrantes deste sector sio as mulheres,
devido a falta de acesso & educagdo e de capacitagdo profissional, dificultando a sua
participa¢fio no sector formal de trabalho, o que faz com que recorram em grande
medida ao trabalho no sector informal, como estratégia de sobrevivéncia, recorrendo a
diversas actividades dentre as quais temos a comercializagio do combustivel lenhoso’
que é o que acontece no mercado Mucorreane. Deste modo, torna-se importante
compreender até que ponto a participagio da mulher na comercializagdo de
combustivel lenhoso, constitui uma estratégia de sobrevivéncia importante para a

manutengdo do agregado familiar.

% Andrade et al., Familias em Contexto..., p. 57.
¢ Carlos Arnaldo, “Comércio Informal ¢ Ocupagiio da Forga de Trabalho no Bairro da Malanga”, Tese
de Licenciatura em Geografia. (Maputo: Universidade Eduardo Mondlane, 1996), p. 24.
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Diante deste problema, levantam-se as seguintes hipéteses:

- A comercializagio do combustivel lenhoso constitui uma estratégia de
obtengdo de rendimentos, contribuindo para a sobrevivéncia dos agregados
familiares.

Na comercializagdio do combustivel lenhoso, somente algumas mulheres que

comercializam a grosso € que conseguem fazer poupangas enquanto que as

retalhistas ndo o conseguem.

1.3- Metodologia

Para a realizagdo do presente trabalho foram usados os seguintes métodos:
Pesquisa bibliografica, entrevistas semi-estruturadas e a observagdo nio participante.

A pesquisa bibliogréfica permitiu obter informagio sobre a metodologia a adoptar,
a instrumentagdo tedrica-conceptual e a parte prética do trabalho. Esta pesquisa foi
feita nas Bibliotecas da Faculdade de Letras e Ciéncias Sociais (FLCS), da Faculdade
de Economia, da Faculdade de Agronomia e Engenharia Florestal (FAEF), do
Departamento de Arqueologia e Antropologia (DAA), do Ministério de Agricultura e
Pescas (MAP), do Ministério Para Coordenagio da Acgiio Ambiental (MICOA) e na
biblioteca do Centro de Estudos Africanos (CEA).

Efectuamos 24 entrevistas tanto a individuos que se dedicam a comercializagdo da
lenha e do carvdio, como também a informates-chave indirectamente ligados ao
processo de comercializagfo. As entrevistas realizaram-se de 01 a 28 de Qutubro de

2005 na cidade de Maputo, bairro da Polana canico B, concretamente no mercado

7 Amaldo, “ Comercio informal..., p. 24.




Mucorreane. A observagdo ndo participante permitiu obter dados do dia-a-dia das
comerciantes no processo de venda, por forma a compreender o modus-vivendi do
mercado, o processo de comercializagdo e as relagfes sociais entre os comerciantes.
Este serviu também para complementar a informagfio cothida dos dois métodos
anteriormente referenciados. E foi de extrema importancia dado que permitiu proceder
uma andlise comparativa com outra informacfo ji existente das entrevistas e da
pesquisa bibliografica. A analise de toda informagéo quantitativa e qualitativa colhida

dos métodos usados permitiu a elaboracdo do trabalho final.




Capitulo I1
Revisdo da literatura

Este capitulo concentra-se na andlise de estudos ji4 desenvolvidos ¢ o
enquadramento tedrico-conceptual de aspectos relacionados com a problematica em
andlise. Durante o processo de pesquisa bibliogrifica constatou-se que existe
documentagdo diversa sobre a exploragdo e gestdo dos recursos florestais no geral, um
nimero considerdvel sobre combustivel lenhoso e estratégia de sobrevivéncia, no
entanto quase nada sobre estudos que analisam a questdo da comercializagdo do
combustivel lenhoso e a sua articulagdo com a participagdo da mulher na actividade
como estratégia de sobrevivéncia.

Das obrlas consultadas, salienta-se a relevéncia dos tedricos como Joan Scott
(1986), Nancy Chorodow (1995), Gizela Bock (1989), Dorothy Smith (1995), bem

como outras obras adicionais no sentido de evidenciar o género como elemento

importante para a percepgdo das relagdes sociais, no contexto de uma analise histdrica

tendo em conta a participagdo da mulher na comercializagdo do combustivel lenhoso.
Para sustentar o argumento da pesquisa, foi de extrema importincia a consulta de
autores como Osvaldo Manso (1993), Osvaldo Manso e Custédio Dimande (1996),
Yolanda Fernandes (1998), Ximena de Andrade et al. (1992), que elucidam-nos sobre
o mercado € a comercializagdo do combustivel lenhoso na cidade de Maputo. Por seu
turno, Rachel Waterhouse e Carin Vijthuizen (2001), Ellis Frank (1999), debrugam-se
sobre o conceito de estratégias de sobrevivéncia e as formas como estas sdo praticadas
e a obra de Salomio Munguambe (1987) discute o conceito de mercado. Foram ainda

de extrema valia, os trabalhos de Benigna Zimba (2003), Ximena de Andrade et al.




(1992 ; 1998), Irae Lundin (1986), Yussuf Adam (1987), tornam evidente os factores

que levam as mulheres a adoptarem estratégias de sobrevivéncia em Mog¢ambique.

2.1. Quadro tedrico-conceptual

Na anéilise da comercializagdo do combustivel lenhoso como estratégia de
sobrevivéncia das mulheres importa definir determinados conceitos que serfo usados
a0 longo do trabalho, nomeadamente: (i) “Comercializagdo”, (ii) “Combustivel
lenhoso™, (iii) “’estratégias de sobrevivéncia” e (iv) “relagdes de Género”.

O termo “comercializagfio™ ¢ derivado da palavra comércio e significa acto ou
efeito de comercializar, a palavra comércio deriva do latim commercium que é um
composto de cum(com) € de mercis(mercadorias) e que significa troca de
mercadorias. De modo geral designa conjunto de actividade sécio- econdmica que
consiste na aquisicdo de bens € servigos tendo em vista a sua venda a terceiros.® O
mesmo termo também pode se definir como sendo o ramo da produgdo através do
qual se realiza a transferéncia de posse das mercadorias e sdo prestados diversos
servigos com ela relacionados, como os de informagdo, de troca e de abastecimento
fisico’. Entretanto, as organizagdes ou os individuos que desempenham as vérias
tarefas que se integram na comercializagiio e os seus métodos de trabalho tém
caracteristicas que podem ser diferenciadas.

Por sua vez o termo “combustivel lenhoso™ utiliza-se para designar a lenha ¢
carvdo vegetal que sdo produtos florestais que visam satisfazer as necessidades

humanas.'® O termo *lenha” pode significar varas ou troncos derivados das arvores,

¥ Salomao Munguambe. Nogdes Fundamentais de Comércio. Maputo:Faculdade de Economia, 1987.
p.16-17.

EWil]iam, Duerr. Fundamentos da economia florestal. (Lisboa: Fundagio Calouste Gulbenkian, 1980),
.262.

ks Ministério de Agricultura e Desenvolvimento Rural. Regulamento da Lei Florestas e Fauna e

Bravia. (Maputo: MADER, 2002), p.5.
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nio transformados em carvio vegetal enquanto que o ultimo ¢ transformado mediante
processo de combustdo. Da jungdo dos dois conceitos obtemos a “comercializagdo do
combustivel lenhoso” que se refere ao processo de aquisi¢@io e revenda de produtos
florestais, nomeadamente lenha e carvio vegetal ,cuja finalidade ¢ obtengdo de
lucros''. Esta comercializagio pode ser feita a grosso ou a retalho num determinado
espaco fisico, como acontece no mercado Mucorreane, nossa drea de estudo. O termo
‘mercado’ segundo Munguambe (1987), é o local ou espago geografico onde se
realizam operagBes comerciais ¢ financeiras sobre bens ¢ servigos'.

O termo “estratégia de sobrevivéncia® provém da tradugfio da palavra inglesa
livelihood, que expressa melhor a ideia de individuos e grupos que para ganhar a vida
tentam satisfazer as suas necessidades de consumo e econémicas'’. Para Ellis (1999)
seguindo o raciocinio de Carney (1998) refere que o conceito /ivelihood abrange os
bens capitais, (naturais, fisicos, humanos, financeiros e sociais), as actividades e o
acesso as mesmas (mediado pelas instituigdes e relagdes sociais), que determinam a
maneira de ganhar a vida. Acrescenta ainda que para entender livelihood, temos que
ter em conta diferentes fontes de rendimentos e as suas determinantes, relagdes
sociais; diversificagdo da qual se refere a criagdo de diversidade nos processos sociais
e econémicos, como reflexdo de factores: pressdo e oportunidade que conduzem a
adopgdo de livelihood pelas familias rurais, que podem ser vistas de igual modo de
aplicagio no ambito de estratégias de sobrevivéncia de familias urbanas. Na
perspectiva de Ellis (1999), livelihood diversificado nas zonas rurais ¢ um processo a

partir do qual as familias rurais constréem um leque de actividades e recursos numa

'" Ministério de Agricultura e Pescas, Estratégia de Desenvolvimento Florestal: Programa Provisério
para o Sector Florestal, (Maputo: DNFFB,1991), p.14.
"2 Munguambe, Nogdes Fundamentais... ,p.22.




ordem de sobrevivéncia, resistindo a choques e melhoria do nivel de vida."* ’A visdo

de Ellis € partilhada por Waterhouse ao sustentar que o termo livelihood implica

competi¢do e controlo de recursos, poder ¢ subordinagiio que emergem das relagdes

sociais constituindo aspectos cruciais para melhor compreensio das estratégias de
» 15

sustento quotidiano”.

Segundo Andrad et al. (1998), as estratégias de sobrevivéncia entendem-se

Acgdes objectivamente orientadas por membros do agregado familiar no sentido de responder
4 disfuncionalidade nos sistemas de reprodugdo social, constitluem para muitos agregados

familiares formas de aceder aos recursos.'®

Acrescenta que,

As estratégias de sobrevivéncia variam de acordo com as motivagdes e as possibilidades
econdmicas de cada familia, isto &, enquanto que para uma familia € necessdrio adoptar
estratégias para obter 0 minimo para garantir a sobrevivéncia dos membros do grupo, para
outros as estratégias estdo direccionadas para obten¢fio de outros meios no sentido de dar

resposta a outras necessidades do dia-a-dia."”

Prosseguindo com reflexdo idéntica, Massingarela (1999) mostra na sua obra
como estas formas sdo adoptadas pelos membros dos agregados familiares para fazer
face as obrigatoriedade da vida, optando por variadas estratégias, dependendo dos
objectivos, das suas possibilidades e preferéncias's. A definicdo segundo o raciocinio
de Rachel Waterhouse et al. (2001), acima indicada, enquadra-se nos combustiveis
lenhosos comercializados pelas mulheres adoptados como estratégia de sobrevivéncia

e valida para o estudo que se pretende.

' Rachel Waterhouse ¢ Carin Vijfhuuizen, Estratégias das mulheres, proveito dos homens: Género,
Terra e recursos naturais em Mogambigue. (Maputo: UEM- NET. Faculdade de Agronomia e
Engenharia ¢ Florestal, 2001), p.14.

" Ellis Frank “Rural livelihood diversity in developing countriens: evidence and policy
implications”.Qversea  Developmente  Institute, Number 40, April 1999, pp.1-8. in
http.www.google.com.br.

"’ Waterhouse e Vijfhuizen. Estratégias das mulheres..., p.14.

'8 Andrade et al., Familias em contexto....p.72.

'? Andrad et al., Familias em contexto..., p-72.

'8C. Massingarela. ” Género e sistemas de produgdo™, (Maputo: UEM/FAEF, 1999), p.45.




Na anilise que se pretende efectuar, é importante a analise dos aspectos
relacionados com as relagdes de género, uma vez que nos ajudam a compreender as
mudangas que se estabelecem no relacionamento entre homens e mulheres, e entre as
mulheres envolvidas na comercializagdo do combustivel lenhoso, bem como no seio
familiar e na sociedade. O facto de a mulher dedicar-se a uma actividade que gera
rendimentos monetarios pode resultar em maior autonomia e autoridade quer na
familia, quer na sociedade em geral.

Ao incluirmos a andlise de género na problemitica em estudo interessa-nos
saber: (i) Que tipo de transformacdes ocorrem na relagdo mulher-familia-sociedade e
por causa do seu envolvimento na gestdo dos rendimentos e, (ii) que factores
determinam a desigualdade de género?

As preocupagdes tedricas relativas ao conceito “género", segundo Scott (1989)
como uma categoria de analise surgiram no final do século XX, no ambito das
tentativas levadas a cabo pelas feministas contempordneas para reivindicar um certo
campo de definigio, e insistir sobre o cardcter inadequado das teorias existentes em
explicar desigualdades entre homens e mulheres. Acrescenta ainda que, o género ¢ um
elemento constitutivo das relagdes sociais baseadas nas diferengas percebidas entre
sexos, 0 que significa uma forma primeira de relagdes de poder. Assim, qualquer
mudanga a nivel da organiza¢do das relagdes sociais, equivale a mudanga das relagdes
de poder.'” Na mesma linha de pensamento Bock (1989) acrescenta que ao estudar o
género integra-se na sua andlise as relagdes de dominagdo e subordinagéo, portanto,

do poder. Na sua obra demonstra como este, tem sido uma forma para legitimagdo do

®Joan Scott “Género uma categoria (til de anélise historica”, (Traduzido por C.R. Dabate M A. Avila.
Do Original; Gender: an useful category of historical analyses. (New York: Columbia University Press,
1989), p.13. . :
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poder e como ¢ articulado nas relagdes de género.”® Por seu turno Chodorow (1995)
afirma que o género ndo deve ser concebido como totalmente linguistico, politico e
culturalmente construido, deve-se acrescentar processos psicodindmicos que estdo

ligados a elementos culturais que vdo determinar a desigualdade em termos de acesso

e controle dos recursos entre 0 homem ¢ a mulher.?' Por sua vez Doroth Smith (1990),

as experiéncias sdo a base das relagdes de género e o acesso e controlo dos recursos
estdo directamente ligados as formas como estas relagdes se estabelecem no seio da
familia e da sociedade.

Mayoux (1995) refere que o factor importante da desigualdade de género ndo
€ somente sua expressdo material também o facto desta ser suportada geralmente por
sistemas ideoldgicos, religiosos e culturais os quais envolvem normas concernentes ao

'
relacionamento emocional, ideias do “altruismo” contra “egoismo” nas 4reas intimas
de interac¢do social. Muitas mulheres tém suas ideias adequadas aos tipos de
comportamento direccionado para homens e outras mulheres, incluindo as que
simbolizam sua prépria inferioridade e restrigdes dos seus movimentos fora de casa.
Sustenta ainda a mesma autora que as mutheres tém muitas diferengas, inter-
relacionadas mas, muitas vezes opostas as necessidades que incluem desigualdade de
género entre mulheres e homens, tanto outras desigualdades semelhantes as de classe,
idade e etnicidade. A natureza inter-relacionada destas desigualdades significa que, a
tentativa de direccionar qualquer necessidade ¢ provéavel ter repercussdes noutras

necessidades. Na prética o alcance das necessidades imediatas das mulheres, tais

como, rendimentos ou a habilidade para proteger a sua prépria saide ou dos seus

* Gisela Bock, “Women’s History and Gender History: Aspects of an international Debate™, In Gender
& History, Vol. I, n°1, Spring, 1989, pp.1-12.

*! Nancy Chodorow , “Gender as personal and cultural construction”, In Journal of women in cufture
and society. Vol. 20, 1995, pp. 516.545.

* Doroth Smith. “The Conceptual Pratices of Power: A femenist Sociology of Knowlogde” (Boston:
Northeaster University Press, 1990), pp.12-22,
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fithos, podem raramente ser alcan¢adas sem salientar aspectos relevantes da
subordinagdo do género tal como a divisio desigual do trabatho reprodutivo,
restrigdes da mobilidade feminina, violéncia doméstica e a falta de autonomia da
mulher. Estas inter-relagdes de desigualdades irdo afectar o caminho em que a
necessidade pode ser satisfeita e retardar a sustentabilidade de qualquer intervengdo.”

Em Mogambique segundo Loforte (2000), as transformagdes socio—
econdmicas que ocorreram no pais, nos finais da década de 1980 e principios da
década de 1990, implicaram alteragdes nas formas de construgio de relagdes de poder
¢ autoridade entre homens e mutheres, embora com diferentes impactos, em funcdo
das unidades domésticas, numa sociedade em que o poder emerge eminentemente
masculino.?* Casimiro (2004) refere ainda que tanto no espago rural ou urbano, as
mulheres sio obrigadas a integrarem-se no novo contexto como forma de prover
rendimentos para elas € o seu agregado familiar, através da sua participagdo no sector
informal. Acrescenta que esta dinmica da mulher constitui ameaga aos interesses
masculinos, pois, a mulher passou a ter acesso a areas que anteriormente, eram de
dominio estritamente masculino.”® Por sua vez Zimba (2003) na sua obra, demonstra
que as mudangas no relacionamento homem/mulher na regido sul de Mogambique, ja
se desenvolviam desde o século XVIII, através da sua partidpav;éo na agricultura e
no comércio, onde as mulheres desempenhavam papéis importantes, Acrescenta ainda
que mesmo no meio sob dominagiio masculina, a mulher consegue encontrar o seu

espago dentro da familia, bem como na realizagdo de tarefas consideradas dificeis e

* Linda Mayoux e Beyond Naivety: “Women, Gender Inequality and Participatory Development”,[n
Development and change. (Cambridge: Blackwel Publishers, 1995), pp.242-243.

™ Ana Loforte. Género e poder entre os tsonga de Mogambique. (Maputo; Promédia, 2000), p.137.

3 sabet Casimiro, Paz na Terra, Guerra em Casa: Feminismo e Organizagdes de Mul heres em
Mogambique. (Maputo: Promédia, 2004), pp. 177,198, 230.
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indispensaveis para a manutengdo da familia.”® Desta maneira como refere Loforte

(2000), esta nova posicdo que a mulher passou a ocupar devido a sua entrada no
mercado de trabalho, conduziu 4 nova dimensdo na divisdo do trabalho, bem como
nos processos de divisio a vérios niveis.”’ Os pressupostos defendidos por estas

autoras serdo Uteis para a andlise da problemética que nos propomos.

2.2. A comercializagido do combustivel lenhoso vista como estratégia de
sobrevivéncia das mulheres

Para facil compreensdo iremos dividir este subcapitulo em quatro partes
principais, nomeadamente: (i) Combustivel lenhoso; (it) Comercializagdo de
combustivel lenhoso; (iii) Estratégia de sobrevivéncia das mulheres; e (iv) As relagdes
que advém da prética da comercializagio do combustivel lenhoso como estratégia de
sobrevivéncia. Esta subdivisdo permite compreender a interacgdo entre os quatro
principais aspectos relacionados com a problemdtica em andlise.

No concernente ao combustivel lenhoso, cerca de 60% de toda a Madeira
extraida nas florestas a nivel mundial, ¢ queimada em forma de combustivel, seja
directamente ou transformada em carvo vegetal®® Mogambique ¢ um pais que
depende significativamente da energia da biomassa” lenhosa para a satisfagio de uma
proporgdo significativa da populagio em forma de aquecimento, iluminagio e

confecgdo de alimentos. Williams (1993)30 refere que o consumo nacional pode ser

* Benigna Zimba. Mulheres invisiveis; o género e as politicas comerciais no sul de Mogambigue,
1720-1830, (Maputo: Promédia, 2003}, pp. 46-51, 119-133,

n Loforte, Ana. Género e poder ..., p.137.

2 D. Mohamed. et al., “Produtividade de rachamento e coeficiente de conversio da lenha rachada de
Acdcia nilotica”, (Maputo: Ministério para a Coordenagio da Ac¢do Ambiental, 1993), p.1.

¥ 4 biomassa pode ser definida como sendo um composto natural constituido por polimeros da
celulose, hemicelulose e lignina.

% A, Williams, “Overview of the use of woodfuels in Mozambique and some recomendations for a
biomass energy strategy”,(Maputo: UEM/Direcgdo Nacional de Florestas e Fauna Bravia, 1993), p.32.
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estimado em 16.231.912 ton./ano de carvio vegetal’' e lenha, das quais 24 % sdo
consumidas nos centros urbanos. Na cidade de Maputo, o carvio vegetal ¢ a lenha sido
basicamente utilizados para a cozinha doméstica e, normalmente utilizados pelas
familias com baixos rendimentos e/ou irregulares.’? Esta cidade possui um mercado
que oferece uma motivagdo econdmica aos revendedores a retalho, na medida em que
estes tém acesso aos compradores que podem pagar os seus produtos de acordo com
as suas expectativas.”> O carviio que juntamente com a lenha constitui um importante
combustivel doméstico para muitas familias carenciadas das zonas urbanas,
suburbanas ¢ periurbanas.“ E dentro deste contexto que surge o mercado Mucorreane
que analisamos no presente trabalho.

No que respeita a comercializagdo do combustivel lenhoso, esta é feita
basicamente através dos canais informais dos Dumba-nengues. Este comércio ¢
realizado em pequena escala, maioritariamente por mulheres que apenas manuseia um
ou quando muito poucos sacos por dia.”’ Segundo Fernandes™, o carvio vegetal ¢
comercializado basicamente em sacos correspondentes a 50 kg, onde o peso varia
entre 30 a 40 kgfsaco ¢ ¢ também em quantidades mais reduzidas (lata e
“montinhos™), sendo esta forma a mais procurada pelos consumidores pertencentes as

camadas populacionais mais carenciadas, é o que tem vindo a acontecer no mercado

*1 O carvio vegetal pode ser entendido como sendo o residuo solido obtido quando a madeira ou outros
materiais lenhosos, sdo carbonizados e posteriormente arrefecidos até a temperatura normal. Fonte:
Anténio Joaquim, “Estudo de rendimento de fornos de carvdo vegetal na regifo de Licuti ¢ Chiprango-
pronvincia de Maputo” Tese de Licenciatura, Maputo: Faculdade de Agronomia e Engenharia
Florestal-UEM, 2000, p.6. '

32 Yolanda Fernandes, “Sistema de carvdio vegetal, provincia de Maputo”, (Maputo: Universidade
Eduardo Mondlane, Departamento de Quimica, 1996}, p.50.

¥ Faculdade de Agronomia e Engenharia Florestal/Departamento de Engenharia Florestal. “Feeling
arcas for supplying Maputo city with firewood and charcoal”. (Maputo: projecto UEM/CHAPQSA,
1999}, p.7.

* Ximena Andrade, “Sobre o sector informal citadino™ in Estudos Mogambicanos. {Maputo: Centro de
Estudos Africanos-UEM,1992), pp.81-84.

3% PNUD/Banco Mundial, “Mogambique: Problemas e Opgdes no Sector Energético”, (Relatério do
Programa de Diagndsticos do Sector Energético do PNUD/Banco Mundial,Maputo, 1987), p.27.

% Yolanda Fernandes, “Sistema de carviio ..., pp.51-52.




Mucorreane em particular ¢ de formas geral na cidade de Maputo. Para algumas
pessoas residentes na cidade de Maputo, a comercializacdo do combustivel lenhoso
constitui uma ocupagdo em forma de auto-emprego e aquisi¢do de rendimento
familiar. Durante os ultimos anos, a venda de lenha e carvio vegetal generalizou-se e
¢ desenvolvida, principalmente pelas camadas mais pobres, como uma das
alternativas basicas de subsisténcia.’’ Em parte, isso esté relacionado com a pobreza e
o desemprego, fendmenos preocupantes e évidentcs nas dreas urbanas’®, o que leva a
populagdo a introduzir actividades de geragdo de rendimentos, através de estratégias
de sobrevivéncia.” E dentro deste contexto que como refere Andrade et al. (1992)*, a
mulher além de ser responsavel pela manutengdo de ordem social, desempenha um
papel preponderante na comercializagdo do combustivel lenhoso. Com efeito, nas
areas urbanas, suburbanas e periurbanas de Mogambique, as mulheres séo as que mais
procuram ¢ comercializam o combustivel lenhoso seja na forma de lenha, seja na de
carvao.

O estudo realizado por Yc;landa Fernandes (1996) evidencia que s6 na cidade
de Maputo, cerca de 95% dos retalhistas do combustivel lenhoso sdo mulheres com
idades compreendidas entre 10 e os 90 anos’. Acrescenta ainda que
comercializagdo do carvdo vegetal e da lenha serve de importante fonte de rendimento
para certas familias, na medida em que, ao serem questionadas, as mulheres evocaram

motivagdes de varia ordem, que incluem o facto de terem sido abandonadas pelos

7 Osvaldo Manso, Estrutura de mercado dos combustivel lenhoso. (Maputo: DNFFB/Direc¢do de
Energia de Biomassa, 1993). p.5.

% Carlos Arnaldo, * Comercio informal e Ocupagao da Forga de trabalho no bairro da Malanga™ Tese
de Licenciatura em geografia, {(Maputo: UEM, 1999), p.19.

* Xavier Chavana, “Estratégia de sustento quotidiano e de sobrevivéncia e sua relagdo com a
disponibilidade dos recursos naturais e emprego: Estudo do caso do posto administrativo de Manhiga”.
Tese de Licenciatura. (Maputo: UEM-Faculdade de Letras, 2003}, p.21.

* Ximena de Andrade et al. “A Mulher ¢ 0 Meio Ambiente”. In Estudos Mogambicanos. (Maputo:
CEP/UEM, 1992), p.115,122.

“! Fernandes, Sistema de carvdo ..., p. 51.




maridos, terem que sustentar a familia, ¢ motivos de inflagio e aumento do custo de
vida, € o que acontece no mercado Mucorreane. De facto, a producdic e venda do
combustivel lenhoso ¢ uma das alternativas que a populagdo encontra ndo s6 como
fonte de energia, mas também como uma estratégia de sobrevivéncia®’. Esta
actividade econdmica representa uma importante fonte de subsisténcia para as
familias de rendimentos baixos ¢ pessoas vivendo em condi¢des de pobreza®. Neste
contexto, algumas estratégias de sobrevivéncia, emergiram devido a condigio de
pobreza, fenémeno causado pelo conflito armado que abalou o pais, irregularidade das
chuvas, movimento de pessoas e desemprego, o que contribui para a agudizacdo das
relagdes entre os homens.*

No concernente as relagbes que advém da pritica da comercializagdo de
combustivel lenhoso como estratégia de sobrevivéncia, importa referir que o facto da
muther adoptar a comercializagdo da lenha ou carvdo vegetal como alternativa de
subsisténcia, evidéncia ¢ fortalece a sua participa¢do activa na economia da familia ¢
na sociedade, situagdo esta que pode conduzir & mudangas em relagfio ao seu papel de
subordinagdo masculina. Para algumas das mulheres, concretamente as mulheres
chefe de familias e para, solteiras, vitvas, divorciadas ou separadas, a venda de
carvio vegetal € a principal fonte de rendimento, o que permite a sua inser¢do no
sistema de comércio informal e contribui para a geragio de rendimento familiar®, este

facto foi constatado na nossa area de estudo. Por sua vez, Lundin sustenta que as

“ Anténio Joaquim, “Estudo de rendimento de fornos de carviio vegetal na regido de Licuti e
Chiprango-provincia de Maputo”, Tese de Licenciatura, (Maputo: Faculdade de Agronomia e
Engenharia Florestal — UEM, 2000), p.16.

* Ministério de Agricultura e Desenvolvimento Rural et al., Economias Alimentares de Mogambigue.
{Maputo: projecto GCP/MOZ/058/NET), pp. 6-35.

* Sobre este aspecto vide Benigna Zimba, * Identidade Feminina e construclio da paz em Mogambique,
1992-2002”, In Brazio Mazula (coord), Mogambique 10 anos de paz, ( Maputo: CEDE, 2002), p.48 e
Yussuf Adam. “A evolugdo da estratégia do desenvolvimento no Mogambique Pds- Coldnia”, In
Sogge, perspectivas sobre a ajuda e o sector civil, ( Amsterdam, 1987), p.51.

** Yolanda Fernandes, Sistema de carvdo vegetal....,p.51.




estratégias de sobrevivéncia estdo relacionadas com as fontes de rendimento dos
agregados familiares para a sua subsisténcia, como forma de superar a maior parte das
necessidades desses agregados, os quais ndo sdo alcangados pelo sistema de

aprovisionamento mensal.*®

Apesar de a relagdo de género continuar desigual, o
empobrecimento colectivo dos membros da familia e a necessidade de um rendimento
adicional permite a entrada da mulher na esfera piiblica, principalmente através do
mercado informal, alterando a tradicional relagdo de subordinagio econémica. ¥’

Num enquadramento cronolégico da adopgdo de coméreio no sector informal
como estratégias de sobrevivéncia as opinides de diferentes autores complementam-
se. Emilia de Lurdes Machaieie ( 1997)48, na andlise de questdes relacionadas com as
estratégias de sobrevivéncia em Mogambique, constatou que se verifica um
crescimento do sector informal e aumento da presenga feminina no periodo pés-
independéncia. Acrescentando ainda que as mulheres ndo conseguem competir

igualmente com os homens no sector formal de trabalho, de modo que encontram no

sector informal, formas alternativas de obtengdo de rendimento para o sustento da

familia. Em relagdo ao periodo subsequente, Covane (2001)*° e Andrade (1992)*

referem que o conflito armado entre o Governo de Mogambique e a Renamo
conduziu & emergéncia de actividades informais como alternativa de sobrevivéncia.
Por seu lado Vletter (1996), salienta que antes do Programa de Reabilitagdo

Econémica (PRE), as mulheres envolviam-se em actividades que gerassem

** Ira¢ Baptista Lundin. Lstratégias de sobrevivéncia na cidade do Maputo: uma investigagio
antropolégica. (Maputo: Departamento de Arqueologia e Antropologia, 1986), p.12.

*" Ximena Andrade et al., Familias em contexto de mudangas em Mogambique, A Mulher e a Lei na
Africa Austral, Investigagdo e Educagdo. ( Maputo: WLSA Mozambique/CEA-UEM, 1998), p.65.
“Emilia de Lurdes Estevio Manuela Machaieie, * Mulheres no Sector Informal: esforgo e criatividade
na luta pela sobrevivéncia”, Tese de Licenciatura em Histéria, (Maputo: Universidade Eduardo
. Mondlane, 1997).

* Luis Anténio Covane, O rrabalho Migratério e a agricultura no sul de Mogambique, 1920--
1992 (Maputo: Promedia, 2001), pp.237-268.

% Andrad et al., 4 mulher e meio..., pp.81-85 .
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rendimentos como a agricultura e outras. Com a entrada do PRE, as mulheres
aderiram em massa ao sector informal porque outras ficavam menos rentiveis. Refere
ainda que 70% dos comerciantes do sector informal possui 4°classe de habilitacdes
literdrias, sdo maes solteiras de idades inferiores a 35 anos.”* Algumas estratégias de
sobrevivéncia, emergem num contexto de pobreza, fenémeno causado pela Guerra,
irregularidade de chuva, movimento de pessoas e desemprego; pobreza que alterou as
relagdes entre os homens.”> Lundin sustenta que estratégias de sobrevivéncia estio
relacionadas com as fontes de rendimento dos agregados familiares para a sua
subsisténcia, como forma de superar a major parte das necessidades desses agregados,
0s quais nio sdo alcangados pelo sistema de aprovisionamento mensal. >> Estas
abordagens sdo relevantes para o nosso estudo, na medida em que, estas
caracteristicas encontramos tanto no mercado por nés estudado como também no
nosso grupo alvo.

O acesso ao mercado de trabalho formal por parte das mulheres ¢
condicionado pela relagéo de género, pela procura ¢ pela forma como se estabelecem
as relagGes de poder no seio da familia. As actividades informais constituem o campo
onde grande parte das mulheres urbanas obtém rendimento.>® Assim, o envolvimento
das mulheres no sector informal permite que as mesmas garantam o sustento das suas
familias, que fagam poupangas monetdrias para investimentos futuros e contribuam
para o aumento do nivel académico de seus filhos. No entanto, a forma como a mulher
se integra neste sector ¢ influenciado por diversos factores tais_ como comportamento

econdémico do mercado de trabalho, capacidade e habilidade de geragio de

*!'" Fion Vletter, Study of the informal sector in Mozambique, Maputo and Sofala, (Maputo: Poverty

Alleviation Unity, Minister of planning and finances, 1996), p.23.

2 Adam., “A evolugdo da estratégia...”, p.51.

* Iraé Baptista Lundin. “Estratégias de sobrevivéncia na cidade do Maputo- uma investigagiio
antropoldgica”. (Maputo: Departamento de Arqueologia e Antropologia, 1986). p.12.

**Andrade et al, Familias em contexto ..., pp.36-61.




rendimento, idade, estado civil entre outros.”* Segundo Andrade et al. (1998), se as
actividades informais tém um peso econdémico e social importante, deverdo ser
consideradas como um meio de a mulher afirmar a sua individualidade, o seu espirito
inovador e criativo e sua capacidade de romper com a tutela masculina no contexto do
parentesco.”® Nao obstante, as mulheres em Mogambique viverem em condigdes
dificeis, com uma alta taxa de analfabetismo situada nos 78.4%, acesso limitado aos
servigos de saide, ao emprego formal € uma participagdo diminuta nos 6rgdos de
tomada de decisio’’, o Férum Mulher (2000}, refere que elas continuam sendo as
principais produtoras de alimentos e de estratégias de sobrevivéncia, assim como o
suporte moral da familia, embora esse papel néo seja valorizado pelo homem, nem
pela sociedade. As estratégias de sobrevivéncia incluem multiplicidade de formas, das

quais se destaca no nosso estudo de caso a “comercializagfo do combustivel lenhoso™.

% Andrad et al, Familias em contexto ..., pp.102-103.

3¢ Andrad et al, Familias em contexto..., p.61.

57 Programa das Nagdes Unidas para o Desenvolvimento, Mulher, Género e Desenvolvimento humano:
Uma agenda para o _futuro, Relatdrio Nacional de Desenvolvimento Humano, (Maputo: PNUD, 2001),
p.16.




Capitulo IH
Comercializag¢do do combustivel lenhoso como estratégia de sobrevivéncia das
mulheres no mercado Mucorreane
Este capitulo concentra-se no historial da comercializagdo no mercado Mucorreane,
na caracterizagdo dos comerciantes e do respectivo processo produtivo, dos principais
constrangimentos que afectam a comercializagdo do combustivel lenhoso. Analisa
ainda as relagdes que advém da comercializagdo da lenha ¢ do carvio como
estratégias de sobrevivéncia das mulheres.

3.1. Breve historial da comerciaiizagﬁo do combustivel lenhoso no
mercado Mucorreane.

O mercado da Polana Canige B, vulgarmente conhecido por Mucorreane™
localiza-se na cidade de Maputo no Distrito Urbano nimero 3, no Bairro da Polana
Cani¢o B, aproximadamente a 05 km do mercado de Xiqueleni. O mesmo existe
oficialmente desde Janeiro de 1978. Numa fase inicial o mercado contava com muitos
vendedores de diversos produtos alimentares e os vendedores de lenha e carvio eram
em nimero reduzido.”® O reduzido nimero de comerciantes do combustivel lenhoso
devia-se por um lado, a guerra que dificultava o acesso a estes produtos florestais e,
por outro lado, a escassez do produto nas zonas urbanas motivado pela demanda. A
assinatura dos AGP em 1992 e instalagdo do clima de paz, levou por um lado, a

facilidades no acesso aos recursos florestais € por outro, a0 aumentou 0 nimero de

5% O termo deriva de uma cantina de construgiio precdria de Madeira e zinco que era pertenga de um
cabo verdeano proveniente da Correia , sensivelmente na primeira metade da década 70. com o passar
dos anos a cantina foi se desenvolvendo até passar a fornecer produtos de primeira necessidade aos
moradores daquele bairro. Assim os individuos que iam aquela barraca passaram a denominar toda a
zona de Mucorreane.
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exploradores, compradores e revendedores de carvdo.”® Deste modo na segunda
metade da década de 90 verificamos o aumento de comerciantes de lenha e carvdo no
mercado Mucorreane. Nos finais da década 90, os vendedores abandonaram o
mercado e comecgaram a desenvolver suas actividades fora do recinto estabelecido
para o efeito, fixando-se na rua e no dumba nengue® situado entre 0 cruzamento da
Avenida Julius Nherere e Avenida das Forgas Populares (Vulgo Xiquelene). No caso
concreto dos vendedores de lenha e carvio foram fixar-se do lado de fora do mercado.
Segundo os comerciantes deste mercado a mudanga de local de venda deveu-se ao
facto de ja ndo conseguirem clientes no local anteriormente definido. Com o
surgimento da cratera na Avenida Julius Nherere, agravada ainda com as cheias de
2000, levou ao encerramento da estrada por aquela avenida o que diminuiu ainda mais
a circulagdo de pessoas o que trouxe prejuizo para os vendedores do mercado. Deste
modo tanto os comerciantes de carvdo como os outros, foram se expandindo
ocupando uma grande extensdo da Avenida Julius Nherere onde se encontram até ao
presente momento.

O crescimento do Bairro da Polana Canigo, devido por um lado, ao éxodo
rural provocado pela guerra dos 16 anos e, por outro, ao aparecimento de individuos
que outrora viviam na zona de Cimento™, fez com que o nimero de vendedores de

carvdo ¢ lenha aumentasse bem como o dos compradores e consumidores destes.®

% Entrevista com Suzana Jodo Anténio, Maputo, Outubro de 2005.
® Sobre este assunto vide Luisa Chicamisse, As relagdes de género na exploragiio do combustivel
lenhoso no Posto Administrativo de Inchope, 1992-2004. Tese de Licenciatura. (Maputo: UEM, 2004),

A
g Termo usado no sul do pais para se referir ao comercio informal, e empréstimo da lingua Xironga
confia no p¢. Usado para designer o exercicio de actividades em locais urbanos e suburbanos de grande
concentragio de vendedores e multidio de compradores, processa-se 4 revelia das autoridades policiais
¢ camararias, dai o confia no pé, foge quando aparece a autoridade {Francisco Chicamisse, Agricultura
Urhana nas Zonas Verdes, Tese de Licenciatura em Geogréfia (Maputo:UEMN, 2005), p.17.
® Estes na maioria dos casos venderam as suas casas e foram construir naquele bairro.
® Entrevista com José Chambale ¢ Ariel Carlos Nhanja, Maputo. Outubro de 2005.




Fazendo com que a pratica da mesma fosse escolhida como alternativa de sustento de

muitas familias.

3.2, Caracterizagio doé comerciantes do combustivel lenhoso

103 comerciantes praticam a comercializagio do combustivel lenhoso no
mercado Mucorreane. Deste nimero, as mulheres representam o maior contigente
com cerca de 74% dos comerciantes, enquanto que os homens perfazem cerca de 26%

(vide tabela 1 e grafico 1 a seguir).

Tabela 1

Numero de mulheres e homens envolvidos na comercializa¢cio do carvio e lenha
Sectores de | Mulheres Homens Total
comercializacio
Secior de lenha 18 11 29

Sector de carvio 58 16 74

Total 76 (714%) 27 (26%) 103 (100%)

Fonte: Elaborada com base nos dados obtidos no mercado Mucorreane, Maputo, Qutubro de 2005,

Grifico 1
Comerciantes do combustivel lenhoso no mercado Mucorreane

Fonte: Elaborado com base em dados colhidos no mercado Mucorreane, Maputo, Outubro de 2005.

A maior parte das mulheres praticantes da comercializagdo da lenha ou carvio

ndo vivem no bairro onde se localiza o mercado, tendo muitas vezes que sair das suas

\




casas por volta das 5 horas para conseguirem chegar cedo ao mercado, uma vez que,
depois das 6 horas verificam-se enchentes nas paragens e torna-se dificil arranjar
transporte. As idades das entrevistadas variam de 27 aos 47 anos de idade, sendo na
maior parte chefes de familia (vivas, separada e abandonada), sendo as restantes
casadas ou a viver maritalmente. Destas mulheres todas possuem um baixo nivel
escolar e outras néo tem nenhum nivel. Na sua maioria professam a religido Zione e
Velhos Apéstolos. Nao encontrando espago no mercado de emprego formal, bastante
exigente em habilitagdes literarias, dedicam-se a comercializagio do combustivel
lenhoso, como forma de provisdo do rendimento monetério, o que lhes possibilita
aumentar a renda monetdria da familia, a aquisicio de produtos alimentares e
pagamento de servigos estatais basicos como satide e educagdo dos filhos. As
muiheres a viver maritalmente desempenﬁam esta actividade como forma de
complementar o saldrio mensal do conjugue no suprimento das necessidades da
familia (vide tabela 2 no final deste subcapitulo).
Uma das nossas entrevistadas referiu:

Tenho 36 anos de idade, 0 meu marido abandonou-me e foi viver com outra mulher, Como
tinha que sustentar os meus filhos passei a vender carviio. O meu ex-marido ja desenvolvia
esta actividade, com a separacio vi que podia continuar a fazer o que ele fazia, uma vez que,
somente tinha a 5" classe e ndo consegui prosseguir com os estudos. A venda de carviio foi a
solug#o que encontrei, assim em 1992 comecei a vender neste mercado para conseguir comida
e pagar os estudos € hospital para os meus filhos € uma irma sob a minha responsabilidade.
Fago todas estas despesas a custa do meu trabalho e consegui ainda comprar um terreno e
construir a casa de alvenaria onde vivemos®.

Os homens que desempenham esta actividade, sio na sua maioria
desempregados do sector de emprego formal urbano, dependentes inteiramente da
producdo agricola para a sobrevivéncia das familias. Tanto as mulheres como os

homens envolvidos nesta actividades, antes Jé desenvolveram outras actividades. As

mulheres entrevistadas na sua maioria ja trabalharam como empregadas domésticas,




produtoras ¢ vendedoras de produtos agricolas como horticolas como em outras
actividades. Segundo as entrevistadas a mudanca de actividade e a prética da
comercializagdo de combustivel lenhoso, deve-se ao facto da venda de produtos
agricolas levar a “quebras”, pois que, estes apodrecem facilmente. As que praticavam
agricultura deixaram de o fazer porque ja ndo conseguiam uma produtividade elevada,
uma vez que esta depende do ciclo de chuvas que tem sido irregulares pelo que estas
actividades tornaram-se menos rentaveis.

Uma das entrevistadas disse a este propésito que

J4 trabalhei como empregada doméstica quando perdi a vaga na escola, optei pelo carvio
porque achei vantajoso, ndo tem quebras e nio apodrece. Também as outras senhoras que ja

vendiam carvdo anteriormente encorajaram-me bastante®’

Uma outra informante referiu que

Vendo carvdo a grosso desde 2002, anteriormente vendia tomate, 5¢ que como este apodrecia
e tirava algum as vezes para as refeigGes acabava ficando sem lucros no final, por isso deixei e

passei a vender carvio®

As razdes para a adopgdo da comercializagdo de combustivel lenhoso, sdo:(i)
assegurar a subsisténcia da familia; (ii) aumentar os rendimentos do agregado
familiar; (iii) necessidade de poupanga para investimento noutras actividades; (iii)
reduzir a dependéncia econdomica da mulher na tutela masculina; (iv) o carvdo pode
ficar muito tempo sem apodrecer; e (iii) as mulheres podem operar em niveis

diferentes consoante as circunstincias, pois ndo requer muito treinamento.

® Entrevista com Helena Nhamucha, Maputo, Qutubro de 2005.
% Entrevista com Artimiza Ndhophana, Maputo Outubro de 2005,
5 Entrevista com Artimiza Mboane, Maputo, Qutubro de 2005.
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3.3. Caracterizacio do processo de comercializacio do combustivel
lenhoso no mercado Mucorreane

A lenha e carvdo comercializados no mercado Mucorreane sdo adquiridos nos
locais de corte e de produgdo por vezes a crédito ou mediante o pagamento completo
do valor correspondente a quantidade. O mesmo acontece em relagio aos
transportadores. Nos casos em que o pagamento ¢ efectuado na metade a outra parte ¢
paga somente depois da venda de todo o produto. A comercializagdo do combustivel
lenhoso no mercado Mucorreane € efectuado de duas formas diferentes:

e A primeira ¢ aquela praticada por quase maior parte dos comerciantes, onde a

comercializagdio € feita a grosso. O prego ¢ determinado segundo o tipo e
qualidade do carvdo e variam de 220 a 260 (vide tabela 3 abaixo).
A segunda forma de comercializagdo € a mais praticada por mulheres onde a
comercializagdo ¢ feita a retalho, isto é aos montinhos e em latas de 5 litros®’
ao prego de 5.000.00mt a 15.000.00mt nomeadamente, para o caso do carvio.
Para o caso da lenha o prego varia de 5.000.00mt a 10.000.00mt, de acordo
com a quantidade de lenha em cada molho (vide fotografia 1 em anexo).

Em relagiio as mulheres envolvidas na comercializago a grosso, distinguimos trés
grupos principais, nomeadamente: (i) Pequenas empresarias grossistas que adquirem o
carvdo no local de producdo, 25 a 30 sacos; (ii) Médias empresérias grossistas que
adquirem nos local de produgdo, 40 a 60 sacos; (iii) Grandes empresdrias grossistas
que adquirem nos local de produgdo 80 a 120 sacos de carviio vegetal, entre as quais

uma pequeno numero possui licenga de exploragio (vide fotografia 2 e 3).

® para além desta também encontramos latas de 20 litros a 80 .000.00 mt




A aquisi¢do destas quantidades ¢ posterior venda possibilita a estas mulheres obter
lucros que podem ser aplicados em diferentes actividades como construgio de casas
ou sua ampliagdo bem como na satisfag@o das necessidades basicas da familia. Estas
mulheres apesar de dedicarem-se essencialmente ao comércio a grosso por vezes

vendem também a retalho.

Tabela 3
Variagiio de pregos de aquisigdo e revenda do carviio consoante a qualidade,
distincia e _de todo o custo de despesas

Locais Tipo Prego Prego Valor Taxa | Prego | Taxa | Aluguer | Peso
de De de de de Por Por Muni | Do por
produ- carvdo | Aquisi | Reven | transpor | saco | saco | cipal/ | Esta- 5ac0
¢do ¢do da te/saco | D.N.F | Desca | saco leiro e
Maputo F.B. |rga guarda
Chékwe | Chivon | 100,000 | 260.000 | 80.000 { 3.000 | 3.000 | 1.000 | 120.000 | 85 kg
dzwane | MT MT MT MT MT MT MT
Catuane | Chivon | 90.000 { 260.000 | 70.000 | 3.000 | 3.000 | 1.000 | 120.000 | 85 kg
dzwane | MT MT MT MT MT MT MT
Changal | Nkai 90.000 | 240.000 | 70.000 | 3.000 |3.000 | 1.000 | 120.000 | 65 kg
ane MT MT MT MT MT MT MT
Magude | Nkai $0.000 | 240.000 | 70.000 | 3.000 {3.000 | 1.000 | 120.000 | 65kg
MT MT MT MT MT MT MT
Mapula | Ngunwa | 80.000 | 240.000 | 85.000 | 3.000 | 3.000 | 1.000 | 120.000 | 65 kg
nguene MT MT MT MT MT MT MT
Fonte: Elaborado pelo autor com base em dados colhidos no mercado Mucorreane, Maputo, Qutubro

de 2005
Vejamos o exemplo duma das nossas entrevistadas

Sou comerciante a grosso desde 2002, iniciel nesta actividade por causa das dificuldades
financeiras da minha familia, uma amiga convidou-me e hoje adquiro o carvio no Chékwe na
localidade de Mahau. Tenho conta bancaria mas nem sempre consigo depositar. Mas houve
mudangas na minha vida por causa da venda do carvdo, com os lucros consegui construir uma
cozinha e puxar dgua canalizada e electricidade. Com esse trabalho consigo ainda pagar as
despesas dos meus filhos®

Este extracto demonstra que algumas comerciantes conseguem fazer algo com
o dinheiro conseguido. Para termos uma ideia, no caso de compra e revenda de 25
sacos de carvdo no mercado Mucorreane, pode-se adquirir os seguintes lucros

segundo o quadro a seguir:




Tabela 4
Lucros obtidos da venda do carvio vegetal do tipo Chivondzwane se a venda

operacionalizar-se em um més

Prego/quantida | Prego de | Preco de revenda | Transporte e taxas | Lucro
de aquisigio
100x25 2.500.000 6.500.000 2.175.000 1.825.000

Fonte: Adaptado com os dados da tabc]ag ;

Para a elaboragdo da Tabela 4 tomamos como exemplo o niimero mais baixo
de sacos conseguido pelo grupo acima indicado. Do valor de 1.825.000 mithio de
meticais como lucro, ndo foi retirado o correspondente ao salario dos trabathadores e
outras despesas que possam advir deste encargo, uma vez que existem mulheres que
possuem homens a trabalhar para si. Néo retiramos também as despesas referentes aos
encargos de algumas mulheres que ficam no mercado a vender carviio ou lenha até
terminar o produto existente. Algumas mulheres comerciantes permanecem dias no
mercado sem se deslocar as suas casas, para evitar gastos no transporte, visto que
muitas delas vivem distante do mercado.

Os cdlculos acima efectuados (vide Tabela 4) permitem verificar que as
mulheres envolvidas nesta actividade podem conseguir grandes somas de dinheiro,
que pode ser usado ndo somente para o sustento diario da familia como também
noutras necessidades da mesma. Mas devido a demora na venda de todo o carvio
conseguido, maior parte do dinheiro conseguido ¢ usado diariamente o que dificulta

acumulagdo ou poupanga.

No caso da lenha, temos o seguinte cendrio segundo a tabela 5 abaixo.

% Entrevista com Artimiza Mboane,....




;'

Tabela 5
Processo de comercializa¢io de lenha a grosso
Local de corte Quantidade Preco /saco Taxas a | Guarda Taxas
DFFB Conselho
. Municipal
Xinhangwanine | Uma Carrada 900.000 100.000 30.000 3.000
Vundiga

" Fonte: Elaborado com base nos dados obtidos no mercado Mucorreane, Maputo, Outubro de 2005

As comerciantes retalhistas abastecem-se pelas grossistas vendedoras de
carvio ou lenha. Aquelas adquirem o produto a crédito, ao pre¢o acima indicado na
tabela 2. Na maior parte das vezes as retalhistas levam 5 a 15 sacos de carvdo e a
medida que v3o vendendo amortizam as dividas com as grossistas. Estes dados levam-
nos a afirmar que existe uma ajuda matua entre as comerciantes € um espirito de
solidariedade o que permite ambas as partes conseguir algum ;linheiro no final do dia
ou semana. Pela natureza da propria actividade, as formas de aquisigdo e venda do
carvio, as retalhistas dificilmente conseguem lucros e fazer poupanga, uma vez que,
o dinheiro conseguido € usado umal parte para suprir as necessidades basicas da
familia ¢ outra serve para amortizar a divida contraida no processo de aquisigdo do
carvdo ou lenha. Segundo as vendedoras a retalho por cada saco vendido conseguem

30.000.00mt de lucro. Uma das mulheres por nds entrevistada afirmou que,

Com os lucros consegui aumentar a minha casa e construi alguns quartos gue alugo para
terceiros, o que me permite obter mais uma fonte de rendimento. Nos casos em que tenho um

saldo negativo na venda do carvdo uso o dinheiro desta actividade para reverter a situagio.”

Em relagdio as taxas pagas ao Conselho Municipal encontramos uma diferenga.
As Retalhistas pagam diariamente 2.000.00mt enquanto que as grossistas pagam

3.000.00mt.

% Entrevista com Maria Mavisse, Maputo, Outubro de 2005.




3.4. Principais constrangimentos da pratica da comercializagio do
combustivel lenhoso no mercado Mucorreane

A pratica da comercializagio do combustivel lenhoso no mercado
Mucorreane, tem sido afectado por certos constrangimentos. Dentre os problemas
mais reportados constam: (i) a falta de acesso ao c;rédito para aquisi¢io de carvdo e
lenha; (ii) falta de um local de armazenamento da lenha e carviio (vide fotografia 4 ¢ 5
em anexo), que assume problemas preocupantes no periodo chuvoso, uma vez que o
carvio acaba ficando todo molhado e os compradores nio compram; (iii) problemas
de acesso ao mercado devido ao aparecimento da cratera na Avenida Julius Nyerere;
(iv) dificil acesso aos locatis de produgdio de carvdo nos dias chuvosos.

Acrescida a estas dificuldades, uma vendedora referiu também que "pelo facto
de efectuar-se 0 armazenamento ao ar livre, dentro do mercado j& ndo ha condigdes
para a quantidade de carvdo e lenha bem como para albergar mais comerciantes que

foram aumentando de ano para ano"”". Uma outra entrevistada disse

Tenho 33 anos de idade, estudei até a 3° classe era viuva e voltei a casar. Tenho neste
momento 6 filhos , dos quais trés do antigo casamento e os restantes do actual. Vendo carvio
a grosso no mercado Mucorreane e vivo em Catuane. Antes o meu marido é que produzia o
carvio que vendia, sb que agora esta doente e j& ndo pode trabalhar, Eu agora é que tomei a
lideranga da casa. Apesar de ter um bebé pequeno de deis meses ndio posso ficar em casa
porque nio temos outra forma de sustentar a familia. Nio tenho receio de vender carvio, pois
que comecei a vender carvio em 1989. Actualmente quando j4 ndo tenho carviio aqui vou para
Catuane e fico duas semana a tratar dos sacos e aproveito para ficar com a minha familia, Por
causa da distincia € para diminuir os gastos fico maior parte do tempo no mercado
Mucorreane. Dormimos aqui eu € os meus dois filhos o pequeno e outro de dois anos. Os
sacos que compro (50-70) ficam um més para sair. Quando o carvido acaba é que vou para

casa"
Por causa destes constrangimentos as mulheres Comerciantes gostariam que o
governo, as autoridades municipais providenciassem um lugar seguro para a prética

desta actividade, onde existisse um alpendre onde pudessem colocar a mercadoria e os

comerciantes aproveitariam o mesmo para esconder-se do sol.

" Entrevista com Joaquina Rafael, Maputo Outubro de 2005,




3.5. Comercializagio do combustivel lenhoso como estratégia de
sobrevivéncia das mulheres no mercado Mucorreane

Tendo em conta as definigdes j4 apresentadas no presente trabalho (vide
revisdo da literatura, capitulo 2), as "estratégias de sobrevivéncia" podem ser
entendidas como diferentes formas adoptadas pelos membros do agregado familiar,
dependendo dos objectivos a alcangar, as possibilidades ¢ preferéncias, tendo como
finalidade aceder aos recursos.”? Nas zonas suburbanas como € o caso da nossa 4rea
de estudo, cada individuo desenvolve uma estratégia. No caso das mulheres do
mercado de Mucorreane comercializam lenha e carvo para suprir as suas
necessidades. Muitas delas sdo chefes do agregado familiar e responsabilizam-se pela
satisfagdo das necessidades basicas dos membros da familia. Vejamos o caso desta
entrevistada.

Sou comerciante retathista, tenho 39 anos e nunca fui a escola porque 0s meus pais niio tinham
condiges de me mandar para a escola. Casei-me em 1976 e perdi 0 meu marido em 2000, sou
chefe do agregado familiar, tenho cinco filhos estudantes. Os familiares do meu falecido
marido com quem vivia vendem carvio e a minha cunhada convidou-me a fazer esta
actividade para puder sustentar a minha familia, vendo carvio a retalho, A medida que vendo
amortizo as dividas, nio consigo acumular, mas alimento os meus filhos e pago a escola
deles™.

A condigdo destas mulheres agrava-se pelo facto de nfio conseguirem emprego
no sector formal e somente contarem com os rendimentos provenientes da
comercializagdo da lenha e carvio. As dificuldades de acesso no mercado de
emprego formal deve-se ao seu baixo nivel escolar, uma vez que maior parte das

mesmas ndo concluiv o nivel primdrio e as outras nunca frequentaram a escola. A

maioria das entrevistadas ndo desempenha outra actividades complementar ha nio ser

! Entrevista com Ana Anténio, Maputo, Qutubro de 2005. Sobre este assunto vide fotografia 2,

" Sobre este aspecto vide Andrade et al., Familias em contexto...,p.72; Massingarela, “Género e
sistemas...”, p99.; Chavana, “Estratégias de sustento...”, p.5.

¥ Entrevista com Maria Maltusse, Maputo, Gutubro 2005,




esta, razdo pela qual constitui a tinica forma de sustento das mesmas. Pelo facto desta
actividade ser a Unica que algumas destas mulheres pratica usam as duas modalidades
de venda, retalho € a grosso o que lhes permite obter 0 minimo didrio para sobreviver.
Assim a pratica das duas pode ser considerada uma sub-estratégia dentro da estratégia
principal. A adop¢do desta actividade permite as mulheres a obtengio de valores
monetdrios, para a aquisi¢gio de produtos alimentares bem como o pagamento de
servigos sociais basicos como salide e educagdo. Ademais esta actividade ajuda no

melhoramento do bem estar econdmico da familia.

3.6. As relacdes de género na comercializagio do combustivel lenhoso

Para este subcapitulo iremos analisar as relagdes entre mulheres € homens em
primeiro lugar, € em segundo lugar o relacionamento entre mulheres no mercado de
Mucorreane € a nivel familiar. No relacionamento entre 0 homem e mulher, importa
referir que a nivel do mercado Mucorreane néo se verifica uma divisdo de trabalho, o
que verificamos foi que tanto uns como outros vendem tanto a lenha como o carvio. E
encontramos casos de mulheres consideradas “empresdrias” que possuem
trabalhadores do sexo masculino. Nestes casos o relacionamento € de respeito onde
cada um conhece as suas obrigagdes.

Esta actividade também tem contribuido para casamentos ou unido marital
entre os vendedores (homens ¢ mulheres) envolvidos nesta actividades. Na nossa
pesquisa verificamos casais que conheceram-s¢ no mercado a desenvolverem a
comercializagdo da lenha e carvdo ¢ acabaram formando familia. Temos ainda casos

de casais, onde o marido responsabiliza-se pela exploragdo e a mulher pela venda do

carvio revertendo o dinheiro conseguido a favor da familia. Vejamos o depoimento

duma nossa entrevistada:
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Tenho 33 anos de idade sou casada (unifo de facto), natural de Inhambane, sou comerciante a
grosso. Eu vendo o carvio que ¢ meu marido produz. Ele explora em Magude na localidade de
Mahele e eu vendo neste mercado. Quando ele nfio produz optamos por comprar noutros
produtores, pois que s¢ assim podemos sustentar os meus 5 filhos € 4 enteados e pagar os

estudos daqueles que tem idade para ir a escola”™

No mesmo mercado, entre as mulheres verificamos um relacionamento
“sauddvel” e de respeito mituo. Verificam-se casos de mulheres grossistas, que
cedem o carvdo ou lenha as suas colegas retalhistas por forma a ajudar as mesmas, de
modo a conseguirem obter algum rendimento para sustentar as suas familias. |

Apesar da prética do "xitique" ser um costume entre as mulheres do mercado
informal, neste mercado este nédo € praticado, o que se verifica e o caso das mulheres
no momento de aquisi¢do do carvdo ou lenha, combinarem duas ou mais, e irem ao
mato a procura de produtores de carvio. Esta iniciativa deve-se ao facto das mulheres
sentirem-se mais seguras andando em grupos pequenos ai invés de individualmente.
Muitas vezes estas permanecem no mato uma ou duas semanas, voltando apenas
depois de conseguirem a quantidade de carvdo que desejam. Neste processo de
aquisi¢iio de carvdo partilham transporte, alimentagdo € todo o tipo de despesas
relacionadas com o processo. Este tipo de relacionamento também se verifica entre
homens e mulheres a praticarem a mesma actividade neste mercado.

No concernente a relagdes a nivel familiar, no caso das mulheres casadas,
referir que estas passaram a ser valorizadas pelos conjugues pelo facto de passarem a
contribuir nas despesas da familia com mais uma actividade que complementa o
rendimento da familia. Apesar desta mudanga os dividendos por estas conseguido é
logo usado nas despesas da familia ndo havendo grandes planos por parte dos

conjuges de como usar este por ser um valor bastante reduzido e nio dar para

™ Entrevista com Benilda Nhanombe, Maputo, Qutubro de 2003.




poupanga. Nos casos das mulheres chefes de familia, estas e que decidem o que fazer
como dinheiro ganho ndo precisando para o efeito de consultar uma figura masculina,
Duma forma geral a mulher a pouco e pouco vai melhorando o seu
relacionamento tanto entre mulheres como no seio masculino, quer pelo facto de
passarem a ser valorizadas pelos esfor¢os que efectuam para sustentar a sua familia

bem como pela capacidade de fornecer mais um rendimento para o bem estar

econdmico das familias.




Conclusido

A presente dissertagdo pretendia analisar a contribui¢@io da mulher no sustento
do agregado familiar tendo como actividade a comercializagio do combustivel
lenhoso, no Mercado Mucorreane na Cidade de Maputo, entre 1992 e 2005.
Constatamos que a comercializagdo do combustivel lenhoso ao nivel do Mercado
Mucorreane realiza-se desde Janeiro de 1978, tendo se verificado um aumento do
numero de comerciantes a partir da década 90, devido ao clima favoravel oferecido
pela assinatura do AGP em 1992,

Esta actividade € praticada por 103 comerciantes, onde as mulheres perfazem
o maior nimero (74%) enquanto que os homens perfazem somente 26%. Estes
comerciantes sdo na sua maioria de idades compreendidas entre os 27 e 47 anos, em
que alguns ndo concluiram o nivel primirio e os outros nfio tem nenhum nivel,
dedicando-se a esta actividade como uma estratégia de obten¢do de rendimento
monetério, para o sustento quotidiano do agregado familiar.

As mulheres casadas ou a viver maritalmente que desempenham esta
actividade, ¢ com o intuito de complementar o rendimento dos seus conjuges.

Verificamos que a comercializagdo da lenha e carvdo ¢ feita tanto a retalho
como a grosso, sendo a segunda forma a mais praticada, devido a falta de

investimento para compra de grandes quantidades de carvdo.

Nesta actividade, a divisdo sexual do trabalho é quase que inexistente, tanto o

homem como a mulher desempenham todas as actividades ligadas ao processo de
comercializacdo.
Segundo os entrevistados, o valor que se obtém com a comercializagdo é

usado para as despesas alimentares, vestuario e pagamento dos servigos sociais
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basicos como saide e educagdio entre outros, indispensaveis para a manutengdo do
agregado familiar.

Porém a pratica da comercializagdo da lenha e carvdo tém sido afectada por
certos constrangimentos, sendo 0s que mais preocupam os vendedores a falta de
crédito, a falta de local de armazenamento e dificuldades de acesso ao mercado que
tém como consequéncia baixas na venda combustivel lenhoso.

Constatamos ainda que o facto da mulher adoptar a comercializagdo da lenha
ou carvio como estratégia de sobrevivéncia, permite a sua participa¢3o activa na
economia da familia e na sociedade, o que conduz & mudangas em relagdo ao seu
papel de subordinagdo masculina. A mulher com o seu trabalho contribui para a
economia nacional através das taxas que paga & D.N.F.F.B. e ao Conselho Municipal,
também promove emprego aos homens descarregadores que dependem da sua
actividade comercial. Portanto, tendo em conta as caracteristicas desta actividade, as
quantidades que se vendem, os rendimentos conseguidos e o dcsti;w dos mesmos, ¢
de salientar que a mesma constitui uma importante estratégia de sobrevivéncia das
mulheres envolvidas nesta actividade. Apesar da sua contribuigdo no sustento do
agregado familiar ndo chegar para erradicar a pobreza e necessidades dos mesmos, é

de extrema importancia para a sua sobrevivéncia.
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Anexos

Anexo 1
Lista nominal dos comerciantes de carvido vegetal no Mercado Mucorreane

Adelaide Antonio Tivane
Amancio Perfirio

Amélia Machalite

Amélia Victor Brauce
Ana Antonio

Ana Mabunda

Ana Matawe

Ana Maluzane

Angelina Amaldo
Anténio Lazaro

Argentina Neto

Armando Balata

Arnaldo Manhica
Artimiza Antonio Mboane
Artimiza Wilson Ndhophana
Augosto Julido

Beatriz Mandzaze

Cabral Cuna

Cacilda Macamo

Cardoso Munguambe
Carlos Socai

Castigo Joaquim Muchanga
Cecilia Méria Machunguane
Celeste Matosse

Erminia Fabiio Murhole
Ernesto Balata

Esperanga Anténio Chipa
Fatima Anténio Theco
Fatima Macamo

Fatima Manjante

Flora Arnaldo Manhica
Gloria Neves

Graga Francisco Mabote
Graga Massigue

Helena Bazilio Nhanambe
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Henriqueta José

Irene Banze

Joana Mahumana

Joana Quarenta

Joaquim Rafael

Jord#o Macie

Jilia Salomio

Lidia Francisco Mawelele
Lidia Maposse

Licia Ernesto

Luisa Mopoi

Maria Albino Matusse
Maria Dupilar

Maria Duvane

Maria Faduco

Maria Filimone Mathe
Maria Julido

Maria Machava

Maria Mario Bila
Marieta Zefanias Lhaunga
Matilde Maposse

Nonda Licia

Rafael Huwo

Regina Mununa

Rosa Chicuawa

Rosalina Albino Manhiga
Rosalina Antdnio Dava
Rute Amosse

Salina Cuinica

Salmina Machava
Silvstre Filipe

Sénia Malasse

Sénia Manuzane

Suzana Munguambe
Teresa Andre

Teresa Meque Manhiga
Tomas Rafael Vilanculos
Veronica Chiane
Vitorino Honwana

Fonte: Entrevista com Artur Tuca, Chefe do sector de carviio vegetal no mercado Mucorreane,
Maputo, Qutubro de 2005.




Anexo 2
Lista nominal dos comerciantes de lenha no mercado Mucorreane

Aida

Alice

Amélia
Angélica
Angélica Cossa
Anténio

Atdlia Manhica
Bobo

Delito

Ernesto

Flora

Hilario

Jacinto Ukeio
Jaime Cuna
José

Linda

Lurdes

Manuel

Maria Malhango
Neto

Nuvunga
Paulina Muiambo
Preciosa Macamo
Ralina

Rondina
Salimina

Teresa

Virginia

Fonte: Entrevista com Jacinto Ukeio, Chefe do Sector de Lenha no Mercado Mucorreane, Maputo,
Outubro de 2005.




Anexo 3
Guiio de entrevistas

Objectivo

identificar as causas do envolvimento das mulheres na comercializa¢do de
combustiveis lenhosos como estratégia de sobrevivéncia no Mercado
Mucorreane

Conhecer a situag¢do social e econoémica das mulheres comerciantes

Identifcar o tipo de transformagdes que ocorrem na familia, na sociedade por
causa da participagdo das mulheres no Mercado de trabalho.

Entrevista n°:
Data da realizagdo:

Identifica¢do pessoal
1. Nome
2. ldade
3. Local de Nascimento
4. Lingua maternal
5. Outras linguas que fala
6. Estado civil
7. Ocupagdo actual
8. Religido que professa
9. Local de residéncia

Educacgio
1.Que tipo de escola frequentou e até que classe?
2.Com que idade deixou de estudar?
3.Se ndo frequentou nenhuma escola, porqué?

Casamento
1.Se é casada pode nos dizer alguma coisa da sua
familia?
2.0 que faz o seu conjugue?

Organizagio do agregado familiar
1.Numero de membros
2.Quem é o chefe do agregado familiar?
3.Qual é a ocupagio do chefe do agregado familiar?
4.0 que ¢ que fazem os restantes membros? Estudam,
trabalham, ou ndo fazem nada?




Comercializa¢io de combustiveis lenhosos
1.Qual é a motivagdo para o comércio de carvido vegetal
ou da lenha?
2.Quando e porqué comegou a vender lenha ou carvio?
3.Porque optpou em comercializar lenha, carvdo vegetal
e nio outros produtos?
4.0 que € que fazia antes de comegar esta actividade?
5.Como ¢ que conseguiu fundos para iniciar o comércio
da lenha ou carvio?
6.Quais sdo os problemas que enfrentou quando comegou a
fazer o negocio?
7.Qual ¢ o transporte que usa para o carregamento da
lenha/ carvéo vegetal?
8.Como € que armazena a lenha ou carvdo?
9.Como ¢ que vende o carviio ou lenha? A grosso ou a
retalho?
10.Quais sdo as principais dificuldades que enfrenta ao
realizar este negocio?
11.0nde € que adquire a lenha ou carvdo?
12.Como € que sabern que nessas zonas exite lenha ou
carvdo?
13.0 que € que costumam pagar? Alojamento, alimentagio
ou transporte?
14.Quantos sacos de carvdo costuma comprar? E no caso da
lenha como € feita a aquisi¢io?
15.Se comerciliza a retalho, quanto custa a lata ou
montinho de carvdo? E o molho de lenha?
16.Um saco quantas latas tem?
17.Por quanto compra o saco de carvio?
18.Se comercializa a grosso, por quanto adquire o saco
de carvio e por quanto vende?
20.Quanto custa para transportar por saco de carvio?
21.Quando estio a comprar o carvdo ou a lenha onde
guardam o dinheiro para nio ser roubado?
22.Tem havido problemas de assalto no Mercado
Mucorreane?
23.Quanto tempo leva para comercializar a sua
mercadoria?
24 Paga laguma taxa por realizar as suas actividades
neste recinto?
25.Tem alguma licenga para a pratica deste negdcio.

Gestio e investimento do rendimento
1.Como tem feito a gestdo do dinheiro que provém do
comércio da lenha ou do carvdo vegetal?




2.Quem controla o que ganha?

3.Quem guarda o que ganha neste negocio?

4.0Onde é que guarda os seus rendimentos? Tem alguma
forma de poupanga?

5.Como era a sua vida antes de iniciar este negdcio?

6.Quais as vantagens que obteve a partir do comércio da
lenha ou carvio?

7.Que tipo de transformagdes se registaram na sua vida
devido sua participa¢do na economia da familia?

8.Quais as mudangas na sua relagdo com o seu marido,
filhos, outros parentes € amigos (as)?
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Anexo 4
Fotografias

Fotografia 1. Maria Matusse comerciante retathista no exercicio da sua actividade
no mercado Mucorreane.

Fotografia 2. Ana Antonto, comerciante grossista, dorme no mercado com o seu
bebé porque sua residéncia esta em Changalane, ¢ nio tem onde dormir em
Maputo.




Fotografia 3. Graga Mabote, comerciante grossista de carvio vegetal
mercado Mucorreane exercendo a sua actividade.

Fotografia 4. Mostra o armazenamento da lenha ao ar livre no mercado
Mucorreane.
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Fazendo com que a pratica da mesma fosse escolhida como alternativa de sustento de

muitas familias.

3.2. Caracterizacio dos comerciantes do combustivel lenhoso

103 comerciantes praticam a comercializagio do combustivel lenhoso no

mercado Mucorreane. Deste niimero, as mulheres representam o maior contigente

com cerca de 74% dos comerciantes, enquanto que os homens perfazem cerca de 26%

(vide tabela 1 e grafico 1 a seguir).

Tabela 1

Nimero de mulheres e homens envolvidos na comercializacio do carvio e lenha
Sectores de | Mulheres Homens Total
comercializacio
Sector dc lenha 13 11
Sector d¢ carviio 58 16

29

74
Total 76 (74%) 27 (26%) 103 (100%)
Fonte: Elaborada com base nos dados obtidos no mercado Mucorrcane, Maputo, Outubro de 2005,

Grifico 1
" Comerciantes do combustivel lenhoso no mercado Mucorreane

Fonte: Elaborado com base em dados colhidos no mercado Mucorreane, Maputo, Qutubro de 2005.

A maior parte das mulheres praticantes da comercializa¢do da lenha ou carvio

ndo vivem no bairro onde se localiza o mercado, tendo muitas vezes que sair das suas




